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РЕФЕРАТ
Магістерська робота складається з 108 с.  8 табл.  5 рис. 
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Методологічною основою магістерської роботи є різні нормативні й законодавчі акти, статистичні дані за останні 3 роки, праці та статті відомих українських вчених-економістів.

Об'єктом магістерської роботи є основні показники, які показують рівень розвитку зовнішньої торгівлі України, рівень інтегрованості та співпраці нашої країни з іншими країнами світу, а також зовнішня  торгівля  України  в загальному. Предметом магістерської роботи є форми й методи дослідження зовнішньої торгівлі.

Мета магістерської роботи полягає в аналізі динаміки ефективності зовнішньої торгівлі України, вивченні тенденції динаміки та визначенні шляхів покращення всіх показників розвитку торгівлі, покращенні ефективності торгівлі. Відповідно до поставленої мети виникає необхідність вирішення таких завдань:

з’ясувати сутність зовнішньої торгівлі;

визначити чим характеризується зовнішня торгівля;

зробити аналіз всіх показників зовнішньої торгівлі;

вивчити специфіку тенденції розвитку зовнішньої торгівлі Україні;

визначити проблеми та перспективи розвитку України у світовому господарстві.

Практична значимість магістерської роботи полягає у визначенні сутності зовнішньої торгівлі, її впливу на економіку України в загальному, проблем та недоліків функціонування зовнішньої торгівлі – це все є важливим не тільки для нас, як для майбутніх економістів.
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ВСТУП

Зовнішня торгівля, або досить часто можна зустріти міжнародна торгівля – це первинна форма міжнародних економічних зв’язків, яка була започаткована ще до формування ринкового господарства і була його попередницею. На даний час, зовнішня торгівля займає провідне місце у системі міжнародних відносин. Обмін товарами та послугами на міжнародному рівні є передумовою, наслідком і причиною функціонування міжнародного поділу праці. Крім того, зовнішня торгівля є основним фактором, що забезпечує стабільне функціонування світового господарства. У своїй еволюції вона пройшла шлях від одиничних примітивних форм обміну – бартерів і до довгострокових великомасштабних торгово- економічних форм співробітництва.

Якщо ж говорити про вплив зовнішньої торгівлі у сучасному світі, то вона,  в загальному у прояві міжнародної торгівлі обмежує панування монополій і стимулює конкуренцію. Зростаюча конкуренція зарубіжних фірм змушує місцеві фірми переходити до високоякісних виробничих технологій, що забезпечують максимальний прибуток і виробництво товарів при мінімальних витратах. У свою чергу перехід на нові технології породжує використання найбільш новітніх досягнень в області науки і техніки, що в цілому сприяє підвищенню якості продукції, приросту продуктивності праці та економічно-соціальному розвитку країни в загальному. Вільний обмін продукцією дає можливість більш широкого вибору товарів та послуг. В останні роки особливого поширення набув обмін між країнами в науково-технічній сфері, зростає торгівля традиційними (машини та устаткування, страхування, туризм, ресурси) та новими (збір, зберігання та передавання інформації, консалтингові та консультаційні послуги, тощо) послугами.

Отже, зовнішня торгівля – це інструментарій, за допомогою якого здійснюється розвиток спеціалізації, підвищення продуктивності ресурсів і потужностей виробництва, що приводить до збільшення обсягів виробництва. 
На сьогодні проблеми невизначеності та ризику евроінтеграції у діяльності підприємств розглядаються на теоретичному рівні у працях українських та зарубіжних учених: Берези І.В., Бузько І.Р., Глухова В.В., Ю.Козелецького, О. Ланге, Лапусти М.Г., Лімітовського М.А., Перерви П.Г., Пономаренко О.М., Пушкаря О.І., Розенберга М.Г., Дж. Роггера, Роджерса Ф., Т. Сааті, Лоренса В. Туллі, Фішера С., Юрма У., та інших.
Тепер можна сказати, що тема моєї магістерської роботи є досить актуальною, адже в сучасному світовому економічному середовищі зовнішня торгівля посідає провідне місце, та є важливим засобом підтримання зв’язків між країнами, що ж до України, то розвиток зовнішньої торгівля – це шлях до інтегрованого суспільства.

Методологічною основою магістерської роботи є різні нормативні й законодавчі акти, статистичні дані за останні 3 роки, праці та статті відомих українських вчених-економістів.

Об'єктом магістерської роботи є основні показники, які показують рівень розвитку зовнішньої торгівлі України, рівень інтегрованості та співпраці нашої країни з іншими країнами світу, а також зовнішня  торгівля  України  в загальному. Предметом магістерської роботи є форми й методи дослідження зовнішньоїторгівлі.

Мета магістерської роботи полягає в аналізі динаміки ефективності зовнішньої торгівлі України, вивченні тенденції динаміки та визначенні шляхів покращення всіх показників розвитку торгівлі, покращенні ефективності торгівлі. Відповідно до поставленої мети виникає необхідність вирішення таких завдань:

з’ясувати сутність зовнішньої торгівлі;

визначити чим характеризується зовнішня торгівля;

зробити аналіз всіх показників зовнішньої торгівлі;

вивчити специфіку тенденції розвитку зовнішньої торгівлі Україні;

визначити проблеми та перспективи розвитку України у світовому господарстві.
Практична значимість магістерської роботи полягає у вдосконаленні міжнародної торгівлі україни в умовах європейської інтеграціївизначенні сутності зовнішньої торгівлі, її впливу на економіку України в загальному, проблем та недоліків функціонування зовнішньої торгівлі – це все є важливим не тільки для нас,як для майбутніх економістів.У процесі роботи було широко використано матеріали, що містяться у працях вчених у галузі економікі, менеджменту, інформацію наукових і науково-практичних конференцій з питань управління ризиком.

Під час розробки та вирішення поставлених завдань було застосовано методи спостереження, порівняння, логічного аналізу теоретичного і практичного матеріалу та інші методи дослідження.

Наукова новизна отриманих результатів полягає в уточненні теоретичних положень та розробці практичних рекомендацій з організації зниження ризиків підприємства у зовнішньоекономічній діяльності, використання зарубіжного досвіду.
РОЗДІЛ І. ФОРМИ І МЕТОДИ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ. СУТНІСТЬ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ УКРАЇНИ ЯК СИСТЕМИ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН
1.1  Теорія та практика зовнішньоекономічного співробітництва України та Європейського Союзу

Економічні перетворення, які відбуваються в Україні, мають на меті послідовну інтеграцію українських підприємств до системи міжнародних економічних зв'язків, з одного боку, та залучення іноземних підприємців до діяльності в Україні - з другого. Теоретична сутність основного завдання ефективного управління зовнішньоекономічним співробітництвом полягає в адаптації економіки кожної країни до системи світового господарства, а отже, і до процесів міжнародного поділу праці та міжнародної кооперації, що особливо актуально в умовах зростаючих тенденцій до глобалізації (регіональний і глобальний аспект ЗЕД) [1]. Виходячи із стратегічної мети зовнішньоекономічної політики України, основне завдання зовнішньоекономічного співробітництва полягає у адаптації управління на усіх рівнях до умов, стандартів та вимог стратегічного партнера, тобто ЄС.

Втім світова практика показує, що близько 85 % зовнішньоекономічних операцій здійснюють підприємства, фірми, організації, а 15 % - міністерства, відомства, союзи підприємців [2]. Тому цілком правомірним та необхідним є розробка практичних аспектів вдосконалення менеджменту зовнішньоекономічними зв’язками на рівні підприємств в контексті євроекономічної інтеграції України.

Курс на європейську інтеграцію є природним наслідком здобуття Україною незалежності. Його витоки — в історії нашого народу й усвідомленні права жити в демократичній, економічно розвинутій, соціально орієнтованій країні. Його мета — створення шляхом масштабних внутрішніх перетворень умов для входження до спільноти європейських розвинутих країн. Сьогодні цей курс є домінантою внутрішньої та зовнішньої державної політики [3].

Переходячи до вивчення практики зовнішньоекономічного співробітництва України з країнами ЄС, зазначимо, що Європейський Союз відкрив свій ринок для України в квітні 2014 року. Тоді Рада ЄС зменшила або скасувала митні тарифи на товари українського походження в односторонньому порядку. З січня 2016 р. торгові преференції замінила Угода про зону вільної торгівлі. Україна і ЄС вже більше трьох років торгують в «особливому» режимі. Так, і в 2016 р. Європейський Союз продовжував зміцнювати свої позиції ключового торговельного партнера України. Протягом 2016 р. двостороння торгівля між Україною та ЄС зростала ( табл. 1.1).

Таблиця 1.1

Зовнішня торгівля товарами та послугами України з ЄС у 2016 р.

	
	2016 рік
	2015 рік
	2016/2015

	
	
	
	млн. дол. США
	%

	ЗТО всього по Україні
	90547,5
	89231,3
	1316,2
	101,5

	ЗТО з ЄС
	35923,2
	33243,1
	2680,1
	108,1

	Питома вага в загальному обсязі, %
	39,7
	37,2
	
	+2,5в.п.

	Експорт всього з України
	45994,2
	46647,9
	-653,7
	98,6

	Експорт до ЄС
	16448,5
	15287,1
	1161,4
	107,6

	Питома вага в загальному обсязі, %
	35,8
	32,7
	
	+3,1в.п

	Імпорт всього до України
	44553,3
	42583,4
	1969,9
	104,6

	Імпорт з ЄС
	19474,6
	17956,1
	1518,9
	108,5


	Питома вага в загальному обсязі
	43,7
	42,2
	
	+1,5

	Сальдо всього по Україні
	+1440,9
	+4064,5
	-2623,6
	

	Сальдо з ЄС
	-3026,1
	-20668,9
	-357,2
	


Джерело: складено за [4].

За рік загальний обсяг торгівлі товарами та послугами між Україною та ЄС склав 35 923,2 млн. дол. США, з яких 30 635,2 млн. дол. США припало на торгівлю товарами, а 5 287,5 – на торгівлю послугами. У порівнянні з 2015 р.загальний обсяг торгівлі товарами та послугами між Україною та ЄС склав 108,1%. Експорт товарів та послуг до країн ЄС у 2016 р. склав 16 448,5 млн. дол. США, імпорт – на 19 474,6 млн. дол. США у двосторонній торгівлі.
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Найбільше зростання українського експорту до ЄС спостерігалося по наступних окремих категоріях товарів (рис. 1.1).

Рис. 1.1 Експорт товарів до ЄС, 2016 р.

Джерело: складено за [4].

За наведеними даними бачимо, що найбільше Україна експортувала до ЄС жирів та олії тваринного чи рослинного походження, а також маси з деревини або інших целюлозних матеріалів, промислові товари. Основними категоріями товарів, які імпортувалися з ЄС протягом 2016р, були: механічні та електричні машини; продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості; мінеральні продукти; транспортні засоби та пов’язані з ним устаткування та пристрої, полімери і пластмаси; готові харчові продукти, а також недорогоцінні метали та вироби з них.

Обсяг торгівлі послугами між Україною та ЄС у 2016 році становив 35,4% від загального обсягу торгівлі послугами України. Протягом звітного періоду обсяг експорту українських послуг у країни-члени ЄС зріс порівняно з 2015 роком на 3,2%, а обсяг імпорту послуг з ЄС скоротився на 10,69%.

Головними імпортерами українських послуг у 2016 р. стали Великобританія, Німеччина, Кіпр та Польща. Основними європейськими експортерами послуг в Україну були Німеччина, Великобританія, Кіпр та Польща.

1.2 Особливості менеджменту в підприємствах в умовах євроінтеграції України.
Беззаперечно, що важливим євроінтеграційним завданням є адаптація українського законодавства до норм і стандартів ЄС та ефективне впровадження їх у практику. В Україні загалом сформовано нормативно- правову базу й інституційний механізм адаптації. На нинішньому етапі Україна співпрацює з ЄС на партнерських засадах, формуючи передумови для поступового входження до європейської спільноти. Своєчасне якісне виконання плану дій дасть змогу створити передумови для нового формату двосторонніх відносин — нової Угоди про партнерство і співробітництво. Саме у ній і мають бути окреслені питання щодо перспектив членства України в ЄС [5].

Загальновідомо, що деревина упродовж тривалого часу є і залишається однією із основних товарних позицій українського експорту до країн ЄС, що підтверджується даними на рис.1 (26,1%). Деревина є головною продукцією лісівництва і головним джерелом валового доходу лісогосподарського виробництва. Технічні, лікарські рослини, послуги і функції, економічною мовою відомі раніше, як супутні лісівництву і другорядні лісові матеріали, є “продуктами лісу”.

Запровадження Україною мораторію на експорт лісу та оцінку його вплив на українську економіку, на думку експертів, є не простим завданням. Після запровадження Україною мораторію на експорт лісу-кругляку показує, що деревообробна і меблева промисловість зростають на 15-16%. Експорт лісоматеріалів зріс на 11%. Втричі зросло ввезення деревообробного обладнання. Це свідчить про індикатор створення робочих місць, про надходження податків, про розвиток промисловості [6].

Дослідження показують, що існує велика кількість проблем у вітчизняному лісогосподарському комплексі: економічних, екологічних, соціальних, епідеміологічних, розв’язання яких має здійснюватися відповідно з дотриманням вимог та стандартів Європейського Союзу. Опрацювання напрямків вдосконалення менеджменту в лісовому господарстві на різних рівнях ми маємо здійснювати з врахуванням таких пріоритетів:

підвищення індексу промислової продукції галузі (деревообробна промисловість за минулий рік зросла на 1,4% (виготовлення виробів, виробництво паперу та поліграфічна діяльність);

· зміна структури експорту деревини з необробленої на оброблену (у 2016 р. домінували обробленні лісоматеріали, серед якої домінує деревина пресована);

· залучення інвестицій в лісове господарство та переробку деревини (інвестиції у лісове господарство зросли на 8,7%; водночас, інвестиції в переробку деревини зменшилися на 12,2%. Кількість завезених верстатів для деревообробки в 2016 р. зросла більш ніж на третину);

· забезпечення прибуткового лісового господарювання (за 2016 р. надходження в бюджет зросли з 2,7 до 2,9 млрд.грн. Дослідження показали, що заготівля лісу, а не виготовлення продукції з доданою вартістю, продовжує відігравати ключову роль у лісогосподарському комплексі).

На рівні підприємств формувати таку модель господарювання, щоб зберігати, раціонально використовувати і примножувати лісові багатства в інтересах народу країни. Перш за все це стосується зміни вищого менеджменту підприємств сприйняття лісового господарства, що продукує тільки деревину. Досвід країн ЄС показує, що лісогосподарський комплекс – багатофункціональна галузь, в підприємствах якої має здійснюватися вирощування садивного матеріалу, заходи з охорони природи, диверсифікація видів господарської діяльності тощо.

В основу систематизації форм міжнародної торгівлі за критерієм специфіки регулювання покладено наявність відповідних міждержавних і багатосторонніх угод, які визначають тип торговельного режиму данної країни з кожною окремою країною партнером. За цим критерієм виокремлюється звичайна торгівля, торгівля за режимом найбільшого сприйняття, периферійна, прикордонна та дискримінаційна торгівля. Форми міжнародної торгівлі за специфікою регулювання є віддзеркаленням державно-політичного підходу уряду певної країни до торгівельно-економічних відносин з іншими країнами.

Звичайна торгівля і відповідний торговельний режим виникають в умовах відсутності торговельних, торгово-економічних угод і домовленостей між країнами. За умов звичайної торгівлі застосовуються і жорсткіші інструменти регулювання товарних потоків – кількісні обмеження, адміністративні формальності, звичайна система оподаткування імпортних товарів тощо.

Торгівля за режимом найбільшого сприяння передбачає, що держави які домовляються на взаємній основі надають одна одній привілеї та пільги щодо ставок мита і митних зборів. А також інших правил і механізмів здійснення зовнішньоторговельних операцій. Режим найбільшого сприяння є одним із головних принципів діяльності країн, що приєдналися до ГАТТ – Генеральної угоди з тарифів і торгівлі. При цьому особи, фірми і організації країн – членів ГАТТ користуються митними податковими та всіма іншими привілеями, які мають у країні партнера фізичні та юридичні особи третьої країни.

Преференційна торгівля передбачає надання однією державою іншій на взаємній основі або в односторонньому порядку піль у торговельному режимі.

Подібні торговельні преференції застосовуються у всіх сферах торговельного та економічного регулювання. Преференції надаються на підставі участі в митних та економічних союзах, міжнародних організаціях, у результаті багатосторонніх домовленостей та угод.

Особливу групу утворюють преференції, які застосовуються відносно країн, що розвиваються. Такі преференції надаються найрозвинутішим країнам в односторонньому порядку, але рішення щодо їх застосування розробляються на багатосторонній основі. Так, в ЄС існує загальна система преференцій як сукупність митно тарифних пільг, що надаються державами ЄС країнам, що розвиваються. Ці пільги переважно стосуються готових виробів і напівфабрикатів.

Дискримінаційна торгівля виникає у результаті застосування в торговельно-економічних відносинах жорстких обмежувальних заходів (ембарго, торговельний бойкот, торговельна блокада) або інших інструментів, що дискримінують права торговельного партнера. Дискримінація у зовнішній торгівлі є відходом від принципу однакового режиму для всіх торговельних партнерів — принципу недискримінації. Згідно з цим принципом, прийнятим ООН та ГАТТ-СОТ, жодна з країн не може бути дискримінована в процесі міжнародної торгівлі та інших форм міжнародних економічних відносин. Однак на практиці дискримінація у зовнішній торгівлі зустрічається доволі часто, а застосування таких заходів, як ембарго, бойкот і блокада, дозволяється ООН як метод торговельно-політичного тиску на країну, що порушує норми міжнародного права.

Форми міжнародної торгівлі за специфікою взаємодії суб’єктів
Найпоширенішою серед цих форм міжнародної торгівлі є традиційна (проста) торгівля, тобто «вільний» експорт та імпорт товарів і послуг, який не зумовлений коопераційними зв'язками та зобов'язаннями щодо збалансованого обміну товарів. Така торгівля регулюється Конвенцією ООН щодо Договорів міжнародної купівлі-продажу товарів, відомою під назвою Віденська конвенція. При традиційній торгівлі в обов'язки продавця (експортера) входить: поставити товар, передати документи стосовно нього та передати право власності на товар відповідно до вимог договору та чинної Конвенції, а в обов'язки покупця (імпортера) — сплатити ціну за товар та прийняти поставку товару відповідно до вимог договору та чинної Конвенції. Отже, крім зазначених, ані в експортера, ані в імпортера не виникає інших зобов'язань. А це означає, що після виконання угоди експортер має право, якщо це доцільно, змінити споживача (знайти іншого імпортера), не відступаючи при цьому від жодних зобов'язань. Аналогічно й імпортер має право вибору постачальника, заміни експортера без юридичних наслідків.

Торгівля за кооперацією, на відміну від традиційної торгівлі, характеризується довгостроковою узгодженістю безпосередніх виробничих зв'язків. Основними ознаками міжнародної виробничої кооперації є:

· попереднє узгодження сторонами в договірному порядку умов спільної діяльності;

· наявність як безпосередніх суб'єктів виробничої кооперації промислових підприємств з різних країн;

· координація господарської діяльності підприємств-партнерів з різних країн у визначеній, взаємо узгодженій сфері діяльності як головний метод співробітництва;

· закріплення в договірному порядку головних об'єктів кооперування кооперування — готових виробів, компонентів, напівфабрикатів, технологій тощо;

· розподіл між партнерами завдань у межах узгодженої програми, закріплення за ними виробничої спеціалізації з урахуванням основних цілей коопераційної угоди;

· здійснення взаємних або односторонніх поставок товарів за узгодженим графіком виконання виробничих програм у межах угоди щодо кооперації, а не як наслідок виконання звичайних договорів купівлі-продажу;

· довго строковість і стабільність відносин, що підвищує зацікавленість партнерів у цьому виді зв'язків і веде до встановлення між корпорантами усталених виробничих і технологічних зв'язків, тісної взаємодії та взаємозалежності.

За таких взаємозв'язків виробник повинен заздалегідь знати, хто і в якій кількості купуватиме його продукцію. Крім того, він повинен завчасно узгодити всі якісні, експлуатаційні та техніко-економічні параметри продукту. Таким чином, сутність торгівлі за кооперацією полягає в тому, що юридичне самостійні виробники різних країн у результаті здійснення на договірній основі спільної діяльності створюють окремі види продукції, що мають чітко визначене адресне призначення і є складовими кінцевої продукції.

Міжнародна кооперація виробництва є об'єктивним наслідком його спеціалізації, проявом зростаючої взаємозалежності між фірмами різних країн. Найбільшого розвитку виробнича кооперація набула в таких галузях, як автомобільна, суднобудівельна, тракторобудівельна, електротехнічна (особливо виробництво побутових приладів) тощо.

Маркетингова кооперація на міжнародному ринку поєднується, як правило, зі збутовою та знаходить своє відображення в проведенні спільних рекламних кампаній, організації акцій зі стимулювання збуту, в обміні комерційною інформацією, узгодженні товарних і цінових політик тощо.

Промислове співробітництво може в різних варіантах поєднувати різноманітні форми виробничої, науково-технічної, збутової і маркетингової кооперації. При цьому в таких угодах передбачається обмін товарами та послугами між сторонами, а в деяких випадках продукція, що отримується при промисловому співробітництві, використовується для оплати інших поставок або послуг, які є частиною угоди.

У компенсаційній (зустрічній) торгівлі специфіка взаємовідносин експортера та імпортера полягає в тому, що продаж товарів (послуг) пов'язується з відповідною закупкою або, навпаки, закупівля товарів (послуг) зумовлюється продажем. При цьому оплата передбачається поставками товарів та/або послуг у доповнення або замість фінансового врегулювання, а угода може бути оформлена як одним, так і кількома зв'язаними контрактами.

Згідно з термінологією, що застосовують фахівці Європейської економічної комісії ООН (ЄЕК), усі види товарообмінних і зустрічних угод об'єднуються поняттям «міжнародні компенсаційні угоди», відповідно до яких фірми різних країн домовляються про те, що конкретні дії (поставка товарів, послуг або технології) однією із сторін компенсуватимуться чітко визначеним у відповідних договірних документах способом та у встановлених у них розмірах іншими конкретними діями (поставкою товарів, послуг, технології) іншої сторони. При цьому в поняття «зустрічної торгівлі» не включаються товарообмінні (бартерні) операції. Тож пропонується така класифікація компенсаційних угод .

Угоди зі зворотною закупівлею продукції найчастіше укладаються у зв'язку з продажем підприємства, комплектного обладнання або технології; при цьому експортер зобов'язується закуповувати частину або всю продукцію, що вироблятиметься на поставленому підприємстві або обладнанні. Таким чином, ці угоди мають певні особливості:

виплата здійснюється за рахунок продукції, що отримана внаслідок укладеної угоди;

вартість угоди, як правило, дуже значна;

термін дії угоди може становити 10-20 років;

зобов'язання щодо зворотної закупівлі можуть перевищувати (і справді перевищують) вартість початкової експортної угоди.

Компенсаційні угоди є поширенішою і різноманітнішою групою, ніж угоди зі зворотною закупівлею. Відповідно до компенсаційної угоди експортер зобов'язується закуповувати (або забезпечити закупку третьою стороною) певну кількість товарів імпортера протягом узгодженого терміну. Експортні та імпортні товари, як правило, не мають прямого зв'язку. Компенсаційна угода зазвичай укладається на меншу суму, ніж угода зі зворотною закупівлею. Те саме стосується і терміну дії контракту, який укладається на термін від одного до трьох років.

Власне компенсаційні угоди передбачають, що експортер товару дає згоду на те, що імпортер повністю або частково оплачує його поставки товарами, а угода на закупівлю та угода на продаж поєднані в одному контракті.

Зустрічна закупка відрізняється від власне компенсаційних угод в основному тим, що розробляються разом два окремі договори: договір на продаж і договір на закупівлю. Угоди зустрічної закупівлі можуть мати дві форми — форму паралельної закупівлі, за якої продаж і закупівля відбуваються одночасно, та форму попередньої закупівлі, за якої експортер спочатку виконує свої зобов'язання з імпорту, з тим щоб мати можливість виконати свій експортний контракт.

Угоди, що передбачають відшкодування, є гнучкішою формою угоди про зустрічну закупівлю і характерні для крупних контрактів між урядами (поставка озброєння, літаків, енергетичного обладнання тощо).

Фахівці Організації економічного співробітництва та розвитку (ОЕСР) також розрізняють торговельну та промислову компенсацію, називаючи їх основними формами зустрічної торгівлі (як і експерти ООН).

Найстарішою формою компенсаційних угод є бартер, під яким розуміється обмін певної кількості одного товару на інший У вигляді натурального обміну без застосування механізму валютно-фінансових розрахунків. Використовуючи бартер, як й інші форми товарообмінних операцій, сторони прагнуть до пом'якшення проблеми валютного фінансування імпорту, спрощення порядку розрахунків, розширення можливостей виходу на зарубіжні ринки, отримання високотехнологічного обладнання в обмін на товари (переважно сировинні), збільшення реалізації товарів, яка укладена на звичайних комерційних умовах.

За орендної торгівлі специфіка взаємовідносин експортера та імпортера полягає в тому, що продаж товарів (переважно машин та обладнання) з акту купівлі-продажу перетворюється фактично на процес купівлі-продажу, який може тривати кілька років і результатом якого не завжди буде перехід права власності на предмет угоди. Основою цієї форми торгівлі є орендні відносини. У світовій практиці розрізняють три види оренди залежно від термінів дії угоди:

рейтинг (renting) — короткострокова оренда на термін вЩ кількох днів до кількох місяців (транспортні засоби, товари для туризму та відпочинку);

хайринг (hiring) — середньострокова оренда на період від кількох місяців до року (транспортні засоби, дорожно-будівельне обладнання, сільськогосподарські машини, монтажне обладнання тощо);

лізинг (leasing) — довгострокова оренда на термін понад один рік (широкий спектр обладнання, нерухомість).

Сутністю лізингу є оренда основних засобів виробництва для їх використання у виробничому процесі орендатором, у той час як самі товари купуються орендодавцем, і він зберігає право власності на них до кінця угоди. У більшості випадків лізинг є специфічною формою фінансування за участю спеціалізованої лізингової компанії, яка купує право власності на майно для третьої сторони і передає його в оренду на коротко-, середньо- і довгостроковий періоди.

Міжнародні лізингові операції можуть мати різні джерела фінансування. Залежно від цього розрізняються такі типи лізингу:

· за власний кошт, який передбачає використання власних фінансових ресурсів для виконання лізингової угоди;

· за залучені кошти, тобто для виконання лізингової угоди використовуються кредити та позички банків і фінансових компаній;

· з частковим фінансуванням лізингодавцем.

Пов'язаний із залученням різних джерел фінансування угоди. Зазвичай використовується для реалізації комплексних проектів, а сутність його полягає в тому, що лізингодавець при купівлі предмета лізингу сплачує зі своїх коштів тільки певну суму (60—80% вартості предмета), а решту необхідних коштів залучає як позичку в одного або кількох кредиторів (пайову частку може мати і постачальник, тобто виробник предмета лізингової угоди). При цьому борг виплачується в міру отримання від лізингоодержувача (або лізингоодержувачів) лізингових платежів протягом усього терміну дії лізингової угоди.

Предметом лізингової угоди може бути як нове майно, так і таке, що було в експлуатації. Цей факт не впливає на механізм укладання та виконання угоди, а враховується тільки при визначенні розмірів лізингових платежів та обчисленні ефективності укладання лізингової угоди.

Методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності - система засобів впливу на суспільні відносини, які виникають у сфері зовнішньоекономічної діяльності для забезпечення правопорядку в цій сфері.

Державне регулювання зовнішньоекономічної діяльності здійснюється за допомогою таких методів:

• тарифні (економічні) методи регулювання;

• нетарифні (організаційно-адміністративні) методи регулювання.

Тарифні (економічні) методи регулювання зовнішньоекономічної діяльності являють собою комплекс заходів державного регулювання за допомогою митних тарифів. Тарифне регулювання виконує дві функції: протекціоністську — захист вітчизняних товарів і послуг від іноземної конкуренції; фіскальну - поповнення державного бюджету.

Мито являє собою грошовий збір чи податок, який держава бере з товарів, власності та інших цінностей при перетині кордону України.

Протекціоністська функція мита проявляється в тому, що мито розглядають як різновид податку, який призводить до подорожчання імпортних товарів, збільшення вартості імпортної продукції, як наслідок, що створює сприятливі умови для виготовлення та реалізації аналогічної продукції національними товаровиробниками. Протекціоністська функція митних тарифів спрямована на збереження високих ставок мита на імпорт товарів текстильної, шкіряної, взуттєвої промисловості, електротехнічного машинобудування тощо. Як наслідок — сировина імпортується за низькими ставками мита, напівфабрикати - за вищими, готові вироби - за найвищими. Обкладення митом імпортної продукції забезпечує надходження коштів до державного бюджету, таким чином мито виконує фіскальну функцію.

Тарифне регулювання базується на застосуванні Митного тарифу Україні. Митний тариф - систематизований згідно з Українською класифікацією товарів зовнішньоекономічної діяльності перелік ставок ввізного мита, які справляються з товарів, що ввозяться на митну територію України. Порядок формування і застосування Митного тарифу України визначається Законом України "Про Митний тариф України" (2001 р.). Митний тариф є єдиним для всіх суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності незалежно від форм власності чи їх територіального розташування. Основним елементом Митного тарифу є мито. Встановлення та зміна діючих ставок ввізного мита здійснюється Верховною Радою України один раз в рік. У зв'язку із запровадженням ЄС (1999 р.) європейської грошової одиниці всі специфічні ставки в Митному тарифі України подаються в євро. Мито сплачується у національній валюті України. Мито, що підлягає оплаті, нараховується митними органами згідно із ставками Митного тарифу, що діють на момент подання вантажно-митної декларації, і сплачується митним органам на момент прийняття вантажно-митної декларації до митного оформлення.

Розрізняють ввізне, вивізне, транзитне мито. Основним видом мита є ввізне (імпортне) мито, тобто мито на товари та інші предмети при їх імпорті на митну територію. За його допомогою підвищують ціну імпортованого товару, знижуючи його конкурентоспроможність на ринку України. Воно регулює та обмежує надходження іноземних товарів в державу. Вивізне та транзитне мито практично не застосовується.

Митні тарифи можуть бути:

• простими (одноколонними), тобто мати єдину ставку для одного товару чи товарної групи незалежно від країни походження;

• складними (багатоколонними), коли встановлюються дві і більше ставок для одного товару чи товарної групи в залежності від країни походження.

Митні ставки поділяють на:

• максимальні - діють по відношенню до товару з країн, з якими відсутні торгові угоди;

• мінімальні — встановлюються по відношенню до товару з країн, з якими є торгові угоди щодо надання режиму найбільшого сприяння, або з країн, які входять до Загальної системи преференцій.

Митні ставки класифікують: а) за методом нарахування на:

• адвалерні — нараховуються у відсотках до митної вартості товару, послуг;

• специфічні - нараховуються у твердій сумі від одиниці виміру ваги, площі, об'єму і тощо;

• комбіновані - об'єднують адвалерні і специфічні.

б) за характером походження на:

• автономні - вводяться тією чи іншою державою в односторонньому порядку без згоди з іншою країною;

• конвенційні - встановлюються на підставі міжнародних договорів (угод) між державами.

в) за специфікою застосування розрізняють такі види мита: антидемпінгове, компенсаційне та спеціальне мито.

Основу ставок ввізного мита складають адвалерні ставки. Комбіновані та специфічні ставки ввізного мита запроваджуються на товари агропромислового комплексу, легкої промисловості, легкові автомобілі, відеотехніку та інші високоліквідні товари, під час імпорту яких спостерігається навмисне заниження митної вартості товару з метою уникнення від повної сплати мита.

Антидемпінгове мито застосовується з метою захисту від демпінгу вітчизняних виробників, при ввезені на митну територію країни або вивезенні за межі митної території країни товарів за ціною, значно нижчою від цін інших експортерів подібних або безпосередньо конкуруючих товарів, тобто товарів, які є об'єктом демпінгу.

Компенсаційне мито встановлюється у випадку ввозу на територію України товарів, при виробництві чи експорті яких використовувались субсидії.

Спеціальне мито використовується для захисту вітчизняних виробників від імпортних конкурентних товарів, для попередження недобросовісної конкуренції; у відповідь на дискримінаційні дії з боку інших держав. Ставки спеціального мита встановлюються в кожному окремому випадку.

Особливі види мита рекомендовано до застосування ГАТТСОТ. В Україні застосування особливих видів мита здійснюється на підставі рішень про застосування антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів, що приймаються відповідно до законів України "Про захист національного товаровиробника від демпінгового імпорту" (1998 р.) та "Про захист національного товаровиробника від субсидованого імпорту" (1998 р.). Особливі види мита вводяться тільки після спеціального розслідування на замовлення українських і іноземних державних органів, які в цьому зацікавлені. В тому разі, коли імпорт товару є об'єктом антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів, преференції не встановлюються, призупиняються або припиняються органом, що їх встановив.

В світовій практиці та в Україні використовується також сезонне мито, яке встановлюється на окремі товари на певний період. До таких товарів відносять в т.ч. і продукцію сільського господарства, імпорт якої в Україну обмежується в осінні місяці, коли обсяги такої продукції є достатніми для споживання населенням.

Згідно Закону України "Про Митний тариф України" (2001 р.) окремі види товарів (послуг) звільняються від накладення мита, серед них: валюта України, іноземна валюта, цінні папери, товари, які вироблені в Україні та ввозяться без переробки на її територію в режимі реімпорту, а також товари іноземного походження, які вивозяться з території України без переробки в режимі реекспорту; транспортні засоби, які здійснюють міжнародні перевезення; товари, які імпортуються всеукраїнськими і міжнародними об'єднаннями громадян, що постраждали внаслідок Чорнобильської катастрофи; товари, що імпортуються за рахунок коштів державного валютного фонду України та іноземних кредитів, котрі надаються під гарантію Кабінету Міністрів України; групи товарів згідно з різноманітними державними договорами, угодами і законами України.

Тарифне регулювання зовнішньоекономічної діяльності є класичним засобом регулювання цієї сфери.

Тарифні методи неспроможні повністю захистити внутрішній ринок країн від зовнішньоекономічної експансії, все більше активізуються тенденції до заміни митних тарифів заходами нетарифного протекціонізму в зовнішньоекономічній сфері.

Нетарифні методи регулювання зовнішньоекономічноїдіяльності-комплекс заходів обмежено-заборонного порядку, що перешкоджають проникненню іноземних товарів та послуг на внутрішній ринок країни. Нетарифні обмеження являють собою заходи прихованого протекціонізму, мають характер адміністративного (силового) регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

Метою нетарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності є:

• покращення (погіршення) конкурентних умов в імпортуючій країні;

• захист національної економіки, охорона навколишнього середовища, здоров'я населення, моралі, релігії і національної безпеки.

Нетарифне регулювання об'єднує в одну групу різнорідні заходи адміністративного, фінансового, кредитного, торгово-економічного та іншого характерів. Вони є інструментами оперативного регулювання зовнішньоекономічної діяльності і можуть впроваджуватись рішеннями різних гілок влади, в тому числі регіональними органами державної влади та місцевого самоврядування. Галузями, що традиційно регулюються нетарифними обмеженнями, є сільське господарство, енергетика, текстильна, металургійна, суднобудівна, автомобільна промисловості. Нетарифні обмеження - основне гальмо на шляху зовнішньої торгівлі, яке зачіпає економічні інтереси країн, що розвиваються, оскільки багато нетарифних обмежень стосується товарів із цих держав. Всі вони згруповані класифікацією ГАТТ/СОТ у п'ять основних груп:

• участь держави у зовнішньоторговельних операціях;

• технічні бар'єри;

• кількісні та валютні обмеження вивезення чи ввезення товарів;

• обмеження, пов'язані з механізмом платежів;

• митні та адміністративні формальності.

Участь держави у зовнішньоторговельних операціях проявляється у наступних заходах:

• субсидування внутрішнього виробництва і вивезення товарів;

• державна закупка товарів та ін.

Субсидування внутрішнього виробництва та експорту продукції - допомога держави у грошовій або натуральній формі суб'єктам зовнішньоекономічної діяльності з метою розвитку певних галузей у своїх країнах і зайняття відповідної ніші у світовому господарстві. Застосовуються прямі і непрямі субсидії. Прямі субсидії здійснюються у формі прямих грошових виплат в стратегічні для держави галузі промисловості, сільського господарства, фундаментальні наукові дослідження тощо. Непрямі субсидії надаються через здійснення амортизаційної, податкової, кредитної політики, преференційних валютних курсів, урядових контрактів із спеціальними привілеями або ж інших пільг.

Надання субсидій означає надання певних переваг їхньому одержувачу: отримання експортером кредиту на два-три відсотки нижче за внутрішні ринкові норми відсотку і є величиною урядової субсидії. Субсидовані товари, які переміщуються в зовнішньоекономічній сфері, мають тенденції зводити до нуля захисний ефект тарифу в країні-імпортері, що дозволяє проникнути на ринок країни-імпортера, а можливо і витіснити з нього власного виробника.

Сучасна політика державної закупки є сприятливим підґрунтям для дискримінації зарубіжних товарів. Державні органи управління України та органи місцевого самоврядування мають право розміщувати, як правило, на конкурсній основі державні замовлення на виробництво, експорт і імпорт товарів серед суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. При цьому державні закупки по імпорту комплексного устаткування або масових партій інших товарів з використанням коштів Державного валютного фонду України мають обов'язково провадитись з використанням процедури міжнародних торгів.

Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності приймають державні замовлення виключно на добровільних засадах на умовах і в обсязі, які визначаються цивільно-правовими договорами (контрактами), що укладаються між ними та державним замовником. Іноземні суб'єкти господарської діяльності користуються рівними правами та обов'язками з суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності України в разі проведення конкурсу на розміщення державного замовлення.

До технічних бар'єрів при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності належать перешкоди для імпорту товарів, що виникають у зв'язку з їх невідповідністю національним стандартам:

• щодо фармакологічних, санітарних, фіто-санітарних, ветеринарних та екологічних норм;

• щодо техніки безпеки;

• щодо правил упаковки та маркування товарів тощо.

Хоча в цілому подібні правила є бажаними з суспільної точки зору, вони можуть бути дискримінаційними щодо імпортерів, оскільки накладають додаткові вимоги до іноземних суб'єктів господарювання. Продукція, що безперешкодно проникає в одну країну, може бути забороненою до ввезення в іншу, особливо це стосується фармацевтичних виробів та продуктів харчування. Практична реалізація в Україні системи стандартизації, метрології та сертифікації в зовнішньоекономічній сфері пов'язана з недосконалістю чинного законодавства: переважна більшість законів, що діють в України, є документами непрямої дії і передбачають прийняття різними органами виконавчої влади численних підзаконних актів, а більшість національних не відповідає міжнародним вимогам, внаслідок чого український ринок заповнений низькоякісною імпортною продукцією, яку іноземні виробники не можуть реалізувати у своїх країнах через її невідповідність міжнародним стандартам. Впровадження в Україні системи стандартів буде сприяти поповненню національного ринку якісними продуктами.

Важливого значення набуває впровадження стандартів на автомобільному транспорті при здійсненні міжнародних перевезень, що забезпечує реалізацію єдиної науково-технічної політики з питань створення, експлуатації, ремонту, технічного обслуговування та утилізації транспортних засобів; підвищення їх надійності, комфортності, безпечності з метою реалізації захисту інтересів споживачів і держав з питань безпеки перевезень, охорони довкілля, економії всіх видів ресурсів.

Внаслідок ускладнення технічної природи продуктів, підвищення життєвого рівня та суспільного тиску можна очікувати подальшого розповсюдження технічних правил і правил, пов'язаних з охороною здоров'я.

Кількісні та валютні обмеження вивезення чи ввезення товарів — комплекс адміністративних методів нетарифного протекціонізму, що використовують країни для обмеження імпорту іноземних товарів на внутрішній ринок та експорту національних товарів на зовнішній ринок.

Впровадження кількісних обмежень мотивується потребою захисту окремих секторів національної економіки від надмірної іноземної конкуренції, платіжними можливостями країни, іншими економічними та політичними інтересами. Використання кількісних обмежень дозволяє вирішити наступні проблеми: запобігти надходженню стратегічних товарів до рук недружніх держав; попередити вивезення товарів, яких бракує на внутрішньому ринку; здійснювати контроль за торговельним балансом країни та за її межами з метою досягнення стабільності виробництва і цін.

Кількісні обмеження набувають наступні форми:

• експортні квоти;

• імпортні квоти.

Квота експортна - граничний обсяг певної категорії товарів, який дозволено експортувати з території держави протягом встановленого строку, визначається у натуральних чи вартісних одиницях. Квота імпортна - граничний обсяг певної категорії товарів, який дозволено імпортувати на територію держави протягом встановленого строку, визначається у натуральних чи вартісних одиницях.

Розрізняють три основні види експортних та імпортних квот:

• односторонні квоти;

• узгоджені двосторонні або багатосторонні квоти;

• тарифні квоти.

Одностороння квота - фіксована квота, що вводиться без будь-яких попередніх консультацій чи переговорів з іншими країнами. Узгоджені двосторонні або багатосторонні квоти передбачають домовленість між країнами-імпортерами та країнами-експортерами або групами країн щодо встановлення квот на певні частки для окремих країн. При використанні тарифної квоти в країну дозволяється ввозити визначену кількість певного товару за преференційними ставками мита або із сплатою повного мита.

Прикладом застосування вищезазначених квот є система кількісних обмежень, яка функціонує в ЄС, охоплює приблизно 2/3 зовнішньоторговельного обігу. Цією системою в Україні виділені квоти на ввезення на територію ЄС хімічної та сільськогосподарської продукції, текстильних виробів та інших товарів.

До специфічних видів квотування відноситься:

• ембарго;

• "добровільні" обмеження;

• сезонні квоти.

Ембарго - повна заборона торгівлі з конкретною країною, що запроваджується переважно з політичних мотивів. "Добровільне" обмеження експорту встановлюється під загрозою застосування країною-імпортером обмежень на ввезення товарів (зменшення квот, запровадження ембарго та ін.). Активно застосовується на міжнародному рівні також сезонне квотування. Сезонне квотування передбачає використання квоти для ввезення аграрної продукції в період збирання врожаю в країні й піку надходження на внутрішній ринок власної продукції, насамперед такої, що швидко псується (фрукти, овочі, квіти).

В Україні функціонують такі види квот: глобальні, групові, індивідуальні.

Квоти глобальні встановлюються на товари без зазначення конкретних країн, куди товари експортуються або з яких вони імпортуються. Квоти групові встановлюються на товари з визначенням групи країн, куди товари експортуються або з яких вони імпортуються. Квоти індивідуальні встановлюються на товари з визначенням конкретної країни, куди товари можуть експортуватись або з яких вони можуть імпортуватись.

З метою захисту власного товаровиробника також застосовуються антидемпінгові, компенсаційні, спеціальні квоти.

Квоти антидемпінгові - граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є об'єктом антидемпінгових заходів, який дозволено імпортувати в Україну протягом установленого строку, визначається в натуральних або вартісних одиницях виміру. Квоти компенсаційні - граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є об'єктом антисубсидиційного розслідування або компенсаційних заходів, який дозволено імпортувати в Україну протягом установленого строку, визначається в натуральних або вартісних одиницях виміру. Квоти спеціальні - граничний обсяг імпорту в Україну певного товару, що є об'єктом спеціального розслідування, який дозволено імпортувати в Україну протягом встановленого строку, визначається в натуральних або вартісних одиницях виміру.

Використання цих форм кількісних обмежень забезпечує сповільнення темпів інфляції, стабілізацію валютних курсів всередині країни та зниження обсягів зовнішньої торгівлі інших держав у країну, що застосовує кількісні обмеження в зовнішній торгівлі.

Кількісні обмеження при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності вводяться шляхом ліцензування.

Ліцензування зовнішньоекономічних операцій включає комплекс дій органу виконавчої влади з надання дозволу на здійснення суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності експорту (імпорту) товарів. Ліцензування експорту та імпорту товарів запроваджується в Україні в разі:

• значного порушення рівноваги щодо певних товарів на внутрішньому ринку, особливо сільськогосподарської продукції, продуктів рибальства, харчової промисловості та деяких видів промислових товарів;

• необхідності забезпечення захисту життя, здоров'я людини, тварин або рослин, навколишнього природного середовища, громадської моралі, національного багатства художнього, історичного чи археологічного значення або захисту прав інтелектуальної власності, а також відповідно до вимог державної безпеки;

• експорту дорогоцінних металів;

• необхідності застосування заходів захисту вітчизняного товаровиробника;

• необхідності забезпечення захисту патентів, торгових марок та авторських прав;

• необхідності забезпечення виконання міжнародних договорів України.

Розрізняють ліцензії експортні та імпортні. Ліцензія експортна (імпортна) - належним чином оформлене право на експорт (імпорт) протягом встановленого строку певних товарів або валютних коштів з метою інвестицій та кредитування. Експортно-імпортні ліцензії бувають генеральні та індивідуальні.

Ліцензія генеральна - відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції з певним товаром, з певною країною протягом періоду дії режиму ліцензування по цьому товару. Генеральна ліцензія видається на тривалий термін, переважно на рік.

До індивідуальних ліцензій належать ліцензія відкрита (індивідуальна) та ліцензія разова (індивідуальна). Ліцензія відкрита (індивідуальна) - дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом певного періоду часу (але не менше одного місяця) з визначенням його загального обсягу. Ліцензія разова (індивідуальна) — разовий дозвіл, що має іменний характер і видається для здійснення кожної окремої операції конкретним суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності на період не менший, ніж той, що є необхідним для здійснення експортної (імпортної) операції.

У світовій практиці функціонують такі основні засоби розподілу ліцензій, як аукціони. Розрізняють відкрити (публічні) й негласні аукціони. Про проведення відкритих аукціонів повідомляють усіх зацікавлених, щоб зібрати якнайбільше конкурентів. Негласні аукціони, як засвідчує практика, супроводжуються підпільним бізнесом, хабарами, корупцією чиновників.

Валютні обмеження — система законодавчих або адміністративних правил, спрямованих на обмеження операцій з іноземною валютою. До іноземної валюти відносяться наступні валютні цінності: іноземна валюта готівкою; платіжні документи (чеки, векселі, тратти, депозитні сертифікати, акредитиви та інші) в іноземній валюті; цінні папери (акції, облігації, купони до них, бони, векселі та інші) в іноземній валюті; золото та інші дорогоцінні метали у вигляді зливків, пластин та монет, а також сертифікати, облігації, варанти та інші цінні папери, номінал яких виражено у золоті, дорогоцінні камені. Валютні обмеження встановлюються для підтримки курсів національної валюти, урівноваження платіжних балансів, концентрації валютних ресурсів у руках держави для посилення міжнародної ліквідності країни, недопущення валютних спекуляцій тощо. Ступінь валютного обмеження залежить від стабільності курсу національної валюти, стану торговельного і платіжного балансів, економічної кон'юнктури тощо.

Основними видами валютних обмежень є:

• заборона вільного продажу й купівлі іноземної валюти;

• обов'язковий продаж (або здача) іноземної валюти державі за офіційним курсом;

• регулювання процесу вивезення капіталу, грошових переказів;

• ліцензування права здійснювати валютні операції. Заборона вільного продажу й купівлі іноземної валюти таобов'язковий продаж (або здача) іноземної валюти державі за офіційним курсом здійснюється в державах на початковому етапі створення їх національної банківської системи та національних золотовалютних запасів. Так відбувалось в Україні в перші роки її незалежності, коли запроваджувався обов'язковий розподіл виручки в іноземній валюті від зовнішньоекономічної діяльності між валютними фондами суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та Державним валютним фондом і валютними фондами місцевих Рад народних депутатів України.

Обов'язковому розподілу підлягала виручка в іноземній валюті всіх суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності, які мали постійне місцезнаходження або постійне місце проживання на території України. Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності зобов'язані були передавати частину (спочатку 100%, потім -50%, пізніше - 25%) від загальної суми виручки в іноземній валюті, одержаної ними в результаті зовнішньоекономічної діяльності, за нормами, що встановлювалися Верховною Радою України залежно від виду експортного товару.

Обов'язковий розподіл виручки в іноземній валюті здійснювався банківськими установами, в яких суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності мали валютні рахунки, шляхом відповідного переказу сум з валютного рахунку суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності та одночасного зарахування на розрахунковий рахунок цього суб'єкта сум у діючій на території України валюті, еквівалентних сумі переказаної іноземної валюти.

Регулювання процесу вивезення капіталу, грошових переказів здійснюється в Україні з метою забезпечення стабільності валютно-фінансової системи держави. Основним законодавчим актом в цій сфері є Закон України (1994 р.) "Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті", яким визначаються:

• строки повернення в Україну валютної виручки резидентів за експортними операціями;

• строки ввезення в Україну товарів за імпортними операціями, які здійснюються на умовах попередньої оплати;

• строки перерахування на користь іноземних партнерів сум іноземної валюти, придбаної в установленому порядку резидентами для забезпечення виконання контрактних зобов'язань;

• відповідальність резидентів за порушення зазначених строків;

• умови перевищення строків у разі виконання зовнішньоекономічних договорів окремих видів.

Важливим засобом валютного регулювання є ліцензування права здійснювати валютні операції Національним банком України. Цей процес регулюється Декретом Кабінету Міністрів України "Про систему валютного регулювання і валютного контролю" (1993 р.). Згідно з цим документом, Національний банк України видає два види ліцензій на право здійснювати валютні операції: генеральні та індивідуальні.

Генеральні ліцензії видаються комерційним банкам та іншим фінансовим установам України для здійснення валютних операцій у комплексі на весь період дії режиму валютного регулювання. Індивідуальні ліцензії видаються резидентам і нерезидентам України на здійснення разової валютної операції на період, необхідний для здійснення такої операції. Індивідуальної ліцензії потребують такі операції: вивезення, переказування і пересилання за межі України валютних цінностей; вивезення, переказування, пересилання в Україну валюти України; надання і одержання резидентами кредитів в іноземній валюті; використання іноземної валюти на території України як засобу платежу або як застави; розміщення валютних цінностей на рахунках і у вкладах за межами України; здійснення інвестицій за кордон.

До обмежень, пов'язаних з механізмом платежів, відносять:

• попередні імпортні депозити;

• прикордонний податковий режим.

З метою регулювання платіжного балансу в України запроваджено режим попередніх імпортних депозитів. Попередній імпортний депозит - попередня застава, яку імпортер повинен внести в свій банк перед закупівлею іноземного товару. Захисна функція цієї операції полягає втому, що імпортер не отримує по депозиту проценти (ці кошти знаходяться у розпорядженні Національного банку України), що призводить до збільшення ціни імпортного товару. В Україні імпортні депозити запроваджені при здійсненні експортних операцій, операцій з давальницькою сировиною, товарообмінних (бартерних) операцій, коли ці операції здійснюються без передоплати імпортером.

Прикордонний податковий режим в Україні передбачає сплату податку на додану вартість за ставкою 20% від суми митної вартості товару, акцизного збору (для підакцизних товарів), митного збору у сумі 0,118% від митної вартості товару та єдиного збору, що справляється в пунктах пропуску через державний кордон України.

Розрізняють внутрішній непрямий податок та прямий податок. До непрямого податку відносять податок з обігу, з продажу, акцизний збір або податок на додану вартість. До прямого податку відносять прибутковий податок, податок на власність, соціального страхування тощо.

Згідно з правилами ГАТТ/СОТ, країна, що впроваджує внутрішній непрямий податок на товар, отримує дозвіл впроваджувати податкові пільги на експорт цього ж товару, а також рівноцінний податок на імпорт подібного товару. Україна самостійно встановлює і скасовує податки і пільги для суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. Рівень оподаткування визначається, виходячи з необхідності досягнення та підтримання самофінансування суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності, з метою забезпечення стабільності в їх діяльності

Митні та адміністративні формальності. До них належать:

• визначення митної вартості товару (послуг);

• визначення коду товару (товарна класифікація);

• визначення країни походження товару тощо. Визначення митної вартості товару (послуг). Нарахуваннямита та митних зборів на товари та інші предмети, що підлягають митному оформленню, провадиться на базі їх митної вартості, тобто ціни, яка фактично сплачена або підлягає сплаті за них на момент перетину митного кордону України.

Основною найбільш вагомою складовою величини митної вартості товару є фактурна вартість товару, тобто вартість, яка виставляється продавцем для оплати покупцем з врахуванням умов поставки. Фактурна вартість товару зазначається уконтракті та рахунку-фактурі (інвойсі), що оформлюється на кожну окрему партію товару. Додатковими складовими до фактурної вартості є витрати на транспортування товару до пункту перетину митного кордону, комісійні та брокерські витрати, плата за використання (за певних умов) об'єктів інтелектуальної власності. Методи визначення митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України, та умови їх застосування встановлюються Митним кодексом України.

Визначення коду товару (товарна класифікація). Ефективне використання тарифних методів регулювання залежить не тільки від системи оподаткування товарів при переміщенні через митний кордон, але й від правильної класифікації товарів, оскільки від цього залежить встановлення їх митної вартості і, відповідно, обґрунтоване нарахування і стягнення митних платежів. Правильна класифікація товарів має також важливе значення і для підвищення об'єктивності статистичної звітності стосовно зовнішньоекономічної діяльності, оскільки ця звітність використовується для обґрунтування оптимальної зовнішньоекономічної політики держави.

Класифікація товарів має економічний зміст. Об'єднання товарів в окремі товарні позиції створює додаткові протекціоністські перешкоди для імпорту або, навпаки, стимулює товаропотік до країни: підсилення деталізації товарів за окремими товарними позиціями дозволяє, залишаючи незмінним або навіть знижуючи середній рівень митного оподаткування шляхом зменшення тарифних ставок, які втратили свою торговельну та економічну ефективність, або ставок на товари, імпорт яких припинено, підвищувати тарифні ставки на продукцію окремих галузей економіки, які потребують більш високого рівня тарифного захисту.

Основою Митного тарифу України є Українська класифікація товарів зовнішньоекономічної діяльності (УКТЗЕД), яка введена в дію з 1999 р. Українська класифікація товарів зовнішньоекономічної діяльності - систематизований перелік товарів, що включає код товару, його найменування, одиницю виміру та обліку. Об'єктом класифікації в УКТЗЕД є всі товари, які переміщуються в міжнародній торгівлі. В основі будови УКТЗЕД закладена сукупність різних чинників товару. Вони згруповані у відповідні розділи, які в свою чергу містять групи, товарні позиції, підпозиції, категорії та підкатегорії, в основі яких закладена сукупність різних чинників товару.

Визначення країни походження товару здійснюється з метою застосування тарифних та нетарифних заходів регулювання ввезення товару на митну територію України та вивезення товару з цієї території, а також забезпечення обліку товарів у статистичній звітності. Визначення країни походження товару безпосередньо впливає на застосування пільгових митних ставок та використання відповідних квот згідно міжнародних договорів України з конкретною державою. Країною походження товару вважається країна, в якій товар був повністю вироблений або товар був підданий достатній переробці. При цьому під країною походження товару можуть розумітися і група країн, митні союзи країн, регіон чи частина країни, якщо є необхідність їх виділення з метою визначення походження товару.

Товарами, повністю виробленими у країні, вважаються:

• корисні копалини, видобуті на її території або в її територіальних водах, на її континентальному шельфі і в морських надрах, якщо країна має виключне право на розробку цих надр;

• рослинна продукція, вирощена та зібрана на її території;

• живі тварини, що народилися і вирощені в цій країні;

• продукція, одержана від тварин, вирощених у цій країні;

• продукція мисливського, рибальського та морського промислів;

• продукція морського промислу, видобута та вироблена у Світовому океані суднами цієї країни;

• вторинна сировина та відходи, які є результатом виробничих та інших операцій;

• продукція високих технологій, одержана у відкритому космосі на космічних кораблях, що належать цій країні чи орендуються нею.

Для підтвердження походження товару суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності повинен представити митному органу сертифікат про походження товару. Додатковими відомостями про країну походження можуть бути також відомості, що містяться в товарних накладних, пакувальних листах, відвантажувальних специфікаціях, сертифікатах відповідності, якості, фіто-санітарних, ветеринарних тощо, митній декларації країни експорту, якими супроводжується товар, а також у паспортах, технічній документації, висновках-експертизах митних та інших уповноважених органів, інших матеріалах, що можуть бути використані для підтвердження відомостей про країну походження товару. Визначення країни походження товару під час вирішення спірних питань здійснюється митним органом.

До адміністративних формальностей належать:

• набуття та реалізація права на здійснення зовнішньоекономічної діяльності;

• інформаційне забезпечення суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності;

• супровідні документи та ін.

Набуття та реалізація права на здійснення зовнішньоекономічної діяльності відносять до нетарифних методів регулювання зовнішньоекономічної діяльності. Вихід на міжнародний ринок суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності не є простим і безболісним. Держави жорстко контролюють цей процес, і незнання або ігнорування установлених правил може дорого коштувати його учасникам. Одним з таких моментів є набуття права на здійснення зовнішньоекономічної діяльності та реалізація цього права.

Набуття права на здійснення зовнішньоекономічної діяльності здійснюється шляхом державної реєстрації суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності України та його обліку в місцевих органах державної влади. Процедура державної реєстрації залежить від юридичного статусу суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності:

• фізичні особи отримують зазначене право, якщо вони зареєстровані як підприємці;

• юридичні особи отримують зазначене право з моменту набуття ними статусу юридичної особи;

• об'єднання фізичних, юридичних, фізичних і юридичних осіб, що не є юридичними особами, отримують зазначене право, якщо їх головні фізичні особи та/або юридичні особи, які діють від імені об'єднання, зареєстровані як підприємці або як юридичні особи;

• структурні підрозділи іноземних суб'єктів господарювання мають зазначене право, якщо вони зареєстровані в Україні як представництва іноземних суб'єктів господарювання.

При державній реєстрації суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності в їх підприємницьких або статутних документах обов'язково фіксуються всі види господарської діяльності, які будуть здійснюватись даним суб'єктом господарювання, в тому числі зовнішньоекономічна діяльність. Процедура державної реєстрації резидентівта нерезидентів України як суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності України має низку особливостей щодо місця державної реєстрації; терміну державної реєстрації; переліку документів, необхідних для державної реєстрації тощо. Місцем державної реєстрації резидентів України - суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності є - виконавчі комітети органів місцевого самоврядування за місцезнаходженням даного суб'єкта; нерезидентів України - Міністерство економіки та з питань європейської інтеграції. Документом, що підтверджує факт реєстрації суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності в Україні, є Свідоцтво про державну реєстрацію. Після державної реєстрації суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності повинні стати на облік в місцевих органах державної влади. До таких органів належать податкові інспекції, регіональні органи статистики, регіональні відділення пенсійного фонду, регіональні відділення фонду соціального страхування, митниці тощо.

Здійснення зовнішньоекономічної діяльності в більшості своїй супроводжується переміщенням через митний кордон України. Набуття такого права передбачає необхідність обліку суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності на митниці, в зоні діяльності якої він перебуває. Відсутність такого обліку є підставою для відмови в митному оформленні вантажів, пасажирів, багажу.

Суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності, одержавши у власність кошти, майно, майнові і немайнові права та інші результати, мають право володіти, користуватися і розпоряджатися ними за своїм розсудом. Усі суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності України мають право відкривати свої представництва на території інших держав. Здійснення зовнішньоекономічної діяльності за межами України представництвами українських суб'єктів господарської діяльності підлягає регулюванню законами держав, на території яких здійснюється така діяльність. Іноземні суб'єкти господарської діяльності мають право на відкриття своїх представництв на території України. Здійснення зовнішньоекономічної діяльності на території України піддягає регулюванню законами України. Усі суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності України мають право на участь у міжнародних неурядових економічних організаціях
1.3 Сутність міжнародної торгівлі та її види
Міжнародна торгівля є центральною ланкою в складній системі світогосподарських зв'язків, опосередковуючи практично усі види міжнародного поділу праці і зв'язуючи всі країни світу в єдину міжнародну економічну систему. Вона являє собою сукупність зовнішньої торгівлі всіх країн світу, а її обсяг підраховується шляхом підсумовування обсягів експорту.

Сучасна міжнародна торгівля - торгівля між країнами, що припускає ввіз (імпорт) і вивіз (експорт) товарів. У ній беруть участь різні юридичні особи - корпорації, їхні об'єднання, держави, окремі індивідууми. Вона є засобом, за допомогою якого країни можуть розвивати спеціалізацію, підвищувати продуктивність своїх ресурсів і, таким чином, збільшувати загальний обсяг виробництва.

Крім того, немаловажною особливістю є найрізноманітніші економічні і політичні ризики в міжнародній торгівлі, обумовлені географічними, політичними, національними факторами.

Сучасна міжнародна торгівля має динамічний характер. Структура й обсяг експорту, імпорту товарообігу різних країн і регіонів світу безупинно міняється. Аналіз показує винятково швидкий ріст товарообігу після другої світової війни: з 1947 по 1973 р. обсяг Світового експорту щорічно збільшувався приблизно на 6%. У цілому за післявоєнний період відбувся дійсний вибух експорту товарів: його обсяг при перерахуванні в поточні долари збільшився з менш чим 25 млрд. доларів у 1939р. до приблизно 2500 млрд. доларів у 1987р. 90-і роки не змінили цієї тенденції.
За даними Секретаріату ГАТТ, Оборот світової торгівлі в 1993 році, з урахуванням зміни цін зріс па 2,5%; обсяг світового експорту зріс на 2% і імпорту на 2%.

Інтенсивність торгових зв'язків значно розрізняється по країнах. На частку тільки промислово розвитих країн приходиться близько 70% міжнародної торгівлі і більш 3/4 усього торгового обороту, включаючи послуги. В основному вони ведуть цю торгівлю один з одним: близько 80% експорту промислово розвитих країн, призначається для інших промислово розвитих країн. На частку взаємної торгівлі країн, що розвиваються, виробляється лише чверть їхнього експорту .

Більшість країн у сучасних умовах - країни з відкритою економікою, тобто значна частина ВВП виробляється в них за участю зовнішньоторговельного сектора.

Різноманітна зовнішньоторговельна діяльність підрозділяється по товарній спеціалізації на торгівлю готовою продукцією, торгівлю машинами й устаткуванням, торгівлю сировиною і торгівлю послугами.

Міжнародною торгівлею називається оплачуваний сукупний товарообіг між усіма країнами світу. Однак поняття «міжнародна торгівлям вживається й у більш вузькому значенні: наприклад, сукупний товарообіг промислово розвитих країн, сукупний товарообіг країн, що розвиваються, сукупний товарообіг країн якого-небудь континенту, регіону, наприклад, країн Східної Європи і т.п.

Світові ціни розрізняються в залежності від часу року, місця, умов реалізації товару, особливостей контракту. На практиці як світові ціни приймаються ціни великих, систематичних і стійких експортних або імпортних угод, що укладаються у визначених центрах світової торгівлі відомими фірмами - експортерами або імпортерами відповідних видів товарів. На багато сировинних товарів (зернові, каучук, бавовна й ін.) світові ціни встановлюються в процесі операцій на найбільших світових товарних біржах.

В інтересах кожної країни спеціалізуватися на виробництві, у якому вона має найбільшу перевагу і для якого відносна вигода є найбільшою.

Національні виробничі розходження визначаються різними факторами виробництва - працею, землею, капіталом, а також різною внутрішньою потребою в тих або інших товарах. Ефект, що робиться зовнішньою торгівлею (зокрема, експортом) на динаміку росту національного доходу, на розмір зайнятості, споживання й інвестиційну активність, характеризується для кожної країни цілком визначеними кількісними залежностями і може бути обчислений і виражений у виді визначеного коефіцієнта - мультиплікатора (множника). Спочатку експортні замовлення безпосередньо збільшать випуск продукції, отже, і заробітну плату в галузях, що виконують це замовлення. А потім прийдуть у рух вторинні споживчі витрати.

Термін "міжнародна торгівля" має на увазі складний механізм взаємин, що виникають у процесі купівлі-продажу товарів на світовому ринку.

Фірми прагнуть до міжнародної діяльності по різних причинах. Так, зокрема, може знадобитися закупівля сировини або яких-небудь товарів за кордоном з тієї причини, що немає можливості придбати дану продукцію у вітчизняних виробників. Така ситуація приводить до необхідності імпорту. Можлива і зворотна ситуація - коли фірма має товари, продаж яких за кордоном може виявитися більш вигідної, чим у своїй країні. Так виявляється потреба в експорті. Нерідко трапляється, що фірми виступають на зовнішньому ринку і як торговельні посередники між продавцями і покупцями в різних країнах.

У міжнародній торгівлі експортер звичайно виставляє рахунок покупцеві в іноземній валюті, або покупець оплачує товар у валюті своєї країни, що є іноземною для експортера. Часто валютою платежу стає валюта третьої країни, наприклад, доллари США, євро. У зв'язку з цим, однією з проблем імпортера є необхідність одержання іноземної валюти для здійснення платежу, а в експортера може виникнути необхідність продажу отриманої іноземної валюти за валюту своєї країни. Послуги з продажу і купівлі іноземної валюти за валюту країни експортера або імпортера роблять банки. В Україні це банки з валютною ліцензією.

Однак, покупка або продаж іноземної валюти не настільки безпечні для фірми, як може показатися на перший погляд. Причина цьому - нестабільність показників валютних курсів. Можливість несприятливої зміни обмінних курсів іноземної валюти на валютному ринку і є потенційним валютним ризиком для кожного з контрагентів.

Звичайно, у випадку зміни курсів на користь однієї зі сторін це шанс одержати прибуток, однак, небезпека понести збитки, зокрема, для українських організацій у зв'язку з падінням курсу гривні, більш реальна.

Відгородити себе від валютних ризиків є можливість у фірм, зовнішньоторговельні платежі і надходження яких здійснюються в одній і тій же іноземній валюті. Однак, обмінний курс іноземної і вітчизняної валюти не буде таїти істотної небезпеки для фірми лише в тому випадку, якщо надходження на валютний рахунок і платежі з його відбуваються узгоджено. Така ситуація можлива за умови, що фірма значною мірою займається й імпортом, і експортом. Більшість же зовнішньоторговельних організацій працює лише по одному з напрямків, тому можливість використання такої схеми обмежена.

Світогосподарські зв’язки реалізуються на світовому ринку, який є сферою усталених міжнародних економічних відносин. Вони проявляються на світовому ринку через основні форми МЕВ – міжнародну торгівлю, основу якої становить зовнішня торгівля окремих країн, міжнародну міграцію робочої сили, міжнародний рух капіталу, а також валютно-кредитні відносини.

Дані форми пов'язані між собою, впливають одна на одну, створюючи додаткові стимули для взаємного розвитку та єдину злагоджену систему. Так, наприклад, торгівля створює умови для міжнародного інвестування, а переміщення капіталу, в свою чергу, надає стимул для утворення нових торговельних зв'язків та міграції робочої сили. Отож, основою і центральною ланкою світогосподарських зв'язків завжди була і є міжнародна торгівля країн . Міжнародна торгівля – поняття дуже широке, і охоплює торгівлю всіх країн загалом, а якщо ж говорити, про основу та про її складові, то варто зазначити, що в основі міжнародної торгівлі лежить зовнішня торгівля окремої країни. За оцінками Джефрі Сакса, зовнішня торгівля становить на сьогодні 80 % усіх міжнародних економічних відносин. Зовнішня торгівля для кожної країни є можливістю інтеграції до світового ринку, та розвитку потенціалу країни. Вона — форма зв'язку між товаровиробником однієї країни і споживачами різних країн. Принципи зовнішньої торгівлі виникли ще давно, так наприклад, спочатку обмін товарами між країнами здійснювався у такий спосіб: залучалась невелика частина виробленої в країні продукції, а сам обмін здійснювався переважно міжсусідніми землями і не завжди був усталеним а врегульованим. Пізніше, в часи епохи капіталізму, коли експорт кожної країни мав перевищувати її імпорт, зовнішня торгівля набула нових ознак – почали заключатись певні примітивні договори між країнами, щоб уникнути деяких проблем та унеможливити ризик непостачання товару, після його оплати. Тобто, саме в цей період зовнішня торгівля набула нового значення, а також простимулювала поглиблення диференціації виробництва, що, врешті–решт, зумовило його вихід за національні межі. Спочатку в обміні товарами брали участь тільки найрозвинутіші країни і лише з розвитком товарного виробництва до неї почала залучатися дедалі більша кількість країн, що спричинило виникнення світового ринку. Фахівці відносять зародження світового ринку до XVI ст., коли капіталізм перебував на мануфактурній стадії розвитку. А вже на початку XIX ст. світовий ринок характеризувався досить розвинутими формами торговельно–економічних і фінансово–кредитних відносин країн. Отже, можна сказати, що зовнішня торгівля окремої країни стала поштовхом до виникнення усталених міжнародних економічних зв’язків, які у свою чергу є запорукою функціонування світового ринку.

Як я вже вказувала, зовнішня торгівля – це форма міжнародної торгівлі для національного господарства певної країни. Зовнішня торгівля (ЗТ) — це торгівля однієї країни з іншими, яка складається з оплачуваного вивезення (експорту) та ввезення (імпорту) товарів і послуг[7]. Зовнішня торгівля є основним напрямом господарської діяльності суб'єктів зовнішньо-економічної діяльності (ЗЕД). Зовнішньоторговельні операції складають 80% всіх операцій, які включає ЗЕД суб'єктів світового господарства. Це означає, що у зовнішній торгівлі насамперед, і розкривається головний зміст господарської діяльності суб'єктівЗЕД.

Зовнішня торгівля - це відносини між суб'єктами ЗЕД з приводу купівлі- продажу товарів, капіталів, робочої сили та послуг. Конкретний зміст зовнішньої торгівлі знаходить свій прояв у діяльності різних суб'єктів світового господарства.
По критерію суб'єктів, що здійснюють зовнішньоторговельні операції можнавиділити:

1. Зовнішня торгівля держави - це сукупність експортно-імпортних операцій окремої країни, тобто операцій купівлі – продажу товарами та послугами з боку однієї країни іншійкраїні.
2. Зовнішня торгівля окремих суб'єктів ЗЕД - це сукупність експортно- імпортних операцій, який здійснює кожний з них окремо, не країна в загальному, а окремий її суб’єкт тієї чи іншоїгалузі[7].

Зовнішня торгівля країни характеризується певними показниками. Отож, до основних показників належать:


1. По критерію обсягу зовнішньої торгівлі суб'єктів ЗЕДвиділяють:

1.1 Експорт — це продаж товарів за державний кордон, в іншу країну та їх переміщення через митний кордон країни — місце знаходження експортера – країни, яка продає товар. Може вимірюватись як кількістю коштів, так і кількістю реалізованої продукції. До експорту може також належати продаж товарів та послуг іноземним резидентам без їхнього вивезення за кордон країни-продавця,експортера.

1.2 Реекспорт — це продаж товарів, які швидше були завезені на територію країни з іншої країни, але тепер вони підлягають повторному продажу. Обсяг реекспортованих товарів включається до складу експорту і обліковується як експорт

1.3 Імпорт суб'єктів ЗЕД — це купівля товарів у іноземних суб'єктів та їх ввезення на територію країни-імпортера , включаючи закупку товарів, які призначені для особистого споживання національними організаціями та відомствами, що знаходяться за кордоном крани-імпортера. Імпорт розраховується як і у вартісних, так і у кількісниходиницях.

1.4 Реімпорт суб'єктів ЗЕД — це імпорт товарів, які раніше вивозилися із країни і не підлягалипереробці.

1.5 Зовнішньоторговельний оборот суб'єктів ЗЕД — показник, який характеризує обсяг зовнішньої торгівлі країни, тобто це сума експорту та імпорту за певний проміжок часу, зазвичай розраховується за 1рік.

1.6 Фізичний обсяг зовнішньої торгівлі суб'єктів ЗЕД — оцінка експорту або імпорту товарів у незмінних цінах одного періоду (як правило, року) для отримання інформації щодо руху товарної маси без впливу коливанняцін.

1.7 Генеральна торгівля суб'єктів ЗЕД — прийняте у світі позначення зовнішньоторговельного обігу з урахуванням вартості транзитних товарів. Показує загальне зовнішнє ввезення, вивезення та транзиту товарів, тобто розраховується як сума експорту, імпорту татранзиту.

1.8 Спеціальна торгівля — це чистий зовнішньоторговельний оборот, тобто товари та послуги які були остаточно вивезені( експортовані) та ввезені, які не підлягають реекспорту тареімпорту.


2. Якщо ж брати класифікацію показників по критерію структури, товиділяють:


2. 1 Товарна структура зовнішньої торгівлі – включає в себе поділ на товарну структуру експорту та імпорту. Товарна структура експорту - це поділ та об’єднання за певними ознаками сукупності товарів, що призначені для вивозу з країни, а товарна структура імпорту — відповідно систематизація за певними особливостями групи товарів, що ввозяться докраїни.


2.2 Географічна структура зовнішньої торгівлі – також поділяється окремо на структуру експорту та імпорту. Якщо ж брати в загальному, то географічна структура – це розподіл товарів по країнами з яких вони доставляються, або куди вонививозяться.

2.3 Інституціональна структура зовнішньої торгівлі – це розподіл зовнішньої торгівлі, який залежить від суб'єктів та методів здійснення експортно-імпортнихоперацій.

3. По критерію динаміки зовнішньоторговельних операцій виділяють такіпоказники:

3.1 Темпи росту експорту – показує динаміку зміни обсягу експорту, і визначається як співвідношення між обсягом експорту у звітному році відповідно до базисного. Розраховується у відсотках.
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(1.1)[7]

деТр.е.–темпростуімпорту,
Ез.р.–обсягекспортуузвітномуроці,
Еб.р.– обсяг експорту у базисному році.

3.2 Темпи росту імпорту – показує динаміку змін обсягу імпорту, розраховується у відсотках як співвідношення між обсягом імпорту у звітному році до базисногороку.
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 (1.2)[7]
деТр.і.–темпростуімпорту,
Із.р.–обсягімпортуузвітномуроці,
Іб.р.–обсяг імпорту у базисному році.

3.3 Темпи росту зовнішньоторговельного обороту( ЗТО) – показує як змінюється величина обсягу ЗТО відносно інших років, розрахуноку відсотках

– співвідношення даної величини у звітному році до базового року.
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(1.3)[7]
ДеТр.ЗТО–темпростуЗТО,
ЗТОз.р–величинаЗТОузвітномуперіоді,
ЗТОб.р–величинаЗТОубазовомуперіоді.
3.4 Темпи приросту експорту – відсоткове співвідношення між темпами росту експорту у звітному та базовому рокахвідповідно.
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 (1.4)[16]
деТп.е.–темпприростуекспорту,

(Тр.е.)з.р.–темпростуекспортуу звітномуперіоді,

(Тр.е.)б.р.–убазовомуперіоді.
3.5 Темп приросту імпорту – розрахунок показника здійснюється як відношення між темпами росту імпорту у звітному і базовому роках, вимірюється у відсотках.
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(1.5)[16]
деТп.і.–темпприростуімпорту,
(Тр.і.)з.р.–темпприростуімпортуу звітномуперіоді,
(Тр.і)б.р.–убазовомуперіоді.
3.6 Темп приросту зовнішньоторговельного обігу – розраховується за даноюформулою:
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(1.6)[16]
деТп.ЗТО–темпприростуЗТО,
(Тр.зто.)з.р.–темпростуЗТОузвітному році,
(Тр.зто)б.р–убазовомуроці.
4. По критерію результативності операцій зовнішньої торгівлі виділяють такіпоказники:

4.1 Сальдо торговельного балансу - це різниця вартості експорту і імпорту товарів за певний період часу (місяць, квартал, рік). В зв'язку з цим виділяють:- позитивне сальдо торговельного балансу – це означає, що вартість експорту перевищує вартість імпорту, тобто країна більше експортує; - негативнесальдоторговельногобалансусуб'єктівЗЕД-вартістьімпортубільша за вартість експорту, тобто купівля товарів чи послуг перевищує їх продаж.

4.2Індекс умови зовнішньої торгівлі – показник вираховується як відношення цін експортних до імпортних товарів. Якщо даний показник >1, то на кожну одиницю експортованого товару можна купити  більше імпортованого, і навпаки. Якщо ж показник = 1, то це означає рівновагу у експортно-імпортнихопераціях.

Зовнішня торгівля як самостійний сектор економіки функціонувати не може, саме тому є ряд нормативів, приписів, законів за якими здійснюється обмін товарами та послугами, які у свою чергу забезпечують стабільність міжнародної торгівлі. Але, щоб забезпечити дану стабільність потрібно здійснювати державне врегулювання зовнішньої торгівлі. Основним принципом, за яким діє кожна держава є: обмеження імпорту ( застосовують мито, квоти, ліцензії та інші торговельні обмеження) та збільшення обсягів експорту( надаються певні експортні субсидії). Відповідно до цього, всі інструменти державного регулювання поділяють на дві категорії – митні й не митні. Також варто зазначити, що держава для того щоб захистити свій внутрішній ринок від іноземних товарів може проводити політику протекціонізму – жорстке застосування торговельних обмежень. Ця політик має як і позитивні аспекти – розвиток, підтримка та популяризація вітчизняного виробника, так і негативні – може привести до посилення монополізму, що у свою чергу приведе до зниження конкурентоспроможності певних товарів, а також до застою розвитку економіки. Саме тому більшість країн вибирає поєднання двох політик: протекціонізму та фритредерства – режим вільної торгівлі – що передбачає мінімальне втручання держави у хід розвитку товарообмінних процесів[17]. Всі операції з приводу експорту та імпорту регулюються автоматично на ринку за допомогою попиту та пропозиції. Ці чинники сприяють поліпшенню якості товарів та послуг, понукають до чистої конкуренції то оптимізаціїцін.

Що ж до України, то державне врегулювання зовнішньої торгівлі також передбачає поєднання елементів протекціонізму та фритредерства з використанням їхніх інструментів впливу.

РОЗДІЛ ІІ. АНАЛІЗ ЕФЕКТИВНОСТІ ТА ДИНАМІКИ РОЗВИТКУ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ УКРАЇНИ В УМОВАХ ЄВРОПЕЙСЬКОЇ ІНТЕГРАЦІЇ
2.1 Напрямки зовнішньоторговельної політики України.
Стан зовнішньої торгівлі України зумовлюється впливом цілого комплексу економічних, політичних, соціальних, технологічних, структурних, екологічних та інших чинників. Вони розрізняються за природою походження, за часом, об'єктивним чи суб'єктивним характером виникнення, за тривалістю дії та обумовлюються залежністю від циклічності економічного розвитку, галузевою специфікою та іншими класифікаційними ознаками.

Виявити вагомість і наслідки впливу конкретних чинників, за вектором дії яких стоять численні причини, практично неможливо внаслідок прямих і опосередкованих взаємозв'язків та взаємодії між ними. Це зумовлено різною природою їх виникнення та походження, а також часовим впливом економічних процесів минулого і реалій ринкової трансформації.

Безсистемне нагромадження цих чинників призвело до вибору нинішньої моделі ринкового реформування, впровадження якої загострило системну трансформаційну кризу і посилило несприятливий розвиток зовнішньої торгівлі, що погіршує позиції нашої держави на світогосподарській арені.

Економічний успіх будь-якої країни світу базується на зовнішній торгівлі. Ще жодна країна не спромоглася створити здорову економіку, ізолювавши себе від світової економічної системи. Міжнародна торгівля несе з собою безліч переваг, що стимулюють економічне зростання. Завдяки торгівлі країни отримують можливість спеціалізуватися у кількох провідних сферах економіки, адже вони можуть імпортувати ту продукцію, яку вони самі не виробляють. Крім того, торгівля сприяє поширенню нових ідей і технологій. Коли в якійсь країні з'являється важливий винахід, міжнародні торговельні зв'язки розносять його по цілому світі.

Надзвичайно низький рівень українського експорту обумовлює і дуже низький рівень імпорту. Україні бракує твердої валюти, необхідної для закупівлі західного обладнання, технологій і споживчих товарів, які є ключем до економічного зростання й піднесення життєвого рівня. Для того, щоб процес реформ був успішним, він має обов'язково передбачати розширення обсягів експорту.

Крім того, в Україні низькі обсяги експорту поєднуються з його вкрай незадовільною структурою. Країна, що упродовж десятиріч перебувала в ізоляції від світових ринків, експортує дві основні категорії товарів: сировину й продукцію металургії.

У 2004 р. більше половини українського експорту за кордон становили сировина, чорні метали й цукор. Машини, устаткування та інші механізми (до цієї категорії входить також військовий експорт) становили лише 7,9 % експортного обороту, транспортні засоби — 3,6%. Така структура більше личить країнам, що розвиваються, аніж високорозвинутим промисловим державам, які звичайно набагато більше орієнтуються на експорт промислової продукції.

Україна увійшла у світовий економічний простір як експортер сировини. Країни з розвинутою ринковою економікою уже відійшли від експорту сировини і металів як таких.

Що ж до імпорту, то у період 2001-2004 рр. значну частку займали нафтопродукти і природний газ, ліс, паливо для атомних реакторів, а також деякі види хімічної продукції і незначну частку — послуги та товари народного споживання. На думку західних експертів, українська держава може в найближчій перспективі обмежити імпорт лісу і лісоматеріалів, комплектуючих для промислових підприємств (тих, які Україна з технічних чи інших причин виробляти не може) та інших товарів.

Прогноз ймовірного розвитку зовнішньоторговельних операцій України може бути розроблений на основі макроекономічного аналізу стану народного господарства. За оцінками розвитку економіки держави, які включають галузі промисловості, сільського господарства та невиробничої сфери, за умов впровадження програми структурної перебудови передбачається зростання обсягів експортно-імпортних операцій за 1995-2015 рр. на 22,6%. Принципово важлива така тенденція: збільшення товарообігу передбачається досягти за рахунок випереджаючого росту експорту — до 147,0 млн. дол. США.

Необхідно зауважити, що при вирішенні питання перспектив зовнішньоекономічної діяльності не слід виключати доцільність використання з цією метою зарубіжних технологій у поєднанні з вітчизняними або окремо. Такий підхід сприятиме розвитку нових вітчизняних технологій і галузей промисловості, а також модернізації діючих виробництв. Його завданнями стають як розширення експорту товарів, так і заміна у країні імпортованих виробів високоякісними зарубіжними технологіями. У цьому відношенні показовим є позитивний досвід Японії щодо запозичення найновіших науково-технічних досягнень шляхом масової закупки патентів.

Доцільно розробляти і здійснювати довгострокові державні програми скорочення потужностей важкої індустрії, інших галузей, які не відповідають загальносвітовим тенденціям науково-технічного прогресу, призводять до перевитрат енергії, виснаження і деградації природних багатств, погіршення екологічної ситуації. До модернізації цих галузей необхідно якнайширше залучати іноземних інвесторів.

Головні проблеми, що пов'язані з формуванням експортоорієнтованої структури економіки, полягають насамперед у тому, щоб визначити пріоритетні галузі чи види виробництва, в яких потрібно розвивати експортну орієнтацію, а також те, за рахунок яких механізмів цей розвиток має забезпечуватися. Звичайно, науковою основою цього повинна стати комплексна програма розвитку експортного потенціалу України. Вона має бути зорієнтована на нарощування експорту продукції переробних і, головним чином, наукомістких галузей, розширення різноманітних послуг зарубіжним споживачам. Вона повинна базуватися на відносних перевагах нашої економіки, до яких належать: дешева робоча сила, поєднана з достатнім рівнем кваліфікації; низька капіталомісткість науково-дослідних і конструкторських робіт при відносно розвинутій інфраструктурі для їх проведення та існуючих конкурентноспроможних технологічних розробках по ряду напрямів; довгострокове перебування української машинотехнічної продукції на ряді регіональних ринків, головним чином, у третьому світі, що забезпечує відповідні важелі контролю за цими експортними нішами; значні розміри накопичення основних виробничих фондів та фондів універсального обробного обладнання, наявність передових технологій у ряді секторів промисловості, що спирається на значні досягнення української фундаментальної та прикладної науки.

Враховуючи наявні конкурентні переваги, основними напрямками розвитку експортного потенціалу України могли б стати науково-технічні розробки, а також виробництва, що використовують такі розробки у різноманітних галузях з метою експорту високотехнологічної продукції, ліцензій, "ноу-хау". Можливим є нарощування випуску виробів легкої і харчової промисловості, сільського господарства з використанням сучасних технологій зберігання, пакування, транспортування та реалізації продукції; переорієнтація чорної металургії на виробництво продукції з більшим ступенем обробки за сучасними, енергозберігаючими, екологічно чистими та ефективними технологіями; порошкова металургія, виробництво надтвердих матеріалів; суднобудування, цивільне літакобудування та автомобілебудування, електрозварювальне устаткування; космічне ракетобудування та комерційні запуски штучних супутників Землі; курортно-туристичні та оздоровчі комплекси; міжнародні транспортно-експедиторські та транзитні перевезення автомобільним, водним, залізничним, повітряним та трубопровідним транспортом; конверсія оборонної промисловості з урахуванням принципу розумної достатності, експорт військової техніки і майна під державним контролем, виходячи з норм міжнародного права і відповідних міжнародних угод; виробництво продукції народних ремесел, художніх промислів та образотворчого мистецтва.

Крім того, пріоритетним напрямом розвитку експорту має стати підвищення рівня обробки української сировини. Україна може зайняти провідні позиції на світовому ринку у виробництві титану, рідкісноземельних металів, будматеріалів, каменеобробці, поставках каоліну, граніту і мармуру.

Для успішної реалізації зазначених напрямів слід докорінно вдосконалити патентно-ліцензійну справу; стимулювати розвиток малих і середніх підприємств, фірм і компаній, особливо тих, які займаються інженіринговими, консалтинговими і ліцензійними послугами, науковими розробками та їх освоєнням.

Доцільно, щоб головні сигнали, інформація для процесу прийняття рішень у сфері виділення пріоритетних експортоорієнтованих галузей і видів виробництва, йшла не від чиновників держапарату і не від керівників неконкурентоспроможних підприємств, а від ринку, від реальних результатів діяльності підприємств будь-якої форми власності у сфері реалізації продукції і послуг на зовнішніх ринках.

Відносно новим напрямком розвитку зовнішньоекономічних зв'язків може стати створення вільних економічних зон (ВЕЗ) у прикордонних районах. Проте варто зазначити, що розвиток ВЕЗ породжує не меншу кількість проблем, ніж вирішує.

Умовою активізації зовнішньоекономічних зв'язків є рекламно-інформаційна діяльність, яка дуже розвинута в усіх країнах з розвинутою ринковою економікою. Вона стала впроваджуватися і в нових незалежних державах (ННД) у вигляді друкованої продукції, реклами по радіо і телебаченню. Проте зарубіжна інформація про комерційну діяльність у країнах ННД практично відсутня.

Якщо розглядати умови організації зовнішньоекономічних операцій у цілому по країні, то можна сказати, що вона потребує радикальної реформи, яка була б спрямована на підвищення її ефективності передусім у використанні експортного потенціалу.

Аналіз ефективності та динаміки розвитку зовнішньої торгівлі будь-якої країни здійснюється за допомогою знаходження показників, які здатні проілюструвати економічну ситуацію країни. Одними із головних показників є експорт, імпорт та торговельне сальдо. За останні 3 роки, тобто з 2014 по 2016 рр. показники змінювались та не завжди демонстрували стабільність. Дані за ці роки наведені в таблиці 2.1

Таблиця 2.1

Показники експорту, імпорту, торговельного сальдо та зовнішньоторговельного обороту України за 2014 – 2016 рр.(млн. дол. США)

	Показник
	2014 р.
	2015 р.
	2016 р.

	Експорт
	53901,7
	46647,9
	45994,2

	Імпорт
	54428,7
	42583,4
	44553,3

	Сальдо
	-527,0
	4 064,5
	1 440,9

	Зовнішньоторговельний оборот
	108330,4
	89231,3
	90547,5


Джерело: сформовано та укладено самостійно на основі даних з документів Державної служби статистики України. [4]

Проаналізувавши ці дані можна сказати, що у 2014 р. імпорт України перевищував експорт на 527,0 млн. дол. США, і це стало причиною того,щосальдо торговельного балансу нашої країни за даний рік було від’ємним. Зовнішньоторговельний оборот становив – 108330,4 млн. доларів США, і це досить високий показник. Дані за 2015 р. говорять про те, що відбулись певні зміни та реформи, і тепер обсяг експорту перевищував обсяг імпорту і торговельне сальдо становить 4064,5 млн. дол. США. Хоча порівнюючи із попереднім роком обсяг як і експорту, так й імпорту значно скоротився. Це спричинено різними чинниками. Перш за все варто згадати, те що Україна втратила Автономну Республіку Крим, яка у структурі експорту та імпорту займала значну частку, а також втрата східної частини Україну через проведення АТО у цій зоні. Саме тут постраждали важливі економічні області – Донецька, Луганська, Запорізька, які були провідними постачальниками певних продуктів, товарів, сировини за кордон. А також, оскільки на території України проводяться воєнні дії, і більшість коштів уряд спрямовує на розвиток військової бази, зменшується при цьому потік коштів до різних секторів економіки, що свідчить про їх занепад. Зовнішньоторговельний обіг становив - 89231,3 млн. дол. США. Порівнюючи його величину за 2014 - 2015 рр. можемо спостерігати разючі зміни, і торговельний обіг 2015 р. становить майже 4/5 від всього обсягу обороту у 2014р. Як ми бачимо, у 2016 р. загальний обсяг експорту зменшився, а імпорту збільшився відносно попереднього року, а також сальдо торговельного балансу України мало позитивний, додатній характер і становило 1440,9 млн. дол. США. Зовнішньоторговельний оборот зріс, і його величина становила – 90547,5 млн. дол. США. Проілюстролюємо все вище сказане на рисунку2.1.
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Рис. 2.1 Ілюстрація даних торговельного сальдо, експорту, імпорту, зовнішньоторговельного обороту.

[за даними Державної служби статистики України]

Отже, проаналізувавши дані цієї рисунку можна зробити висновок, що за останні спостерігається тенденція до збільшення кількості коштів отриманих від експортних-імпортних операцій. Варто зазначити також, що сальдо торговельного балансу, яке показує покриття імпорту експортом має додатній характер, але все ж таки відносно 2015 року спостерігається тенденція до спаду обсягу торговельногосальдо.

Географічна та товарна структура України також є не менш важливими показниками у процесі аналізу зовнішньої торгівлі України. За допомогою цих показників ми можемо визначити на чому спеціалізується наша країна, які основні статті експорту та імпорту України, з якими країнами підтримуються тісні торговельні зв’язки. А також за допомогою цих показників можна визначити які галузі економіки є найбільш розвиненими, а які потребують розвитку. 

Отже, як ми бачимо з таблиці 2.2 основними статтями експорту України у 2014 р. були: недорогоцінні метали та вироби з них (28, 3%) - чорні метали; продукти рослинного походження (16,2%) – зернові культури; мінеральні продукти (11,3%) – руди, шлак і зола, а також нафта; машини, обладнання та механізми, електротехнічне обладнання (10,5%) – реактори, котли ядерні та машини; жири та олії рослинного або тваринного походження (7,2%). Основними статтями імпорту: мінеральні продукти (29, 6%), серед яких варто відмітити мінеральні палива, а особливо природній газ; машини, обладнання та механізми, електротехнічне обладнання (16,0%) – реактори, котли та машини; продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості ( 12,5%) – фармацевтична та хімічна продукція.

Дані з таблиці 2.3 показують товарну структуру зовнішньої торгівлі за 2015 р. Можна сказати, що відносно 2014 року у структурі різких змін не відбулось. Найбільш експортованими товарами залишається продукція недорогоцінних металів (24,8%), варто виділити чорні метали, на яких припадає 21,1 % з 24, 8%; зріс обсяг експорту продуктів рослинного походження, і становить 20,9%, з яких найбільше продають зернові культури; відбувся спад обсягу експорту машин, обладнання та механізмів, електротехнічного обладнання – 10,3%; на продукцію «жири та олії тваринного або рослинного походження» припадає 8,7 % від загального обсягу експорту. Імпорт у 2015 році становив 68, 4 % відносно обсягу імпорту 2014 р. Незмінними залишились основні статті імпорту - мінеральнi продукти, становлять 31,2%, основну масу із яких становлять мінеральні палива та нафта- близько 90%; машини, обладнання та механізми; електротехнічне обладнання – 16,7%; продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості становить 13,4%.

Дані за 2016 р. представлені в таблиці 2.4. аналізуючи її можна зробити висновок, що Україна продовжує експортувати продукти рослинногопоходження

– 22, 3% - зернові культури займають перше місце по експорту; недорогоцінні метали – 22,9%, а особливо чорні метали; жири та олії тваринного аборослинного походження 10,9 %; на машини та електротехнічну продукцію припадає – 10%. Структура імпорту також не змінилась, мінеральні продукти, становлять 21,6%, основні продукти - мінеральні палива та нафта, варто зазначити, що відносно 2015 року імпорт цих товарів впав приблизно на 1/3; машини, обладнання та механізми; електротехнічне обладнання – 20,1%,; продукція хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості становить14,3%.[13]

Отже, підбиваючи підсумки, по показнику товарної структури, варто зазначити, що структура експорту та імпорту товарів протягом 2014- 2015 рр. залишалась незмінною, тобто Україна продовжувала експортувати одні й ті самі товари. Також товарна структура експорту демонструє низьку відносно не високу конкурентоспроможність на зовнішньому ринку українських товарів з високою доданою вартістю. Основу експорту, як ми бачимо складають сировинні види продукції із низькою доданою вартістю, що позиціонує нашу державу як сировинний придаток розвинених країн: частка сировини становить більше 50%, що відповідає критичному рівню безпеки. Аналізуючи імпорт України, можна сказати, його структура також залишається стабільною, змінюється тільки кількість, тобто ми імпортуємо більше чи менше того самого товару кожного року. Основною статтею імпорту завжди виступають мінеральні палива, а особливо природній газ. Варто відмітити, що затребуваними є продукти хімічно та машинобудівної промисловості, а особливо, що стосується хімічної промисловості – то товари фармакологічної діяльності. Якщо ж говорити, по машинобудування – найчастіше купляється високоякісне обладнання та автомобілі. Динаміка по товарній структурі представляє нам те, що Україні потрібно розвивати такі галузі, як машинобудування та хімічнупромисловість.
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Географічна структура зовнішньої торгівлі України, як і товарна, у період з 2014 – 2016рр. майже незмінна. Проте варто зазначити ще донедавна одним із основних торговельних партнерів була Росія, але ситуація у 2014 р. змінилась, і тепер, щороку частка експортно-імпортних операцій з цією країною зменшується. На рисунку 2.2 представлено основних торговельних партнерів України

Рис. 2.2 Основні торговельні партнери України по експорту

[за даними Державної служби статистики України]

Як ми бачимо, Україна підтримує найтісніші торговельні зв’язки із країнами Євросоюзу, і більша частина експорту спрямована у країни Європи. Частка експорту до Росії становить 8,4% від загальної кількісті. Проте варто відмітити, що відносно 2015 року кількість товарів, що були спрямовані до Росії у 2016 р. значно зменшилась, адже у 2015 р. частка експорту до Росії становила 12,4%. Що ж до країн, які є членами ЄС, то Україна найбільше експортує до Австрії, Іспанії, Італії, Німеччини, Польща, Чехія. На експорт переважно йде сировина та напівфабрикати, тільки близько 40 % від всіх експортованих товарів це готова продукція.

Географічна структура імпорту представлена на рисунку 2.3.
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Рис. 2.1. Географічна структура імпорту

[за даними Державної служби статистики України]

Отож, аналізуючи вище вказану діаграму можна сказати, що основними країнами з якими здійснюється зовнішньоекономічна діяльність по імпорту є Росія, Китай, Білорусь, США, Туреччина, Швейцарія, Японія, Індія та країни Європи. Найбільше імпорту з країн ЄС здійснюється з таких країн: Польща, Німеччина, Франція, Іспанія, Італія. Варто відзначити, що частка імпорту з країн ЄС значно зросла, відносно попередніх років, адже економічне співробітництво України та Росії протягом 2014-2016 рр. зменшило оберти свого розвитку, а також багато договорів по постачанню продуктів, сировини, тобто різного роду товарів, були розірвані. Це спричинило те, що частка російського імпорту до України щороку зменшується. Так, наприклад, одним із найбільш імпортованих товарів був природній газ, проте станом на 2016 р. імпорт російського газу дорівнює 0. Якщо порівнювати дані, за останні роки, то можна поспостерігати таку динаміку постачання: у 2014 р. – разом 19,5 млрд. куб., з яких 14,5 млрд. куб. з Росії, а 5,0 млрд. куб. з території ЄС ; 2015 р. – разом 16,4 млрд. куб., з яких 6,1 млрд. куб. з Росії, 10,3 – з країн ЄС; 2016 р – разом 11,1 млрд. куб., і це все постачалось з Європи, з таких країн як Словаччина, Польща та Угорщина. Такожможна поспостерігати тенденцію до скорочення імпорту газу в загальному, що свідчить, про те, що Україна стає все більш незалежною від імпорту цього виду мінеральної продукції.

Про динаміку розвитку зовнішньоекономічної діяльності також свідчать показники росту та приросту експорту, імпорту та зовнішньоторговельного обігу. Розрахунок цих даних здійснюється відповідно за формулами вказаними вище. Показники росту представлені у таблиці 2.5

Примітка: у 2013 р. обсяг експорту– 63320,7 млн. дол. США; імпорт – 76986,8 млн. дол. США; зовнішньоторговельний обіг – 140307,5 млн. дол. США.

Таблиця 2.2
Динаміка росту

	
	2014
	2015
	2016

	Темп ростуекспорту
	85,1%
	86,5%
	98,6%

	Темп росту імпорту
	70,7%
	78,2%
	104,6%

	Темп росту ЗТО
	77,2%
	82,4%
	101,5%


Джерело: сформовано та укладено самостійно на основі даних з документів Державної служби статистики України.

Розрахунок даних здійснювався відносно попереднього року, тобто якщо за звітній рік виступав 2014 р. то базисним був 2013 р. і відповідно якщо за звітній – 2015р. , то базисний 2014р., і так далі.

Отож, аналізуючи дані з таблиці, можна сказати, що спостерігався все ж таки від’ємний ріст експорту в період 2014-2015рр., тобто експорт поточного року не повністю покривав експорт минулого року, і становив лише певну часту від обсягу минулорічного, обсяг коштів отриманих від продажущороку зменшувалась. Але, у 2016р. експорт становив 98,6 % від обсягу експорту 2015р., це свідчить про те, що обсяг експорту майже не змінився. Темп росту імпорту говорить про те, що у 2014 та 2015 рр. кількість імпортних операцій  зменшувалась кожного року відповідно, адже немає 100% показника, який би свідчив, що обсяг імпорту поточного року дорівнює обсягу попереднього. У 2016р. ситуація змінилась і темп росту становив 104,6%. Якщо брати відносно 2015, то обсяг імпорту у 2016р. зріс на 4,6 %, тобто операції по купівлі товарів зросли. Таке ж саме становище і з зовнішньоторговельним оборотом, тобто протягом 2014-2015рр. відбувався спад, а у 2016р. зростання. Підбиваючи підсумки, можна сказати, що 2016 р, відносно 2 попередніх років показав найкращі результати, та показав в загальному покриття обсягу показників експорту, імпорту таЗТО.

Показники приросту зовнішньої торгівлі представлені таблиці 2.6

Примітка: для знаходження темпів приросту нам потрібно ще використати дані за 2013р.: темп росту експорту – 92,0% ; темп росту імпорту – 90,9 % ; темп росту ЗТО – 91,4% .

Таблиця 2.3
Динаміка приросту

	
	2014р.
	2015р.
	2016р.

	Темп приросту експорту
	92,5%
	101,6%
	114,0%

	Темп приросту імпорту
	77,8%
	110,6%
	133,8%

	Темп приросту ЗТО
	84,5%
	106,7%
	123,2%


Джерело: сформовано та укладено самостійно на основі даних з документів Державної служби статистики України.

Аналізуючи дані з таблиці 2.6. можна стверджувати, що динаміка приросту експорту, імпорту та зовнішньоторговельного обороту є позитивною. Спостерігається тенденція до покращення показників, тобто можна спрогнозувати що і надалі буде спостерігатись розвиток експортно-імпортних операцій, що свідчить про розвиток зовнішньоекономічної діяльності країни в загальному.

2.2 Аналіз конкурентної ситуації на ринку продукції підприємства в умовах евроінтеграції.
Розглянемо ДП "Конотопське ЛГ"
ДП "Конотопське ЛГ" розташовано в центральній частині Сумської області на території Конотопського, Буринського та Путивльського районів. Воно створене з метою організації ведення лісового господарства, включаючи питання охорони, захисту, використання та відтвореннялісів.

Господарська діяльність лісгоспу спрямована на вирощування високопродуктивних стійких насаджень, переробка деревини та створення умов для рекреації. Досліджуване підприємство має лінійну організаційну структуру управління. Сутність полягає в тому, що очолює кожен виробничий підрозділ керівник, який здійснює всі функції управління. Кожен працівник підрозділу безпосередньо підпорядковується тільки цьому керівнику. В свою чергу, останній є підзвітним вищому органу. Підлеглі виконують розпорядження тільки свого керівника. Вищий орган не має права віддавати розпорядження робітникам, минаючи їх безпосереднього керівника. Окремі спеціалісти допомагають лінійному керівнику збирати та обробляти інформацію, готувати управлінські рішення, але самі вказівок та інструкцій керованому об'єкту ненадають.

Основним показником, що характеризує спеціалізацію підприємства, є структура товарної продукції (рис 2.). Отже, представлені дані говорять про те, що за досліджуваний період підприємство збільшило випуск продукції. Найбільшу питому вагу у структурі товарної продукції займають бруски, планки та фризи для паркетного або дерев'яного покриття підлоги, стругані, незібрані, дубові (16.10.10.77), вони складають 88,5% або 33,800 тис м3. Отже, спеціалізацією даного підприємства є виготовлення саме цього виду продукції. В 2014 р. вартість реалізованої продукції становила 3374,6 тис. грн., а у 2016 р. - 9751,2 тис. грн., що на 6376,6 тис. грн. більше. Угрошовомуеквіваленті найбільшу частку складає деревина, уздовж розпиляна чи розколота, розрізана на частини чи лущена, заготовки більше 6 мм; шпали дерев'яні для залізничних чи трамвайних колій - 4921,3тис. грн., незважаючи на те, що найбільшу питому вагу займають бруски, планки та фризи для паркетного або дерев'яного покриття підлоги, стругані, незібрані, дубові, вартість реалізованої продукції становить - 34,6 тис. грн.
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Рис.2.4.Динамікаструктуритоварноїпродукціїпідприємства
Джерело: складенозаданимипідприємства
Однієюзскладовихпроцесувиробництваєтрудовіресурси. Відчисельностіпрацівників підприємства, рівня їх кваліфікації в значній мірі залежить використання інших ресурсів [9]. Для більш детального аналізу трудових ресурсів розглянемо дані табл. 2.4.
Таблиця 2.4.
Динаміка середньооблікової чисельності працівників
та ефективності використання робочої сили
	Показники
	Рік
	Відхилення, ±

	
	2014
	2015
	2016
	±, одиниць
	%

	Середньооблікова чисельність працівників, всього, осіб
	184
	189
	196
	12
	106,5

	Вироблено валової продукції на 1 працівника, всього, тис.грн.
	183,4
	251,5
	316,4
	133,0
	172,5

	Фонд оплати праці, тис.грн.
	10003,7
	14736,4
	23167,3
	13163,6
	231,6

	Середньорічна заробітна плата на 1 працівника, тис.грн.
	54,4
	78,0
	118,2
	63,8
	217,3


Джерело: складено за даними підприємства

Таким чином, можна констатувати, що на підприємстві спостерігається позитивна динаміка щодо збільшення працівників і робоча сила використовується інтенсивно та ефективно.

Одним з найважливіших факторів підвищення ефективності виробництва на лісогосподарських підприємствах є забезпеченість їх основними засобами в необхідній кількості та асортименті і більш повне їх використання [10]. Для того, щоб визначити економічну ефективність використання основних фондів розглянемо її показники ( табл.2.5.).

Таблиця 2.5.
Показники забезпеченості основними засобами

	Показники
	2014 р.
	2015р.
	2016 р.
	Відхилення (+,-) звітного року від базисного

	
	
	
	
	Н.одн.
	%

	Середньорічна вартість основних виробничих фондів, тис.грн.
	11708,5
	13069,0
	15146,0
	3437,5
	129,4

	Фондоозброєність, тис. грн.
	64,3
	69,1
	77,3
	10,7
	116,6

	Фондовіддача, грн.
	2,9
	3,6
	4,1
	1,4
	141,4

	Фондомісткість,грн.
	0,34
	0,27
	0,24
	-0,1
	70,6


Можна відмітити, що середньорічна вартість основних виробничих фондів зросла на 3437,5 тис. грн. або на 129,4%. Це свідчить про нарощуванняосновних виробничих фондів, їхрозширеневідтворення.
Фондоозброєність у 2016 . також зросла, що відбулося за рахунок збільшення чисельності працюючих
і середньорічної вартості основнихвиробничих
фондів. 
Показник фондовіддачі також збільшився: це означає, що у 2016 році на  1грн. вкладених основних засобів підприємство отримало 4,1 грн. продукції. Фондомісткість у звітному році зменшилась на 29,4%, тобто для того, щоб виробити 1 грн. продукції підприємство вкладало у 2014 році - 0,34 грн., а у 2016 році - 0,24 грн. Таким чином, що підприємство достатньо забезпечене фондами ,а також інтенсивно та ефективно їхвикористовує.

Аналіз фінансових результатів діяльності підприємства передбачає дослідження динаміки та структури фінансових результатів його діяльності, дає змогу визначити чинники, що вплинуть на формування чистого прибутку (збитку) підприємства [12]. Метою формування фінансових результатів діяльності підприємства є визначення суми чистого прибутку, який залишається в розпорядженні підприємства. Розглянемо фінансові результати діяльності підприємства.

Таблиця 2.6.
Фінансові результати діяльності підприємства, тис. грн..

	Показники
	2014р.
	2015р.
	2016р.
	Відхилення 2016 р.

від 2014 р.

	
	
	
	
	н. од.
	%

	Чистий дохід від реалізації продукції
	33746
	47543
	62027
	28281
	183,8

	Собівартість реалізованої продукції
	24228
	32113
	41664
	17436
	171,9

	Валовий прибуток
	9518
	15430
	20363
	10845
	213,9

	Інші операційні доходи
	1783
	2650
	1329
	-454
	74,5

	Фінансовий
результат
від операційноїдіяльності
	3077
	7107
	7780
	4703
	252,8

	Фінансовий
результат
до оподаткування
	3136
	7239
	7910
	4774
	252,2

	Чистий прибуток
	2278
	6210
	6211
	3933
	223,6


Аналіз даних таблиці свідчить, що у 2016 р. порівняно з 2014 р. чистий дохід зріс на 83,8% при зростанні валового прибутку на 113,9%, тобто темп приросту витрат на виробництво реалізованої продукції менший за темп приросту доходу підприємства. Собівартість продукції також зросла на71,9 %. Чистий прибуток зріс на 123,6% у 2016 р. порівняно з 2014р. Проаналізувавши дані таблиці, можна зробити висновок, що сума фінансових результатів за всіма видами діяльності у 2016 р. порівняно з 2014р. збільшилась. Збільшився чистий дохід на 28281 тис.грн., валовий прибуток - 10845 тис. грн., фінансовий результат від операційної діяльності - на 4703 тис. грн., фінансовий результат від звичайної діяльності до оподаткування - на 4774 тис. грн. та чистий прибуток зріс на 3933 тис. грн. Також відбулись і негативні зміни. Інші фінансові доходи зменшились на 454тис. грн. у 2016 році порівняно з 2014роком.

Діяльність підприємства характеризується сукупністю економічних показників. Про те, який рівень господарювання має ДП "Конотопське лісове господарство" розглянемо в табл. 5. Дані показують, що вартість товарної продукції на 100 грн. ОВФ збільшилась на 121,4 тис.грн. Причиною цього є підвищення вартості товарної продукції на 28281 тис. грн. Вартість товарної продукції на 1 середньорічного працівника зросла на 133,7 тис. грн. за рахунок підвищення вартості товарної продукції на 83,8% та збільшення кількості працюючих на 12 осіб. З розрахунків можна констатувати зростання чистого прибутку на 100 грн. ОВФ на 21,5 тис. грн.,це відбулося через збільшення чистого прибутку за аналізований період на 3933 тис. грн. Відбулося зростання чистого прибутку і на 1 працівника на 19,3 тис.грн. Причиною цього є збільшення чистого прибутку на 172,6% та збільшення чисельності працюючих на12осіб.

Рівень рентабельності у 2016 р. порівняно з 2014 р. збільшився на 5,5 п.в., що пояснюється збільшенням чистого прибутку на 3933 тис. грн. та підвищенням собівартості. Таким чином, в господарстві спостерігається покращення показників ефективності господарювання.

Підприємство є постачальником лісопродукції на внутрішньому та зовнішньому ринках.

Таблиця 2.7
Динаміка основних економічних показників діяльності підприємства

	Показники
	2014р
	2015р
	2016р
	Відхилення 2016р.до 2014р.(+,-)
	Відхилення 2016р. в %,

до 2014р.

	Товарна продукція:
	33746,0
	47443,0
	62027,0
	28281,0
	183,8

	- на 100 грн. ОВФ, тис.грн
	288,2
	363,8
	409,4
	121,2
	142,1

	- на 1 середньорічного р- ка, тис. грн.
	183,4
	251,0
	316,5
	133,1
	172,6


Продовження таблиці2.7

	Показники
	2014 р.
	2015р.
	2016 р.
	Відхилення (+,-) звітного року від базисного

	
	
	
	
	Н.одн.
	%

	Валовий прибуток
	9518,0
	15430,0
	20363,0
	10845,0
	213,9

	- на 100 грн. ОВФ, тис.грн
	81,3
	118,1
	134,4
	53,1
	165,3

	- на 1 середньорічного р- ка, тис. грн.
	51,7
	81,6
	103,8
	52,1
	200,8

	Чистий прибуток
	2278,0
	6210,0
	6211,0
	3933,0
	272,6

	- на 100 грн. ОВФ, тис.грн
	19,5
	47,5
	41,0
	21,5
	210,2

	- на 1 середньорічного р- ка, тис грн.
	12,4
	32,8
	31,7
	19,3
	255,6

	Рівень рентабельності,%
	9,4
	19,3
	14,9
	5,5
	-


Джерело: складено за даними підприємства

Основними покупцями в 2014 році були:

на внутрішньому ринку: ТОВ, «Модерн ХХІ», ТОВ «Кроно-Україна», ТОВ ВТП «Чайка», ПФ «Бобр», ФОП Василевський В.Я., ТОВ «Арт-пром», ТОВ  «Фішер-Мукачево»,  ТОВ  «Оміс-Декор»,  ТОВ  «Форест-гарант»,ТОВ

«Північ-торг», ФОП Латишева, МА ФОП Панченко Ю.М.,ФОПКащенко С.А., ТОВ «ТД Інвар», ФОП Алутіс О.К., ПП Латишев, ВВТОВ«Трейдвуд»; назовнішньомуринку:Фірма«Діверус»,Фірма«Метрополь»,Фірма

«Політекс»,Фірма«ГрупАгач»,Фірма«Роялтрон»,Фірма«Крофтлі».Вся лісопродукція на внутрішньому ринку реалізується черезбіржовіаукціони. Усі вище перелічені фірми здійснюють експортну діяльність до країнЄС.Підприємство є постачальником дров паливних для населення.Коштиотримані від реалізації продукції підприємство, використовує на сплату податків, виплату заробітної плати, придбання товарно-матеріальних цінностей (запчастин, паливно-мастильних матеріалів, будівельних матеріалів), основних засобів, інших необоротних активів.

2.3 Досвід господарювання в підприємствах лісового господарства в країнах ЄС

З метою формування та узагальнення суджень щодо результатів господарювання досліджуваного підприємства, вважаємо доцільним звернутися до досвіду функціонування подібних підприємств країн ЄС. Зазначимо, що кількісної оцінки результатів їх функціонування нам не вдалося отримати, тому здійснимо порівняльний аналіз характеру діяльності суб’єктів господарювання лісового господарства Німеччини та Польщі.

Польський досвід реформування лісової галузі вважають одним із найкращих, тому знайомство з методами ведення лісового господарства на сталих засадах і з урахуванням вимог наближеного до природи господарювання є дуже важливим для України, оскільки обсяги лісових ресурсів і особливості лісорослинних умов Польщі є дуже схожими із лісистими регіонами нашої країни.

Відповідно до реформи лісової галузі в Польщі (1991 р.) лісогосподарські організаціії не мають статусу юридичної особи (не платять ренту), але є фінансово незалежними і самодостатніми (не знаходиться на утриманні держбюджету) для того, щоб зберігати, раціонально використовувати і примножувати лісові багатства в інтересах народу країни [8 ].

В Польщі відбулося виведення робітничих посад за межі організації в ранг приватних вільнонайманих працівників (від 120 тис. працюючих у господарстві у 1988 р. – до дещо більше 25 тис. у 2015 р.), призвівши не тільки до збільшення конкуренції, а й до підвищення персональної відповідальності за виконану роботу, відтак і до суттєвого збільшення можливого заробітку. Робочі працюють за аутсорсингом, а саме: заготівлідеревини, посадки, а також охорони лісів сьогодні вони виконують у два рази більше, ніж в організації.
Конкурентна процедура закупівлі всіх матеріалів і послуг для контрактів, які укладаються за народні/державні кошти, дозволив значно зменшити корупційні ризики та підвищити рівень довіри організації на ринку. Продаж деревини переважно на 80–85% відбувається на інтернет- аукціонах: www.e-drewno.pl. Такий рівень публічних заходів є чинником зниженнякорупції.

Стратегічний характер діяльності - роботи в усіх лісокористувачів виконуються згідно із запроектованими на 10 років заходами.

Цікавим є досвід польських лісівників щодо практики насінництва й дотримання генетичної чистоти популяцій лісоутворювальних порід.

Важливе місце належить природоохоронним заходам, серед яких рання діагностика загроз, що мають негативний вплив на ліси, заходи з боротьби зі шкідниками і хворобами лісу, інші особливості управління й господарювання на природоохоронних територіях. Знання природних процесів і постійний огляд стану лісових середовищ дозволяють лісівникам планувати і проводити профілактичні активні лісогосподарські заходи щодо захисту лісів від масових хвороб.

Характеризуючи досвід господарювання в підприємствах Німеччини, зауважимо, що питання системи управління лісами розподілені на окремі функції: господарювання та контролю за лісами. Зазначимо, що такий підхід уже передбачений в розробленому проекті Стратегії розвитку та інституціонального реформування лісового господарства України [29]. Це має, на думку високо посадовців, забезпечити те, що буде усунутий конфлікт інтересів та значно зменшені корупційніризики.

Цікавим є досвід роботи Тюнен-Інституту екосистем лісу (м.Еберсвальде). Структура та завдання Інституту цілком є узгодженими в рамках досліджень Федерального Міністерства продовольства та сільського господарства. Одним із напрямків Інституту є проведеннялісової інвентаризації та обліку лісів. Саме представники цього Інституту брали участь у розробці рекомендацій для проведення лісової інвентаризації з використанням нових методів інвентаризації в Україні.

Іншою організаці йно-правовою формою господарювання в лісовому господарстві Німеччини є Головне лісництво громади євангелістської церкви у м. Темплін. Безпосередньо воно вирішує усі питання ведення лісового та мисливського господарства, а також полювання на територіях природно- заповідного фонду; створення різнопорідного та різновікового лісу; вирощування інтродуцента дугласії, як стійкого до різних хвороб насадження. Для України наразі дуже проблемним є питання боротьби зі шкідниками та масовим всиханням лісів, зокрема, наПоліссі.

РОЗДІЛ ІІІ. МЕТОДИ ВДОСКОНАЛЕННЯ МІЖНАРОДНОЇ ТОРГІВЛІ УКРАЇНИ В УМОВАХ ЄВРОПЕЙСЬКОЇ ІНТЕГРАЦІЇ: ПРОБЛЕМИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ
3.1
Пріоритетні напрямки поглиблення зовнішньоекономічного співробітництва України з ЄС.
У своїй роботі я провела аналіз стану реалізації стратегічного пріоритету зовнішньополітичної діяльності України. Доведено, що за сучасних умов державності України європейська інтеграція є ключовим зовнішньополітичним пріоритетом держави. Визначено, що європейський вибір України зумовлює необхідність успішної реалізації завдань щодо поступової інтеграції держави до європейського співтовариства задля політичної стабільності, розбудови української держави на демократичних правових засадах, забезпечення ефективної реалізації національних інтересів та повноправної участі України у європейських структурах безпеки. Встановлено проблеми, що перешкоджають успішної реалізації стратегічного курсу України на європейську інтеграцію.

З проголошенням державної незалежності, одним з головних чинників захисту національних інтересів України є її роль і місце в системі міжнародних відносин як впливової європейської держави та ключового суб’єкта міжнародної безпеки. Відтак, стратегічним пріоритетом зовнішньополітичної діяльності є європейська інтеграція.

Саме європейська інтеграція є на сьогодні безальтернативним зовнішньополітичним курсом держави, як запорука зміцнення її міжнародних позицій, набуття додаткових гарантій забезпечення територіальної цілісності, суверенітету та національно-культурного відродження країни, створення передумов для проведення більш ефективної оборонної політики, перебудови й підготовки національної економіки до функціонування в умовах жорсткої конкуренції з економічними системами інших країн.

Європейський вибір України ґрунтується на життєво важливих інтересах та історичному прагненні українського народу бути невід’ємною частиною єдиної Європи. Набуття членства України у Європейському Союзі сприятиме процесу зміцнення глобальної безпеки, забезпечення стабільності та уникнення передумов для поновлення штучних бар’єрів між країнами пострадянського простору.

Тому, вищим політичним керівництвом України підтверджено відданість європейським демократичним цінностям, правам людини, та верховенству права. Ідея європейської інтеграції підтримується більшістю громадян України та впливовими політичними силами у державі.

Отже, стратегічно важливим пріоритетом зовнішньополітичної діяльності України є укладення Угоди між Україною і Європейським Союзом про асоціацію а також Угоди про створення всеосяжної зони вільної торгівлі з країнами ЄС.

Аналіз останніх досліджень і публікацій свідчить, що питання реалізації стратегічного курсу України на європейську інтеграцію досліджують вітчизняні вчені: О.Андрійко, Ю.Бажал, Я.Базилюк, М.Білоусов, М.Борсук, О.Власюк, Л.Гайдуков, А.Гальчинський, І.Грицяк, В.Горбулін, Р.Давидов, В.Денісов, Я.Жаліло, В.Кампо, М.Квятковський, І.Коліушко, О.Копиленко, В.Копійка, В.Кравченко, В.Крисаченко, В.Куйбіда, О.Кушніренко, О.Литвиненко, Е.Лібанова, О.Малиновська, В.Манжола, П.Мартиненко, М.Микієвич, Т.Мотренко, В.Мунтіян, О.Павлюк, Ю.Пахомов, І.Піляєв, Р.Петров, С.Пирожков, М.Пітцик, М.Селівон, А.Селіванов, В.Сороко, М.Степико, А.Ткаченко, А.Філіпенко, О.Чалий, В.Шамрай, В.Шаповал, Г.Яворська та ін.

Водночас, аналіз сучасного стану євро інтеграційних процесів свідчить про необхідність наукового пошуку шляхів вирішення зовнішньополітичних проблем та вдосконалення зовнішньополітичної діяльності України.

Як свідчить світовий досвід, більшість країн світу визначають зовнішньополітичну діяльність як одну із стратегічних підвалин політики національної безпеки. Зовнішньополітична діяльність світових країн спрямована на забезпечення ефективної реалізації національних інтересів на міжнародної арені (політичних, економічних, військових, соціально-культурних тощо), упровадження ефективних політико-дипломатичних механізмів з метою створення умов сталого економічного розвитку держави, захисту її суверенітету та державної незалежності. Отже, зовнішньополітична діяльність упроваджується шляхом проведення збалансованої зовнішньої політики кожною державою світу.

З проголошенням Україною державної незалежності, одним із стратегічних пріоритетів зовнішньополітичної діяльності держави було визначено процес європейської інтеграції. Так, у Постанові Верховної Ради Української РСР від 25 грудня 1990 р. “Про реалізацію Декларації про державний суверенітет України у сфері зовнішніх зносин”, Уряду було доручено “…спрямувати зусилля на забезпечення безпосередньої участі Української РСР у загальноєвропейському процесі та європейських структурах” [1].

У Зверненні Верховної Ради України “До парламентів і народів світу” від 5 грудня 1991 р. у зв’язку з підтвердженням на референдумі Акта проголошення незалежності зазначається: “Україна як європейська держава готова приєднатися до Гельсінського заключного акта, Паризької хартії та інших документів НБСЄ” [2].

Акцентую увагу на тому, що з прийняттям вищезазначених стратегічних документів процес європейської інтеграції було визначено одним із стратегічних пріоритетів в зовнішньополітичної діяльності України.

В “Основних напрямах зовнішньої політики України”, схвалених Верховною Радою 2 липня 1993 р., зазначається: “Зовнішньополітичні зусилля України мають бути постійно спрямовані на розвиток європейського регіонального співробітництва в усіх сферах з метою зміцнення своєї державної незалежності та ефективного забезпечення національних інтересів” [3].

З метою розширення формату співпраці між  Україною та Європейським Союзом, 14 червня 1994 р. у Люксембурзі була підписана, а 1 березня 1998 р. набула чинності після ратифікації усіма державами – членами ЄС Угода про партнерство і співробітництво між Україною і ЄС [4]. Зазначеною Угодою було започатковано партнерство між Європейським Союзом і його державами-членами, з одного боку, та Україною – з іншого. У положеннях стратегічного документу визначено такі цілі стратегічного партнерства між сторонами, а саме:

- упровадження політичного діалогу між Україною і Європейським Союзом, що сприятиме розвитку тісних політичних відносин;

- сприяння розвитку торгівлі, інвестицій і гармонійних економічних відносин між сторонами і в такий спосіб – прискоренню їх сталого розвитку;

- створення основ взаємовигідного економічного, соціального, фінансового, цивільного, науково-технічного та культурного співробітництва.

З’ясовано, що з метою консолідації зусиль органів державної влади України з питань євроінтеграції, щодо створення передумов необхідних для набуття Україною повноправного членства в Європейському Союзі, Указом Президента України від 11 червня 1998 р була затверджена Стратегія інтеграції України до Європейського Союзу [5].

У Стратегії зазначено, що: “Національні інтереси України потребують утвердження України як впливової європейської держави, повноправного члена ЄС. У зв’язку з цим необхідно чітко та всебічно визначити зовнішньополітичну стратегію щодо інтеграції України до європейського політичного, економічного та правового простору”. Стратегією інтеграції України до ЄС визначено комплекс стратегічних завдань, у політичній, економічній, правовій та безпековій сферах, що мають бути реалізовані компетентними органами державної влади України до 2007 року для створення передумов для набуття Україною повноправного членства у Європейському Союзі. Зазначимо, що керівництвом України було визначено пріоритетність виконанням органами державної влади у свої діяльності зазначених завдань. Від їх успішної реалізації залежатиме економічний прогрес та політична стабільність в Україні у короткостроковій перспективі.

Серед основних завдань компетентним органам державної влади України з питань європейської інтеграції було визначено такі:

1) адаптація законодавства України до законодавства ЄС, забезпечення прав людини. Сутність завдання полягає у необхідності приведення у відповідність національного законодавства України із сучасною європейською системою права. Важливою складовою процесу є реформування правової системи України на умовах та стандартах, які встановлюються у конвенціях Ради Європи. Процес адаптації законодавства України до законодавства Європейського Союзу сприятиме розвитку політичної, підприємницької, соціальної, культурної активності громадян України, економічний розвиток держави у рамках ЄС і сприятиме поступовому підвищенню добробуту громадян, приведенню його до рівня, що склався у державах – членах ЄС;

2) економічна інтеграція та розвиток торговельних відносин між Україною і Європейського Союзу. Сутність цього завдання полягає у необхідності лібералізації та синхронізованому відкритті ринків ЄС та України; взаємному збалансуванні торгівлі; наданні на засадах взаємності режиму сприяння інвестиціям з ЄС в Україну та українським експортерам на ринках ЄС; запровадженні спільного правового поля і єдиних стандартів у сфері конкуренції та державної підтримки виробників. Важливою складовою процесу є  упровадження зони вільної торгівлі між Україною та Європейським Союзом, що є важливою складовою економічної інтеграції та розвитку торгівлі між Україною і ЄС;

3) інтеграція України до ЄС у контексті загальноєвропейської безпеки. Сутність завдання полягає у тому, що Європейський Союз визнає важливу роль України у формуванні новітньої архітектури загальноєвропейської безпеки у третьому тисячолітті. Стратегічно важливим є той факт, що Європейській Союз прагне спільно з Україною розширити співпрацю та взаємодію у галузі  безпеки і оборони, що має стати для нашої держави гарантією національної безпеки. Принцип неподільності європейської безпеки однаково важливий як для України, так і для ЄС та його повноправних та асоційованих держав-членів;

4) політична консолідація та зміцнення демократії. Сутність завдання полягає у тому, що політична консолідація передбачає неухильне поглиблення політичного діалогу і поліпшення загальної атмосфери політико-дипломатичних відносин між Україною та ЄС. Вона спрямована на гарантування політичної стабільності в Україні і на всьому Європейському континенті; забезпечення мирного розвитку та плідного співробітництва всіх європейських націй; зміцнення демократичних засад в українському суспільстві.

Реалізуючи положення Стратегії інтеграції України до Європейського Союзу Україною було створено інституційний механізм адаптації та сформовано певну нормативно-правову базу для послідовної й ефективної реалізації державної політики у сфері європейської інтеграції.

Акцентуємо увагу на тому, що необхідність пошуку шляхів вирішення зовнішньополітичних проблем та вдосконалення зовнішньополітичної діяльності країни з реалізацію стратегічного курсу на європейську інтеграцію обумовило прийняття Програми інтеграції України до Європейського Союзу, що була схвалена Указом Президента України від 14 вересня 2000 р. № 1072/2000. Передбачалося, що Програма інтеграції України до Європейського Союзу має стати головним інструментом загальної стратегії на шляху наближення України до ЄС за всім спектром співробітництва – політичним, соціальним, фінансовим, економічним, торговельним, науковим, освітнім, культурним тощо. Інші програми та плани політичного, соціально-економічного спрямування, що розробляються або підлягають розробленню органами виконавчої влади, повинні ґрунтуватися на цілях цієї Програми [16].

Зазначаю, що успішна реалізація завдань з європейської інтеграції на сучасному етапі була зумовлена необхідністю виконання таких завдань, а саме:

1) адаптація національного законодавства України у відповідність до законодавства Європейського Союзу та розроблення проектів нормативно-правових актів України з урахуванням вимог Європейського Союзу;

2) створення сприятливих зовнішньополітичних умов для забезпечення політичної безпеки України на міжнародній арені, а також повноправної участі держави у глобальних та регіональних безпекових структурах;

3) підвищення ефективності координації, взаємодії та державного контролю за діяльністю органів виконавчої влади України з питань європейської інтеграції;

4) створення привабливого інвестиційного клімату в Україні та залучення міжнародної допомоги Європейського Союзу з метою розвитку економіки України;

5) реалізація комплексних заходів щодо підвищення міжнародного іміджу України та рівня поінформованості міжнародного співтовариства про суспільно-політичну ситуацію у державі;

6) підготовка та імплементація міжнародних проектів і програм з питань спрямованих на розширення формату євроінтеграційного співробітництва;

7) вжиття заходів щодо перепідготовки та підвищення кваліфікації фахівців з питань європейської інтеграції з урахуванням відповідного досвіду суміжних із Україною держав – членів ЄС тощо.

Необхідність успішної реалізації стратегічного курсу України на Європейську інтеграцію зумовило потребу із удосконалення національної системи державного управління зовнішньополітичною діяльністю. З цією метою у березні 2007 р. між Україною і Європейським Союзом було започатковано переговорний процес із підготовки базового договору між Україною та ЄС на заміну чинної Угоди про партнерство та співробітництво від 14 червня 1994 р. У 2008 році між сторонами було узгоджено назву нового договору – Угода про асоціацію між Україною і Європейським Союзом (далі-Угода).

Відомо, що 11 листопада 2011 р. у Брюсселі відбувся завершальний двадцять перший раунд переговорів щодо укладення Угоди про асоціацію, у ході якого були узгоджені всі положення тексту Угоди. У ході П’ятнадцятого Саміту Україна – ЄС (19 грудня 2011 р., м. Київ) лідери України та ЄС офіційно заявили про завершення переговорів щодо Угоди про асоціацію. 30 березня 2012 року у Брюсселі глави переговорних делегацій парафували Угоду [7].

Встановлено, що Угода про асоціацію покликана забезпечити якісно новий, поглиблений формат відносин між Україною та ЄС. Вона стане унікальним двостороннім документом, який виходитиме далеко за рамки подібних угод, укладених ЄС свого часу з країнами Центральної та Східної Європи. Угода не лише закладе якісно нову правову основу для подальших взаємин між Україною та ЄС, але й слугуватиме стратегічним орієнтиром для проведення системних соціально-економічних реформ в Україні, широкомасштабної адаптації законодавства України до норм і правил ЄС.

З укладенням Угоди відносини між Україною та ЄС будуть переведені на новий рівень – від партнерства і співробітництва до політичної асоціації та економічної інтеграції. Важливим елементом Угоди є положення про створення поглибленої та всеохоплюючої зони вільної торгівлі. Україна розглядає Угоду про асоціацію як важливий крок на шляху наближення в перспективі до наступного етапу – підготовки до вступу в ЄС.

Водночас, необхідно акцентувати увагу на певні труднощі, що суттєво перешкоджають процесу реалізації стратегічного курсу України на європейську інтеграцію. По-перше, державою втрачено позитивну динаміку щодо реалізації стратегічного курсу на європейську інтеграцію. На сьогодні європейську спільноту турбує відхід України від базових демократичних цінностей, а саме: дотримання прав людини, незалежності судової системи та верховенства права. Водночас, вжитими політико-дипломатичними заходами не вдається суттєво зміцнити імідж держави на міжнародній арені. По-друге, дестабілізуючи вплив на процеси євроінтеграції України створює зовнішньополітична діяльність Російської Федерації. Сучасна зовнішня політика РФ по відношенню до України спрямована на “повернення” держави у зону російського геополітичного впливу, а саме: Митного Союзу, СНД, ОДКБ тощо. По-третє, упродовж останніх років, Україна втратила свої позиції на міжнародній арені в якості регіонального лідера в системі забезпечення міжнародної безпеки. Це негативно позначається на міжнародному іміджі держави та суттєво впливає на подальші євро інтеграційні процеси.

Аналіз вищезазначених проблемних питань дає підстави стверджувати про необхідність підвищення ефективності державного управління у зовнішньополітичній сфері України, а також формування дієвої системи координації і взаємодії органів державної влади з метою відстоювання національних інтересів у зовнішньополітичній сфері.

Підсумовуючи вищенаведене зазначу, що з проголошенням Україною державної незалежності, одним із стратегічних пріоритетів зовнішньополітичної діяльності держави було визначено процес європейської інтеграції. Саме європейська інтеграція є на сьогодні безальтернативним зовнішньополітичним курсом держави, як запорука зміцнення її міжнародних позицій, набуття додаткових гарантій забезпечення територіальної цілісності, суверенітету та національно-культурного відродження країни, створення передумов для проведення більш ефективної оборонної політики, перебудови й підготовки національної економіки до функціонування в умовах жорсткої конкуренції з економічними системами інших країн. Аналіз сучасного стану євроінтеграційних процесів свідчить про необхідність наукового пошуку шляхів вирішення зовнішньополітичних проблем та вдосконалення зовнішньополітичної діяльності України.

Перспективою подальших розвідок даної проблематики, є на мій погляд проведення подальших наукових досліджень щодо проблем та перспектив реалізації стратегічного зовнішньополітичного курсу України на європейську інтеграцію.

З кожним роком посилюється роль зовнішньоекономічних факторів у забезпеченні стабільного економічного розвитку України, підвищенні ступеня її участі в міжнародних економічних організаціях і світових інтеграційних процесах. У цьому контексті встановлення геоекономічних пріоритетів України є визначальним елементом розробки ефективної зовнішньоекономічної політики держави.

Україна як самостійна незалежна держава не стоїть осторонь від міжнародних інтеграційних процесів. Однак реалії у взаємовідносинах України зі світовим господарством характеризуються недостатнім рівнем готовності економіки країни до високоефективних форм зовнішньоекономічного співробітництва. Тому сьогодні актуальним і важливим є дослідження економічної доцільності входження України в ті або інші міжнародні угруповання й організації, важливе місце серед яких займає ГАТТ/СОТ.

Як відомо, з перших років незалежності Україна обрала стратегію побудови відкритої економіки, лібералізації зовнішньоекономічної діяльності. Цей процес пов'язаний із вимогами ГАТТ/СОТ, встановленими щодо країни, яка має намір приєднатися до цієї організації. Однак зростання обсягів зовнішньої торгівлі, яке сприймається як позитивний результат лібералізації, відбувається в умовах занепаду вітчизняної економіки, зниження життєвого рівня населення, кризи платежів.

Що стосується приєднання України до ГАТТ/СОТ, то необхідно визначити ймовірні межі (у кількісних показниках), вихід за які може завдати шкоди національним інтересам України та її економічній безпеці. При розробці і реалізації ефективної стратегії зовнішньоторговельної інтеграції необхідно враховувати як домінуючі закономірності розвитку світового господарства, так і трансформації національної економіки для забезпечення її ефективної взаємодії зі світогосподарською сферою.

Питання про входження України до тих або інших міжнародних економічних об'єднань, ставлення до певних інтеграційних процесів стало необхідною складовою її зовнішньої стратегії, умовою вирішення кардинальних проблем внутрішнього розвитку. Причому, одночасно мова йде і про кількісний, і про якісні параметри міжнародного торгового й інвестиційного співробітництва з урахуванням ступеня державного сприяння кооперації у напрямку тих або інших географічних векторів, забезпечення членства (повного або часткового, асоційованого) у міжнародних господарських структурах.

Особливої актуальності цій проблемі додають відразу декілька факторів. Серед них слід зазначити фактор зниження або скасування як тарифних, так і нетарифних бар'єрів у торгівлі, фактор сприяння інвестиціям за допомогою спрощення процедури капіталовкладень в Україну, гарантії відповідних пільг від іноземних урядових структур, можливість запровадження спільних міждержавних науково-технічних коопераційних проектів тощо.

Така сучасна тенденція розвитку міжнародних торговельних відносин, як підвищення оперативності, все більше впливає на регулятивно-контрольний апарат у бік його спрощення, зменшення втручання і навіть повної ліквідації. Адже витрати на дотримання процедур міжнародної торгівлі складають щонайменше 10 % загального обсягу її обороту. Згідно цьому очевидно, що, залишившись осторонь від регіональних і світових інтеграційних процесів, що об'єктивно ведуть до зменшення відповідних витрат, Україна, як і будь-яка інша держава, була б нездатна у стратегічній перспективі підтримувати міжнародну конкурентоспроможність, використовувати переваги активної участі в міжнародному поділі праці. Інша річ, що немає лінійного алгоритму вирішення цього завдання, яке для України стає особливо складним. Історично успадковані диспропорції національного господарства, зокрема, його зовнішньоекономічної сфери, а також географічно-стратегічна “буферність” її території призводять до ситуації, коли в кожному з варіантів підключення до міжнародного коопераційного простору доводиться не тільки враховувати усі “за” і “проти”, але й іноді вибирати за принципом “вибору найменшого зла”. На даному історичному етапі вихідним і кінцевим пунктом дискусій постає питання про співвідношення двох стратегій — в напрямку господарського простору СНД і за його межі. Однак все актуальнішим стає більш детальний поділ “іншого світу”. Це допоможе краще проаналізувати коопераційний потенціал співробітництва України з окремими регіонами і країнами.

Іншою впливовою міжнародною економічною тенденцією є регіоналізація, що певною мірою формально суперечить глобалізації хоча б тому, що вона пов'язана зі створенням нових регулятивних обмежень, однак при цьому є діючою формою її відображення. Найбільш помітною серед регіональних інтеграційних тенденцій у сучасному світі є євроцентризм, що, в силу очевидних географічних та історичних причин, не може не стосуватися життєвих інтересів України.

Членами Європейського Союзу є країни з потужними економічними системами і високим рівнем життя. Однак недоречні безапеляційні скептичні оцінки перспектив входження України в ЄС. Теза про те, що Європа не зацікавлена в сильній Україні, намагаючись швидше бачити її своїм сировинним придатком, не має таких аргументів, які б ґрунтувалися на аналізі світових коопераційно-інтеграційних тенденцій. Ведучи мову про геополітичні та геоекономічні інтереси України, не можна забувати про те, що Європа — це тільки один із центрів впливу в сучасній світовій економіці. Іншими, як відомо, є Північна Америка, де створена Північноамериканська зона вільної торгівлі (НАФТА), і країни Азіатсько-тихоокеанського регіону (АТР). Європа не є ані регіоном із найбільшими темпами економічного росту, ані унікальним прикладом інтеграції (у цьому відношенні конкуренцію їй складає проект НАФТА). І саме її відносна конкурентна слабкість і є одним із сильних об'єднуючих стимулів, який залучатиме інші країни (не виключено, що й Україну) до співпраці.

Серед галузевих напрямків співробітництва найбільш актуальними є машинобудівне, електротехнічне, енергетичне, агропромислове, хімічне, туристичне і медичне. Експортними товарами з України могли б стати добрива, технічні агрегати й устаткування, продукти харчування. Імпортними — морепродукти, кава, нікель, інші кольорові метали, тютюн, цитрусові, цукор-сирець. Причому останній, усупереч дещо спрощеним уявленням про конкурентність кубинського цукру, може стати додатковим чинником збільшення виробничого завантаження вітчизняних заводів, які перероблюють цукор (а їх в Україні понад 190) і експорт готової продукції з України, оскільки сумарний попит на цукор, навіть у географічних сусідів України (з огляду на країни Близького Сходу і Перської затоки), дозволяє розширити його постачання.

Підводячи підсумок вищесказаного, можна констатувати досить виражену і стійку тенденцію реального перетворення економіки України з частини єдиного економічного простору колишнього СРСР на самостійну “національну одиницю” у механізмі глобального поділу праці. І головними показниками в цьому відношенні виступають дані по національному експорту й імпорту: перші свідчать про реальну спроможність економіки брати ефективну участь у міжнародному поділі праці, а другі — про подолання технологічної залежності від постачання з країн колишнього СРСР через однобічність промислового розвитку і слабкість інфраструктури.

Україна як самостійна держава почала своє існування у 90-х роках минулого століття. У своєму розвитку, і зокрема у розвитку зовнішньої торгівлі вона пройшла декілька етапів, кожен з яких має свої особливості. Виділяють такі етапи:

1. Етап трансформаційної кризи ( 1990-ті рр.) – початок самостійності та незалежності – на цьому етапі спостерігався значний вплив успадкованих від командно- адміністративної, планової економіки чинників, широке застосування нетарифних обмежень, що поступово призвело до скорочення обсягів як і експорту, так йімпорту.
2. Етап економічного відновлення (2000-2008 рр.). В цей період спостерігається підвищення динаміки зовнішньої торгівлі – зростає тенденція до збільшення обсягів експорту та імпорту, чому сприяла низка заходів держави щодо лібералізації умов зовнішньої торгівлі, пов’язаних з підготовкою вступу до СОТ. Спостерігається також економічне зростання та сприятлива зовнішньоекономічна кон’юнктура. Найвища частка зростання була забезпечена посиленим розвитком торгівлі у 2003-2008 рр.: протягом цього періоду експорт товарів та послуг виріс у 2,8 рази, а імпорт – у 3,8 рази. Це свідчить про те, що зовнішньоекономічна діяльність держави проявлялась на нових рівнях та з високою потужністю. Починаючи з 2006 р., обсяг імпорту перевищив обсяг експорту, це явище пояснюється розвитком кредитування споживчих потреб за відсутності істотних змін у структурі виробництва та експорту (близько 75% всього експорту припадає на товари проміжного споживання, сировину, тобто не на товари кінцевої продукції). Для цього етапу розвитку також характерне таке явище, як профіцит торгівліпослугами.
3. Третій етап (2008 р. – дотепер) пов’язаний зі членством України у СОТ. Ключовим напрямком торговельної політики стала двостороння лібералізація в рамках переговорів з іншими країнами, та інтеграція до Європи. Що стосується масштабів зовнішньої торгівлі, то на їх скорочення на початку цього періоду вплинули кризові явища у світовій і вітчизняній економіці. Значного впливу завдала фінансова криза, 2008р., яка вдарила не тільки по економіці України, а й по економічній ситуації усього світу. Після неї відбувся період застою і тільки у 2011 р. спостерігається підвищення динаміки експортно-імпортних операцій України. Так, обсяг експорту товарів і послуг склав на 30% більше 2010 р.,імпорту на 34% більше 2010 р. З періоду 2011р. по 2013р. відбувалось також зростання обсягу імпорту та експорту. І тільки дані за 2014 рік говорять зовсім про інше, виручка від експортно-імпортних операцій впала, і на цей ефект сильного впливу завдала не тільки політична ситуація, а ситуація, що склалась на Сході країни. Саме тому динаміка різко змінилась. Проте, 2015-2016рр. показали тенденцію до збільшення обсягів експорту таімпорту.

Також варто відмітити, що важливим є те, що Україна набула членства  СОТ, це стало результатом концентрації великих політичних зусиль та широкого усвідомлення можливостей, які будуть надані з інтеграції у світовий торговельний ринок. Членство СОТ стало поштовхом для початку переговорів про зону вільної торгівлі (ЗВТ) з Європейським Союзом та іншими міжнародними організаціями. Статус учасника СОТ, як передумова об’єднання з ЄС, виходить з того, що сьогодні більша, значніша частка співробітництва між країнами відбувається на торговельно-економічному рівні. Крім того, статус України як члена СОТ, відіграє важливу роль для Європи та виступає одним із критеріїв відповідності її економіки до стандартів міжнародного бізнесу, торгівлі та інвестицій. Саме ці фактори та стандарти є фільтром, через який треба пройти, щоб довести свою готовність до співпраці з європейськимипартнерами.

Вступ до СОТ є дуже суттєвим чинником формування привабливого іміджу України на міжнародному світовому економічному ринку. Це  насамперед впливає на становлення ділового середовища не тільки для національних, а й для іноземнихкомпаній[1].

З моменту вступу України до СОТ пройшла вже 5 років, і саме тому зараз варто підбити підсумки, і вказати на переваги , які отримала наша країна. Найважливішим, і найбільш відчутнім стало те, що покращились умови торгівлі із більш ніж 150 країнами світу, на яких припадає приблизно 95% світової торгівлі. Відбулось також спрощення режиму торгівлі, зменшення деяких тарифних і нетарифних обмежень у доступі української продукції на товарні ринки країн- членів СОТ. Україна також отримала можливість захисту інтересів національнихвиробників згідно з процедурою розгляду суперечок Світової організації торгівлі. До переваг також належить отримання офіційного статусу переговорів України та ЄС із питань створення зони вільної торгівлі. Відбулось скасування квот на український експорт продукції з галузі металургії до ЄС. Надання доступу до дешевої сировини, устаткування та комплектуючих до нього. Забезпечення недискримінаційного транзиту послуг та товарів. 
Якщо ж говорити про недоліки вступу України до СОТ, то варто відзначити те, що ця співпраця розпочалась в період фінансової кризи, а це не одразу дає позитивні результату розвитку. Також Україна взяла на себе ряд зобов’язань, які стосуються подальшого реформування та лібералізації торговельного режиму. Найбільшою та  найсуттєвішою проблемою для української торгівлі була і залишається невідповідність українських національних стандартів, технічних норм до правил та вимог світового ринку. Варто зазначити, що впровадження заходів для підвищення рівня відповідності у свою чергу спричинить підвищення конкурентоспроможності товарів та послуг українського експорту, а це сприятиме відкритості доступу на іншіринки.

Отож, можна підсумувати, що на сучасному етапi розвитку процеc проникнення вiтчизняними товаровиробниками на зарубiжнi ринки cупроводжуєтьcя значними труднощами i проблемами. Серед них можна виокремити:

1. Виcокий рівень конкуренцiї західних компаній. Європейські компанiї створюють рiзноманiтнi бар'єри при входi на їх ринок, не дають можливість вітчизняним пiдприємcтвам конкурувати зiсвоєю продукцiєю на зарубiжних ринках. Також низька конкурентоcпроможнicть продукції вiтчизняного виробництва зумовлена недоcтатнiм рівнем якоcтi в порiвняннi з iноземними товарами-аналогами;
2. Значна частка фiзично й морально заcтарiлоїтехнiки. Непрацююче обладнання, недоcтатнятехнологiчна i реcурcнагнучкicть, низька впроваджуванicтьпровiднихнауково-технiчних розробок у виробництво не дозволяє пiдприємcтвам доcягнутирівня виробництва,якийби давзмогу витримувати конкуренцiю з іноземними фiрмами;
3. Виcокийрiвень державного регулювання, що призводить до потреби в узгодженні рiзних питань у мiнicтерcтвах, вiдомcтвах, місцевих адмiнicтрацiях та передбачає чималi витрати чаcу i зуcильcуб’єктами ЗЕД;
4. Низький рівень інноваційної привабливостi. Так, проаналiзувавшиiнвестицiї на душу населення, можна зробити висновок, що рівень інвестування є надзвичайно низьким. А за рейтингом інвестиційної привабливостi Україна знаходиться на 89 мiсцi. Кiлькiстьiнвестицiй у розвиток підприємств  зменшується з кожним роком – 2013 рiк– 530 млрд. дол, 2014 рiк – 5000 млрд. дол, 2015 рiк – 2860 млрд. дол. Низький рівень iнновацiйноїпривабливостi зумовлює висококвалiфiкованих спеціалістів iммiгрувати за кордон, що у свою чергу спричиняє відтікрозумів.

Вище окреслені проблеми ЗЕД в Українi, вимагають здiйcнення певних перетворень та проведення в економiцi держави прогреcивних, iнновацiйнихзаходiв – реформ, якi б надали змогу вийти на новий якiснийрiвень розвитку як мiжнароднихвiдноcин, так i країни в цiлому. До таких перетворень та заходів можна вiднеcти:

1. Пiдвищенняефективноcтi ЗЕД пiдприємcтв. Для цього необхiдно визначити перелiк країн, якi є потенцiйно привабливими з точки зору проникнення на їхнi ринки. При цьому варто ретельно проаналiзувати стан cередовищамiжнародного маркетингу, який включає в cебе вивчення економічного cередовища кожної з країн [2] . Пiдприємcтву, яке вирiшило вийти на iноземний ринок, необхiдно взяти до уваги icнуваннябезлiчi обмежень i перешкод у мiжнароднiйторгiвлi як у країнi, на ринок якої воно збираєтьcя вийти, так i у cвоїйвлаcнiй. До таких обмежень належать: митнi тарифи (фicкальнi та протекцiонicтcькi); валютний контроль з боку держави; низка нетарифних бар’єрiв (системи національних cтандартiв безпеки, якоcтiтощо).Вивчення економічного cередовища передбачає аналiзекономiки кожної з країн на предмет її привабливоcтi як екcпортного ринку. Результатом вивчення cередовищамiжнародного маркетингу є iнформацiя, аналiз якої дає змогу прийняти рiшення про принципову доцiльнicть (або недоцiльнicть) виходу пiдприємcтва на зарубiжний ринок;
2. Пiдвищенняконкурентоспроможностi. Здiйcнення цього можливе лише за умови вкладення капiталу та впровадження сучасних iнновацiйних розробок у прiоритетнiгалузi [14]. У переважнiйбiльшоcтi продукція вітчизняних товаровиробників характеризуєтьcя низьким рівнем якоcтi, що не вiдповiдає світовим cтандартам, а також високим рiвнем витрат на її виробництво, що в кiнцевомупiдcумку обумовлює низький рівень конкурентоcпроможноcтi на зарубiжних ринках. Покращити якicть – це покращити конкурентоcпроможнicтьcвоїхтоварiв як на внутрiшньому, так i на зовнiшньому ринку. Iз новим пiдходом до якоcтiпродукцiїзроcтає роль cтандартизацiї, у розвитку якої значну роль вiдiграє держава. Бiльшiстьiноземнихпiдприємств використовують для цього мiжнароднi стандарти ISO серiї 9000 та похiднiвiд них QS 9000, ISO 14000 тощо. Але найкращих результатiв досягають тi, хто вдосконалює свої системи якостi на засадах концепцiй загального управлiнняякiстю (TQM), якими передбачено безперервне вдосконалення органiзацiї, полiпшенняякостiпродукцiї i задоволення потреб усiхзацiкавленихсторiн: споживачiв, постачальникiв, персоналу, власникiв та суспiльства. Ефективною у використаннi можна вважати систему Кайзен. Ця концепцiя полягає у запровадженнi безперервних змiн, з метою удосконалення, тобто удосконалення маленькими приростами за довший перiод часу. Кайзен змушує працiвникiв стати обiзнаними з метою повнiшого використання їх навичок, полiпшення виробничого процесу, успiшнiшого ведення бiзнесу. Особливостями, що вiдрiзняютьКайзенвiд типових iнновацiй i реiнженiрингу, є такi: короткострокова реалiзацiя; низькi витрати; використання доступного потенцiалу людських ресурсiв; стимулювання творчого потенцiалу [20].
3. Полегшення умов для співпраці пiдприємcтва з державою. Особливу увагу варто придiлити подоланню бюрократизму та введення механiзму, що надасть можливiстьвирiшувативciрозбiжноcтi з мiнicтерcтвамидиcтацiйно, тобто електронно. Також необхiдним є вдоcконалення і запровадження гнучкої податкової, кредитної, валютної полiтики, що cтимулюєдиверcифiкацiюекcпортно-iмпортнихоперацiй, змiцнення та забезпечення конвертованоcтiнацiональноївалюти;
4. Змiстовний перегляд експортно-iмпортноїполiтики держави. Поступовий перехiдвiд експорту сировини на виробництво продукцiї з високою доданою вартiстю, тобто кінцевої продукції. Також потрiбновiдмовитисьвiдiмпортутих товарiв, якi можуть бути виробленiвiтчизнянимипiдприємствами. Особливо це стосується рiзних харчових продуктiв, надання послугтощо;
5. Пiдвищеннятехнiчногорiвня, впровадження енерго- та реcурcозберiгаючихтехнологiй, пiдвищеннярiвнямеханiзацiї та автоматизацiї виробництва, залучення до управлiнняпiдприємcтвамивиcококвалiфiкованихфахiвцiв з вiдповiдновисокою заробiтньою платнею; науково-технiчне й технологiчне оновлення виробництва iззабезпеченням його конкурентоcпроможноcтi шляхом глибокої модернiзацiї; зменшення реcурcомicткоcтi за рахунок ефективного викориcтаннявлаcнихпаливно-cировиннихреcурciв[20];
6. Врегулювання конфлiктноїситуацiї з Росiєю. Вирiшення питань щодо обмеження доступу ряду товарiв українського походження на росiйський ринок та припинення воєнних дiй на сходiкраїни;
7. Налагодження дiловихстосункiв з Азією, а осбливо з Японією для проведення науково-технiчнихдослiджень i впровадження їх результатiв у виробництво. Спiвробiтництво з Iндiєю на взаємовигiдних умовах: використання дешевої сировини Iндiї (сировини для легкої, харчової та хiмiчноїпромисловостi) та науково-технiчної базиУкраїни;
8. Здiйснення широкої пiдтримкивiтчизнянихвиробникiв для входу на ринок країн ЄС, що можливо здiйснити за рахунок створення експортно-кретдитних агентств тощо. Потрiбно зазначити що оcновноюперcпективою розвитку ЗЕД пiдприємcтв України є cтворення поглибленої зони вiльноїторгiвлiмiж Україною та ЄC, що cтане етапом cпiльногоекономiчногопроcтору, який охоплює не тiлькиторгiвлю товарами, але й торгiвлюпоcлугами [2]. Успiшне впровадження запропонованих заходiв у дiяльнiстьвiтчизнянихпiдприємcтв надасть можливiсть отримати такi переваги як: по-перше, новi ринки збуту та, як наслідок, cуттєвi зрушення у cтруктурicпоживчого ринку як ЄC, так i України за рахунок розширення аcортиментутоварiв i поcлуг; по-друге, запозичення доcвiду правильного ведення бiзнеcу, можливicтьнаcлiдування прикладу роботи в iєрархiїкерiвник-працiвник; по-третє, викориcтання наукового потенцiалу України та працiвникiв з виcокимрiвнемпiдготовкияк iнcтрументупiдвищенняефективноcтiiнформацiйно-iнновацiйноїполiтики. Науково-доcлiднадiяльнicть повинна розглядатиcяяк оcнова подолання cуперечноcтейcоцiально-економiчного розвитку, зокрема, пiдвищеннярiвня життянаcелення.

Отже, розглядаючи питання місця України у світі, варто зазначити, що хоча наша країна розвивається, та стабілізує ситуацію, все ж таки є ряд недоліків та проблем, які треба подолати та вирішити.
Розглянемо пріоритетні напрямки політики лісового господарства України в умовах поглиблення зовнішньоекономічного співробітництва з ЄС 
Ліс - був і на разі є важливою складовою нашого експорту. Формуючи пріоритетні напрямки політики лісового господарства України в умовах поглиблення зовнішньоекономічного співробітництва з ЄС, слід враховувати багато чинників: політичних, економічних, екологічних, соціальних, культурологічних тощо.

Україна має свої особливості, і тому необхідно виробити власні кроки для вирішення окремих питань ефективного державного управління сталим, багатофункціональним лісокористуванням, розробити інструменти для координації державних завдань, опрацювати статистичні основи для державного управління лісами, прозорості та попередження корупції в управлінні державними лісовими площами.

Запроваджений мораторій на експорт необробленого лісу швидше впливає на розвиток підприємництва і на доступ українських бізнесменів до європейського ринку, де більш високі, ніж усередині країни ціни на деревину. Безперечно, пройшло більше року дії мораторію, його результати не можуть бути результативними. Проте, як показує досвід країн, в яких діяла така зупинка торгівлі, сам по собі мораторій не вирішує проблему нелегальних вирубок або корупції в цій сфері.

Нульові мита, на жаль, не збільшили промисловий експорт, оскільки в торгівлі з ЄС існують і нетарифні обмеження. Проблема в тому, що Україна ще не створила систему сертифікації товарів, яку визнає ЄС.

Але навіть якщо уряд створить цю систему, то вирватися із нашою низькотехнологічною промисловістю на європейський ринок буде надзвичайно важко.

Слід визнати, що мораторій не сприяв зменшенню вирубки лісу. Одним із завдань, яке таким чином виникає, є створення системи обліку деревини. До цього часу не функціонує дієва ідентифікація лісових ділянок. Скільки лісів в Україні? Збільшуються чи зменшуються запаси деревини? Скільки вуглецю зберігається у лісах? А як щодо біорізноманіття?

Таким чином, одним із основних пріоритетів політики ведення лісового господарства має стати введення прозорого обліку лісонасаджень. Державне агентство з лісових ресурсів України (SAW) має відповісти, використовуючи Національну інвентаризацію лісів (NWI), на ці питання. «Національні інвентаризації лісів – це довготривалі заходи в кожній країні, які, зокрема, вимагають розуміння і підтримки громадськості. Тому, для досягнення успіху вирішальною є прозорість»[ 11].

Станом на початок 2017 року триває погодження постанови уряду України, яка має зробити електронний облік деревини обов’язковим для всіх лісгоспів. Провадження NWI є складовою частиною нещодавно поданої Лісової стратегії. Тепер NWI також має бути включена до відповідного Плану дій Україна-ЄС, який має стати основою для прийняття політичних рішень Кабінетом Міністрів. Потребує врегулювання інституційних чинників щоо ведення лісового господарства. Підприємства, установи, організації і громадяни
здійснюютьведення лісового
господарства з урахуванням господарського призначення лісів, природних умов і тому зобов’язані:

1)
забезпечувати посилення водоохоронних, захисних, кліматорегулюючих, санітарно-гігієнічних, оздоровчих та інших корисних властивостей лісів з метою поліпшення навколишнього природного середовища та охорони здоров’я людей;

2)
забезпечувати безперервне, невиснажливе і раціональне використання лісових ресурсів для задоволення потреб виробництва і населення в деревині та іншій лісовій продукції.

Слід визнати, що на землі вирощуються ліси різного цільового призначення, з яких отримують величезну кількість товарів, деревина серед них не самий головний важливий і коштовний товар, і продають їх на ринках. Одним із них є збирання лісових ягід, або ж грибів, чи березового соку. Так, якщо для отримання ягід (чорниці) або грибів з лісової ділянки необхідно знизити повноту стиглого, нехай соснового лісу до 0,4 і тримати деревостан до 120-140 років. Теж саме стосується грибів, ягід, мисливських тварин, та рекреації. Загальновідомо, що з 1 га чорничника за 40 років отримується дохід від ягід в “10 разів більше”, ніж від реалізації деревини. Та для цього можливо доцільно не зважати на розрахункову лісосіку і віки стиглості і розрідити насадження, щоб було краще для чорниці а не сосни, і тримати до 120 років, і збирати ягоди, а не пиловник 1 сорту або фанкряж.

Якщо для платного відпочинку в лісі необхідно створити чередування відкритих і закритих ландшафтів (в Японії створюють такі насадження, щоб восени красиво жовтіло листя дерев і чагарників), байдуже на лісовпорядкування і всілякі віки стиглості і розрахункові лісосіки. З лісовпорядкування і проектування необхідно “викинути деревину” і планувати отримання доходу від продажу лісових товарів [12].

Ось на таких принципах необхідно реформувати лісове господарство: виробництво і продаж лісових товарів. Від цього визначиться структура лісового господарства і управління.

3.2. Розвиток ринкових відносин та євроінтеграційні процеси
Розвиток ринкових відносин та євроінтеграційні процеси супроводжуються лібералізацією зовнішньоекономічної діяльності. Новий етап входження у світове господарство потребує істотних зусиль як від держави в цілому, так і від підприємств, від яких залежатиме подальший економічний та соціальний розвиток країни.

Із зростанням лібералізації зовнішньоекономічних зв'язків та відкритості економіки в українських підприємствах збільшується потреба у поступовому проникненні на зарубіжні ринки, які є для них джерелом інвестиційних коштів та можливості збільшення обсягів реалізації, а отже, стабілізації доходів. Вихід підприємства на зовнішні ринки або ж розгортання чи розвиток іншого виду зовнішньоекономічної діяльності передбачає, перш за все, розробку відповідної стратегії [13, 14, 15].

Під стратегією ефективного розвитку зовнішньоекономічної діяльності підприємства розуміють узагальнюючу модель дій, які потрібні для досягнення визначених цілей шляхом координації і розподілу його ресурсів, формування системи довгострокових цілей зовнішньоекономічної діяльності та вибору найбільш ефективних шляхів їх досягнення, і цілісну систему взаємопов’язаних рішень, які спрямовані на розвиток процесів взаємодії умов внутрішнього і зовнішнього середовищ, визначення на цій основі якісно нових завдань.

Стабільне становище на конкретному ринку свідчить про здатність підприємства адекватно оцінювати свої можливості, співвідносити їх із кон’юнктурою ринку, виявляти закономірності конкурентної боротьби та забезпечувати потреби споживачів. Розробці відповідного механізму регулювання зовнішньоекономічної діяльності промислового підприємства має передувати оцінка його потенційних можливостей на конкретному ринку на основі узгодження структури
та обсягів експортного
потенціалу
з вимогами світового ринку [13].

Метою розвитку зовнішньої торгівлі в Україні є: оптимізація зовнішньої торгівлі шляхом удосконалення структури експорту й імпорту; стимулювання експорту та імпорту високотехнологічної продукції і послуг; розширення ринків збуту продукції вітчизняних підприємств; захист національних інтересів в умовах членства України у світових організаціях торгівлі.

Таким чином, можна зробити висновок, що основними напрямками вдосконалення зовнішньоекономічної діяльності українських підприємств є такі: розробка стратегії ефективного розвитку зовнішньоекономічної діяльності; формування системи її довгострокових цілей; оцінка потенційних можливостей підприємства на конкретному ринку.

Імпортозаміщення являє собою процес скорочення або припинення імпорту певних товарів шляхом їх заміщення на внутрішньому ринку країни аналогічними вітчизняними, адекватними або мають більш високими споживчими властивостями і вартістю не вище імпортних.

Політика імпортозаміщення передбачає розвиток економіки переважно за рахунок внутрішніх ресурсів країни. Крім того, при виробництві товарів, орієнтованих на внутрішній ринок, складно отримати економію за рахунок обсягу виробництва. Тому для підтримки конкурентоспроможності локального товаровиробника часто запроваджуються заходи з обмеження конкуренції з боку імпортної продукції, зокрема, шляхом введення додаткових податків на імпортовані товари і штучного завищення обмінного курсу національної валюти [16].

Проблема необхідності забезпечення імпортозаміщення шляхом розвитку вітчизняного виробництва доволі комплексно порушується у Державній програмі розвитку внутрішнього виробництва. Проте у цьому програмному документі імпортозаміщення не розглядається як головна мета та очікуваний наслідок реалізації комплексу заходів. З одного боку, дійсно можна погодитися, що за умови розвитку вітчизняного виробництва і змінення позицій його суб'єктів з внутрішнього ринку буде витіснено значну частину імпортних товарів та послуг. Однак, з іншого боку, розвиток внутрішнього виробництва є тільки окремим хоча й важливим, але не єдиним напрямом структурної політики імпортозаміщення [17].

Україна потребує на рік тільки для внутрішнього ринку близько 1 млрд. паличок. Думаю, вітчизняним підприємцям було б цікаво залишити ці майже 20 мільйонів гривень щорічно в межах українського фінансового обороту.

Далі спробуємо розглянути можливі варіанти вирішення цієї проблеми. Нині українські виробники морозива використовують палички, виготовлені в Китаї, Білорусі, Німеччині, Чехії. Для сучасного високопродуктивного обладнання паличка може бути виготовлена в Італії або Франції. І тільки в незначній кількості палички для морозива виготовляються в Україні.

Найкращим є такий напрямок вирішення проблеми - розробка власної технології та обладнання для її реалізації. Цей варіант потребує певних  затрат часу і коштів, але саме за ним працюють спеціалісти науково- виробничого об’єднання "МАГР".

Виготовлення в Україні паличок для морозива на українському обладнанні за українською технологією дозволяє не тільки забезпечити вітчизняну промисловість морозива дешевими і якісними паличками різної конфігурації, але й дає можливість реалізувати програму експорту обладнання і експорту палички. Технологія, розроблена спеціалістами НВО "МАГР" і захищена патентом України і євразійським патентом, пропонує повний цикл виготовлення палички – від круглого лісу до упаковування готових виробів. Для реалізації технології пропонується комплект обладнання, яке виготовляють чернігівські машинобудівники. Комплект дозволяє виготовляти до 50000 плоских паличок на годину.

Низькосортна деревина листяних порід будь-якої довжини на стрічковій пилорамі СЛП-6,5 і рамному багатопилковому верстаті СРП-120М розкроюється на рейки із заданими для перерізу розмірами. Рейки в штабелях сушаться при звичайних умовах до вологості 25-35%. Далі на торцювальних верстатах СТ-200 рейка розкроюється по довжині на заготовки, які відповідають довжині палички, при цьому вирізаються ділянки з вадами. Отримані заготовки у вигляді брусків перерізом 86х14 мм і довжиною 93 або 113 мм завантажуються в обертальну сушильну камеру барабанного типу.

Там вони висушуються до вологості 8-14%. Сухі заготовки надходять на поперечно-фрезерний п’ятишпиндельний верстат СФ 4-5, на якому заготовка отримує форму майбутньої палички з заокругленими кінцями. Наступна операція - розкрій профільованої заготовки вздовж на окремі палички - здійснюється на поздовжньо-фрезерному чотиришпиндельному верстаті СФ 3-4. Потім палички пропускають через полірувальний барабан. У барабані проводиться кінцеве шліфування поверхонь готових виробів, які потрібно тільки запакувати в касети (пачки) по 50 шт. Ця операція здійснюється на установках упакування палички СУ-50-Н, продуктивність якої складає від 150 тис. до 230 тис. паличок за зміну.

Оснащення фрезерного верстата СФ 3-4 спеціальним інструментом дозволяє отримати на ньому круглу паличку для морозива або для інших цілей. При цьому довжина палички регламентується тільки довжиною вхідної заготовки. Конструктори і технологи об’єднання продовжують працювати над удосконаленням обладнання.

В середньому лінія з виготовлення палички коштує близько $170000 або 4608581 грн. Випускаючи до 20 млн. шт. палички на місяць, при середній ціні до 20 грн. за 1 тис. штук, отримуємо 400000 грн. прибутку, витрати на виробництво в середньому на місяць становлять 571248 грн. Отже, розрахуємо період окупності даного проекту за такою формулою:

Т = ІС / Пр,
(1)

де ІС - первісні інвестиції,

Пр - очікуваний щомісячний прибуток, що планується.

Т= 4608581 / 400000 = 11,5 місяців

Таким, чином можемо констатувати. що термін окупності становить 11,5 місяці. Термін окупності також залежить від таких факторів: терміну монтажу, запуску і виходу на плановий режим роботи, організації безперебійних постачань сировини, наявності процентів за можливими кредитами на купівлю лінії тощо.

Також, за наявними даними розрахуємо рівень рентабельності за такою формулою:

Р = Пр / Ввр * 100%,
(2)

де Ввр - сума витрат на виробництво і реалізацію продукції.

Р = 400000 / 571248 * 100% = 70%.

Отже рентабельність становить 70%. Зі збутом проблем немає, оскільки в Україну палички завозять. Паличку можна експортувати до ОАЕ, Ізраїлю, Єгипту та інших країн, які потребують такої продукції. На найближчі 5-7 років проблеми зі збутом не повинно бути.

Отже, можна зробити декілька висновків. По-перше, проблема імпортозалежності більш характерна для промислово розвинених регіонів держави, де обсяги промислового виробництва та зовнішньоекономічної діяльності більші, населення більше придбаває непродовольчих та інвестиційних товарів, вищий рівень розвитку роздрібної торговельної мережі, а також забезпеченості аптеками. По-друге, у регіонах з високим рівнем інвестицій, більшими витратами населення, вищою зайнятістю спостерігається вища активність щодо пропозиції та продажу товарів вітчизняного виробництва, що витісняють імпортну продукцію.

Вказані чинники необхідно враховувати при плануванні і реалізації організаційно-економічного механізму державної структурної політики регулювання процесів імпортозаміщення в нашій державі.

Проблема необхідності забезпечення імпортозаміщення шляхом розвитку вітчизняного виробництва доволі комплексно піднімається у Державній програмі розвитку внутрішнього виробництва [18].
ВИСНОВКИ

Розвиток і ускладнення міжнародної торгівлі знайшло відображення в еволюції теорій, що пояснюють рушійні сили цього процесу. У сучасних умовах розходження в міжнародній спеціалізації можна проаналізувати лише на основі сукупності всіх ключових моделей міжнародного поділу праці.

Якщо розглядати світову торгівлю в плані тенденцій її розвитку, то в наявності з одного боку - явне посилення міжнародної інтеграції, поступове стирання границь і створення різних міждержавних торговельних блоків, з іншого боку - поглиблення міжнародного поділу праці, градація країн на промислово розвиті і відсталі.

В історичному плані не можна не відзначити ріст впливу азіатських країн на процеси світової торгівлі, цілком ймовірно в новому тисячоріччі цей регіон займе ведучі ролі у світовому процесі виробництва і реалізації товарів.

Однією з найважливіших визначальних рис інтеграційного розвитку будь-якої національної економіки є ефективний механізм формування і розвитку зовнішньоекономічних зв’язків. Ефективність функціонування української національної економіки в більшій мірі залежить від правильного поєднання умов національного і міжнародного виробництва, вільної конкуренції і державного регулювання національного ринку в усіх сферах суспільного відтворення. Становлення України як незалежної держави вимагає формування принципово нових підходів до розробки зовнішньоторговельної політики і впровадження нової концепції реалізації ефективної моделі зовнішньоекономічної стратегії.

Розвиток зовнішньоторговельних операцій України на основі рівних прав і взаємної користі є важливим елементом розширення спектру взаємодії різних національних економік в межах єдиної світової економічної системи.

Проведений в роботі аналіз зовнішньої торгівлі показує, що розвиток зовнішньоторговельних операцій в останні роки в Україні відбувався в принципово нових умовах. Характерною ознакою зовнішньої торгівлі стала практично повна її лібералізація, яка призвела до змін зовнішньоекономічної стратегії і пріоритетів, що, в свою чергу, вимагало змін в структурі зовнішньоторговельної політики за рахунок встановлення нових форм організації і управління зовнішньоекономічної діяльності України.

Маючи майже 48-мільйонне населення, володіючи значними енергетичними ресурсами, досить висококваліфікованими трудовими ресурсами при зниженій вартості робочої сили, Україна являє собою величезний ринок товарів, послуг і капіталів. Однак ступінь реалізації цього потенціалу в зовнішньоекономічній сфері досить скромна. Частка України у світовому експорті в 2005 р. склала близько 3,5%, а в імпорті - менш 1,5%.

В організації регулювання зовнішньоторговельної політики України активну участь бере не тільки держава, але й великі недержавні установи і організації, створені ними асоціації, об’єднання, комітети та ін., які відповідають об’єктивним потребам участі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України в міжнародному бізнесі. В систему регулювання зовнішньоекономічних зв’язків активно включаються міжнародні економічні організації, найбільше значення з яких мають ГАТТ/СОТ , Міжнародний валютний фонд (МВФ), Організація економічного співробітництва і розвитку (ОЕСР) , Європейський Союз (ЄС), та інші. За допомогою цих організацій Україна здійснює сучасну зовнішньоекономічну політику, активізує свою участь в міжнародному поділі праці.

Зовнішня торгівля – це форма міжнародної торгівлі для національного господарства певної країни. Зовнішня торгівля (ЗТ) — це торгівля однієї країни з іншими,
яка складається
з оплачуваного вивезення (експорту) таввезення (імпорту) товарів і послуг.
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