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ВВЕДЕНИЕ 

Угрозы финансовым интересам предприятия на всех этапах его развития являются объективным, постоянно действующим фактором и поэтому требуют серьезного внимания и учета со стороны финансовых менеджеров. В условиях экономики переходного периода, характеризую​щейся высокой изменчивостью факторов внешней и внут​ренней среды функционирования предприятия, осуществ​лением агрессивной финансовой политики многими участниками его финансовых отношений, актуальность формирования системы его финансовой безопасности су​щественно возрастает. Практика последнего десятилетия свидетельствует, что одной из наиболее распространенных причин возникновения финансового кризиса и банкрот​ства предприятий являлось отсутствие эффективной сис​темы их финансовой безопасности.
Комплекс вопросов, связанных с формированием си​стемы финансовой безопасности предприятия требует до​статочно глубоких знаний теории и практических навыков обоснования и реализации отдельных управленческих ре​шений. 
Вместе с тем, всякое предприятие, начиная свою хозяйственную деятельность, стремится максимизировать прибыль, как наиболее приоритетный финансовый интерес. Таким образом, тема дипломной работы актуальна.
Объектом исследования в дипломной работе стали методы оценки влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия.

Предметом исследования есть теоретические, методические и практические проблемы оценки влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия.

Цель работы состоит в разработке научно-методических подходов и практических рекомендаций по совершенствованию методов оценки влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».

В соответствии с поставленной целью в дипломной работе решены такие задачи:

- исследована сущность прибыли и механизм ее формирования;
- дана характеристика и классификация финансовой безопасности предприятия;

- определена степень влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия;

- проведен анализ уровня и динамики финансовых результатов по данным отчетности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», а также факторный анализ прибыли предприятия, сделана оценка рентабельности деятельности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»;

- дана оценка угрозы финансовым интересам предприятия;
- разработана стратегия обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»;

- предложен механизм формирования прибыли с целью обеспечения финансовой безопасности предприятия.

Теоретической и методической основой проведенных в дипломной работе исследований стали положения экономической теории, научные работы ведущих отечественных и зарубежных ученых в области финансового менеджмента. Информационную базу исследования составили нормативно-правовые документы, которые регламентируют деятельность предприятий, официальные статистические материалы, финансовая отчетность ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
При проведении исследований использованы такие методы: структурно-логический анализ, методы финансового анализа, метод группировки, статистические методы и др.

В первом разделе дипломной работы изложены теоретические основы влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия.

Во втором разделе дипломной работы на основании анализа финансовых результатов деятельности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» были произведены факторный анализ прибыли и оценка рентабельности деятельности предприятия.

В третьем разделе найдены пути совершенствования управления прибылью ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» для обеспечения финансовой безопасности.

I. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ОЦЕНКИ ВЛИЯНИЯ ПРИБЫЛИ НА ФИНАНСОВУЮ БЕЗОПАСНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ
1.1.Сущность прибыли, механизм ее формирования
Прибыль является одной из основных категорий товарного производства. Это, прежде всего, производственная категория, которая характеризует отношения, складывающиеся в процессе общественного производства.
Появление прибыли непосредственно связано с появлением категории «затраты производства». Прибыль — это часть стоимости продукта,  реализуемого предприятием, которая остается после покрытия расходов производства. Обособление части стоимости продукции в виде расходов выступает в денежном выражении как себестоимость продукции.

Определение экономической сущности прибыли, как и других форм, что их принимает национальный доход при его первичном распределении и следующем перераспределении, невозможно без правильного толкования сущности необходимого и дополнительного продукта в обществе.

Необходимый и дополнительный продукт — это категории производства. Для выяснения сущности этих категорий необходимо уточнить, что лежит в основе деления чистого продукта на необходимый и дополнительный. Согласно с экономической теорией, это деление времени труда, потраченного в сфере материального производства, на необходимое и дополнительное. В течение необходимого времени обеспечивается создание «... фонда жизненных средств или рабочего фонда, необходимого рабочему для поддержки и воссоздания его жизни и что из всех систем общественного производства он сам постоянно должен производить и воспроизводить». [1, с.120]
Дополнительный продукт — это стоимость, создаваемая непосредственными производителями сверх стоимости необходимого продукта. Дополнительный продукт свойствен всем общественно-экономическим формациям и является одним из важных условий их успешного развития. В необходимом и дополнительном продукте воплощена заново созданная стоимость, денежное выражение которой составляет национальный доход.

Прибыль — это часть дополнительной стоимости, произведенной и реализованной, готовой к распределению. Предприятие получает прибыль после того, как воплощенная в созданном продукте стоимость будет реализована и приобретет денежную форму.

Следовательно, объективная основа существования прибыли связана с необходимостью первичного распределения дополнительного продукта. Прибыль — это форма проявления стоимости дополнительного продукта. Прибыль предприятий сферы материального производства — это часть национального дохода.

Таким образом, прибыль является объективной экономической категорией. Поэтому на ее формирование влияют объективные процессы, которые происходят в обществе, в сфере производства и распределения валового внутреннего продукта.

В то же время прибыль — это итоговый показатель, результат финансово-хозяйственной деятельности предприятий как субъектов ведения хозяйства. Поэтому прибыль отображает ее результаты и испытывает влияние многих факторов. Есть особенности в формировании прибыли предприятий в зависимости от сферы их деятельности, отрасли хозяйства, формы собственности, развития рыночных отношений.
На формирование прибыли как финансового показателя работы предприятия, отображаемого в бухгалтерском учете, в официальной отчетности субъектов ведения хозяйства, влияет установленный государством порядок формирования расходов на производство продукции (работ, услуг); вычисление и калькуляция себестоимости продукции (работ, услуг); определение внереализационных прибылей и расходов; определение балансовой (валовой) прибыли.
Следовательно, на формирование абсолютной суммы прибыли предприятия влияют: результаты, то есть эффективность его финансово-хозяйственной деятельности; сфера деятельности; отрасль хозяйства; установленные законодательством условия учета финансовых результатов.

Прибыль — это показатель, который формируется на микроуровне. Прибыль народного хозяйства — это результат деятельности отдельных предприятий, отраслей экономики, развития отдельных сфер, структурных сдвигов в экономике, изменений в порядке учета финансовых результатов.

В таблице 1.1 приведены данные [24, с.15] относительно современной структуры прибыли по отраслям экономики. Часть прибыли промышленности составляет более 50% всей прибыли. Часть этой отрасли в объеме
получаемой прибыли является достаточно постоянной. В убыточное превратилось сельское хозяйство. Значительно возросла часть транспорта и связи в общем объеме прибыли и достигла 25,6%. На третьем месте за объемом полученной прибыли в 2005 году были предприятия финансово-банковской сферы.
Таблица 1.1

Структура прибыли по отраслям экономики Украины %
	Показатели
	Годы

	
	2003
	2004
	2005

	Прибыль (+), убыток (-), всего 
	100,0 
	100,0
	100,0 

	В том числе: промышленность 
	50,8 
	49,7 
	51,2 

	сельское хозяйство 
	18,7 
	4,4 
	-9,2 

	строительство 
	4,4 
	6,7 
	6,9 

	транспорт и связь 
	4,8 
	20,1 
	25,6 

	торговля и общественное питание 
	4,5 
	5,1 
	6,1 

	поставка и сбыт 
	1,3 
	2,3 
	' 2.3 

	финансы, кредит, страхование 
	13,8 
	6,9 
	10,1 

	другие отрасли 
	1.4 
	4,8 
	7,1 


Изменения в объемах и структуре прибыли предприятий разных отраслей
экономики за 2002-2005 годы свидетельствуют о сложных процессах, которые происходят в отдельных отраслях экономики и связаны с изменением объемов производства и реализации продукции (работ, услуг); изменением эффективности ведения хозяйства; развитием рыночных отношений; ценообразованием.

Обобщающим финансовым показателем деятельности предприятия является его валовая прибыль. Наиболее полное, по нашему мнению, определение валовой прибыли дано в статистическом ежегоднике Украины за 2005 года. «Валовая прибыль — общая сумма прибыли предприятия от всех видов деятельности за отчетный период, полученная как на территории Украины, так и за ее пределами, отображенная в его балансе, и включает прибыль от реализации продукции (работ, услуг), в том числе продукции вспомогательных и обслуживающих производств, которые не имеют отдельного баланса, основных фондов, нематериальных активов, ценных бумаг, валютных ценностей, других видов финансовых ресурсов и материальных ценностей, а также прибыль от арендных (лизинговых) операций, роялти, а также внереализационных операций».
Получение валовой прибыли связано с несколькими направлениями деятельности предприятия (рис. 4.1). [30, с.81]
Во-первых, это основная деятельность, ее результатом является прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг). Как правило, эта прибыль имеет основной удельный вес в составе валовой прибыли. Прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг) определяется вычитанием из выручки от реализации суммы налога на добавленную стоимость, акцизного сбора, (ввозного) непосредственно, таможенных пошлин, а также расходов, которые включаются в себестоимость реализованной продукции (работ, услуг). В зависимости от сферы, вида деятельности предприятия есть некоторые особенные формирования этой прибыли, методики ее расчета.
Во-вторых, это деятельность, которая не является основной для данного предприятия, но связанная с реализацией материальных и нематериальных ценностей, некоторых услуг, ее можно определить как прибыль от другой реализации.


[image: image1]
Рис. 1.1 Структурно-логическая схема формирования прибыли предприятия

Прибыль от другой реализации может быть получена от реализации на сторону продукции подсобных, вспомогательных и обслуживающих производств. В этом случае прибыль рассчитывается так же, как и от реализации продукции основной деятельности. Прибыль от реализации основных фондов (группы 1), нематериальных активов рассчитывается вычитанием от цены их реализации НДС, расходов из реализации и остаточной их стоимости. Прибыль от реализации ценных бумаг вычисляется как разница между ценой их реализации и ценой приобретения. При этом из цены реализации исключаются расходы, связанные с реализацией (комиссионный сбор).
Состав и объем прибыли от другой реализации может значительно колебаться на отдельных предприятиях и в отдельные периоды.

В-третьих, эта деятельность связана с осуществлением финансовых инвестиций. В результате предприятия получают прибыль в виде дивидендов на акции, от вложения средств в уставные фонды других предприятий (прибыли от владения корпоративными правами); в виде процентов на государственные ценные бумаги, облигации предприятий, на депозитные счета. Объем этой прибыли и его удельный вес в балансовой прибыли имеет тенденцию к росту. Это обусловлено развитием рыночной экономики, фондового рынка.

На объем названной прибыли оказывают влияние объем финансовых инвестиций, их направление и структура, условия налогообложения.
В-четвертых, это деятельность, связанная с получением внереализационных прибылей и возникновением внереализационных расходов предприятий.
К ним относятся:

прибыли и убытки прошедших лет, выявленные в отчетном периоде;

невозмещенные убытки от чрезвычайных ситуаций (стихийных бед, пожаров, аварий);

поступление долгов, списанных раньше как безнадежные;

штрафы, пени, неустойки, которые поступают за нарушение хозяйственных договоров субъектами ведения хозяйства в связи с применением финансовых санкций;

штрафы, полученные за несвоевременное погашение налогового кредита из государственного бюджета;

кредиторская задолженность между предприятиями негосударственной
формы собственности, относительно которой миновал срок исковой давности;

дебиторская задолженность, относительно которой миновал срок исковой давности;

прибыль от завышения цен и тарифов;

курсовая разница от операций в иностранной валюте;

прибыль и убыток от ликвидации основных средств;

стоимостная разница отгруженной и полученной части выполненного полностью бартерного контракта;

прибыль (убыток) от совместной деятельности.

Следует обратить внимание, что получение прибыли субъектами ведения хозяйства связано с деятельностью не только на территории Украины, но и за ее пределами.
Средства или имущество, полученное предприятием бесплатно в состав прибыли не включаются.

С принятием Закона «О внесении изменений и дополнений в Закон Украины «О налогообложении прибыли предприятий» от 22 мая 1997 года [16] налоговые администрации осуществляют контроль за правильностью определения облагаемой налогом прибыли. Установленная методика определения облагаемой налогом прибыли непосредственно не связана с формированием балансовой прибыли предприятия.

Однако снятие контроля за формированием балансовой прибыли со стороны налоговых органов не уменьшает значение этого показателя для предприятия. Валовая прибыль остается источником уплаты налогов, формирования финансовых ресурсов предприятий. Поэтому формирование валовой прибыли, ее увеличение имеет важное значение для каждого предприятия — субъекта хозяйственной деятельности. Управление этими процессами занимает важное место в финансовом менеджменте.
Как уже отмечалось, получение прибыли от реализации продукции (товаров, работ, услуг) зависит от осуществления основной деятельности субъектов ведения хозяйства. Прибыль уходит в состав выручки от реализации. Однако в отличие от выручки, поступление которой на расчетный счет предприятия фиксируется регулярно, объем полученной прибыли определяется только за определенный период (месяц, квартал, год) на основании данных бухгалтерского учета.
Реально формирование прибыли на предприятии происходит в меру реализации продукции. Согласно с законодательными актами Украины момент реализации определяется по дате зачисления средств покупателя на банковский счет поставщика или за датой отгрузки продукции (товаров), а для работ (услуг) за датой фактического выполнения (предоставление) таких.

Однако независимо от определения момента реализации в законодательных актах реальное формирование на предприятии прибыли от реализации продукции имеет место только при условии, когда такая происходит в действительности. То есть когда средства от покупателя поступают на банковский счет поставщика.

Определение момента реализации по дате отгрузки товаров и установления налоговых обязательств предприятий согласно с этой датой приводит к использованию оборотных средств предприятий в уплату налогов, ухудшения их финансового состояния.

На рис. 1.2 приведена структурно-логическая схема формирования прибыли от реализации продукции, а также названы основные показатели
которые влияют на прибыль от реализации.
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Рис. 1.2 Структурно-логическая схема формирования прибыли от реализации продукции

Прибыль от реализации продукции непосредственно зависит от двух основних показателей: объема реализации продукции и ее себестоимости. На изменение объема реализации продукции влияет изменение объема производства, остатков нереализованной продукции, части прибыли в цене продукции (рентабельность продукции).
Нужно обратить внимание на то, что изменение объема производства, остатков нереализованной продукции оказывают влияние не только на объем реализации продукции, но и на ее себестоимость, поскольку изменяются условно-постоянные расходы (из-за изменения объема производства продукции); расходы на сохранение продукции, другие расходы (из-за изменения остатков нереализованной продукции).
Существенное влияние на объем реализации продукции, а также и на прибыль от реализации имеет размер прибыли, который включается в цену изделий. При условии формирования рыночной экономики государственной регуляции рентабельности продукции, как правило, уже нет. Следовательно, создается возможность увеличения прибыли предприятия за счет увеличения части прибыли в цене отдельных изделий. Этому содействует отсутствие надлежащей конкуренции, монопольное положение некоторых предприятий в производстве и реализации многих видов продукции.
Таким образом, можно сделать вывод, что возможность предприятий влиять на объем прибыли от реализации, изменяя объемы производства продукции, остатки нереализованной продукции, ее рентабельность является достаточно существенной.
Рассмотрим особенности влияния на формирование прибыли себестоимости продукции (работ, услуг). Себестоимость является обобщающим, качественным показателем деятельности предприятий, показателем ее эффективности. Существуют особенности в формировании себестоимости продукции (работ, услуг) в зависимости от сферы деятельности, отрасли хозяйства.
Обобщенно можно дать такое определение себестоимости.

Себестоимость продукции (работ, услуг) — это выраженные в денежной форме текущие расходы предприятия на их производство (выполнение) и реализацию.

Расходы на производство продукции образуют производственную себестоимость; расходы на производство и реализацию — полную себестоимость продукции.

Как уже было сказано, предприятие может существенно влиять на формирование себестоимости. Однако при этом необходимо принять во внимание следующее. [24, с.105]
Во-первых, состав (перечень) расходов, которые можно относить на себестоимость, регламентирован государством. В течение 1996 года Постановлениями Кабинета Министров Украины были утверждены Типовые положения по вопросам планирования, учета и калькуляции себестоимости продукции (работ, услуг), в промышленности, сельском хозяйстве, строительстве, торговле, себестоимости научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ и т.п.
На основе Типовых положений разработаны отраслевые, ведомственные положения, инструкции, которые определяют порядок определения плановой и фактической себестоимости продукции (работ, услуг).

Расходы сфер производства и обращения, которые включаются в себестоимость продукции (работ, услуг), группируются по таким элементам: материальные расходы, расходы на оплату труда, отчисления на социальные мероприятия, амортизация основных фондов и нематериальных активов, другие расходы.

Во-вторых, в составе расходов, которые включаются в себестоимость, размер отдельных из них также регулируется государством установлением нормативов отчислений. Это, прежде всего, касается таких элементов расходов:

отчисления на социальные мероприятия (государственное пенсионное страхование, социальное страхование, страхование на случай безработицы);

амортизация основных средств и нематериальных активов;

расходы на финансирование ремонта и улучшение основных фондов;

другие расходы.

Влияние предприятий на названные элементы расходов является ограниченным. Однако и оно возможно через надлежащее управление показателями, к которым применяются установленные нормативы отчислений: расходы на оплату труда, структура и источники ее выплаты; стоимость основных производственных фондов, которые принадлежат предприятию, их структура и источники формирования.

В Законе «О налогообложении прибыли предприятий» от 22 мая 1997 года и принятых к нему дополнениях [16] не упоминается категория «себестоимость», ибо расчет облагаемой налогом прибыли базируется на вычислении валового дохода и его следующей коррекции. Однако из этого не следует делать вывода об отмене себестоимости как показателя деятельности предприятия, что поспешили объявить некоторые экономисты после принятия названного закона.
Без вычисления себестоимости невозможно определить финансовый результат производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Сокращение расходов на производство и реализацию продукции, то есть снижение ее себестоимости, является важным фактором увеличения прибыли от реализации. Этого можно достичь за счет использования многочисленных факторов, которые влияют на сокращение расходов на производство и реализацию продукции. Для этого необходимо знать: полный перечень указанных расходов, что дается в Типовых положениях; особенности состава и формирования расходов с учетом сферы и отрасли деятельности предприятия.
Следует отметить, что в настоящее время предприятия всех форм собственности получили больше самостоятельности в принятии решений относительно формирования себестоимости. Однако они не могут нарушать действующих законодательных и нормативных документов, которые регламентируют эти вопросы.

Прибыль является критерием эффективности производственно-хозяйственной деятельности, а также источником формирования централизованных и децентрализованных финансовых ресурсов.

Полученная предприятием прибыль может быть использована для удовлетворения разнообразных потребностей. Во-первых, она направляется на формирование финансовых ресурсов государства, финансирование бюджетных расходов. Это достигается изъятием у предприятий части прибыли в государственный бюджет. Во-вторых, прибыль является источником формирования финансовых ресурсов самих предприятий и используется ими для обеспечения хозяйственной деятельности.

Следовательно, полученная предприятием прибыль является объектом распределения. В распределении прибыли можно выделить два этапа. [29, с.74] Первый этап — это распределение валовой прибыли. На этом этапе участниками распределения является государство и предприятие. В результате распределения каждый из участников получает свою часть прибыли. Пропорция распределения прибыли между государством и предприятиями имеет важное значение для обеспечения государственных потребностей и потребностей предприятий. Этот один из принципиальных вопросов реализации финансовой политики государства, от правильного решения которого зависит развитие экономики в целом.

Пропорции распределения прибыли между государством (бюджетом) и предприятием складываются под воздействием нескольких факторов. Существенное значение при этом имеет налоговая политика государства относительно субъектов ведения хозяйства. Эта политика реализуется в сумме налогов, которые платятся за счет прибыли, в определении объектов налогообложения, ставках налогообложения, в порядке предоставления налоговых льгот.
Второй этап — это распределение и использование прибыли, которая осталась в распоряжении предприятий после осуществления платежей в бюджет. На этом этапе могут создаваться за счет прибыли целевые фонды: резервный, развития и усовершенствования производства, социальных потребностей, поощрения. Средства этих фондов используются для финансирования соответствующих расходов.
На рис. 1.3 изображена схема распределения валовой прибыли предприятия. [31, с.68]
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Рис. 1.3 Структурно-логическая схема распределения валовой прибыли и формирования чистой прибыли предприятия

Из рис.1.3 можно сделать вывод, что на объем прибыли, которая остается в распоряжении предприятий, влияют: абсолютная сумма полученной валовой прибыли; платежи в бюджет, осуществляемые за счет прибыли (рентные платежи, плата за землю, налог из владельцев транспортных средств, налог на прибыль, налог на недвижимость — после его введения).
Согласно с инструкцией Минфина Украины о порядке заполнения форм годового бухгалтерского отчета предприятий за 1998 года не предусмотрено отображать плату за землю и налог из владельцев транспортных средств во втором разделе отчетной формы № 2 как сумму использования прибыли.
Прибыль, которая остается в распоряжении предприятия, не следует отождествлять с чистой прибылью. Действующие нормативные акты определяют, что за счет прибыли предприятия должны платить еще и штрафы в таких случаях: [44, с.18]

за нарушение хозяйственных договоров с субъектами ведения хозяйства, за несвоевременное представление в налоговую администрацию необходимых расчетов;

за задержку перечисления средств в бюджет и государственные целевые фонды; 
за сокрытие прибыли от налогообложения, занижения других налогов;
за несоблюдение установленных лимитов забора воды или использования воды без заключения соответствующего соглашения (это касается использования воды из государственных водохозяйственных систем);

за просроченные банковские займы;

за невыполнение квоты из создания рабочих мест для инвалидов;

за другие нарушения.

С учетом особенностей финансово-хозяйственной деятельности предприятий, которые функционируют в разных сферах экономики, могут взиматься за счет прибыли и другие штрафы. Особенно это касается коммерческих банков, страховых компаний. Следовательно, чистая прибыль — это часть прибыли, что заважничает в предприятия после уплаты налогов и возможных штрафов (в результате применения финансовых санкций).
Использование чистой прибыли предприятие может осуществлять через предыдущее формирование целевых денежных фондов или направляя средства непосредственно на финансирование расходов. Возможное также распределение чистой прибыли частично для формирования целевых фондов, а частично на непосредственное финансирование расходов.

На рис. 1.4 изображена структурно-логическая схема использования чистой прибыли предприятия. [40, с.129]
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Рис. 1.4 Структурно-логическая схема использования чистой прибіли предприятия

Как уже было сказано, за счет прибыли предприятие формирует ряд целевых фондов, средства из которых направляются на финансирование определенных расходов, удовлетворения соответствующих потребностей. Использование чистой прибыли на выплату дивидендов осуществляется непосредственно.
Принципиальное значение в распределении чистой прибыли имеет достижение оптимального соотношения между фондом нагромождения и фондом потребления. Эти фонды условны, непосредственно на предприятии они не образуются, а их величину можно установить на основании расчетов использования прибыли на финансирование определенных расходов или мероприятий. При административной системе управления экономикой осуществлялась государственная регуляция соотношения фондов накопления и потребления.
В настоящее время использование чистой прибыли (направление и пропорции) определяются самостоятельно каждым субъектом хозяйствования. Соответственно Закону «О налогообложении прибыли предприятий» от 28 декабря 1994 года, в 1995, 1996, 1997 (первое полугодие) государственное регулирование использования чистой прибыли осуществлялась достаточно активно и в основном сугубо экономическими инструментами, в частности: [16]

· уменьшением суммы налога на прибыль (до 20%) в случае использования прибыли на финансирование реконструкции и модернизации активной части основных фондов;

· уменьшением облагаемой налогом прибыли (до 10% от суммы валовой прибыли) при условии использования прибыли на увеличение
собственных оборотных средств (распространялось только на государственные предприятия);

* уменьшением налогооблагаемой прибыли на сумму прибыли, направленной на покрытие расходов для содержания объектов социально-культурного назначения, а также расходов на благотворительную деятельность.

Согласно с Законом Украины «О налогообложении прибыли предприятий» от 22 мая 1997 года государственное регулирование использования чистой прибыли предприятий осуществляется также уменьшением налогооблагаемой прибыли на сумму расходов из чистой прибыли для содержания и эксплуатации объектов социальной инфраструктуры тогда когда соответствующие объекты социальной инфраструктуры были на балансе предприятия и содержались им на время введения в действие Закона о налогообложении прибыли, а также расходов на благотворительную деятельность (не более 4% от суммы налогооблагаемой прибыли).

В таблице 1.2 приведено данные об использовании прибыли в разных
отраслях экономики Украины в 2004-2005гг. Из этих данных можно сделать вывод, что в 2005р. часть прибыли, которая была оставлена в распоряжении предприятий, увеличилась до 77, % . Это является позитивной тенденцией.

В то же время произошли негативные изменения в структуре использования прибыли. Так, в общем объеме прибыли, которая была использована в разных отраслях экономики, произошло значительное снижение части прибыли, направленной на производственное развитие (с 27,5% до 21,7%) на образование резервного (страхового) фонда (с 2,7% до 1,1%); на поощрение (с 11,6% до 9,2%).

Таблица 1.2

Структура использования прибыли в разных отраслях экономики Украины в 2004-2005гг. 
	Використання прибутку
	Перераховано в бюджет
	Оставлено в распоряжении предприятий
	В том числе использовано:

	
	
	
	на создание резервного (страхового фонда)
	на производственное развитие
	на социальное развитие
	на поощрение
	на другие цели

	2004 год (все отрасли экономики)

	100,0
	26,1
	73,9
	2,7
	27,5
	15,0
	11,6
	17,1

	2005 год (все отрасли экономики)

	100,0
	22,9
	77,1
	1,1
	21,7
	15,1
	9,2
	30

	2005 год (промышленность)

	100,0
	19,5
	80,5
	0,9
	23,3
	18,5
	8,6
	29,2

	2005 год (транспорт и связь)

	100,0
	31,8
	68,2
	-
	22,6
	6,9
	7,5
	31,2


Есть отличия также в структуре использования прибыли в отдельных отраслях экономики. Так, в 2005 году во всех отраслях экономики часть прибыли, перечисленная в бюджет, составляла 22,9%. В то же время в промышленности она составляла 19,5%, а на предприятиях транспорта и связи — 31,8%. Это происходит в связи с неодинаковыми условиями налогообложения предприятий отдельных отраслей экономики (налогообложение прибыли, взыскание платы за ресурсы и т.п.).
1.2.Понятие и классификационные признаки финансовой безопасности

Понятие  "финансовая  безопасность"  как самостоятельный объект управления является относительно новым, веденным в научный оборот лишь в последнем десятилетии. Оно комплексно и достаточно подробно рассматривается современными  исследователями  на макроуровне как правило, в системе более общих категорий - "национальной безопасности" или "экономической безопасности страны". На уровне хозяйствующих субъектов комплексное исследование сущности понятия "финансовая безопасность" как самостоятельного объекта управления в современной литературе отражения еще не получило и идентифицируется обычно лишь как один из элементов экономической безопасности  предприятия.  В финансовом  менеджменте при достаточно глубоких исследованиях отдельных элементов финансовой безопасности предприятия, связанных с обеспечением его финансовой устойчивости, платежеспособности, нейтрализацией финансовых рисков, в самостоятельный объект управления она также не интегрирована. Необходимость комплексного подхода к формированию финансовой безопасности предприятия, обеспечивающей защиту его финансовых интересов в процессе развития, обусловливают ее выделение  в самостоятельный объект управления в общей системе финансового менеджмента.  В этой связи возникает необходимость глубокого рассмотрения  сущности  понятия  "финансовая безопасность предприятия", выявления наиболее характерных его особенностей как объекта управления.
Понятие "финансовая безопасность предприятия" является синтезированным, интегрирующим в себе сущностные характеристики категорий "экономическая безопасность предприятия" и "финансы предприятия". Эти категории достаточно широко рассматриваются в современной литературе, что позволяет использовать их теоретический базис и методологический аппарат при исследовании важнейших сущностных характеристик понятия "финансовая безопасность предприятия" как объекта управления. В свете современной парадигмы рассматриваемых базовых категорий основные сущностные характеристики понятия "финансовая безопасность предприятия" могут быть сформулированы следующим образом (рис. 1.5). [3, с.18]
I. Финансовая безопасность предприятия является основным элементом системы его экономической безопасности. Предметная сущность финансовой безопасности предприятия, непосредственно связана с экономической сферой ее проявления. Она прямо интегрирована с категорией экономической безопасности предприятия, являясь одним из важнейших ее элементов. В общем составе элементов экономической безопасности финансовая компонента выступает в роли ведущей в силу основополагающего значения уровня и структуры финансового потенциала предприятия в обеспечении целей его экономического развития.
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Рис. 1.5 Основные сущностные характеристики финансовой безопасности предприятия как объекта управления

Ведущая роль финансовой компоненты в обшей системе экономической безопасности предприятия определяется следующими основными положениями: [7, с.126]
• Финансовая деятельность продуцирует основную форму ресурсного обеспечения реализации экономической стратегии предприятия. Практически все задачи экономического развития предприятия, расширения объема и обновления состава его активов требуют увеличения суммы привлекаемых финансовых ресурсов. Выбор источников формирования этих ресурсов, а также минимизация стоимости их привлечения в значительной степени определяют уровень экономической независимости предприятия и эффективности его хозяйственной деятельности. Следовательно, стратегия обеспечения финансовой безопасности предприятия является неотъемлемой составной частью общей стратегии его экономического развития.
• Операции, связанные с финансовой деятельностью предприятия, носят стабильный характер, т.е. осуществляются постоянно. Это связано с гем, что каждое предприятие в процессе своего развития нуждается во внешнем финансировании различных направлений финансовой деятельности, а соответственно обеспечивает постоянное обслуживание финансовых ресурсов, привлеченных из внешних источников. Финансовые операции осуществляются даже в условиях временного полною прекращения операционной деятельности предприятия в связи с неблагоприятной конъюнктурой товарного рынка или по иным причинам (операции по взысканию дебиторской задолженности; расчетам с бюджетом и внебюджетными фондами; реализации финансовых активов и т.п.); в этих случаях меры обеспечения финансовой безопасности выступают на первый план в системе общей экономической безопасности предприятия.
• Финансовая деятельность играет приоритетную роль в обеспечении стабилизации экономического развития предприятия в целом. Инструментом такой стабилизации выступают формируемые в процессе финансовой деятельности различные страховые и другие целевые денежные фонды на случай непредвиденных колебаний конъюнктуры не только финансового, но и товарного рынков, снижения объемов операционной деятельности, а соответственно и операционной прибыли. Чем выше доля этих страховых и других целевых фондов в общей сумме используемого предприятием капитала, гем соответственно выше уровень его экономической безопасности и реализуемости задач его экономического развития.
•
Риски, связанные с финансовой деятельностью предприятия (финансовые риски} по своим негативным последствиям относятся к категории наиболее опасных.  Реализация   многих   видов   финансовых   рисков   формирует непосредственную угрозу потери значительной части собственного капитала, враждебного поглощения, банкротства и ликвидации предприятия.
Таким образом, выступая носителем финансовых мер обеспечения эффективного экономического развития предприятия, финансовая безопасность является объектом его экономического управления, возлагаемого на соответствующие финансовые службы.
2. Финансовая безопасность представляет собой систему количественных и качественных параметров финансового состояния предприятия, в комплексе отражающих уровень его финансовой защищенности. В данной сущностной характеристике понятия финансовой безопасности предприятия следует выделить такие ее составляющие: [25, с.14]
· Финансовая безопасность предприятия выражает определенный аспект его финансового состояния, отражающего тот или иной уровень его финансовой защищенности. Хотя и работах отдельных исследователей встречаются и такие характеристики безопасности предприятия как форма поведения хозяйствующего субъекта. Мера гармонизации важнейших направлений его деятельности, форма суверенитета  и другие, большинство авторов рассматривает это понятие  как состояние его  защищенности, оцениваемое соответствующим уровнем. Соответственно понятие финансовой безопасности предприятия адекватно характеризуется как определенный аспект его финансового состояния.

· Финансовое состояние предприятия, характеризующее
его финансовую безопасность, отражается определенной совокупностью параметров  Формируемая система таких параметров составляет важнейшую отличительную особенность понятия финансовой безопасности предприятия от
других форм его безопасности. Эта совокупность параметром формируется на принципах системности, что позволяет охарактеризовать финансовую безопасность предприятия как самостоятельную систему, отличающуюся от других систем обеспечения функционирования предприятия.
• Параметры системы финансовой безопасности предприятия требуют четкой количественной и качественной детерминации. Такая детерминация значений отдельных параметров позволяет оценивать уровень финансовой безопасности предприятия, формировать желательную ее динамику с учетом направлений и особенностей его финансовой деятельности. При этом следует иметь в виду, что количественное или качественное изменение любого из параметров финансовой безопасности предприятия соответственно отражается и на общем ее уровне. Количественная и качественная детерминация параметров финансовой безопасности формирует уникальность ее системы на каждом конкретном предприятии.
3. Объектом обеспечения финансовой безопасности выступает сформированная система приоритетных сбалансированных финансовых интересов предприятия, требующих защиты в процессе его финансовой деятельности. [3, с.20] Эта сущностная характеристика понятия финансовой безопасности предприятия является одной из важнейших, так как финансовые интересы определяют не только основу построения ее системы, но формируют направления развития всей финансовой деятельности, ее побудительные мотивы. Четко сформулированные финансовые интересы порождают наиболее сильные стимулы к активизации и повышению эффективности финансовой деятельности предприятия, и наоборот, — без достаточной идентификации финансовых интересов эта деятельность лишается необходимой целенаправленности.
В процессе рассмотрения этой сущностной характеристики понятия финансовой безопасности предприятия следует обратить внимание на такие основные моменты:
• В системе финансовой безопасности предприятия должны рассматриваться только приоритетные финансовые интересы, играющие наиболее важную роль в обеспечении его развития. Рассмотрение всех финансовых интересов, порождаемых разнообразными видами финансовых отношений предприятия на всех уровнях его финансовой деятельности, будет существенно усложнять систему его финансовой безопасности и снижать возможности реализации комплекса предусматриваемых приоритетных защитных мер.
· Система приоритетных финансовых интересов должна охватывать не только текущие, но и долгосрочные их виды. Это обусловливает  стратегическую направленность финансовых интересов предприятия,  рассматриваемых в системе его финансовой безопасности.

· Приоритетные финансовые интересы предприятия в системе его финансовой безопасности должны быть сбалансированы с интересами других субъектов его финансовых отношений. Такая сбалансированность или гармонизация финансовых интересов является важнейшим условием повышения эффективности формируемой системы финансовой безопасности предприятия [36, с.129]. В первую очередь, такая  сбалансированность финансовых интересов предприятия должна осуществляться с финансовыми интересами субъектов внешней среды его функционирования. В этом случае финансовая безопасность предприятия будет базироваться не только на собственном финансовом потенциале, но и на финансовом потенциале его партнеров по хозяйственной деятельности.
Основные положения, связанные с формированием приоритетных финансовых интересов предприятия при построении системы его финансовой безопасности, более подробно рассматриваются в следующем разделе.
4. Основой формирования финансовой безопасности предприятия является идентифицированная система реальных и потенциальных угроз внешнего и внутреннего характера его финансовым интересам. Направленность финансовой деятельности предприятия на предотвращение угроз его финансовым интересам составляет главную сущностную характеристику понятия его финансовой безопасности. Угрозами финансовым интересам предприятия следует считать такие факторы (условия, действия), которые препятствуют полной реализации этих интересов в процессе развития предприятия.
При рассмотрении этой сущностной характеристики следует акцентировать внимание на следующих основных положениях:
• Угрозы финансовым интересам предприятия генерируются действием не всей совокупности факторов, влияющих на осуществление его финансовой деятельности, а только отдельных факторов, оказывающих деструктивное воздействие  и требующих идентификации. [3, с.25] В процессе такой идентификации необходимо определять как состав таких факторов, оказывающих деструктивное воздействие на реализацию финансовых интересов, так и возможные размеры ущерба, наносимого финансовым интересам предприятия — потери прибыли, капитала, упущенной выгоды и т.п.
· В системе финансовой безопасности предприятия идентифицируются не только реальные, но и потенциальные угрозы. Это связано с тем, что в процессе формирования системы финансовой безопасности должна быть обеспечена необходимая защита как текущих, так и долгосрочных
(стратегических) финансовых интересов предприятия.

· Понятие финансовой безопасности предприятия включает защиту его приоритетных интересов от угроз не только внешнего, но и внутреннего характера. Система таких угроз определяется в процессе исследования факторов внешней и внутренней финансовой среды функционирования предприятия.

· Среди всех идентифицированных угроз основное внимание в системе обеспечения финансовой безопасности предприятия акцентируется на наиболее опасных их видах. К таким угрозам относятся те, которые оказывают прямое
влияние на возможности реализации приоритетных финансовых интересов и приводят к достаточно ощутимым для предприятия размерам финансового ущерба.

Более подробно система основных угроз финансовым интересам предприятия, генерируемых деструкивными факторами его внешней и внутренней среды, рассматривается в последующих разделах.
5. Система финансовой безопасности конкретного предприятия предполагает дифференцированный уровень количественных и качественных параметров защищенности финансовых интересов, адекватный его финансовой философии. [50, с.12]
Процесс формирования финансовой безопасности предприятия базируется на финансовой философии конкретного предприятия, которая характеризует систему основополагающих принципов осуществления его финансовой деятельности в целом. Она охватывает не только экономические, но и поведенческие позиции менеджеров, в соответствии с которыми организуется процесс финансового развития предприятия. Формой реализации финансовой философии в различных аспектах финансовой деятельности предприятия выступает конкретный тип финансовой политики.
В финансовом менеджменте выделяют обычно три типа финансовой политики, формируемой по отдельным аспектам финансовой деятельности — агрессивный, умеренный и консервативный. [56, с.71]
· Агрессивный тип финансовой политики характеризует стиль и методы принятия управленческих решений, ориентированный на достижение наиболее высоких результатов в финансовой деятельности вне зависимости от уровня
сопровождающих ее финансовых рисков. При таком типе политики формирования системы финансовой безопасности предприятия уровень принимаемых количественных и качественных ее параметров в наименьшей степени обеспечивает защищенность финансовых интересов, но затраты на формирование этой системы являются минимальными.

· Умеренный тип финансовой политики характеризует стиль и методы принятия управленческих решений, ориентированных на достижение среднеотраслевых результатов финансовой деятельности при среднем уровне финансовых рисков. При таком типе политики формирования системы финансовой безопасности предприятия уровень принимаемых количественных и качественных ее параметров обеспечивает в целом достаточную защищенность финансовых интересов при среднем уровне затрат на формирование этой системы.

· Консервативный тип финансовой политики характеризует стиль и методы принятия управленческих решений, ориентированных на минимизацию финансовых рисков. При таком типе политики формирования системы финансовой безопасности предприятия уровень принимаемых количественных и качественных ее параметров обеспечивает наиболее высокую защищенность финансовых интересов при достаточно высоких затратах на формирование этой системы.
Руководствуясь принятой финансовой философией, предприятие самостоятельно выбирает конкретный тип Политики формирования системы финансовой безопасности, что предопределяет конкретный дифференцированный уровень количественных и качественных параметров защищенности его финансовых интересов.
6. Финансовая безопасность предприятия представляет собой систему, обеспечивающую стабильность важнейших финансовых пропорций развития предприятия, формирующих защищенность его финансовых интересов. Система финансовой безопасности предприятия может существовать, самоорганизовываться и развиваться только в том случае, если она способна быть стабильной. Под стабильностью системы финансовой безопасности предприятия следует понимать ее способность поддерживать относительно постоянные параметры обеспечения защищенности финансовых интересов при продолжительных воздействиях деструктивных факторов внешней и внутренней финансовой среды, т.е. сохранять свой финансовый потенциал и основные структурные финансовые параметры.
Рассматривая финансовую безопасность предприятия как стабильную систему, следует обратить внимание на такие основные моменты: [60, с.208]
· Стабильность системы финансовой безопасности предприятия рассматривается как динамическая ее характеристика. Это означает, что наряду с параметрами ее статического состояния (соответствующими принимаемым целевым или нормативным значениям этих параметров в рассматриваемом перспективном периоде в неизмененном виде), она может характеризоваться и устойчивыми тенденциями их изменения в процессе развития (например,
устойчивыми темпами прироста собственных финансовых ресурсов, формируемых из внутренних источников).

· Стабильность системы финансовой безопасности предприятия не носит абсолютный характер. В процессе развития системы финансовой безопасности предприятия отдельные значения ее параметров могут носить циклический (сезонные циклы, циклы хозяйственной деятельности и т.п.) или конъюнктурный характер. Но в процессе такой колеблемости отдельных параметров система финансовой безопасности предприятия сохраняет предусмотренный уровень защищенности финансовых интересов.

· На отдельных этапах своего развития система финансовой безопасности предприятия может скачкообразно изменяться, выходя на новый уровень параметров своей стабильности. К таким периодам могут быть отнесены переход предприятия к новой стадии жизненного цикла, переживаемый финансовый кризис, его реорганизация и т.п.

7. Важнейшей целевой направленностью системы финансовой безопасности предприятия является создание не обходимых финансовых предпосылок устойчивого роста предприятия в текущем и перспективном периоде. Как и все функциональные системы финансового менеджмента, система обеспечения финансовой безопасности подчинена главной цели — обеспечению возрастания рыночной стоимости предприятия. Эту общую цель функционирования предприятия система его финансовой безопасности поддерживает собственной главной целевой установкой — обеспечением финансовых предпосылок устойчивого роста предприятия в текущем и долгосрочном периоде.
Такая целевая направленность системы финансовой безопасности предприятия исходит из того, что возможности устойчивого его роста обеспечиваются прежде всего важнейшими параметрами его финансового состояния. Способность сохранять и наращивать свой финансовый потенциал, обеспечивать реализацию своих финансовых интересов, сохранять необходимый уровень финансовой независимости и стабильности, составляя основное содержание понятия финансовой безопасности предприятия, являются одновременно важнейшими финансовыми предпосылками обеспечения его устойчивого роста.
Процесс перехода предприятия к устойчивому росту, поддерживаемый системой его финансовой безопасности, предполагает дифференциацию целевой направленности формирования этой системы в краткосрочном и долгосрочном периоде. [67, с.81]
· В краткосрочном периоде цель и задачи формирования системы финансовой безопасности предприятия, обеспечивающие его переход к устойчивому росту, должны быть ориентированы на стабилизацию его финансового состояния, при котором закладываются начальные основы
предстоящего устойчивого развития.

· В долгосрочном (стратегическом) периоде цель и задачи системы финансовой безопасности предприятия должны быть ориентированы на сохранение важнейших финансовых пропорций, обеспечивающих его устойчивый рост и постоянное возрастание рыночной стоимости.

Проведенный обзор наиболее существенных характеристик финансовой безопасности предприятия показывает, насколько многоаспектным и сложным является это понятие. При  этом  все  рассмотренные характеристики, отражающие особенности понятия финансовой безопасности предприятия, тесно взаимосвязаны и требуют комплексного отражения при определении его сущности. С учетом рассмотренных основных характеристик сущность понятия финансовой безопасности предприятия в наиболее обобщенном виде может быть сформулирована следующим образом:
Финансовая безопасность предприятия представляет собой количественно и качественно детерминированный уровень его финансового состояния, обеспечивающий стабильную защищенность его приоритетных сбалансированных финансовых интересов от идентифицированных реальных и потенциальных угроз внешнего и внутреннего характера, параметры которого определяются на основе его финансовой философии и создают необходимые предпосылки финансовой поддержки его устойчивого роста в текущем и перспективном периоде.
Финансовая безопасность предприятия характеризуется многими ее видами. В связи с этим, в целях эффективного и целенаправленного формирования системы финансовой безопасности предприятия необходимо систематизировать ее терминологию. Такую систематизацию предлагается осуществлять по следующим основным классификационным признакам [3, с.66]:
1. Уровень финансовой деятельности.

2. Функциональный вид финансовой деятельности.

3. Характер проявления угроз финансовым интересам.

4. Источник угроз финансовым интересам.

5. Характер используемых механизмов защиты финансовых интересов.

6. Направленность используемых механизмов защиты финансовых интересов.

7. Временной период.

8. Уровень защищенности финансовых интересов.

9. Устойчивость параметров, обеспечивающих защиту финансовых интересов.

10.   Легитимность используемых методов защиты финансовых интересов.
Классификация видов финансовой безопасности предприятия в разрезе предлагаемых классификационных признаков представлена в табл. 1.6.

Таблица 1.6

Классификация видов финансовой безопасности предприятия

	Признак классификации
	Классификационные виды

	1
	2

	1. Уровень финансовой 

деятельности 
	•  Финансовая безопасность предприятия в целом 

• Финансовая безопасность отдельных структурных подразделений ("центров ответственности") предприятия 

• Финансовая безопасность отдельных хозяйственных операций предприятия 

	2. Функциональный вид 

финансовой деятельности   


	• Финансовая безопасность инвестиционной деятельности предприятия 

•  Финансовая безопасность кредитной деятельности предприятия 

•  Финансовая безопасность эмиссионной деятельности, предприятия 

• Финансовая безопасность инновационной деятельности предприятия 

• Финансовая безопасность прочих видов финансовой деятельности предприятия 

	3. Характер проявления 

угроз финансовым интересам 
	•  Финансовая безопасность предприятия, ориентированная на нейтрализации реальных угроз 

•  Финансовая безопасность предприятия, ориентированная на предот- 

вращение потенциальных угроз 

	4. Источник угроз финансовым интересам 
	• Финансовая безопасность, ориентированная на защиту финансовых интересов предприятия от внешних угроз (внешняя финансовая безопасность) 

• Финансовая безопасность, ориентированная на защиту финансовых интересов предприятия от внутренних угроз (внутренняя финансовая 

безопасность) 

	5. Характер используемых 

механизмов защиты 

финансовых интересов 
	• Финансовая безопасность предприятия, обеспечиваемая внутренними механизмами защиты финансовых интересов 

• Финансовая безопасность предприятия, обеспечиваемая внешними механизмами защиты финансовых интересов 

	6. Направленность используемых механизмов за 

щиты финансовых интересов 
	• Финансовая безопасность, ограничивающая деструктивное воздействие отдельных факторов на финансовые интересы предприятия 

• Финансовая безопасность, обеспечивающая компенсацию ущерба, наносимого реализованными угрозами финансовым интересам предприятия 

	7. Временной период 
	• Финансовая безопасность, обеспечивающая защиту финансовых интересов предприятия в текущем периоде (краткосрочная финансовая безопасность) 
• Финансовая безопасность, обеспечивающая защиту финансовых интересов предприятия в стратегическом периоде (долгосрочная финансовая безопасность) 

	8. Уровень защищенности финансовых интересов 
	•  Высокая финансовая безопасность предприятия
• Нормальная финансовая безопасность предприятия 
• Низкая (недостаточная) финансовая безопасность предприятия 

	9. Устойчивость параметров, обеспечивающих защиту финансовых интересов 
	• Устойчивая финансовая безопасность предприятия 
• Неустойчивая финансовая безопасность предприятия 

	10. Легитимность используемых методов защиты финансовых интересов 
	• Финансовая безопасность предприятия, обеспечиваемая легитимными методами 
• Финансовая безопасность предприятия, обеспечиваемая нелегитимными методами 


1.3 Система основных угроз финансовым интересам предприятия, их характеристика

Важнейшей исходной предпосылкой формирования системы финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» наряду с определением приоритетных финансовых интересов, является идентификация угроз их реализации. От того, насколько точно и полно идентифицирован состав угроз финансовым интересам, оценен уровень интенсивности их проявления и возможного ущерба, зависит эффективность построения всей системы финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
Понятие "угроза" является краеугольным в понятийном аппарате, связанном с формированием любых систем безопасности. В современной литературе [3,5,19,27] широко рассматриваются не только экономические угрозы, но и угрозы политические, социальные, техногенные и т.п. Достаточно широк и уровень рассмотрения этих угроз — от угроз личности до международных, глобальных угроз. В финансовой сфере угрозы интересам рассматриваются обычно на макроуровне — на уровне предприятий самостоятельное их изучение еще не проводилось (за исключением упоминаний о них при исследовании понятия "угрозы экономическим интересам предприятия"). Вместе с тем, основные методологические подходы к исследованию сущности понятия "угроза" позволяют достаточно полно сформулировать понятие "угрозы финансовым интересам предприятия" с учетом специфики их проявления в его финансовой деятельности. Учитывая специфику работы ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», основные сущностные характеристики угрозы финансовым интересам могут быть сформулированы следующим образом (рис. 1.6).
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Рис. 1.6 Важнейшие сущностные характеристики угрозы финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
1. Угроза финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» является объективным явлением, наиболее широко проявляющимся в условиях рыночной экономики. Она сопровождает практически все виды финансовых операций и направлений финансовой деятельности и проявляется вне зависимости от того, учитывается ли она субъектами финансового управления или нет. Даже когда она порождена действием не только объективных факторов, но и субъектов финансовых отношений предприятия, объективная ее природа остается неизменной, так как основывается на проявлении объективных экономических законов общественного развития. С учетом рассматриваемой предметной направленности угрозы — финансовых интересов — она имеет экономическую природу и входит в систему экономических понятий, характеризующих финансовые отношения предприятия.
2. Угроза финансовым интересам является формой выражения противоречий между ними и финансовой средой функционирования ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».

Финансовая система представляет собой единый экономический организм, в каждой из подсистем которого — инвестиционном, кредитном, эмиссионном и т.д. зарождаются и развиваются различные противоречия между финансовыми интересами и финансовой средой их реализации. Именно эти противоречия и принимают форму угроз, как отдельным финансовым интересам предприятия, так и всей их совокупности. Как конкретная форма выражения отдельных противоречий каждая угроза носит предметный характер и может быть идентифицирована по основным своим параметрам. При этом следует иметь в виду, что конкретная форма угрозы и ее параметры могут быть идентифицированы лишь после того, как определена система финансовых интересов предприятия — одна из сторон возможных противоречий. Отсутствие финансового интереса предприятия порождает и отсутствие угроз его реализации.
3.
Угроза финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» представляет собой форму деструктивного воздействия различных
факторов и условий на возможность их реализации в соответствующей финансовой среде. Источником угроз финансовым интересам предприятия являются определенные факторы и условия, проявляемые во внешней и внутренней финансовой среде его функционирования. При этом следует иметь в виду, что каждый из рассматриваемых факторов (условий) по отношению к возможности реализации финансовых интересов может являться как деструктивным, так и благоприятным; понятие угрозы отражает только деструктивное воздействие соответствующего фактора (условия). Кроме того, следует учитывать, что один и тот же фактор (условие) на разные финансовые интересы предприятия может одновременно оказывать как деструктивное, так и благоприятное воздействие (например, фактор инфляции оказывает противоположное воздействие на финансовые интересы, связанные с формированием дебиторской и кредиторской задолженности). Это дает основание утверждать, что источником угроз являются не деструктивные факторы (как это часто отмечается в современной литературе по вопросам безопасности систем), а деструктивное воздействие конкретных факторов (условий) на возможность реализации конкретных финансовых интересов предприятия.
4. Угроза финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» носит вероятностный характер реализации. Свойство вероятности реализации является реальным атрибутом любой угрозы финансовым интересам предприятия, даже если уровень этой вероятности не всегда может быть идентифицирован финансовыми менеджерами (например, угроза, реализуемая "в условиях неопределенности"). Эта характеристика угрозы позволяет детерминировать степень интенсивности деструктивного воздействия отдельных факторов (условий) на возможность реализации конкретных финансовых интересов предприятия. Несмотря на объективную природу этой характеристики угрозы финансовым интересам предприятия, оценка уровня ее вероятности носит субъективный характер, так как определяется разной степенью полноты и достоверности информативной базы, квалификацией финансовых менеджеров, используемыми метода
ми и другими факторами.
5. Реализация угрозы финансовым интересам несет прямой или косвенный экономический ущерб ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Данная характеристика детерминирует последствия деструктивного воздействия конкретных факторов и условий на реализацию финансовых интересов предприятия в форме определенного размера экономического ущерба. Этот ущерб может носить прямой (потерю дохода, потерю капитала и т.п.) или косвенный (упущенную выгоду, снижение финансовой репутации предприятия и т.п.) характер. В финансовой практике этот ущерб всегда оценивается в денежной форме. Размер ущерба в совокупности с вероятностью реализации угрозы финансовым интересам предприятия характеризует уровень той или иной угрозы.
6.
Угрозы финансовым интересам не являются постоянными и изменяются в процессе финансового развития -приятия. Эта характеристика отражает динамизм всех основных параметров угроз финансовым интересам — их видов (по отношению к конкретным финансовым интересам), интенсивности проявления и вероятности реализации, размеров возможного финансового ущерба и т.п.). Степень этого динамизма определяется, с одной стороны,
изменением системы финансовых интересов, а с другой, — изменением факторов и условий внешней и внутренней финансовой среды, а также состава субъектов финансовых отношений предприятия в процессе его финансового развития.
Рассмотренные важнейшие сущностные характеристики угрозы финансовым интересам предприятия позволяют следующим образом сформулировать это понятие:
Угроза финансовым интересам представляет собой форму выражения их противоречий с финансовой средой функционирования предприятия, отражающую реальную или потенциальную возможность проявления деструктивного воздействия различных факторов и условий на их реализацию в процессе финансового развития и приводящую к прямому или косвенному экономическому ущербу.
Угрозы финансовым интересам характеризуются многообразием видов и в целях наиболее полной их идентификации при построении системы финансовой безопасности предприятия требуют определенной классификации. В составе основных классификационных признаков угроз финансовым интересам предприятия предлагается выделить следующие [25, с.14]:
1. Уровень финансовой деятельности.
2. Функциональный вид финансовой деятельности.

3. Объектная направленность.

4. Характер проявления.

5. Источники возникновения.

6. Характер происхождения.

7. Временной период.

8. Уровень вероятности реализации.

9. Размер возможного ущерба.

10.  Возможность предвидения.
Классификация видов угроз финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в разрезе предлагаемых классификационных знаков приведена в табл. 1.7 [3, с.54]
Таблица 1.7

Классификация видов угроз финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
	Признак классификации
	Классификационные виды

	1
	2

	1. Уровень финансовой деятельности 
	•  Угрозы финансовым интересам предприятия в целом 

• Угрозы финансовым интересам отдельных структурных подразделений ("центров ответственности") предприятия 

• Угрозы финансовым интересам осуществления отдельных хозяйственных операций предприятия 

	2. Функциональный вид финансовой деятельности
	• Угрозы, проявляемые в сфере инвестиционной деятельности предприятия 

• Угрозы, проявляемые в сфере кредитной деятельности предприятия 

• Угрозы, проявляемые в сфере эмиссионной деятельности предприятия 

• Угрозы, проявляемые в сфере инновационной деятельности предприятия 

• Угрозы, проявляемые в сфере прочих видов финансовой деятельности предприятия 

	3. Объектная направленность
	• Угрозы финансовым операциям предприятия 
• Угрозы активам предприятия 
• Угрозы финансовой информации предприятия 
• Угрозы финансовым технологиям предприятия 
• Угрозы финансовому персоналу (финансовым менеджерам) предприятия 

	4. Характер проявления 
	• Реальные угрозы финансовым интересам предприятия
• Потенциальные угрозы финансовым интересам предприятия 

	5. Источники возникновения 
	• Угрозы, генерируемые факторами и условиями внешней финансовой среды (внешние угрозы)
• Угрозы, генерируемые факторами и условиями внутренней финансовой среды (внутренние угрозы) 

	6. Характер происхождения

	•  Угрозы, генерируемые действием объективных факторов и условий
•  Угрозы, генерируемые действиями субъектов финансовых отношений предприятия 

	7. Временной период 
	• Текущие угрозы финансовым интересам предприятия 

• Долговременные угрозы финансовым интересам предприятия 


продолжение таблицы 1.7

	8. Уровень вероятности 

реализации 
	• Угрозы финансовым интересам с низким уровнем вероятности реализации 

• Угрозы финансовым интересам со средним уровнем вероятности реализации 

• Угрозы финансовым интересам с высоким уровнем вероятности реализации 

• Угрозы финансовым интересам, уровень вероятности которых определить невозможно 

	9. Размер возможного 

ущерба 
	• Угрозы финансовым интересам с допустимым уровнем ущерба 

• Угрозы финансовым интересам с критическим уровнем ущерба 

• Угрозы финансовым интересам с катастрофическим уровнем ущерба 

	10. Возможность предвидения 
	•  Прогнозируемые (предсказуемые) угрозы финансовым интересам предприятия
• Непрогнозируемые (непредсказуемые) угрозы финансовым интересам предприятия 


Таким образом, состав отдельных видов финансовых интересов предприятия классифицируется следующим образом [3, с.57]:
1.
По уровню финансовой деятельности угрозы финансовым интересам предлагается подразделять на следующие, виды:
· Угрозы финансовым интересам предприятия в целом. Это наиболее агрегированный вид угроз, который противодействует реализации финансовых интересов предприятия в целом.

· Угрозы финансовым интересам отдельных структурных подразделений ("центров ответственности") предприятия. Этот уровень угроз дифференцирует их в разрезе структурных подразделений предприятия, использующих
различные стратегии финансового развития (стратегии его "бизнес-единиц") и формирующих различную систему финансовых интересов.

· Угрозы финансовым интересам осуществления отдельных хозяйственных операций предприятия. Такой тип угроз финансовым интересам характеризует особенности их формирования в разрезе конкретных типов политики осуществления различных хозяйственных операций.

2.
По функциональному виду финансовой деятельности выделяют следующие виды угроз финансовым интересам:
•
Угрозы, проявляемые в сфере инвестиционной деятельности предприятия. Они характеризуют систему угроз финансовым интересам предприятия в сфере осуществления его реальных и финансовых инвестиций.
•
Угрозы, проявляемые в сфере кредитной деятельности предприятия. Такая локальная система угроз финансовым интересам может идентифицироваться при предоставлении покупателям продукции предприятия коммерческого (товарного) или потребительского кредита.
•
Угрозы, проявляемые в сфере эмиссионной деятельности предприятия. Этот вид угроз связан с финансовыми интересами, проявляемыми в процессе привлечения собственного капитала из внешних источников путем дополнительной эмиссии акций.
· Угрозы, проявляемые в сфере инновационной деятельности предприятия. Система угроз финансовым интересам этого вида рассматривается в процессе использования предприятием новых финансовых инструментов, внедрения прогрессивных финансовых технологий, новых организационных структур управления финансовой деятельностью и т.п.

· Угрозы, проявляемые в сфере прочих видов финансовой деятельности предприятия. Они идентифицируются по финансовым интересам предприятия в процессе осуществления иных (кроме выше рассмотренных) видов его финансовой деятельности.

3.
По объектной направленности угрозы финансовым интересам разделяются в разрезе следующих основных видов:
· Угрозы финансовым операциям предприятия.
· Угрозы активам предприятия.
· Угрозы финансовой информации предприятия.

· Угрозы финансовому персоналу (финансовым менеджерам) предприятия.

Такие виды угроз финансовым интересам предприятия идентифицируются при построении соответствующих локальных систем его финансовой безопасности.
4.
По характеру проявления выделяют реальные и потенциальные угрозы финансовым интересам предприятия.
· Реальные угрозы финансовым интересам предприятия характеризуют те их виды, которые уже проявились в его финансовой деятельности и требуют немедленного реагирования (реальная угроза враждебного поглощения, реальная угроза банкротства и т.п.).

Потенциальные угрозы финансовым интересам предприятия характеризуют те их виды, возможность проявления которых ожидается в предстоящем периоде в связи с изменением факторов и условий финансовой среды.
5. По источникам возникновения угрозы финансовые интересам разделяют следующим образом:
•
Угрозы, генерируемые факторами и условиями внешней
финансовой среды (внешние угрозы). Этот вид угроз финансовым интересам предприятия связан с неблагоприятной динамикой макроэкономических факторов, деструктивным поведением партнеров предприятия по финансовым операциям или его конкурентов.
•
Угрозы, генерируемые факторами и условиями внутренней финансовой среды. Такие угрозы финансовым интересам проявляются в рамках самого предприятия (например, недостаточный уровень квалификации финансовых менеджеров, неэффективная организационная структура
управления финансовой деятельностью и т.п.).
6. По характеру происхождения выделяют следующие виды угроз финансовым интересам:
· Угрозы, генерируемые действием объективных факторов и условий. Основным источником угроз этого вида выступает неблагоприятная динамика факторов макроэкономического развития (инфляция, ухудшение инвестиционного климата, изменение учетной ставки национального
банка и т.п.), влиять на которую предприятие не имеет возможности.

· Угрозы, генерируемые действием субъектов финансовых отношений предприятия. Источником таких угроз могут выступать субъекты как внешних (конкуренты, инвесторы, покупатели продукции и т.п.), так и внутренних (менеджеры, прочий персонал) финансовых отношений предприятия.

7. По временному периоду разделяют текущие и долговременные угрозы финансовым интересам.
•
Текущие угрозы финансовым интересам предприятия характеризуют угрозы краткосрочного действия, которые проявляются в рамках до одного года. Их проявление завершается, как правило, с окончанием отдельных финансовых операций или мероприятий.
•
Долгосрочные угрозы финансовым интересам предприятия. Этот вид угроз связан с реализацией стратегических финансовых интересов предприятия и долгосрочных финансовых его операций продолжительностью более одного года.
8. По уровню вероятности реализации в современной финансовой практике угрозы финансовым интересам подразделяются следующим образом:
· Угрозы финансовым интересам предприятия с низким уровнем вероятности реализации. К такому виду относят угрозы, вероятность реализации которых (измеряемая коэффициентом вариации) не превышает 10%.

· Угрозы финансовым интересам предприятия со средним уровнем вероятности реализации. К этому виду относят угрозы финансовым интересам, вероятность реализации которых находится в пределах 10-25%.

· Угрозы финансовым интересам предприятия с высоким уровнем вероятности реализации. К угрозам этого вида относят те из них, вероятность реализации которых превышает 25%.

· Угрозы финансовым интересам предприятия, вероятности которых определить невозможно. К этому виду угроз относятся те из них, которые реализуются "в условиях не определенности".

9.
По размеру возможного ущерба различают следующие виды угроз финансовым интересам:
· Угрозы финансовым интересам с допустимым уровнем ущерба. К этому виду относят угрозы, финансовые потери при реализации которых не превышают расчетной суммы прибыли по осуществляемой финансовой операции или виду финансовой деятельности.

· Угрозы финансовым интересам с критическим уровнем ущерба. К. этому виду относят угрозы, финансовые потери при реализации которых не превышают расчетной суммы валового дохода по осуществляемой финансовой
операции или виду финансовой деятельности.

· Угрозы финансовым интересам с катастрофическим уровнем ущерба. К этому виду относят угрозы, финансовые потери при реализации которых определяются частичной или полной утратой собственного капитала (реализация этого вида угроз может сопровождаться утратой и заемного капитала).

10.
По возможности предвидения виды угроз финансовым интересам разделяются следующим образом:
•
Прогнозируемые (предсказуемые) угрозы финансовым интересам предприятия. Они характеризуют те виды угроз финансовым интересам, которые проявляются в связи с циклическим развитием экономики, сменой стадий конъюнктуры финансового рынка, предсказуемым развитием конкуренции и т.п. (примером прогнозируемых угроз является инфляция, изменение процентной ставки и т.п.).
• Непрогнозируемые (непредсказуемые) угрозы финансовым интересам предприятия. Они характеризуют виды угроз финансовым интересам, отличающиеся полной непредвиденностью проявления (примером таких угроз являются события форс-мажорной группы, мошенничества собственных финансовых менеджеров и т.п.).
Рассмотренная классификация угроз финансовым интересам позволяет целенаправленно формировать систему мероприятий по обеспечению финансовой безопасности предприятия.
Процесс идентификации отдельных угроз по формам и видам их проявления осуществляется в разрезе идентифицированных финансовых интересов предприятия. В процессе обеспечения финансовой безопасности предприятия рассматриваются обычно только главный и приоритетные финансовые интересы, а соответственно и угрозы, противодействующие их реализации.
С учетом ранее сформулированного главного финансового интереса, противодействующая его реализации угроза в наиболее интегрированном виде по форме своего проявления может быть сформулирована следующим образом:
Угрозой реализации главного финансового интереса предприятия является снижение эффективности его финансовой деятельности под деструктивным воздействием различных факторов и условий, приводящее к уменьшению его рыночной стоимости. [3, с.61]
Эта наиболее интегрированная форма проявления угрозы реализации главного финансового интереса предприятия требует конкретизации в разрезе его приоритетных финансовых интересов. Исследования автора позволяют предложить следующую систему основных угроз приоритетным финансовым интересам предприятия, требующих нейтрализации в процессе обеспечения его финансовой безопасности (табл.1.8).

Таблица 1.8

Система основных угроз финансовым интересам ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», требующих нейтрализации в процессе обеспечения его финансовой безопасности
	Уровень значимости
финансовых интересов
	Идентификация
финансовых интересов
	Форма проявления
основных угроз финансовым интересам

	1
	2
	3

	Главный
финансовый интерес
	Максимизация благо- 

состояния собственников предприятия в 

текущем и перспективном периоде, обеспечиваемая путем максимизации его 

рыночной стоимости 
	Снижение эффективности финансовой деятельности предприятия под деструктивным воздействием различных факторов и условий, 

приводящее к уменьшению его рыночной стоимости 


продолжение табл. 1.8

	Приоритетные
финансовые
интересы
	1. Возрастание уровня доходности собственного капитала (уровня финансовой рентабельности) 
	1. Снижение суммы чистой прибыли в расчете на единицу используемого собственного капитала 

	
	2. Достаточность 

формируемых финансовых ресурсов на всех этапах предстоящего развития предприятия 
	2. Снижение суммы собственных финансовых ре- 

сурсов, формируемых из внутренних источников 

3. Недостаточный уровень финансовой гибкости предприятия (возможности привлечения финансовых ресурсов из внешних источников) 

	
	3. Финансовая стабильность предприятия в процессе его развития 
	4. Снижение уровня финансовой устойчивости 

5. Недостаточный уровень платежеспособности 
6. Несбалансированность денежных потоков 

	Приоритетные
финансовые
интересы
	4. Высокий уровень 

инвестиционной 

активности и эффек- 

тивности инвестиций 
	7. Снижение объема инвестиций 

8. Снижение уровня эффективности реализуемых 

реальных инвестиционных проектов 

9. Снижение уровня эффективности портфеля финансовых инвестиций 

	
	5. Эффективная нейтрализация финансовых рисков 
	10. Расширение портфеля принимаемых финансовых рисков 

11. Повышение вероятности реализации финансовых рисков 

12. Возрастание суммы возможного ущерба при 

реализации финансовых рисков 

	
	6. Высокий инновационный уровень финансовой деятельности 
	13. Устаревание используемых финансовых инструментов 

14. Устаревание используемых финансовых технологий 

15. Снижение эффективности организационной 

структуры управления финансовой деятельностью 

16. Низкий уровень организационной культуры 

финансовых менеджеров 

	
	7. Быстрое и эффективное преодоление возникающих кризисных финансовых ситуаций 
	17. Возникновение или углубление финансового 

кризиса 

18. Возможность враждебного поглощения предприятия 

19. Возможность банкротства и ликвидации предприятия 


Выводы по 1 разделу

Изучая теоретические основы влияния прибыли на финансовую безопасность предприятия, можно сделать следующие выводы:

1. Прибыль — это часть дополнительной стоимости, произведенной и реализованной, готовой к распределению. Предприятие получает прибыль после того, как воплощенная в созданном продукте стоимость будет реализована и приобретет денежную форму.

Следовательно, объективная основа существования прибыли связана с необходимостью первичного распределения дополнительного продукта. Прибыль — это форма проявления стоимости дополнительного продукта. Прибыль предприятий сферы материального производства — это часть национального дохода.

Таким образом, прибыль является объективной экономической категорией. Поэтому на ее формирование влияют объективные процессы, которые происходят в обществе, в сфере производства и распределения валового внутреннего продукта.

В то же время прибыль — это итоговый показатель, результат финансово-хозяйственной деятельности предприятий как субъектов ведения хозяйства. Поэтому прибыль отображает ее результаты и испытывает влияние многих факторов. Есть особенности в формировании прибыли предприятий в зависимости от сферы их деятельности, отрасли хозяйства, формы собственности, развития рыночных отношений.
2. Полученная предприятием прибыль является объектом распределения. В распределении прибыли можно выделить два этапа. Первый этап — это распределение валовой прибыли. На этом этапе участниками распределения является государство и предприятие. В результате распределения каждый из участников получает свою часть прибыли. Второй этап — это распределение и использование прибыли, которая осталась в распоряжении предприятий после осуществления платежей в бюджет. На этом этапе могут создаваться за счет прибыли целевые фонды: резервный, развития и усовершенствования производства, социальных потребностей, поощрения. Средства этих фондов используются для финансирования соответствующих расходов.
3. Финансовая безопасность предприятия представляет собой количественно и качественно детерминированный уровень его финансового состояния, обеспечивающий стабильную защищенность его приоритетных сбалансированных финансовых интересов от идентифицированных реальных и потенциальных угроз внешнего и внутреннего характера, параметры которого определяются на основе его финансовой философии и создают необходимые предпосылки финансовой поддержки его устойчивого роста в текущем и перспективном периоде.
4. Угроза финансовым интересам представляет собой форму выражения их противоречий с финансовой средой функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», отражающую реальную или потенциальную возможность проявления деструктивного воздействия различных факторов и условий на их реализацию в процессе финансового развития и приводящую к прямому или косвенному экономическому ущербу. Угрозы финансовым интересам характеризуются многообразием видов и в целях наиболее полной их идентификации при построении системы финансовой безопасности предприятия требуют определенной классификации. В составе основных классификационных признаков угроз финансовым интересам предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» предлагается выделить следующие:
1. Уровень финансовой деятельности.
2. Функциональный вид финансовой деятельности.

3. Объектная направленность.

4. Характер проявления.

5. Источники возникновения.

6. Характер происхождения.

7. Временной период.

8. Уровень вероятности реализации.

9. Размер возможного ущерба.

10. Возможность предвидения.
II. ОЦЕНКА ВЛИЯНИЯ ПРИБЫЛИ НА ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ОП Ш. «КОМСОМОЛЬСКАЯ» ГП «АНТРАЦИТ»
2.1.Анализ уровня и динамики финансовых результатов ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
Целью составления отчета о финансовых результатах является предоставление пользователям правдивой, полной и непредубежденной информации и доходах, расходах, прибылях и убытках за отчетный период. В отличие от баланса, отчет о финансовых результатах предоставляет информацию не на конкретную дату, а за определенный период. Этот отчет считается одним из наиболее информативных документов отчетности, так как содержит информацию о динамике прибыли предприятия.

Прибыль является важнейшим обобщающим показателем, характеризующем конечный результат деятельности предприятия. От размера прибыли, полученной предприятием, зависит формирование  оборотных средств, выполнение обязательств перед бюджетом, платежеспособность предприятия, доходы акционеров и т.п.

Показатели деятельности в форме № 2 группируются в разрезе видов    деятельности (рис. 2.1).


Рис. 2.1. Виды деятельности предприятия 

Таким образом, на формирование чистой прибыли предприятия оказывают влияния на финансовые результаты, полученные после осуществления операционной, инвестиционной, финансовой деятельности и финансовые результаты, полученные в результате, чрезвычайных событий. Такая классификация финансовых результатов деятельности предприятия играет важную роль при расчете показателей доходности (рентабельности) предприятия.

Обособленный подраздел Шахта «Комсомольская» (Государственного предприятия "Антрацит", основанного на основании приказа Минтопливэнерго с 07.03.2003 года № 119, создан согласно приказу Государственного предприятия "Антрацит" от 8.05.2003г. № 1 и действует на основании этого Положения и Устава Предприятия.
Подраздел создан с целью содействия осуществлению установленных задач относительно осуществления производственно-хозяйственной, коммерческой и других видов деятельности, предусмотренных Уставом, а также с целью содействия развития экономики и инвестиционной деятельности, получения прибыли (дохода).
Подраздел работает по единой производственно-технологической программе с главным предприятием и отчитывается перед ним о результатах финансово-хозяйственной деятельности.
Видами деятельности, которые осуществляет ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», являются:
· добыча угольной продукции;
· перспективное развитие Предприятия, новое строительство, реконструкция, техническое перевооружение;

· разработка,  согласование  и утверждение  проектов  на  внедрение  новой техники, передовой технологии, современных методов организации производства, а также применение прогрессивных материалов, изделий и конструкций;

· выполнение маркшейдерских работ, проведение надзора за деформацией поверхности и объектами, под которыми проводятся горные работы;

· организация управления производством, развитие рыночного отношения.

Для дальнейшего анализа уровня и динамики финансовых результатов на ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» необходимо изучить данные «Отчета о финансовых результатах» и данные баланса предприятия.

Как известно, чистый доход, создаваемый на предприятиях, делится на две части. Одна его часть изымается в доход бюджета через механизм цен. Другая – остается на предприятии и определяется как разница между стоимостью продукции в установленной оценке и затратами на ее производство. Эта часть чистого дохода является чистым доходом предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (табл. 2.1).

Таблица 2.1

Доходы ОП ш.«Комсомольская» ГП «Антрацит» за 2004-2005гг.

	Показатели
	Единица измере​ния.
	Базисный год

	Отчёт​ный год
	Отчётный год в % к базисному

	Отклоне​ние в сум​ме

	
	
	
	
	
	+
	- 

	1  Объем продаж. 
	тыс. грн
	89719
	187745
	209.26
	98026
	-

	2. в том числе реализация товаров отечественного производства 
	-
	89719
	187745
	209.26
	98026
	-

	3. Удельный вес товаров отечественного производ​ства в общей реализации. 
	%
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	-


Объем продаж в отчетном году увеличился на 209,36% по отношению к базисному и составил 187745 тыс. грн.

Анализ прибыли проводится методом сравнения фактических данных за отчетный период с фактическими данными за предыдущий период. В ходе анализа необходимо дать оценку темпов роста прибыли в целом и отдельно по каждой ее части, изучить и рассчитать факторы, влияющие на изменение прибыли, и определить уровень их влияния, выявить резервы увеличения прибыли, дать оценку уровня рентабельности предприятия.

Валовая прибыль представляет собой разницу между чистым доходом (выручкой) от реализации продукции (товаров, робот, услуг) и себестоимостью реализованной продукции (товаров, робот, услуг).

Принципы распределения прибыли в рыночных условиях хозяйствования:
• распределение прибыли между государством и предприятием как хозяйствующим субъектом должно производиться с учетом интересов государства в формировании на соответствующем уровне бюджетов и заинтересованности предприятий в стимулировании их деятельности;
•   изъятие соответствующей части прибыли государством в бюджет в виде налогов должно производиться по твердым невысоким ставкам;
•  прибыль, оставшаяся в распоряжении хозяйствующего субъекта, должна распределяться по его усмотрению с направлением ее в соответствующих частях на накопление и потребление.
Исходя из этого, полученная хозяйствующим субъектом прибыль используется, в первую очередь, на уплату в бюджет установленных законами Украины налогов и платежей - налога на прибыль, рассчитанного в соответствии с Законом Украины «О налогообложении прибыли предприятий», а также других платежей в бюджет, которые уплачиваются за счет прибыли.
Прибыль от производственно-финансовой (обыкновенной) деятельности определяется как сумма прибыли от операционной деятельности, доходов от участия в капитале, финансовых и прочих доходов за вычетом расходов, связанных с участием в капитале финансовых и прочих расходов.
Вышеуказанных доходов и расходов ОП ш.«Комсомольская» ГП «Антрацит» нет, поэтому прибыль от обычной деятельности равняется прибыли от операционной деятельности.
Таблица 2.2
Использование чистой прибыли ОП ш.«Комсомольская» ГП «Антрацит»  за 2004-2005гг

	Направления использования
	Базисный год
	Отчётный год
	Отч. год в % к баз.

	1 . Чистая прибыль - всего 
	17963
	6468
	36.01

	2. Выплаты собственникам (дивиденды) 
	-
	-
	-

	3. Направление прибыли в уставный капитал. 
	-
	-
	-

	4. Отчисления в резервный капитал. 
	-
	-
	-

	5. Прочие отчисления. 
	17963
	6468
	36,01


Таким образом, чистая прибыль ОП ш.«Комсомольская» ГП «Антрацит» в 2005 году снизилась на 63,99%, что является негативным фактом для анализируемого предприятия.

2.2.Факторный анализ прибыли ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
Факторный анализ – это методика комплексного системного изучения и измерения воздействия  факторов на величину результативных показателей. [13, с.119]

Одним из приемов проведения факторного анализа являются приемы элиминирования.

Элиминировать – это значит устранить, исключить воздействие всех факторов на величину результативного показателя, кроме одного.

Используя этот прием, на основании данных табл. 1.8 определим влияние каждого фактора на прибыль от реализации.

Влияние факторных показателей на прибыль (результативный показатель) можно представить в виде аддитивной модели:

П = В – С – АР – СР – ДОР + ФД – ФР – ННП       


 (2.1)

 Таблица 2.3

Факторный анализ прибыли ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» за 2004-2005гг. 
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	1
	2
	3
	4
	5

	1. Выручка от реализации продукции без учета НДС, акцизного сбора и других вычетов из доходов (В)
	035
	89719
	187745
	98026

	2. Себестоимость реализованной продукции  (С)
	040
	68874
	128064
	59190

	3. Административные расходы  (АР)
	070
	4089
	6950
	2861

	4. Расходы на сбыт   (СР)
	080
	3157
	6912
	3755

	5. Другие операционные расходы ДОР)
	090
	53090
	19302
	-33788

	6. Финансовые  доходы (ФД)
	120
	3832
	9701
	5869

	7. Финансовые расходы (ФР)
	140
	-
	1908
	1308

	8. Налог   на   прибыль      (ННП)
	180
	314
	14120
	13806

	9. Чистая        прибыль     (ЧП)
	220
	17963
	6468
	-11495


Как известно [20, с.106], размер выручки от реализации зависит от таких факторов, как цена реализуемой продукции, удельный вес каждого вида продукции в общем объеме реализации и количество реализуемой продукции. Такую зависимость можно записать в виде следующей формулы:

                  В = N 
[image: image10.wmf]´

 УД 
[image: image11.wmf]´

 Ц                                   



(2.2)

где – УД – показатель структуры реализованной продукции;

Ц   -  цена продукции.

Факторная модель себестоимости реализованной продукции можно представить в виде такого выражения:

               С = N x УД х 3
[image: image12.wmf]пер

,                                      


(2.3)

     где УД – показатель структуры произведенной продукции;

N – объем  продукции;

 3
[image: image13.wmf]пер

- переменные затраты на производство единицы продукции                      (себестоимость единицы).

Используя данные Отчета о финансовых результатах ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», определить влияние всех перечисленных факторов сложно. В то же время, зная средний индекс цен, можно определить влияние на размер чистой прибыли изменения цен, объема реализованной продукции, объема выпущенной продукции.

Так, что цены на продукцию в отчетном году возросли на 9%, то есть индекс цен (
[image: image14.wmf]ц

I

) составил 1,05.

Определим влияние факторов на изменение выручки от реализации. Общее изменение выручки от  реализации находим по формуле:
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187745-89719 = 98026 тыс.грн.                           (2.4)

То есть за отчетный период выручка от реализации продукции уменьшилась на 98026 тыс. грн. Это изменение является результатом влияния двух факторов: цены реализации и объема реализованной продукции (с учетом структуры). Расчет влияния этих факторов можно определить следующим образом:
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187745 : 1,05-89719 = 89,09 тыс. грн.         (2.6)

Таким образом, рост цен способствовал увеличению выручки от реализации на 187,57 тыс.грн., а увеличение объема выпуска на 89,09 тыс. грн. Как следует из расчетов, на предприятии наблюдается расширение производства.

Аналогично рассчитывается влияние факторов на изменение себестоимости реализованной продукции:
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    (2.7)

Себестоимость единицы продукции изменилась лишь за счет внешних факторов, а именно за счет общего изменения цен, тогда:
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 128064-1280694:1,05 = 127,94 тыс. грн.      (2.8)
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59190-127,94 = 59,06 тыс. грн (2.9)

 Таким образом, за счет увеличения объема выпуска себестоимость продукции увеличилась на 59,06 тыс. грн., за счет изменения цен – на 127,91 тыс. грн.

Как следует из расчетов, изменение цен повлияло на чистую прибыль в составе двух показателей: выручки и себестоимости, Причем влияние изменения цен на размер чистой прибыли в составе выручки и себестоимости носит разнонаправленный характер: рост выручки от реализации способствует росту чистой прибыли, а рост себестоимости способствует уменьшению прибыли. Учитывая это, влияние изменения цен на размер чистой прибыли можно определить следующим образом:
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187,57-127,94 = 59,63 тыс. грн.                  (2.10)

За счет увеличения цен чистая прибыль ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» увеличилась на 59,63 тыс. грн.

А теперь рассчитываем влияние остальных факторов на изменение размера чистой прибыли.

Влияние изменения размеров административных расходов, расходов на сбыт и прочих операционных расходов.

При определении влияния данного фактора следует учесть, что это фактор обратного влияния по отношению к прибыли. В связи с этим в расчетную формулу добавляется знак «-».
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где 
[image: image23.wmf]р
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 - изменение чистой прибыли за счет изменения величины указанных расходов (АР, СР, ДОР).

На нашем предприятии это влияние составило:


[image: image24.wmf]=

D

р

П

 [(6950+6912+19302)-(4089+3157+53090)]  = -(33164-60336) = 27172 тыс. грн.                                           




 

Это означает, что сумма косвенных расходов не привела к увеличению прибыли  в 2005 году.

Влияние изменения величины финансовых доходов (ФД). Расчет влияния данного фактора на изменение размера чистой прибыли описывается формулой:
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где 
[image: image26.wmf]ФД

П
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 - изменение чистой прибыли за счет изменения суммы финансовых доходов.

Для ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» степень влияния этого показателя определяется следующим образом:

Пфд = 9701-3832 = 5869 тыс. грн

Размер чистой прибыли увеличился за счет увеличения суммы финансовых доходов на 5869 тыс. грн.
Влияние изменения величины финансовых расходов (ФР).

Для расчета влияние этого фактора используем формулу:
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  где 
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- изменение чистой прибыли за счет изменения размера финансовых расходов.

Для ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» это влияние составило:

ΔПфд = - (1308-0) = - 1308 тыс. грн

То есть чистая прибыль снизилась за счет увеличения суммы понесенных финансовых расходов на 1308 тыс. грн.
     Влияние величины уплаченного налога на прибыль (ННП).      В этом случае справедлива следующая формула:
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 где 
[image: image30.wmf]ННП
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 - изменение чистой прибыли за счет изменения величины уплаченного налога на прибыль.

На анализируемом предприятии это влияние составило:

ΔПННП = - (14120-314)= - 13806 тыс. грн

Увеличение размера уплаченного налога на прибыль повлекло снижение размера чистой прибыли на 13806 тыс. грн.

Обобщим в таблице 2.4 влияние факторов, воздействующих на размер чистой прибыли.

                                                                                                   Таблица 2.4
Сводная таблица влияния факторов на чистую прибыль  ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» за 2005 год
	Показатели
	Сумма тыс. грн.

	Изменение цен
	5963

	Объем реализованной продукции
	89,09

	Объем произведенной продукции
	-59,06

	Административные расходы, расходы на сбыт,

другие операционные расходы
	27172

	Финансовые доходы
	5869

	Финансовые расходы
	-1308

	Налог на прибыль
	-13806

	В с е г о
	


Абсолютная сумма валовой прибыли, полученная предприятием ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», в том числе прибыль от основной деятельности, является очень важным показателем. Однако он не может характеризовать уровень эффективности ведения хозяйства. При других одинаковых условиях большую сумму прибыли получит предприятие, которое владеет большим капиталом, использует больше живого и материализованного труда, больше производит и реализует продукции (работ, услуг).

Прибыль — это часть полученного на вложенный капитал чистого дохода предприятия, который характеризует его вознаграждение за риск предпринимательской деятельности.

Чтоб сделать вывод об уровне эффективности работы предприятия, полученную прибыль необходимо сравнить с понесенными расходами.

Во-первых, расходы можно рассматривать как текущие расходы деятельности предприятия, то есть себестоимость продукции (работ, услуг). Здесь возможны разные варианты определения текущих расходов и прибыли, которые используются в расчетах.

Во-вторых, расходы можно рассматривать как авансированную стоимость (авансированный капитал) для обеспечения производственной и финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Здесь также возможны разные варианты определения авансированной стоимости и определения прибыли, которая берется для расчетов.

Соотношение прибыли с авансированной стоимостью или текущими расходами характеризует такое понятие, как рентабельность. В самом широком, самом общем понятии рентабельность означает прибыльность или доходность производства и реализации всей продукции (работ, услуг) или отдельных видов ее; доходность предприятий, организаций, учреждений в целом как субъектов хозяйственной деятельности; прибыльность разных отраслей экономики.

Рентабельность непосредственно связана с получением прибыли. Однако ее нельзя отождествлять с абсолютной суммой полученной прибыли. Рентабельность — это относительный показатель, то есть уровень прибыльности, который измеряется в процентах.

Разные варианты решений, которые принимаются для определения прибыли, текущих расходов, авансированной стоимости, для расчета рентабельности, обуславливают наличие значительного количества показателей рентабельности.

На рис. 2.2 приведена классификация показателей рентабельности [26, с.14]. 

[image: image31]
Рис. 2.2 Классификация показателей рентабельности

Вычисление рентабельности отдельных видов продукции (работ, услуг) может основываться на показателях прибыли от их выпуска или реализации. При этом текущие расходы могут приниматься в таких вариантах:
себестоимость продукции (производственная или полная); себестоимость продукции за исключением материальных расходов (заново создана стоимость); стоимость продукции в оптовых ценах (стоимость за минусом косвенных налогов).

Для расчета уровня рентабельности предприятиями могут использоваться: валовая прибыль; прибыль от реализации продукции (работ, услуг), то есть от основной деятельности; прибыль от других видов деятельности (финансовой, инвестиционной). При этом прибыль сопоставляется с авансированной стоимостью, которую можно определять в разных вариантах (весь капитал предприятия, собственный капитал, заимообразный капитал, основной капитал, оборотный капитал).

Для расчета рентабельности отраслей экономики берется общая сумма прибыли, полученная предприятиями, объединениями, другими хозрасчетными формированиями, которые входят в соответствующую отрасль экономики. На уровень рентабельности отрасли будет влиять наличие в ней низкорентабельных и убыточных предприятий.
Рентабельность – это показатель, характеризующий экономическую эффективность. Экономическая эффективность – относительный показатель, соизмеряющий полученный эффект с затратами или ресурсами, использованными для достижения этого эффекта.

Существует множество коэффициентов рентабельности, использование каждого из которых зависит от характера оценки эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия. От этого в первую очередь зависит выбор оценочного показателя (прибыли), используемого в расчетах. Зачастую используется четыре различных показателя: валовая прибыль, операционная прибыль, прибыль до налогообложения, чистая прибыль.

В зависимости от того, с чем сравнивается выбранный показатель прибыли, выделяют две группы коэффициентов рентабельности: [29, с.37]

· рентабельность инвестиций (капитала):

· рентабельность продаж.

     Рентабельность инвестиций (капитала).  В этой группе коэффициентов рентабельности рассчитывается два основных коэффициента: рентабельность совокупного капитала и рентабельность собственного капитала.

     Рентабельность совокупного капитала (ROA).

     Этот коэффициент рассчитывается следующим образом для предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»:
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RROA 2004г. = 
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Показатель рентабельности собственного капитала представляет интерес, прежде всего, для инвесторов.

Рентабельность собственного капитала (ROE) рассчитывается по формуле:
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  (2.16)

RROE 2004г. = 
[image: image36.wmf]07
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RROE 2005г. = 
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Этот показатель представляет интерес для имеющихся и потенциальных собственников и акционеров. Рентабельность собственного капитала показатель показывает, какую прибыль приносит каждая инвестированная собственниками капитала денежная единица.

Он является основным показателем, используемым для характеристики эффективности вложений в деятельность того или иного вида.

Рентабельность продаж. При оценке рентабельности продаж на основе показателей прибыли и выручки от реализации рассчитываются коэффициенты рентабельности по всей продукции в целом или по отдельным ее видам. Как и в случае с рентабельностью капитала, существует множество показателей оценки рентабельности продаж, многообразие которых обусловлено выбором того или иного вида прибыли. Чаще всего используется валовая, операционная или чистая прибыль. Соответственно рассчитываются три показателя рентабельности продаж.

Валовая рентабельность реализованной продукции ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (RGPM)
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RGPM 2004г. =  
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RGPM 2005г. =  
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Коэффициент валовой прибыли показывает эффективность производственной деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», а также эффективность политики ценообразования.

Операционная рентабельность реализованной продукции ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (Roim). 
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Roim 2004г. = 
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Roim 2005г. = 
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Операционная прибыль – это прибыль, остающаяся после вычета из валовой прибыли административных расходов, расходов на сбыт и прочих операционных расходов. Этот коэффициент показывает рентабельность предприятия после вычета затрат на производство и сбыт товаров.

Показатель операционной рентабельности является одним из лучших инструментов определения операционной эффективности и показывает способность руководства предприятия получать прибыль от деятельности до вычета затрат, которые не относятся к операционной эффективности. При рассмотрении этого показателя совместно с показателем валовой рентабельности можно получить представление о том, чем вызваны изменения рентабельности. Если, например, на протяжении ряда лет валовая рентабельность существенно не изменялась, а показатель операционной рентабельности постепенно снижался, то причина кроется, скорее всего, в увеличении расходов по статьям административных и сбытовых расходов.

     Чистая рентабельность реализованной продукции ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (RNPM).
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RNPM 2004г. = 
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  В отечественной практике чаще всего используется именно показатель чистой рентабельности реализованной продукции. Неизменность на протяжении какого-либо периода показателя операционной рентабельности с одновременным снижением показателя чистой рентабельности может свидетельствовать либо об увеличении финансовых расходов и получении убытков от участия в капитале других предприятий, либо о повышении суммы уплачиваемых налоговых платежей. Этот коэффициент показывает полное влияние структуры капитала и финансирования компании на ее рентабельность.

В процессе анализа необходимо изучить динамику перечисленных выше показателей рентабельности и провести их сравнение со значениями аналогичных коэффициентов по отрасли, а также с показателями рентабельности конкурентов.

     Для анализируемого предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» расчет коэффициентов рентабельности сведем в таблицу 2.5      

Таблица 2.5
Расчет коэффициентов рентабельности  для ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» за 2004-2005гг.
	Показатели
	Формула расчета
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменения

	1
	2
	3
	4
	5

	Рентабельность совокупного капитала
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	Рентабельность собственного капитала
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	Валовая рентабельность продаж
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	Операционная рентабельность продаж
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	Чистая рентабельность продаж
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Как видно из расчетов, показатели рентабельности капитала ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» находятся на достаточно низком уровне. Положительным является рост некоторых из них в динамике. Для роста рентабельности собственного капитала предприятию приходится жертвовать своей финансовой независимостью (в этом случае размер собственного капитала действует разнонаправлено в отношении определения финансовой независимости и рентабельности капитала предприятия). В этой связи следует отметить, что для предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» очень важным является выбор оптимального положения, равновесной точки между финансовой автономией и рентабельностью собственного капитала.
Что касается показателей рентабельности продаж, то судить об их значении, не имея данных о значениях аналогичных показателей по отрасли, не имеет смысла. На основании расчетов, произведенных в табл.2.5, целесообразно проанализировать лишь изменение этих показателей в динамике. Как видим, наблюдается рост операционной рентабельности с одновременным
снижением валовой и чистой рентабельности продаж. Уменьшение в динамике показателя валовой рентабельности обусловлено превышением темпов роста себестоимости продукции  над темпами роста выручки от реализации. Увеличение показателя операционной рентабельности говорит об экономии на постоянных расходах (административных расходах, расходах на сбыт, прочих операционных расходах).
Рост показателя операционной рентабельности продаж с одновременным снижением показателя, чистой рентабельности продаж в нашем случае свидетельствует об увеличении доли налога на прибыль в общей сумме прибыли предприятия. Такая тенденции должна стать стимулом для руководства предприятия в части проведения работ по минимизации налоговых платежей. Справедливости ради следует отметить, что возможности предприятия в этом вопросе очень ограничены. Более тесная связь этого показателя с политикой государства в сфере налогообложения.
Выводы по разделу 2

Научные выводы по анализу финансовых результатов деятельности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» состоят в следующем:

1. Анализ прибыли проводится методом сравнения фактических данных за отчетный период с фактическими данными за предыдущий период. В ходе анализа необходимо дать оценку темпов роста прибыли в целом и отдельно по каждой ее части, изучить и рассчитать факторы, влияющие на изменение прибыли, и определить уровень их влияния, выявить резервы увеличения прибыли, дать оценку уровня рентабельности предприятия.

2. Используя данные Отчета о финансовых результатах ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», определить влияние всех перечисленных факторов сложно. В то же время, зная средний индекс цен, можно определить влияние на размер чистой прибыли изменения цен, объема реализованной продукции, объема выпущенной продукции.

Учитывая, что цены на продукцию в 2005 году возросли на 5%, можно отметить, что за отчетный период выручка от реализации продукции увеличилась на 98026 тыс. грн. Это произошло за счет повышения цены  реализации и объема реализованной продукции. Таким образом, за счет увеличения объема выпуска себестоимость продукции увеличилась на 59,06 тыс. грн, а за счет изменения цен – на 127,94 тыс. грн. Кроме этого, размер чистой прибыли ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» увеличился еще и за счет увеличения суммы финансовых доходов на 5869 тыс. грн. Однако чистая прибыль снизилась за счет увеличения суммы понесенных предприятием финансовых расходов на 1308 тыс. грн, кроме этого, на снижение суммы чистой прибыли существенно повлияло увеличение размера уплаченного налога на прибыль на 13806 тыс. грн.

3. Как видно из расчетов, показатели рентабельности капитала ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» находятся на достаточно низком уровне. Положительным является рост некоторых из них в динамике. Для роста рентабельности собственного капитала предприятию приходится жертвовать своей финансовой независимостью (в этом случае размер собственного капитала действует разнонаправлено в отношении определения финансовой независимости и рентабельности капитала предприятия). В этой связи следует отметить, что для предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» очень важным является выбор оптимального положения, равновесной точки между финансовой автономией и рентабельностью собственного капитала.
Что касается показателей рентабельности продаж, то судить об их значении, не имея данных о значениях аналогичных показателей по отрасли, не имеет смысла. На основании расчетов, произведенных в табл.2.5, целесообразно проанализировать лишь изменение этих показателей в динамике. Как видим, наблюдается рост операционной рентабельности с одновременным
снижением валовой и чистой рентабельности продаж. Уменьшение в динамике показателя валовой рентабельности обусловлено превышением темпов роста себестоимости продукции  над темпами роста выручки от реализации. Увеличение показателя операционной рентабельности говорит об экономии на постоянных расходах (административных расходах, расходах на сбыт, прочих операционных расходах).
Рост показателя операционной рентабельности продаж с одновременным снижением показателя, чистой рентабельности продаж в нашем случае свидетельствует об увеличении доли налога на прибыль в общей сумме прибыли предприятия. Такая тенденции должна стать стимулом для руководства предприятия в части проведения работ по минимизации налоговых платежей. Справедливости ради следует отметить, что возможности предприятия в этом вопросе очень ограничены. Более тесная связь этого показателя с политикой государства в сфере налогообложения.
III. СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ МЕТОДОВ ОЦЕНКИ ВЛИЯНИЯ ПРИБЫЛИ НА ФИНАНСОВУЮ БЕЗОПАСНОСТЬ ОП Ш. «КОМСОМОЛЬСКАЯ» ГП «АНТРАЦИТ»
3.1. Приемы управления процессом формирования прибыли, учитывающие «предел безопасности»
Как уже говорилось ранее, финансовая безопасность находится в прямо пропорциональной зависимости от результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Таким образом, совершенствуя механизм формирования прибыли от основной деятельности, мы тем самым повышаем запас финансовой прочности предприятия, обеспечивая при этом его финансовую безопасность.
На объемы получаемой ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» операционной прибыли оказывает влияние множество различных факторов, которые можно свести в следующие три группы: [27, с.44]
а) факторы, определяющие выручку от реализации продукции, работ, услуг (рыночный спрос, цены, объемы продаж);
б)
факторы,   обуславливающие  механизм  затрат (себестоимость    продукции,    административные    и другие расходы);
в)
факторы, связанные с налогообложением (прямые и косвенные налоги, обязательные отчисления и платежи).
В этой связи основные направления управления образованием прибыли от основной деятельности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» должны предусматривать:
1. Анализ  состояния   и  динамики  операционной прибыли,  в том числе по номенклатуре продукции (работ, услуг), выявление позитивных и негативных обстоятельств, оказывающих воздействие на ее формирование.

2. Определение возможностей увеличения производства и реализации рентабельной продукции за счет улучшения ее качества и конкурентоспособности на рынке, расширения маркетинговых исследований.

3.
Выработку   соответствующей   политики   цен, обеспечивающую  рост  потребительского  спроса  на товары, работы и услуги предприятия.
4. Корректировку ассортимента продукции с точки зрения максимизации получаемой прибыли.

5. Разработку мероприятий по снижению себестоимости продукции (работ, услуг), административных и других  расходов,   соблюдению  режима  экономии материальных,   топливно-энергетических   и  других ресурсов.

6. Использование приемов и методов управления формированием прибыли в процессе реализации конкретных видов продукции.

Рыночная экономика, характерной особенностью которой является конкуренция и изменчивость спроса, требует пристального внимания к механизму образования прибыли предприятия и соответствующего им управления. Даже рентабельная реализация продукции в данный момент под влиянием непредвиденных обстоятельств рынка может резко измениться в сторону ее убыточности.
Финансовый менеджмент выработал ряд приемов управления процессом формирования прибыли, учитывающих колеблемость рыночной ситуации. Одним из них является использование системы «Взаимосвязь издержек, объема реализации и прибыли». Она позволяет выделить роль отдельных факторов в образовании операционной прибыли и обеспечить эффективное управление ее формированием на предприятии.
Данная система отличается особо высокой результативностью и точностью прогноза, если речь идет об управлении образованием прибыли от реализации конкретного вида продукции. Она дает возможность определить объем продаж, обеспечивающий безубыточную операционную деятельность предприятия в настоящее время (при неменяющихся ценах и уровне затрат) и в ближайшей перспективе.
При этом устанавливается «точка безубыточности» («порог рентабельности») реализация ниже которой приводит к убыткам [40, с.73].
Построение изображенной зависимости требует известности соотношения переменных (Sпер ) и постоянных (Sпост) расходов в себестоимости реализуемой продукции. Оно относительно просто устанавливается методами математической статистики. (рис. 3.1)
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Рис. 3.1 График формирования точки безубыточности реализации для ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
Из рисунка 3.1 видно, что, реализуя продукцию в количестве, меньшем Кс, ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» будет иметь убыточность. С другой стороны, удерживать в процессе реализации данной продукции высокий уровень рентабельности (точку безубыточности) сложно и рискованно, так как в такой ситуации нужно продавать много и по высоким ценам. Получение чрезмерной прибыли привлечет конкурентов. Произойдет насыщение рынка и снижение, естественно, потребительского спроса. В результате рентабельность реализации будет уменьшаться как ввиду сокращения объема продаж, так и в связи с необходимостью снижения цен. Предприятие вынуждено будет «отступать» к точке безубыточности.
Такая неблагоприятная динамика реализации при высоком пороге рентабельности может привести к тому, что она перейдет в зону убытков, так как маневрирование ценой станет крайне ограниченным.
Таким образом, управляя, этим процессом, финансовый менеджер ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» не должен допускать точку безубыточности высокой, ибо, снижая ее, расширяется зона прибыльности реализации. Понижение порога рентабельности достигается, прежде всего, путем уменьшения переменных и постоянных операционных расходов.
На основе построенного графика можно установить «предел безопасности» («запас финансовой прочности») рентабельной реализации данной продукции [3, с.27]. Запас финансовой прочности показывает объем возможного снижения реализации при неблагоприятной конъюнктуре рынка, который позволяет продолжать осуществлять прибыльную деятельность.
Следовательно, собственно процесс управления формированием прибыли от реализации конкретного вида продукции сводится к недопущению высокого порога рентабельности (временной выгоды), что позволяет получать определенный доход при падении спроса, так как его можно поддержать низкой ценой при некотором даже увеличении объема продаж.
Расчет необходимых для управления показателей, вытекающих из «графика безубыточности», производится по следующему алгоритму: [15, с.46]
а)
исходные варьируемые данные: количество продаж (К), цена реализации (Ц), переменные (Snep) и постоянные (Sпост) расходы в себестоимости продукции;
б)
последовательность расчета:
- реализация продукции R = К×Ц = 187745 тыс. грн 


(3.1)

- валовая маржа Вм = R - K×Sпер = 32325 тыс. грн


(3.2)

- коэффициент валовой маржи Квм = 
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- порог рентабельности ПР = 
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- запас финансовой прочности Фз = R-Пг = 187745-0,17 = 187744,83, или
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(3.5)
- получаемая прибыль Пр  = Фз×Квм = 187744,83×0,17 = 31916,62 
(3.6)
Аналогичный прием может быть использован и при управлении формированием прибыли от реализации по ассортиментной группе продукции или даже по всей ее номенклатуре. Однако в этом случае показатели будут усредненными, так как придется принимать средние значения К, Ц, Sпер, Sпост.
Рассматриваемую систему управления образованием
прибыли можно применить и для определения планового объема реализации, который
должен обеспечить получение запланированного дохода. Для этого на графике безубыточности необходимо найти такую реализацию (КхЦ), при которой достигается плановая сумма валовой операционной прибыли. Указанный стоимостной объем реализации продукции рассчитывается также по формуле
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(3.7)
где Поп — планируемая сумма валовой операционной прибыли (до налогообложения);
S'пост — общая плановая сумма постоянных расходов;
Учд— уровень чистого операционного дохода к объему реализации продукции, %;
УПЕР— уровень переменных операционных затрат к объему реализации продукции, %.
Таким образом, механизм управления формированием прибыли предприятия с использованием системы «Взаимосвязь издержек, объема
реализации и прибыли» предполагает воздействие наследующие основные параметры [7, с.86]:
· объем реализации продукции в стоимостном или натуральном выражении;

· сумму постоянных операционных расходов;

· соотношение переменных и постоянных затрат в себестоимости продукции;

· цену реализации.

В последнем случае необходимо иметь в виду, что с увеличением цены реализации уменьшается объем продаж, обеспечивающий достижение точки безубыточности, а запас финансовой прочности возрастает, и наоборот. Эта ситуация наглядно просматривается на рисунке З.2
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Рис. 3.2 График зависимости порога рентабельности и запаса финансовой прочности от уровня цен реализации по ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»

3.2.Выбор оптимальной модели, оценивающей влияние прибыли на финансовую безопасность ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»

Содержание формируемой системы финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в первую очередь определяется его приоритетными финансовыми интересами, требующими зашиты. Так как все предприятия создаются с целью получения прибыли от финансово-хозяйственной деятельности, то наиболее приоритетным финансовым интересом для предприятия будет максимизация последней. Рассмотрение механизма формирования финансовых интересов предприятия требует прежде всего четкого уяснения сущности этого понятия и характеристики различных их видов.
Важнейшие сущностные характеристики понятия "финансовые интересы предприятия", могут заключаются в следующем (рис.3.3).


[image: image58]
Рис. 3.3 Важнейшие сущностные характеристики понятия финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
1. Финансовые интересы предприятия представляют собой составную часть его экономических интересов, проявляемых в сфере его финансовых отношений. Предметная сущность финансовых интересов непосредственно связана с экономической сферой их проявления. Соответственно финансовые интересы являются одной из форм экономических интересов предприятия. В системе экономических интересов они являются доминирующими, гак как их реализация обеспечивает успешное функционирование предприятия, реализацию других его экономических интересов. Как часть экономических интересов предприятия финансовые интересы взаимодействуют с интересами других направлений его экономической деятельности, так как ни один из видов экономических интересов не может быть эффективно реализован вне системы иных его видов.
2. Финансовые интересы являются формой проявления объективных потребностей предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в сфере его финансовой деятельности. Сущностью этих интересов являются объективные потребности предприятия, требующие удовлетворения в процессе его финансовой деятельности. Объективность этих потребностей состоит в том, что они базируются на действии объективных экономических законов, проявляемых на микроуровне, т.е. на уровне отдельных хозяйствующих субъектов. В то же время интеграцию и выражение этих объективных потребностей всегда осуществляют конкретные субъекты хозяйствования. Это позволяет утверждать, что финансовые интересы предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», отражая объективные потребности, носят объективный характер, в то время как процесс формирования этих интересов носит субъективный характер.
3. Финансовые интересы предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» формируются субъектами, осуществляющими финансовый контроль над ним. Финансовый контроль над предприятием отражает форму экономической власти отдельного субъекта (или их группы), обеспечивающей ему преимущественное право распоряжения его конечными доходами (чистой прибылью). Такими субъектами выступают, как правило, собственники предприятия, контролирующие преимущественную часть собственного его капитала (обладающие контрольным пакетом акций). В отдельных случаях полномочия формирования финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» могут быть переданы руководству предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» или другим уполномоченным лицам.  Персонифицируясь конкретными субъектами, финансовые интересы предприятия всегда отражают их финансовый менталитет, уровень квалификации и в определенной степени — личную заинтересованность. 
4. Финансовые интересы предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» отражают его потребности, сбалансированные с другими субъектами его внешних и внутренних финансовых отношений. Система финансовых интересов, сформированная первоначально субъектами, осуществляющими финансовый контроль над предприятием, может вступать в противоречие с различными внешними (покупатели, поставщики, кредиторы, конкуренты и т.п.) и внутренними (менеджеры, другой персонал) участниками его финансовых интересов. Если такие противоречия не устранить заранее, они создадут серьезное препятствие последующей реализации финансовых интересов предприятия. Сбалансирование финансовых интересов требует соответствующего взаимодействия предприятия с другими субъектами его финансовых отношений, которое осуществляется в форме сотрудничества или противостояния. Для предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» наиболее предпочтительной формой сбалансирования его финансовых интересов выступает сотрудничество, которое позволяет снизить непроизводительные расходы финансовых ресурсов в процессе последующей их реализации. Как свидетельствует опыт, в процессе сотрудничества стороны могут сбалансировать даже прямо противоположные финансовые интересы, достигая соответствующего консенсуса. Сбалансирование финансовых интересов предприятия с интересами других субъектов его внешних и внутренних финансовых отношений является одним из важных предварительных условий обеспечения его финансовой безопасности.
5.
Финансовые интересы отражают потребности, удовлетворение которых обеспечивает реализацию основных целей финансовой деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Финансовые, как и другие формы интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», четко взаимосвязаны с целями финансового развития предприятия. Эти интересы определяют направления развития хозяйственной деятельности предприятия, мотивы поведения участников хозяйственного процесса. В процессе обеспечения финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» система его финансовых интересов и финансовых целей развития выступают как единый взаимосвязанный комплекс. Поэтому удовлетворение финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» выступает как эффективная форма реализации целей его финансовой деятельности.
6.
Финансовые интересы предприятия не являются неизменными и подлежат уточнению на каждом из этапов его развития. Приоритет отдельных финансовых интересов, их временные количественные и качественные параметры могут уточняться при существенном изменении факторов внешней и внутренней финансовой среды функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», переходе к новой стадии его жизненного цикла, смене собственников или главных финансовых менеджеров и т.п. На разных этапах функционирования, предприятия  ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» они могут быть подчинены его определяющей стратегии, направленной на выживание, стабилизацию или развитие. Динамизм финансовых интересов предприятия является одной их форм его адаптивного механизма, обеспечивающего эффективное осуществление финансовой деятельности в условиях рыночной экономики.
С учетом рассмотренных важнейших сущностных характеристик понятие финансовых интересов предприятия Может быть сформулировано следующим образом:
Финансовые интересы предприятия представляют собой форму проявления его объективных потребностей в сфере финансовой деятельности, формируемых субъектами, осуществляющими финансовый контроль над предприятием, и сбалансированных с другими субъектами его внешних и внутренних финансовых отношений, удовлетворение которых обеспечивает реализацию основных целей финансовой деятельности на каждом из этапов его финансового развития.
Понятие "финансовые интересы предприятия" является комплексным, интегрирующим разнообразные виды этих интересов. Для эффективного управления их формированием и реализацией они требуют определенной систематизации.
В числе основных классификационных признаков, положенных в основу систематизации финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», предлагается выделить следующие:
Уровень финансовой деятельности.
Функциональный вид финансовой деятельности.
Уровень значимости.

Отношение к предприятию.

Временной период.

Классификация финансовых интересов предприятия в разрезе предлагаемых классификационных признаков приведена в табл. 3.1.
Таблица 3.1
Предлагаемая классификация финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
	Признак классификации
	Классификационные виды

	1
	2

	1. Уровень финансовой 

деятельности 
	• Финансовые интересы  предприятия в целом 

• Финансовые интересы отдельных структурных подразделений ("центров ответственности") предприятия 

• Финансовые интересы осуществления отдельных хозяйственных операции предприятия 

	2. Функциональный вид 

финансовой деятельности 
	•  Финансовые интересы в сфере инвестиционной деятельности предприятия 

• Финансовые интересы в сфере кредитной деятельности предприятия 

•  Финансовые интересы в сфере эмиссионной деятельности предприятия 

• Финансовые интересы в сфере инновационной деятельности предприятия 

• Финансовые интересы в сфере прочих видов финансовой деятельности предприятия 

	3. Уровень значимости 
	•  Главный финансовый интерес 

•  Приоритетные финансовые интересы 

• Второстепенные финансовые интересы 

	4. Отношение к предприятию 
	• Внутренние финансовые интересы 

•  Внешние финансовые интересы 

	5. Временной период 
	• Текущие (тактические) финансовые интересы 

• Долгосрочные (стратегические) финансовые интересы 


Рассмотрим более подробно отдельные виды финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в соответствии с приведенной их классификацией по отдельным признакам.
1. По уровню финансовой деятельности различают следующие виды финансовых интересов:
· Финансовые интересы предприятия в целом. Это наиболее агрегированный вид системы финансовых интересов, которая интегрирует все основные потребности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в целом в сфере его финансовых отношений.

· Финансовые интересы отдельных структурных подразделений ("центров ответственности") предприятия. Этот уровень дифференцирует финансовые интересы структурных подразделений предприятия, использующих различные стратегии финансового развития (стратегии его бизнес-единиц).

•   Финансовые интересы осуществления отдельных хозяйственных операций предприятия. Такой уровень дифференциации финансовых интересов отражает различный тип финансовой политики осуществления хозяйственных операций.
2. По функциональному виду финансовой деятельности выделяют следующие виды финансовых интересов:
· Финансовые интересы в сфере инвестиционной деятельности предприятия. Они характеризуют систему конкретных интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в сфере осуществления его реальных и финансовых инвестиций.

· Финансовые интересы в сфере кредитной деятельности предприятия. Такая локальная система финансовых интересов может формироваться при предоставлении покупателям продукции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» коммерческою (товарного) или потребительского кредита.

· Финансовые интересы в сфере эмиссионной деятельности предприятия. Финансовые интересы в этой сфере деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» отражают его потребности в процессе привлечения собственного капитала из внешних источников путем дополнительной эмиссии акций.

· Финансовые интересы в сфере инновационной деятельности предприятия. Система этих финансовых интересов связана с использованием новых финансовых инструментов, внедрением прогрессивных финансовых технологий, переходом на новые организационные структуры управления финансовой деятельностью и т.п.
•
Финансовые интересы в сфере прочих видов финансовой деятельности предприятия. Они формируются в процессе обеспечения защиты финансовой информации, активов, финансовых менеджеров и т.п.
3.
По уровню значимости различают следующие виды
финансовых интересов предприятия:
· Главный финансовый интерес. Он в наиболее общем
виде интегрирует всю систему финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и в наибольшей степени связан с основной целью его финансовой деятельности (речь идет о получении максимального количества прибыли предприятия). 

· Приоритетные финансовые интересы. Они отражают систему важнейших финансовых интересов предприятия, требующих защиты в процессе обеспечения его финансовой безопасности.

· Второстепенные финансовые интересы. Они характеризуют систему менее важных финансовых интересов, связанных с осуществлением финансовой деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», по которым специальные меры защиты не разрабатываются.

4.
По отношению к предприятию ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» финансовые интересы разделяются следующим образом:
· Внутренние финансовые интересы.  Они  отражают финансовые интересы предприятия, проявляемые субъектами его внутренней финансовой спелы и реализуемые в рамках самого предприятия.

· Внешние финансовые интересы. Они характеризуют систему финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в сфере его внешних финансовых отношений.

5.
По временному периоду выделяют следующие два вида финансовых интересов предприятия:
Текущие (тактические) финансовые интересы. Они характеризуют систему финансовых интересов предприятия, реализация которых осуществляется в рамках текущего периода (до одного года).
Долгосрочные (стратегические) финансовые интересы. Система таких интересов связана с формированием финансовой стратегии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и обеспечением их зашиты в долгосрочном периоде.
Рассмотренная классификация финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» позволяет целенаправленно осуществлять их формирование и защиту от различных угроз.
Для того, чтобы обеспечить эффективную защиту финансовых интересов, их необходимо четко формулировать в процессе формирования системы финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Наиболее важным и сложным с теоретических позиций моментом в этом процессе является формирование главного финансового интереса предприятия.
Рассматривая главный финансовый интерес, следует отметить, что он неразрывно связан с главной целью функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в целом и реализуется с ней в едином комплексе.
Целевая функция предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» рассматривается в рамках поведенческой экономической теории фирмы, которая исследует реальное поведение отдельных хозяйствующих субъектов. С развитием микроэкономической теории (а за тем — теории фирмы) менялись и подходы экономистов к определению главной цели функционирования предприятия, а соответственно и его основных функциональных управляющих систем. В генезисе этой проблемы можно выделить следующие основные подходы (рис. 3.4).
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Рис. 3.4 Предлагаемые основные модели главной целевой функции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и его управляющих систем

1. Модель максимизации прибыли базируется на теоретических подходах еще классической экономической теории, в частности, на выводе А. Смита о том, что максимизация прибыли отдельных субъектов хозяйствования ведет к максимизации всего общественного благосостояния [overal economic welfare]. Впервые эта целевая модель деятельности предприятия была четко сформулирована в 1938 году французским экономистом А. Курно и затем развита в работах представителей неоклассической школы. С учетом методологического аппарата маржиналистов реализация этой целевой модели обеспечивалась путем достижения равенства показателей предельного дохода и предельных затрат предприятия.
Однако впоследствии эта формулировка главной целевой функции предприятия (а соответственно и его основных управляющих систем) была подвергнута критике многими экономистами.
Прежде всего, было отмечено, что практика учета во всех странах выделяет только бухгалтерскую прибыль, которая представляет собой разность между доходами предприятия и внешними его текущими затратами (издержками). Эта прибыль не учитывает целый ряд внутренних затрат предприятия — тех затрат ресурсов, которые бухгалтерским учетом не отражаются. Поэтому для оценки реального результата финансовой деятельности предприятия было введено понятие "экономической прибыли", которая представляет собой разность между суммой доходов предприятия, с одной стороны, и суммой как внешних, так и внутренних его текущих затрат (издержек), с другой. При этом внутренние текущие затраты предприятия, не отражаемые бухгалтерским учетом, было предложено оценивать по альтернативной их стоимости. Таким образом, рассматриваемая экономическая прибыль предприятия, предлагаемая для реальной оценки основного финансового результата деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» всегда меньше бухгалтерской на величину внутренних текущих затрат (издержек).
Вместе с тем, использование в качестве главной целевой функции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» модели максимизации даже экономической прибыли вновь не удовлетворило многих экономистов. Ими было доказано, что максимизация прибыли в любой ее трактовке далеко не всегда обеспечивает Необходимые темпы экономического развития предприятия. Полученная высокая по сумме и уровню, прибыль может быть полностью израсходована на цели текущего потребления,  в результате чего предприятие ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» будет лишено основного источника формирования собственных финансовых ресурсов для своего предстоящего развития (а не: развивающееся предприятие ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» утрачивает в перспективе достигнутую конкурентную позицию на рынке, сокращает потенциал приращения собственного капитала за счет внутренних источников, что в конечном итоге приводит к снижению его рыночной стоимости). Отсутствие связи модели максимизации прибыли с характером ее распределения делает бессмысленным осуществление эффективной дивидендной политики предприятия, ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» так как уровень капитализации прибыли не отражается данным целевым критерием. Наконец, многими экономистами отмечается, что высокий уровень прибыли предприятия может достигаться при высоком уровне финансового риска, связанного с осуществлением его хозяйственных операций, а также при ухудшении других показателей его финансового состояния, генерирующих угрозу банкротства.
С учетом изложенного, можно сделать вывод, что в рыночных условиях максимизация прибыли может выступать как одна из важнейших задач хозяйственной (в т.ч. финансовой) деятельности предприятия или как критерий оценки эффективности использования его активов (капитала), но не как главная цель функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (а соответственно и как главный финансовый интерес). 
2. Модель минимизации трансакционных издержек базируется на теоретических подходах неоинституционализма, в частности, его основоположника — лауреата Нобелевской премии по экономике Р. Коуза. Он первый ввел понятие "трансакционные издержки", которые определил как затраты по обслуживанию сделок на рынке. Позднее к трансакционным издержкам начали относить любые виды затрат, сопровождающих хозяйственное взаимодействие экономических агентов, где бы оно не осуществлялось — на рынке или внутри предприятий. Современные экономисты — приверженцы данной целевой модели функционирования предприятия — в состав трансакционных издержек включают затраты ресурсов и времени, связанные с поиском и обработкой коммерческой информации о поставщиках и покупателях, необходимых товарах и услугах, ценах; затраты, связанные с осуществлением коммерческих переговоров; затраты, связанные с приемкой и проверкой поступающей продукции по количеству и качеству; затраты по ведению претензионной работы при нарушении коммерческих прав и другие аналогичные виды издержек, связанные с обслуживанием коммерческих сделок.
По результатам исследований американских экономистов Д. Уоллиса и Д. Норта в США доля трансакиионных издержек в валовом внутреннем продукте уже в 1970 году составила 54,9% и имела тенденцию к постоянному возрастанию. Расширение трансакционного сектора экономики эти исследователи обозначили как "структурный сдвиг первостепенной важности".
Приверженцы модели минимизации трансакционных издержек как основной целевой функции предприятия рассматривают фирму как систему сложной сети коммерческих контрактов, полагая, что она призвана выступать основным субъектом экономии трансакционных затрат. Вместе с тем, предложенный главный целевой критерий функционирования предприятия и его основных функциональных управляющих систем по оценке современных экономистов имеет ряд существенных недостатков.
Прежде всего, информативное обеспечение процесса формирования "чистых" трансакционных издержек предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» требует значительного расширения объема учетных работ (в рамках управленческого учета) на предприятии, а соответственно вызовет рост "учетных трансакционных издержек" (вместо их экономии).
Кроме того, критерий минимизации трансакционных издержек не обеспечивает оценку усилий предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по комплексной экономии его ресурсов, так как при этом вне поля зрения остаются все другие виды его издержек (не связанные с обслуживанием коммерческих сделок).
В связи с этим, данная экономическая модель может рассматриваться лишь как теоретическая предпосылка обеспечения одного из направлений повышения эффективности хозяйственной деятельности предприятия, но не как его главная целевая функция (а соответственно и главный финансовый интерес).
3. Модель максимизации объема продаж является одной из наиболее известных целевых альтернатив модели максимизации прибыли, пользующейся широкой практической поддержкой. Приверженцы этой модели объясняют ее преимущество следующими доводами.
Во-первых, данный целевой критерий наилучшим образом отражает результаты деловой активности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в рыночной среде, а соответственно в наибольшей степени подходит для оценки хозяйственной его деятельности в условиях рыночной экономики.
Во-вторых, он отражает результаты реализации не только экономической, но и социальной миссии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», направленной на обеспечение потребностей покупателей в товарах и услугах. Соответственно, в условиях рыночной экономики только те предприятия преуспевают, которые удовлетворяют потребительские запросы более эффективно, чем их конкуренты.
В-третьих, максимизация объема продажи интегрирует в своем составе и максимизацию прибыли, т.к. основу формирования последней составляет операционная прибыль от реализации продукции. Способность предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» предложить на рынке такие товары и услуги, за которые покупатель готов платить деньги, характеризует одновременно и его способность генерировать необходимую прибыль. 
В-четвертых, рост объема продаж требует не только активизации маркетинговых усилий предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», но и постоянных изменений в технологии производства и реализации продукции, что стимулирует инновационный прогресс.
В-пятых, в психологическом плане как управленческий аппарат, так и рабочие более чувствительны к объемным показателям деятельности предприятия, ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», чем к его прибыльности, считая, что общественная престижность их занятости определяется в первую очередь размерами компании и ее известностью у покупателей. Соответственно максимизацию объема продаж в качестве главной целевой, функции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» они считают более приоритетной в сравнении с максимизацией прибыли. Исходя из этого приоритета, многие предприятия готовы поступиться частью своей прибыли с тем, чтобы увеличить объем реализуемой продукции (особенно ярко в последние годы этот приоритет отражался в менталитете менеджеров крупных японских фирм).
Вместе с тем, объективная оценка этой модели как главной целевой функции предприятия показывает, что она имеет ряд существенных недостатков.
Так, потребительский выбор товаров и услуг является функцией рыночной среды, которая очень изменчива под влиянием множества факторов. То, что в текущих условиях рассматривается потребителем как привлекательные товар или услуга, в ближайшем будущем может не вызывать его предпочтений. Это соответственно сведет на нет все усилия предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по продвижению на разные рынки и увеличению объема продажи его производимых продуктов. Поэтому с позиций перспективности оценки такая главная целевая функция предприятия оказывается очень уязвимой. С этих же позиций не всегда эффективными являются и инновационные усилия предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по обеспечению высоких объемов продаж своей продукции. Технологический процесс, трансформация потребностей, появление новых видов материалов делают вчерашние инновационные решения предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» устаревшими и открываютт перспективы для новых подходов, реализовать которые в условиях недостаточного формирования собственных финансовых ресурсов предприятие ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» не в состоянии. 

Уязвимостью данной модели является также то, что хотя ее целевая функция поддерживает рост доходов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»; она практически не увязана с экономией его расходов. В результате очень часто оказывается, что темпы затрат по обеспечению роста продаж продукции обгоняют темпы роста доходов от ее реализации, что снижает уровень рентабельности и потенциал формирования собственных финансовых ресурсов предприятия из внутренних источников.
Изложенное позволяет констатировать, что модель максимизации объема продаж не может быть использована tax главная целевая функция предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» - она может рассматриваться лишь как одна из задач операционного менеджмента и маркетинга. Использование этой целевой функции в системе формирования финансовых интересов
предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» полностью лишено смысла.
4. Модель максимизации темпов роста предприятия. Эта модель базируется на одной из современных концепций теории фирмы, а как возможная главная целевая функция развития предприятия начала рассматриваться лишь в последнем десятилетии. На первый взгляд, в экономическом отношении она представляется аналогом предыдущей модели (вместо абсолютного объема продаж в ней целевой функцией выступают темпы роста этого объема). Однако в составе этой модели в отличие от предыдущей присутствуют и темпы роста операционной прибыли предприятия, и основные пропорции распределения этой прибыли (т.е. элементы дивидендной политики),  и важнейшие структурные параметры финансового состояния хозяйствующего субъекта.
Преимуществом данной модели как главной целевой функции предприятия является ее четкая нацеленность на стратегическую перспективу, обеспечение в процессе развития предприятия устойчивого формирования его доходов и прибыли, а также связь со структурой активов и капитала (т.е. с финансовыми аспектами развития предприятия).
Вместе с тем, практическое использование этой модели (как альтернативной моделям максимизации прибыли или продаж) позволило вскрыть довольно существенные ее недостатки. Прежде всего, эта модель в качестве целевой функции может функционировать лишь в условиях устойчивости спроса на продукцию предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», полагая, что весь объем дополнительно произведенной продукции будет реализован на рынке по неизменным ценам — уже это условие в условиях высокой колеблемости конъюнктуры рынка (особенно в странах с переходной экономикой) делает данную модель очень уязвимой. Кроме того, модель фиксирует в качестве основной предпосылки фактически достигнутый уровень прибыли предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», не оценивая степень его достаточности для решения задач перспективного периода. Аналогичным образом, в качестве таких предпосылок выступают фактическая структура активов и капитала без оценки эффективности их использования  (а следовательно и без оптимизации  этой структуры) в исходном периоде. Все это практически исключает в процессе оценки темпов развития предприятия фактор риска.
Резюмируя вышеизложенное, можно констатировать, что максимизация темпов роста предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» может рассматриваться как одна из важных задач, но не как главная цель его функционирования. Учитывая высокую связь этой модели с финансовыми показателями деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», она может быть использована в системе задач финансового менеджмента, но не как главный финансовый интерес.
5. Модель обеспечения конкурентных преимуществ как приоритетная цель функционирования предприятия получила развитие в системе парадигмы стратегического менеджмента. Преимуществами этой целевой концепции функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» является то, что она отражает результаты деятельности практически всех его основных служб — конкурентные преимущества могут быть достигнуты за счет разработки нового продукта, повышения качества товаров и услуг, эффективного маркетинга, оптимальной ценовой политики, снижения издержек, использования прогрессивных финансовых технологий и инструментов, эффективной организационной структуры управления и высокой корпоративной культуры. Кроме того, конкурентные преимущества обеспечивают формирование избыточной доходности (прибыльности) предприятия, а следовательно и потенциальные возможности обеспечения роста его стоимости.
Вместе с тем, и этот целевой критерий функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» имеет ряд недостатков. Прежде всего, следует обратить внимание на то, что понятие "конкурентное преимущество" характеризуется целым рядом показателей, которые очень сложно интегрировать в едином измерителе (попытки построение такого интегрального показателя очень разноплановы по своим подходам, требуют привлечения довольно большого объема информации и высокой квалификации исполнителей в процессе его интерпретации). Кроме того, конкурентное преимущество как понятие характеризует относительное положение предприятия в рамках конкретной отрасли, в то время как значительная часть средних и крупных предприятий являются многоотраслевыми. Наконец, многие экономисты отмечают, что конкурентное преимущество в целом предприятие может поддерживать лишь за счет той или иной Последовательности кратковременных действий, обеспечивающих их приоритетное положение (т.е. за счет преимуществ, действующих в относительно коротком периоде времени) — возрастание уровня конкуренции в отдельных сегментах рынка в перспективном периоде может нивелировать конкурентные преимущества отдельных предприятий. Таким образом, обеспечение конкурентных преимуществ (в конкретных их формах) может рассматриваться как задача основных функциональных систем управления (в том числе и финансового менеджмента), но не как главный финансовый интерес функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». 
6. Модель максимизации добавленной стоимости как главная целевая функция предприятия была выдвинута японскими экономистами и получила название "японской модели развития фирмы". Добавленная стоимость, созданная предприятием, рассчитывается как разница между доходами от реализации продукции за определенный период и суммой затрат на сырье, материалы и услуги (используемые в процессе производства этой продукции), приобретенные у внешних поставщиков. Таким образом, добавленная стоимость включает все внутренние затраты предприятия по производству и реализации продукции (затраты по оплате труда персонала, обслуживанию кредитов и т.п.), а также прибыль.
Преимуществом данного целевого критерия оценки деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» является то, что он позволяет обеспечивать максимизацию экономических интересов не только рабочих и менеджеров, но и собственников предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (формируя достаточный уровень вознаграждения всех экономических субъектов данного предприятия и сглаживая противоречия между ними). Не вступает в противоречие этот целевой критерий предприятиями гаким и его внешними контрагентами, как поставщики, кредиторы и государство в целом (в процессе перераспределительных отношений), так как затраты на приобретаемые сырье и материалы, обслуживание кредита и налоговые платежи формируются за пределами добавленной стоимости и могут быть отражены в цене реализуемой продукции. В достаточной мере могут быть учтены при формировании данного целевого показателя  и  инвестиционные потребности предприятия в развитии основных средств и нематериальных активов инновационного характера. Наконец, данный целевой критерий носит долгосрочный характер, т.е. легко моделируется в стратегической перспективе.
Вместе с тем, рассматриваемая целевая модель имеет существенный недостаток, который нивелирует все перечисленные ее преимущества — она вступает в конфликт с экономическими интересами конечного покупателя продукции (товаров или услуг). Все формы удовлетворения экономических интересов отдельных субъектов как в рамках предприятия, так и вне его (о которых ранее шла речь) в конечном счете получают отражение в цене, которая может быть не поддержана покупателем. Поэтому сфера применения данной целевой модели носит очень ограниченный характер — ее могут использовать лишь предприятия, выпускающие эксклюзивную продукцию.
Рассматриваемая модель в значительной степени базируется на исторической менталитете и культуре этой страны, в основе которых лежат обеспечение гармонизации отношений между членами общества, с одной стороны, и правительством и бизнесом, с другой, а также на твердой приверженности всех групп работников японских предприятий корпоративным целям.
С учетом этого "японская модель развития фирмы" не была поддержана ни европейскими, ни американскими экономистами.
7. Модель максимизации рыночной стоимости предприятия отражает одну из важнейших концептуальных идей современной парадигмы теории фирмы, выражающейся в том, что основной целью функционирования предприятия является максимизация благосостояния его владельцев. В течение последнего десятилетия эта концепция получила приоритетное развитие в США, Европе и Японии, ее поддерживает преимущественная часть руководителей фирм и компаний в странах с развитой рыночной экономикой. Модель максимизации рыночной стоимости предприятия как главной целевой функции его развития предполагает, что все управленческие решения в любой сфере деятельности предприятия должны быть направлены в первую очередь на максимально возможный прирост реальной рыночной его цены, т.е. обеспечивать непрерывный рост его стоимости на рынке.
Модель, определяющая главной целью функционирования и развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» максимизацию его рыночной стоимости (в кратком варианте — модель "ориентированная на стоимость") характеризуется следующими основными особенностями, отличающими ее от других ранее рассмотренных целевых моделей (рис. 3.5).
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Рис. 3.5 Характеристика основных особенностей целевой модели максимизации рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
• Целевая модель, ориентированная на стоимость, определяет собственников как главных субъектов в системе экономических интересов, связанных с деятельностью предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Их ведущая роль определяется, с одной стороны тем, что они инвестировали в предприятие свой капитал. т.е. обеспечили финансовую основу его создания и функционирования, а с другой — тем, что они принимают на себя основной риск, связанный с получением доходов. В системе экономических субъектов, связанных с деятельностью предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», его владельцы являются остаточными претендентами на его доход. Этот доход они могут получить лишь после того, как удовлетворены экономические требования всех других субъектов — наемных рабочих, менеджеров, кредиторов, государства. В то время как удовлетворение требований иных участников носит относительно гарантированный характер (зарплата наемного персонала, проценты за кредит, налоговые отчисления и платежи в бюджет и внебюджетные фонды), экономические требования собственников предприятия в силу остаточного принципа их формирования могут остаться неудовлетворенными (при убыточной работе предприятия) или удовлетворенными не полностью (при низкорентабельной его деятельности). Поэтому владельцы как конечные претенденты на доход в наибольшей степени в сравнении с другими участниками заинтересованы в эффективном управлении предприятием ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и этот стимул заключается в увеличении их благосостояния, отражаемом ростом его рыночной стоимости. Такой стимул позволяет в наибольшей степени уравновешивать показатели доходности и риска в процессе управления предприятием ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». 
• Модель максимизации рыночной стоимости гармонизирует экономические интересы основных субъектов, связанных с деятельностью предприятия. Собственники, заботясь о максимальном увеличении своего благосостояния, одновременно способствуют росту благосостояния всех других экономических субъектов. Максимизация рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» достигается только в условиях компромисса требований всех экономических субъектов, связанных с его деятельностью. Возрастание рыночной стоимости предприятия, а соответственно и благосостояния владельцев, как правило, сопровождается ростом заработной платы и социальных гарантий для рабочих, повышением оплаты труда и привилегий менеджеров, увеличением налоговых выплат и других обязательных платежей. Следовательно, такой целевой подход к деятельности предприятия/реализует глобальную цель развития общества в условиях рыночной экономики — достижение экономического и социального процветания всех членов общества на основе приумножения частной собственности.
• Целевая модель максимизации рыночной стоимости предприятия интегрирует основные цели и задачи эффективного функционирования различных его служб и подразделений. Ни одна из ранее рассмотренных целевых моделей функционирования
предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» не противоречит его ориентации на максимизацию рыночной стоимости. Возрастание этой стоимости обеспечивается и ростом суммы прибыли, и снижением трансакционных (и других видов) издержек,
и увеличением объемов продаж, и формированием конкурентных преимуществ и т.п. Ориентация на стоимость не противоречит функциональным целям операционной деятельности, маркетинговой деятельности, инновационной
деятельности, финансовой деятельности, а соответственно и служб, осуществляющих эти виды деятельности. Следовательно, рассматриваемая целевая модель позволяет не только гармонизировать систему частных целей и задач различных функциональных служб предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», но и радикально изменить всю систему обоснования их управленческих решений, подчинив их единому целевому критерию.
• Показатель рыночной стоимости предприятия обладает более широким спектром и более глубоким потенциалом роста в сравнении с другими целевыми показателями. Кроме роста доходов и снижения издержек, составляющих основу максимизации (минимизации) ранее рассмотренных основных целевых показателей функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» возрастание его рыночной стоимости может обеспечиваться ростом его имиджа, организационной структурой управления и организационной культурой, реструктуризацией капитала, синхронизацией денежных потоков различных видов, использованием эффекта синергизма  и др.  Кроме того,  если  размеры  прибыли  или экономии издержек имеют свои пределы на каждом предприятии, то размеры возрастания его рыночной стоимости таких пределов практически не имеют (любая новая управленческая идея может генерировать дополнительный рост рыночной стоимости предприятия).

· Модель максимизации рыночной стоимости гармонизирует текущие и перспективные цели развития предприятия. Такая гармонизация достигается путем приведения рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» на любом из этапов его развития к единой стоимостной оценке на основе ее дисконтирования. При этом сопоставимость оценки может
быть обеспечена на каждом из этапов не только по пред
приятию в целом, но и по любому виду денежного потока,
обеспечивающему возрастание этой рыночной стоимости.

· Показатель рыночной стоимости обеспечивает возможность оценки более отдаленной перспективы функционирования предприятия в сравнении с другими целевыми ориентирами. Максимизация прибыли, минимизация трансакционных издержек и затрат в целом, а также некоторые другие модели многими экономистами рассматриваются как цели относительно короткого стратегического периода (в пределах до 3-х лет). Базирующиеся на них стратегии во многих случаях ослабляют долгосрочные позиции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и часто, в связи с неиспользованием новых рыночных возможностей отказом от инвестиций, игнорированием капиталоемких инноваций, экономией затрат на привлечение высококвалифицированного персонала и т.п., реализованные стратегии приводят не к повышению, а к снижению эффективности деятельности предприятия в более отдаленной перспективе. В то же время стратегия максимизации рыночной стоимости предприятия требует разработки долгосрочных маркетинговых, инновационных, финансовых и других стратегий, т.е. направлена на обеспечение наиболее долгосрочного возрастания эффективности его деятельности. Поэтому максимизацию рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» следует рассматривать как наиболее предпочтительную стратегическую цель его функционирования.
• Показатель рыночной стоимости реализует наиболее полную информацию о функционировании предприятия в сравнении с другими оценочными показателями. Ни один другой показатель оценки результатов функционирования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» не интегрирует в себе столь полную информацию, как его рыночная стоимость. Он базируется не только на информации о многочисленных видах доходов и расходов предприятия, формирующих сумму его прибыли или издержек, но и на информации, характеризующей все виды его денежных потоков, состав основных видов его рисков, возможные резервы более эффективного использования его ресурсного потенциала, эффективность общего и функционального управления. Немаловажную роль в формировании этого показателя играет информация об инвестиционной привлекательности отрасли, в которую входит предприятие; инвестиционной привлекательности региона страны, в котором оно размещено; конъюнктуре товарного и финансового рынков; отдельных направлениях экономической политики государства.
•
Целевая модель максимизации рыночной стоимости предприятия полностью отражает весь спектр его финансовых отношений и основных финансовых решений. Исследуя эту особенность рассматриваемой модели, необходимо отметить, что она наиболее полно отражает характер распределительных отношений предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» связанных с формированием и использованием его финансовых ресурсов. Данная модель охватывает все основные направления финансовой деятельности — инвестирование, финансирование, управление активами и денежными потоками, а соответственно позволяет оценить качество всего спектра принимаемых финансовых решений. Наконец, эта модель в
наиболее полном виде отражает все основные нюансы финансового состояния предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» можно констатировать,
что в системе формирования рыночной стоимости предприятия основная роль принадлежит финансовым менеджерам.
•
Динамика рыночной стоимости является наиболее всеобъемлющим критерием эффективности использования капитала предприятия.  Количественным выражением этого критерия выступает соотношение рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (или одной его акции) к сумме его чистых активов (или чистых активов в расчете на одну акцию). Если данное соотношение имеет тенденцию к возрастанию, это свидетельствует о "создании стоимости". Если же данный показатель остается неизменным, можно констатировать, что "стоимость стабилизирована". И, наконец, при снижении данного соотношения, можно сделать вывод о том, что "стоимость уничтожается".
Динамика рыночной стоимости предприятия формирует мнение инвесторов о способности его менеджеров эффективно управлять этим процессом, а соответственно определяет мотивацию их экономического поведения. В предприятие, обеспечивающее высокие темпы возрастания своей рыночной стоимости, инвесторы охотно вкладывают свободный капитал. И наоборот, из предприятия, рыночная стоимость которого снижается, инвесторы изымают свой капитал путем продажи акций или выхода из бизнеса (при каких-либо объективных ограничениях возможности выхода из бизнеса, инвесторы будут существенно увеличивать долю текущего потребления прибыли в ущерб ее капитализации). 
• Мониторинг рыночной стоимости служит одним из наиболее эффективных средств контроля инвесторов за действиями менеджеров. Теория агентских отношений, составляющая одну из концептуальных основ современной парадигмы финансового менеджмента, констатирует, что между владельцами и менеджерами предприятия существует определенный конфликт интересов. Если владельцы стремятся к росту своего благосостояния, принимая на себя основную часть рисков деятельности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», то менеджеры больше заинтересованы в стабилизации или возрастании своего материального положения (окладов, премий, привилегий и т.п.), чем в принятии рискованных решений, обеспечивающих благосостояние собственников. В связи с этим, владельцы должны нести определенные мониторинговые затраты, обеспечивающие контроль деятельности менеджеров. Важнейшим обобщающим показателем такого мониторинга является динамика рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». 
Рассмотрение сущности и особенностей отдельных моделей целевой функции предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» показывает, что наиболее приемлемой из них в условиях рыночной экономики является модель максимизации рыночной стоимости предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
Учитывая, что наибольшую роль в реализации этой модели играют финансовые службы предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», может быть принята в качестве как главной цели управления финансовой деятельностью, так и главного финансового его интереса. С учетом изложенного, главный финансовый интерес предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в процессе построения системы его финансовой безопасности может быть сформулирован следующим образом:
Главным финансовым интересом предприятия является максимизация благосостояния его собственников в текущем и перспективном периоде, обеспечиваемая путем максимизации его рыночной стоимости.
Наряду с главным финансовым интересом в процессе построения системы финансовой безопасности предприятия должны быть четко сформулированы его приоритетные финансовые интересы. Механизм формирования приоритетных финансовых интересов предприятия должен, с одной стороны, обеспечивать реализацию его главного финансового интереса, а с другой — учитывать особенности осуществления его финансовой деятельности и предстоящего развития. Исследования автора показывают, что в наибольшей степени реализация главного финансового интереса предприятия обеспечивается следующей системой его приоритетных финансовых интересов (рис. 3.6).
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Рис. 3.6 Система приоритетных финансовых интересов предприятия, требующих защиты в процессе обеспечения его финансовой безопасности.
Предложенная система приоритетных финансовых интересов предприятия, требующих защиты в процессе обеспечения его финансовой безопасности, может быть конкретизирована с учетом особенностей и условий осуществления его финансовой деятельности.
3.3.Разработка стратегии обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»

Деятельность предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по обеспечению своей финансовой безопасности не может сводиться только к текущему реагированию на угрозы своим финансовым интересам. На современном этапе все большее число предприятий осознают необходимость сознательного перспективного управления финансовой безопасностью на основе научной методологии предвидения ее направлений и форм, адаптации к общим целям развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и изменяющимся условиям внешней финансовой среды. Эффективным инструментом перспективного управления финансовой безопасностью предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», подчиненного реализации целей общего его развития в условиях происходящих существенных изменений макроэкономических показателей, системы государственного регулирования рыночных процессов, конъюнктуры финансового рынка и связанной с этим неопределенностью, выступает стратегия обеспечения его финансовой безопасности.
Актуальность разработки такой финансовой стратегии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» определяется рядом условий.
Важнейшим из таких условий является интенсивность изменений факторов внешней финансовой среды. Высокая динамика основных макроэкономических показателей, связанных с финансовой деятельностью предприятий, темпы технологического прогресса, частые колебания конъюнктуры финансового рынка, непостоянство государственной экономической политики и форм регулирования финансовой деятельности не позволяют эффективно управлять финансовой безопасностью предприятия на основе лишь ранее накопленного опыта и традиционных методов финансового менеджмента. В этих условиях отсутствие разработанной стратегии финансовой безопасности, адаптированной к возможным изменениям факторов внешней среды, может привести к тому, что финансовые решения отдельных структурных подразделений предприятия будут носить разнонаправленный характер, приводить к возникновению противоречий и снижению эффективности финансовой деятельности в целом.
Одним из условий, определяющих актуальность разработки стратегии финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» является его предстоящий переход к новой стадии жизненного цикла. Каждой из стадий жизненного цикла ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» присущи характерные ей уровень инвестиционной активности, направления и формы финансовой деятельности, особенности формирования и распределения финансовых ресурсов, а соответственно и новая система финансовых интересов, требующих защиты от различных угроз. Разрабатываемая стратегия финансовой безопасности позволяет заблаговременно адаптировать финансовую деятельность предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» к предстоящим кардинальным изменениям возможностей его устойчивого экономического развития.
Наконец, существенным условием, определяющим актуальность разработки стратегии финансовой безопасности, является кардинальное изменение целей операционной деятельности шахты, связанное с открывающимися новыми коммерческими возможностями. Реализация таких целей требует изменения производственного ассортимента, внедрения новых производственных технологий освоения новых рынков сбыта продукции и т.п. В этих условиях существенное возрастание инвестиционной активности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и диверсификация форм его финансовой деятельности порождают новую систему финансовых интересов, требующих защиты, которые должны носиті прогнозируемый характер, обеспечиваемый разработкой четко сформулированной стратегии его финансовой безопасности.
Разработка стратегии финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» на современном этапе базируется на методологических принципах новой концепции управления — "стратегического управления", — активно внедряемой с начала 70-х годов в корпорациях США и большинства стран Западной Европы. Концепция стратегического управления отражает четкое стратегическое позиционирование предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» (включая и финансовую его позицию), представленное в системе принципов и целей его функционирования, механизме взаимодействия субъекта и объекта управления, характере взаимоотношений между элементами хозяйственной и организационной структуры и формах их адаптации к изменяющимся условиям внешней среды.
Стратегическое управление возникло на основе развития методологии стратегического планирования, которое составляет его сущностную основу. В отличие от обычного долгосрочного планирования, основанного на концепции экстраполяции сложившихся тенденций развития, стратегическое планирование учитывало не только эти тенденции, но и систему возможностей и опасностей развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», возникновение чрезвычайных ситуаций, способных изменить сложившиеся тенденции в предстоящем периоде.
Основанная на новой парадигме управления разработка стратегии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» базируется, прежде всего, на четкой идентификации объектов этого управления. С позиций стратегического менеджмента выделяются обычно три основные группы объектов стратегического управления — предприятие в целом, стратегическая зона хозяйствования (СЗХ) и стратегическая хозяйственная единица (СХЕ).

Предприятие как объект стратегического управления представляет собой открытую комплексную систему, интегрирующую все направления и формы хозяйственной деятельности различных структурных его подразделений.
Стратегическая зона хозяйствования представляет собой самостоятельный хозяйственный сегмент в рамках предприятия (организации), осуществляющий свою деятельность в ряде смежных отраслей, объединенных общностью спроса, используемого сырья или производственной технологии.
Стратегическая хозяйственная единица представляет собой самостоятельное структурное подразделение предприятия в рамках стратегической зоны хозяйствования, осуществляющее, как правило, моноотраслевую деятельность, руководство которой полностью отвечает за финансовые результаты его работы. Обычно стратегической хозяйственной единицей выступает "центр прибыли" предприятия, имеющий перспективы долгосрочного развития.
Важную роль в парадигме стратегического управления играет также дифференциация видов стратегии развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по их уровням. В системе этого управления выделяют обычно три основные вида стратегий — корпоративную стратегию, функциональные стратегии и стратегии отдельных хозяйственных единиц (бизнес-единиц).
Корпоративная стратегия определяет перспективы развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в целом. Она направлена на выполнение миссии предприятия и наиболее комплексно обеспечивает реализацию главной цели функционирования предприятия — максимизацию благосостояния его собственников. На корпоративном уровне стратегия охватывает такие важнейшие вопросы, как выбор видов хозяйственной деятельности (видов бизнеса), пути обеспечение долгосрочных конкурентных преимуществ предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» на соответствующих товарных рынках, различные формы конгломератной реорганизации (слияния, поглощения), принципы распределения всех основных видов ресурсов между отдельными стратегическими зонами хозяйствования и стратегическими хозяйственными единицами. Разработкой корпоративной стратегии занимаются в основном менеджеры высшего звена управления предприятием.
Функциональные стратегии предприятия формируются, как правило, по основным видам его деятельности в разрезе важнейших функциональных подразделений предприятия.
К числу основных стратегий этого уровня относятся: маркетинговая, производственная, финансовая, персонала, инновационная. Функциональные стратегии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» направлены на детализацию корпоративной его стратегии (реализацию ее основных целей) и на ресурсное обеспечение стратегий отдельных хозяйственных единиц. Разработкой основных функциональных стратегий занимаются менеджеры основных функциональных подразделений предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
Стратегии хозяйственных единиц (бизнес-стратегии) предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» направлены обычно на решение двух основных целей — обеспечение конкурентных преимуществ конкретного вида бизнеса и повышения его прибыльности. Принимаемые на этом уровне стратегические решения связаны обычно с созданием новых продуктов, расширением или сокращением существующих товарных линий, инвестициями в новые технологии, объемом отчислений на рекламу. Разработкой стратегий этого уровня занимаются руководители и менеджеры стратегических хозяйственных единиц при консультативной поддержке менеджеров функциональных отделов предприятия. 
Совокупность различных видов стратегий предприятия представляет собой его "стратегический набор". В этом стратегическом наборе стратегия обеспечения финансовой безопасности является одним из важнейших элементов общей финансовой стратегии предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», а соответственно одним из видов его функциональных стратегий.
С учетом места стратегии финансовой безопасности в стратегическом наборе предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и содержания концепции стратегического управления ее понятие может быть сформулировано следующим образом:
Стратегия обеспечения финансовой безопасности представляет собой один из видов функциональной стратегии предприятия, обеспечивающей защиту его финансовых интересов от различных угроз путем формирования долгосрочных целей этой защиты, выбора наиболее эффективных путей их достижения, адекватной корректировки направлений и форм защиты при изменении факторов и условий финансовой среды его функционирования.
Разработка стратегии финансовой безопасности играет большую роль в обеспечении эффективного устойчивого развития ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Эта роль заключается в следующем:
1. Разработанная стратегия финансовой безопасности обеспечивает механизм реализации долгосрочных общих и финансовых целей предстоящего экономического и социального развития
шахты в целом и отдельных его структурных единиц.
2. Она позволяет реально оценить финансовые возможности шахты и обеспечить максимальное использование его внутреннего финансового потенциала и возможность активного маневрирования финансовыми ресурсами.
3.
Она обеспечивает возможность быстрой реализации новых перспективных инвестиционных возможностей, возникающих в процессе динамических изменений факторов внешней среды.
4. Разработка стратегии обеспечения финансовой безопасности учитывает заранее возможные варианты развития неконтролируемых предприятием факторов внешней среды и позволяет свести к минимуму их негативные последствия для деятельности предприятия.
5. Она отражает сравнительные преимущества предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в финансовой деятельности в сопоставлении с его конкурентами.
6. Наличие стратегии финансовой безопасности обеспечивает четкую взаимосвязь стратегического, текущего и оперативного управления защитой финансовых интересов предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» от внешних угроз.
7. Она обеспечивает реализацию соответствующего менталитета финансового поведения в наиболее важных стратегических управленческих решениях предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по вопросам зашиты его финансовых интересов.
8. В системе стратегии обеспечения финансовой безопасности  шахты формируется значение основных критериальных оценок выбора важнейших финансовых управленческих решений.

9. Разработанная стратегия обеспечения финансовой безопасности является одной из базисных предпосылок стратегических изменений обшей организационной структуры управления и организационной культуры ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
Стратегия обеспечения финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» разрабатывается в разрезе отдельных доминантных сфер (направлений) защиты его финансовых интересов от угроз в перспективном периоде. Такие доминантные сферы (направления) общей стратегии финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» целесообразно выделять на основе идентифицированной системы его приоритетных финансовых интересов, требующих защиты. В этом случае защита каждого из таких финансовых интересов будет носить целенаправленный характер и обеспечиваться системой конкретных стратегических решений.
С учетом изложенного,  в система обшей стратеги и обеспечения финансовой безопасности предлагается выделять следующие доминантные ее сферы (рис. 3.7).
Подробная характеристика доминантных сфер (направлений) общей стратегии обеспечения финансовой безопасности предприятия представлена в табл. 3.2.
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Рис. 3.7 Доминантные сферы (направления) общей стратегии обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
Таблица 3.2

Характеристика доминантных сфер (направлений) общей стратегии обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
	Доминантные сферы (направления) общей стратегии
	Главная задача разработки стратегических решений
	Круг решаемых стратегических проблем

	1
	2
	3

	1. Стратегия обеспечения роста доходности собственного капитала предприятия 
	Создание условий постоянного возрастания уровня финансовой рентабельности предприятия 
	1. Обеспечение роста суммы прибыли от реализации продукции 
2. Обеспечение роста суммы прибыли от прочих видов деятельности 
3. Снижение средневзвешенной стоимости капитала предприятия 

	2. Стратегия формирования финансовых ресурсов предприятия 
	Создание потенциала формирования финансовых ресурсов предприятия, адекватного потребностям его стратегического развития 
	1. Обеспечение возрастания потенциала формирования финансовых ресурсов предприятия из внутренних источников 
2. Обеспечение необходимой финансовой гибкости предприятия (достаточного его доступа к внешним источникам финансирования) 
3. Оптимизация структуры источников формирования финансовых ресурсов предприятия 


продолжение табл. 3.2

	1
	2
	3

	3. Стратегия обеспечения финансовой стабильности предприятия 
	Обеспечение финансового равновесия предприятия в процессе его стратегического развития 
	1. Обеспечение достаточной финансовой устойчивости предприятия
2. Обеспечение постоянной платежеспособности предприятия 
3.    Обеспечение   необходимой сбалансированности  и синхронности  положительного и отрицательного денежных потоков предприятия 

	4. Инвестиционная стратегия предприятия 
	Обеспечение инвестиционной поддержки стратегического развития предприятия и эффективности инвестиций 
	1. Обеспечение возрастания инвестиционной активности предприятия 
2. Обеспечение роста эффективности реальных инвестиционных проектов предприятия 
3. Обеспечение роста эффективности    портфеля    финансовых инвестиций предприятия 

	5. Стратегия нейтрализации финансовых рисков предприятия 
	Обеспечение минимизации уровня принимаемых предприятием финансовых рисков 
	1.   Обеспечение   эффективного формирования портфеля финансовых рисков предприятия 
2.   Обеспечение  эффективного использования  внутреннего  потенциала нейтрализации финансовых рисков предприятия 
3.   Обеспечение   эффективных условий   внешнего  страхования финансовых рисков предприятия 

	6. Инновационная финансовая стратегия предприятия 
	Обеспечение необходимого инновационного уровня финансового развития предприятия 
	1. Обеспечение внедрения и эффективного использования предприятием прогрессивных финансовых технологий и инструментов 
2.  Разработка и  внедрение эффективной      организационной структуры  управления  финансовой деятельности предприятия 
3. Обеспечение повышения организационной культуры финансовых менеджеров предприятия 

	7. Антикризисная финансовая стратегия предприятия 
	Обеспечение быстрого и эффективного выхода предприятия из кризисных ситуаций в процессе его стратегического развития 
	1.  Обеспечение своевременной диагностики симптомов кризисного финансового развития предприятия 

2. Обеспечение возрастания внутреннего потенциала преодоления предприятием кризисных финансовых ситуаций 

3. Заблаговременное обеспечение возможностей внешней финансовой 

поддержки   предприятия  в  процессе  его  выхода  из  кризисных финансовых ситуаций 


Процесс разработки и реализации, стратегии обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» предлагается
осуществлять по следующим основным этапам (рис. 3.8).
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Рис. 3.8 Поэтапная модель процесса разработки и реализации стратегии обеспечения финансовой безопасности ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»
1. Определение общего периода формирования стратегии обеспечения финансовой безопасности. Этот период зависит от ряда условий.
Главным условием его определения является продолжительность периода, принятого для формирования корпоративной стратегии развития предприятия. Так как стратегия обеспечения финансовой безопасности предприятия носит по отношению к ней подчиненный характер, она не может выходить за пределы этого периода (более короткий период формирования такой стратегии допустим).
Важным условием определения периода формирования стратегии обеспечения финансовой безопасности предприятия является предсказуемость развития экономики в целом и конъюнктуры тех сегментов финансового рынка, с которыми связана предстоящая финансовая деятельность предприятия — в условиях нынешнего нестабильного (а по отдельным аспектам непредсказуемого) развития экономики страны этот период не может быть слишком продолжительным и в среднем должен определяться рамками 3-5 лет.
Условиями определения периода формирования данной функциональной стратегии являются также отраслевая принадлежность предприятия, его размер, стадия жизненного цикла и другие.
2. Исследование факторов внешней финансовой среды.
Такое исследование предопределяет изучение экономико-правовых условий финансовой деятельности предприятия и возможного их изменения в предстоящем периоде. Кроме того, на этом этапе разработки финансовой стратегии анализируется конъюнктура финансового рынка и факторы ее определяющие, а также разрабатывается прогноз конъюнктуры в разрезе отдельных сегментов этого рынка, связанных с  предстоящей финансовой деятельностью предприятия и обеспечением защиты его финансовых интересов.
3. Оценка сильных и слабых сторон обеспечения финансовой безопасности предприятия. В процессе такой оценки необходимо определить обладает ли предприятие достаточным потенциалом, чтобы воспользоваться открывающимися инвестиционными возможностями, а также выявить какие внутренние его характеристики ослабляют результативность защиты его финансовых интересов. Для диагностики внутренних проблем обеспечения финансовой безопасности используется метод управленческого обследования предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит», основанный на изучении различных функциональных зон предприятия, обеспечивающих развитие финансовой деятельности. Для разработки стратегии обеспечения финансовой безопасности в управленческое обследование рекомендуется включать следующие функциональные зоны: возможности расширения объемов и диверсификации операционной (а соответственно и финансовой деятельности); финансовые возможности формирования инвестиционных ресурсов; численность, профессиональный и квалификационный состав персонала, обеспечивающего разработку и реализацию его финансовой стратегии; имеющаяся на предприятии информационная база, обеспечивающая подготовку альтернативных стратегических решений; состояние организационной структуры управления и организационной культуры предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит».
4. Комплексная оценка стратегической позиции финансовой безопасности предприятия. В процессе такой оценки должно быть получено четкое представление об основных параметрах, характеризующих возможности и ограничения развития системы финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит»: каков уровень стратегического мышления собственников, управляющих и финансовых менеджеров предприятия; каков уровень знаний финансовых менеджеров (их информационной осведомленности) о состоянии и предстоящей динамике важнейших элементов внешней среды; какова эффективность действующих на предприятии систем анализа, планирования и контроля финансовой безопасности; в какой мере они ориентированы на решение стратегических задач и т.п.
5. Формирование стратегических целей обеспечения финансовой безопасности предприятия. Главной целью этой деятельности является повышение уровня благосостояния собственников предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и максимизация его рыночной
стоимости. Вместе с тем эта главная цель требует определенной  конкретизации с учетом  задач  и  особенностей
предстоящего развития системы финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». Система ее стратегических целей должна обеспечивать выбор наиболее эффективных направлений обеспечения финансовой безопасности; формирование достаточного объема финансовых ресурсов и оптимизации их состава; приемлемость уровня финансовых рисков в процессе осуществления предстоящей хозяйственной деятельности и т.п.
6. Разработка целевых стратегических нормативов обеспечения финансовой безопасности.  Сформированная  на предшествующем этапе система стратегических целей обеспечения финансовой безопасности должна получить конкретизацию в разработанных определенных целевых стратегических нормативов. Разработка таких целевых стратегических нормативов обеспечения финансовой безопасности служит базой для принятия основных управленческих решений и обеспечения контроля выполнения стратегии.
7. Принятие основных стратегических решений в сфере обеспечения финансовой безопасности. На этом этапе, исходя из целей и целевых стратегических нормативов обеспечения финансовой безопасности, определяются стратегии финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» в разрезе отдельных доминантных сфер, финансовая политика по отдельным аспектам его финансовой безопасности, формируется портфель альтернатив стратегических подходов к реализации намеченных целей и осуществляются их оценка и отбор. Это позволяет сформировать комплексную стратегическую программу обеспечения финансовой безопасности предприятия.
8. Оценка разработанной стратегии обеспечения финансовой безопасности. Такая оценка проводится по системе специальных экономических и внеэкономических критериев, устанавливаемых предприятием. По результатам оценки в разработанную стратегию вносятся необходимые коррективы, после чего она принимается к реализации.
9. Обеспечение реализации стратегии финансовой безопасности. В процессе реализации стратегии наряду с заранее намеченными стратегическими мероприятиями готовятся  и реализуются  новые управленческие решения,
обусловленные непредвиденным изменением факторов внешней финансовой среды.
10.
Организация контроля реализации стратегии обеспечения финансовой безопасности. Этот контроль осуществляется на основе стратегического контроллинга финансовой  безопасности,  отражавшего ход  реализации  ее основных стратегических целевых нормативов.
Изложенная последовательность основных этапов процесса разработки стратегии обеспечения финансовой безопасности предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» может быть уточнена и детализирована с учетом особенностей финансовой деятельности предприятия и уровня стратегического мышления его финансовых менеджеров.
Выводы по 3 разделу

В процессе совершенствования методов оценки влияния на финансовую безопасность ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» сделаны следующие выводы:

1. Содержание формируемой системы финансовой безопасности предприятия в первую очередь определяется его приобретенными финансовыми интересами, требующими защиты, а т.к. все предприятия создаются с целью получения прибыли от финансово-хозяйственной деятельности, то наиболее приоритетным финансовым интересом будет ее максимизация. Однако понятие «финансовые интересы предприятия» многограннее, чем просто безопасная максимизация прибыли. Таким образом, Финансовые интересы предприятия представляют собой форму проявления его объективных потребностей в сфере финансовой деятельности, формируемых субъектами, осуществляющими финансовый контроль над предприятием, и сбалансированных с другими субъектами его внешних и внутренних финансовых отношений, удовлетворение которых обеспечивает реализацию основных целей финансовой деятельности на каждом из этапов его финансового развития.
2. Деятельность предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» по обеспечению своей финансовой безопасности не может сводиться только к текущему реагированию на угрозы своим финансовым интересам. На современном этапе все большее число предприятий осознают необходимость сознательного перспективного управления финансовой безопасностью на основе научной методологии предвидения ее направлений и форм, адаптации к общим целям развития предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» и изменяющимся условиям внешней финансовой среды. Эффективным инструментом перспективного управления финансовой безопасностью предприятия ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» выступает стратегия обеспечения его финансовой безопасности.
Стратегия обеспечения финансовой безопасности представляет собой один из видов функциональной стратегии предприятия, обеспечивающей защиту его финансовых интересов от различных угроз путем формирования долгосрочных целей этой защиты, выбора наиболее эффективных путей их достижения, адекватной корректировки направлений и форм защиты при изменении факторов и условий финансовой среды его функционирования.
Разработка стратегии финансовой безопасности играет большую роль в обеспечении эффективного устойчивого развития ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит». В дипломной работе были предложены этапы разработки стратегии обеспечения финансовой безопасности предприятия.

3. Как уже говорилось ранее, финансовая безопасность находится в прямо пропорциональной зависимости от результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Таким образом, совершенствуя механизм формирования прибыли от основной деятельности, мы тем самым повышаем запас финансовой прочности предприятия, обеспечивая при этом его финансовую безопасность.
Рыночная экономика, характерной особенностью которой является конкуренция и изменчивость спроса, требует пристального внимания к механизму образования прибыли предприятия и соответствующего им управления. Даже рентабельная реализация продукции в данный момент под влиянием непредвиденных обстоятельств рынка может резко измениться в сторону ее убыточности. В связи с этим в дипломной работе была применена система управления прибылью ОП ш. «Комсомольская» ГП «Антрацит» с целью получать определенный доход при падении спроса, так как его можно поддержать низкой ценой при некотором даже увеличении объема продаж и для планового объема реализации, который должен обеспечить получение запланированного дохода. 
ПРИБЫЛЬ ПРЕДПРИЯТИЯ – ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ





Прибыль (убыток) от основной деятельности: реализации продукции (товаров, работ, услуг)





Прибыль (убыток) от другой реализации (другие операционные доходы и расходы):


- продукции подсобных, вспомогательных и обслу-живающих производств;


- основных фондов;


- нематериальных активов;


- материальных ценностей;


- ценных бумаг и дерива-тивов;


- купли-продажи иностран-ной валюты;


- арендных (лизинговых) операций





Прибыль финансовых инвестиций:


- от владения корпоративными правами;


дивиденды на акции;


прибыль на вложенные средства в уставные фонды других предприятий;


- от государственных ценных бумаг;


проценты на облигации государственных и местных займов, казначейские обязательства Минфину;


- проценты на облигации, выпущенные предприятиями;


- проценты на средства, размещенные на депозитных счетах банков





Прибыль (убыток) внереализационных операций:


- прибыль (убыток) прошлых лет, обнаруженный в отчетном периоде;


- поступления долгов, ранее списанных как безнадежные;


- полученные штрафы, пени, неустойки от использования санкций;


- кредиторская задолжен-ность между предприятиями негосударственной формы собственности, срок исковой давности которой прошел;


- ликвидация основных фондов;


- другие операции





Прибыль от реализации продукции





Объем реализации продукции





Себестоимость  продукции





=





-





Изменения объема производства продукции





Изменения остатков нереализованной продукции





Изменения доли прибыли в оптовой цене (рентабельность продукции)





Изменения расходов





материальных





на оплату труда





амортизационных отчислений





отчислений на социальные мероприятия





других расхо-


дов





Выручка от реализации продукции в отпускных ценах





Объем реализации в оптовых ценах





Себестоимость 





Прибыль  





Акцизный сбор 





Налог на добавленную стоимость 





Валовая прибыль





Платежи в бюджет





- рентные платежи;


- плата за землю;


- налог с владельцев транспортных средств;


- налог на прибыль;


- налог на недвижимость





Прибыль, которая остается в распоряжении предприятия





Прибыль, которая направляется на осуществление разных платежей, связанных с применением финансовых санкций к предприятию





Чистая прибыль





Чистая прибыль





Резервный фонд





Фонд развития производства





Фонд социальных нужд





Фонд привлечения





Выплата дивидендов





Фонд накопления





Фонд потребления





Нераспределенная прибыль





Основной элемент системы экономической безопасности предприятия





Система количественных и качественных параметров финансового состояния предприятия, в комплексе отражающих уровень его финансовой защищенности





Система, направленная на создание необходимых финансовых предпосылок устойчивого роста предприятия в текущем и перспективном периоде





ФИНАНСОВАЯ БЕЗОПАСНОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ





Сформированная система приоритетных сбалансированных финансовых интересов предприятия, требующих защиты в процессе его финансовой деятельности





Идентифицированная система реальных и потенциальных угроз внешнего и внутреннего характера финансовым интересам предприятия





Система, обеспечивающая стабильность важнейших финансовых пропорций развития предприятия в текущем и перспективном периоде





Дифференцированный уровень количественных и качественных параметров защищенности финансовых интересов предприятия, адекватный его финансовой философии





1





2





3





4





5





6





7





Объективное явление в условиях рыночной экономики





Форма выражения противоречий между финансовыми интересами предприятия и финансовой средой его функционирования





Динамизм проявления в процессе финансового развития предприятия





Угроза финансовым интересам предприятия





Форма деструктивного воздействия различных факторов и условий на реализацию финансовых интересов предприятия





Вероятностный характер реализации





Прямой или косвенный экономический ущерб при реализации





1





2





3





4





5





6





Виды деятельности предприятия





обычная





чрезвычайная





операционная





финансовая





инвестиционная





Прибыль от выпуска, реализации/Себестоимость





Прибыль от выпуска, реализации/Себестоимость за вычетом материальных расходов





Прибыль от выпуска, реализации/Стоимость по оптовым ценам





Валовая прибыль/Авансированная стоимость





Прибыль от основной деятельности/Текущие расходы (себестоимость)





Прибыль от основной деятельности/Объем реализации по оптовым ценам





Прибыль отрасли/Авансированная стоимость





Прибыль отрасли/Текущие расходы





Прибыль отрасли/Объем реализации





Рентабельность отдельных видов продукции (работ, услуг)





Рентабельность предприятий, организаций, учреждений





Рентабельность 


отраслей 


экономики





РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ 





Составная часть экономических интересов предприятия, проявляемая в сфере его финансовых отношений





Форма проявления объективных потребностей предприятия в сфере его финансовой деятельности





Финансовые потребности, формируемые субъектами, осуществляющими финансовый контроль над предприятием





Потребности, уточняемые на каждом из этапов финансового развития предприятия





ОСНОВНЫЕ ИНТЕРЕСЫ ПРЕДПРИЯТИЯ





Потребности, сбалансированные с другими субъектами внешних и внутренних финансовых отношений предприятия





Потребности, удовлетворение которых обеспечивает реализацию основных целей финансовой деятельности предприятия





1





2





3





4





5





6





ОСНОВНЫЕ 


МОДЕЛИ 


ГЛАВНОЙ 


ЦЕЛЕВОЙ 


ФУНКЦИИ 


ПРЕДПРИЯТИЯ





Модель максимизации прибыли





Модель минимизации трансакционных издержек





Модель максимизации объема продаж





Модель максимизации темпов роста предприятия





Модель обеспечения конкурентных преимуществ





Модель максимизации добавленной стоимости





Модель максимизации рыночной стоимости предприятия





1





2





3





4





5





6





7





Определяет собственников как главных субъектов в системе экономических интересов, связанных с деятельностью предприятия





Гармонизирует экономические интересы основных субъектов, связанных с деятельностью предприятия





Интегрирует основные цели и задачи эффективного функционирования различных служб предприятия





Служит одним из наиболее эффективных средств контроля инвесторов за действиями менеджеров предприятия





Является наиболее всеобъемлющим критерием эффективности использования капитала предприятия





Обладает более широким и более глубоким потенциалом роста в сравнении с другими целевыми ориентирами





Гармонизирует текущие и перспективные цели развития предприятия





Обеспечивает возможность оценки, более отдаленной перспективы в сравнении с другими целевыми ориентирами





Полностью отражает весь спектр финансовых отношений и основных финансовых решений предприятия





Реализует наиболее полную информацию о функционировании предприятия в сравнении с другими оценочными показателями





РЫНОЧНАЯ СТОИМОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ





Возрастание уровня доходности собственного капитала (уровня финансовой рентабельности)





Достаточность формируемых финансовых ресурсов на всех этапах предстоящего развития предприятия





Финансовая 


стабильность предприятия 


в процессе 


его развития





Высокий уровень инвестиционной активности и эффективность инвестиций





Быстрое и эффективное преодоление возникающих кризисных финансовых ситуаций





Приоритетные финансовые интересы предприятия





Эффективная нейтрализация финансовых рисков





Высокий инновационный уровень финансовой деятельности





Стратегия обеспечения роста доходности собственного капитала предприятия





Стратегия формирования финансовых ресурсов предприятия





Стратегия обеспечения финансовой стабильности предприятия





Инвестиционная стратегия предприятия





Стратегия нейтрализации финансовых рисков предприятия





Инновационная финансовая стратегия предприятия





Антикризисная финансовая стратегия предприятия





Стратегия обеспечения финансовой безопасности предприятия





Определение общего периода формирования стратегии обеспечения финансовой безопасности





Исследование факторов внешней финансовой среды





Оценка сильных и слабых сторон обеспечения финансовой безопасности предприятия





Комплексная оценка стратегической позиции финансовой безопасности предприятия





Формирование стратегических целей обеспечения финансовой безопасности





Разработка целевых стратегических нормативов обеспечения финансовой безопасности





Принятие основных стратегических решений в сфере обеспечения финансовой безопасности





Оценка разработанной стратегии обеспечения финансовой безопасности





Обеспечение реализации стратегии обеспечения финансовой безопасности





Организация контроля реализации стратегии обеспечения финансовой безопасности
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