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ВСТУП


Перехід економіки України на ринкові відносини сприяв необхідності вирішення|розв'язання,розв'язування| нових задач, які стоять перед бухгалтерським обліком|урахуванням| і економічним аналізом діяльності підприємств. У нинішніх умовах облік|урахування| і аналіз як функції управління повинні забезпечити менеджерів такими знаннями, які дозволять їм підтримувати вільну конкурентну позицію на необхідному рівні, управляти можливостями|спроможностями| підприємства. Саме на цьому базується необхідність в дослідженні методологічних способів балансового узагальнення і вирішенні проблем удосконалення економічного аналізу у напрямі повнішого|цілковитого| використання можливостей|спроможностей| інформації балансу, виявлення на основі аналізу тенденцій і закономірностей поведінки показників діяльності підприємства в майбутньому.


В даний час|нині| ця проблема вирішується|розв'язується| реформуванням бухгалтерського обліку|урахування| і переходом національних стандартів на міжнародні. В умовах реформування бухгалтерського обліку|урахування| відбулися значні зміни, і тому сильно змінилася форма балансу і зміст|вміст,утримання| його рядків. 


В умовах ринкової економіки особливо важливо|поважно| визначати фінансову стійкість підприємств, тобто|цебто| стан|достаток| фінансових ресурсів, при якому підприємство може вільно маневрувати грошовими коштами, щоб шляхом ефективного їх використання забезпечити безперебійний процес виробництва і реалізації продукції, а також зробить|виробити,справити| витрати|затрати| по розширенню і оновленню виробничої бази.


Визначення меж|кордонів| фінансової стійкості підприємств належить до найбільш важливих|поважних| проблем в ринковій економіці. Недостатня фінансова стійкість може привести до неплатоспроможності організацій, до браку грошових коштів для фінансування поточної або інвестиційній діяльності, до банкрутства|банкротства|, а надмірна|надлишкова| – перешкоджатиме розвитку, приводячи|призводячи,наводячи| до появи зайвих|надмірних| запасів і резервів, збільшуючи терміни оборотності капіталу, скорочуючи прибуток.


Обґрунтувати параметри такої стійкості дозволяє фінансовий аналіз. Проте|однак| такий аналіз не тільки|не лише| дає можливість|спроможність| судити про положення|становище| підприємства на даний момент, але і служить основою, необхідною передумовою вироблення стратегічних рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань|, що визначають перспективи розвитку фірми|фірма-виготовлювача|.


Гостра необхідність у фінансовому аналізі виникає в ході перетворення організаційно-правових структур і реорганізації існуючих підприємств, в процесі приватизації і акціонування, а також при виробленні заходів по підтримці і оздоровленню (санації) неспроможних державних підприємств (банкротів).

Аналіз фінансової і господарської діяльності підприємств пов'язаний з обробкою обширної інформації, що характеризує найрізноманітніші аспекти функціонування підприємства як виробничого, фінансового, майнового, соціального комплексу. Найчастіше ці дані зосереджені в документах фінансової звітності, балансі підприємства, облікових відомостях. Таким чином, документально-організаційною основою аналізу фінансового стану  і господарської діяльності підприємств служать дані бухгалтерського обліку. Самі ці дані дозволяють висловити думку про стан справ на фірмі, але глибокий аналіз вимагає ще і їх обробки.

Аналіз фінансового стану |становища| підприємства дозволяє відстежити тенденції його розвитку, дати комплексну оцінку господарської, комерційної діяльності і служить, таким чином, сполучною ланкою між виробленням управлінських рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань| і власне виробничий - підприємницькою діяльністю.

У зв'язку з розглянутими|розгледіти| вище проблемами в Україні можна сказати про актуальність даної теми дослідження.
Метою|ціллю|  магістерської  роботи є вивчення методики і техніки складання балансу на досліджуваному підприємстві, проведення аналізу і контролю фінансового стану|достатку| підприємства, а також розробка рекомендацій з |виді|  поліпшення|покращанню| фінансової стійкості підприємства.

Можливість вивчення представленої  теми обумовлено наявністю необхідної обліково-аналітичної інформації, динаміки і показників фінансового стану в різних звітних періодах, повноти і своєчасності складання балансу. 

Об'єктом дослідження є КП «Луганська обласна «Фармація». Такі питання, як методика і техніка складання балансу КП «Луганська обласна «Фармація», проведення аналізу і контролю фінансового стану підприємства, а також його автоматизація, будуть розглянуті  в наступних розділах роботи. 
1.ЕВОЛЮЦІЯ БАЛАНСУ

1.1.Історія розвитку балансу

Спроби класифікувати господарські засоби і відобра​зити їх у вигляді балансу робилися ще у Древній Греції і Древньому Римі. До наших часів дійшов звіт дельфійсь​кого банку (Греція), який включав 4 статті доходу: відсотки за позиками; орендна плата; штрафи; доходи від продажу конфіскованого майна, і одну статтю видатків - витрати на влаштування свят. Слово "баланс" вперше було застосовано до фінансових звітів у кінці XIII ст., походить від латинського слова «bilanx», що означає «двошальковий»; «bilanx» разом зі словом «libra» (терези) означало у римлян двошалькові терези (libra bilanx). Відтак у багатьох мовах з'я​вились слова, близькі до слова «bilanx», які означають «терези»: італійське — la balancia, французьке — la balance, англійське —balance і т. д. [36,c.136]
Перші достовірні відомості про застосування цього слова в бухгалтерській практиці подаються в розрахунковій книзі певного італійського банкірського дому в 1408 р. У літерату​рі слово «баланс» уперше з'являється в праці відомого італійсько​го математика Луки Пачолі, що побачила світ в 1494 р., та в книж​ці Бенедикта Котрульї, яку було написано в 1458 р., але видано тільки 1573 року у Венеції. У законодавстві про баланс уперше згадує Торговий кодекс Наполеона, який було видано 1807 року.[26,c.87-88]
Баланс за формою, яка звична для нас сьогодні, складали комерсанти середньовіччя у XIV ст. Він містив дві частини: актив, де відображали господарські засоби, і пасив, це показували джерела формування цих засобів.

Цей основоположний принцип зберігся до нашого часу, змінилася лише структура балансу: він є більш узагальню​ючим і згрупованим.

З розвитком матеріального виробництва сформувалися різні школи бухгалтерського обліку:

· італійська і французька школи трактували баланс як такий, що випливає з рахунків, італійці розглядали баланс як рівність прав і обов'язків, французи - як рівність доходів і витрат;

· англо-американська школа розглядала баланс як рівність засобів з кредиторською заборгованістю і капіталом;

· німецька школа відстоювала погляд на те, що рахунки ви​пливають з балансу, а баланс - це рівність дебетових і кредитових залишків.

На початку XX ст. бухгалтерія трансформувалась у балансоведення. У цей час почали розрізняти баланс-брутто (складається із зазначенням нерозподіленого прибутку) і баланс-нетто (складається з урахуванням розподілу при​бутку). Представники німецької школи балансоведення роз​ділилися на три групи: прихильники статичного балансу (баланс відображає стан засобів на певну дату); динаміч​ного балансу (є підсумком) і компромісного вирішення.

Значний внесок в розвиток теорії балансу зробили російські вчені. Вони стверджували, що бухгалтерський баланс є наслідком подвійного запису. Автором балансо​вої теорії вважають М.С. Лунського.

О.М. Ґалаґан був переконаний, що перетворений і представлений у стислій формі інвентар називається балансом. Інвентар і баланс відображають наявність цінностей і зобов'язань на певний момент часу.

Баланси радянських державних підприємств, відрізнялися від балансів приватних підприємств такими пунктами:

· у них подано вичерпний перелік джерел фінансування,          відображені додаткові асигнування і повернення засобів;

· матеріально-виробничі запаси надходили і відображалися у балансі в розмірах, які відповідали обсягу і характеру виконаних підприємством планових завдань;

· зазначали відрахування з прибутку, які здійснені згідно з й           директивами вищестоящих господарських органів.

Норми оцінки статей балансу в СРСР в 20-х рр. XX ст. були встановлені Радою Праці і Оборони. Матеріальні цінності по закінченню року оцінювали за собівартістю, якщо ж собівартість вища за ціни, затверджені регулюючими  органами, то дозволялося на різницю створювати особливий  резерв. Майно оцінювали за первісною інвентарною вартістю. 

На початку п'ятдесятих років були вжиті заходи щодо  підвищення аналітичності балансу - стали показувати нор​мативи як на дату складання балансу, так і на початок року. У 1953 р. кількість показників балансу зросла до 415. 

У 60 - 70-х рр. наголос при побудові балансу робили не тільки на завдання планування, економічного аналізу і контролю, а й на специфіку господарської діяльності: промислові підприємства в пасиві балансу як основне джерело засобів відображали статутний фонд, колгоспи неподільний фонд і пайові внески. У балансі торгівельних  підприємств були такі статті як "Товари в дорозі",  "Товари на складах", "Товари в роздрібних магазинах".[36,c.136-137]
На сучасному етапі  питанням вивчення балансу займаються такі автори, як  Шеремет А.Д., Ковалев В.В., Цал-Цалко та інші.
Як обліковий термін слово «баланс» має два значення:

1) рівність, рівновага двох підсумків протилежного значення, що має місце в рахунках, відомостях і таб​лицях: рівність сум чи кількості прибутку і витрат, дебету і кредиту, активу і пасиву. У цьому розумінні слово баланс зберігає близький зв'язок зі своїм перві​сним значенням: однакові підсумки ніби відповідають збалансованим шалькам терезів;

2) таблиця, яка відображає результат облікової реєст​рації, майновий стан підприємства в грошовій оцінці на відповідний момент, тобто стан його активів і пасивів.

Баланс як облікове поняття існує вже понад 500 років. 

У своєму другому значенні, тобто як таблиця, що відображає майнову статику, а інколи й динаміку господарства, баланс є тісно пов'язаним із поточним обліком господарської діяльності, його організацією, формами і методами. Але існують ще й інші підходи та погляди, коли баланс розглядають як принципово незалежне від системи бухгалтерського обліку поняття. Проте в прихильників такого напряму втрачається баланс як облікова категорія, як облі​кове поняття. У зв'язку з цим відомий  український учений-економіст                О. П. Рудановський зробив спробу більш ґрунтовно визна​чити поняття балансу, розглядаючи його не просто як таблицю чи форму вираження результатів облікової реєстрації, а як сукупність конкретних властивостей господарства, притаманних йому реаль​но, незалежно від того, наскільки і як вони відображуються рахів​ництвом. Такий баланс, підкреслює О. П. Рудановський, репрезен​тує в кожному господарстві сукупність усього обчисленого, усього того, що в господарстві підлягає грошовій оцінці.

Такій оцінці підлягають основні й оборотні засоби, самі гроші, що перебувають на даний момент у господарстві, його юридичні відносини до третіх осіб і до власника господарства: інакше ка​жучи — це права й обов'язки господарства, його витрати й дохо​ди. Сукупність виражених у грошовій формі матеріальних засо​бів, прав господарства і його витрат — з одного боку, і сукуп​ність зобов'язань та доходів господарства з другого — на кожний момент перебувають у рівновазі, тобто балансуються, незалежно від того, як обліковуються ці об'єкти.

Слово «баланс» має ще й третє — цілком інше значення, коли його застосовують для кількісних зіставлень певних економічних явищ. У таких балансах може і не бути рівності активу й пасиву: їх називають активними, наприклад, активний торговий баланс, коли вивіз перевищує ввіз, чи пасивними, коли потреби переви​щують наявність відповідних ресурсів, товарно-матеріальних цін​ностей, нематеріальних активів.

Кожне підприємство повинно здійснювати фінансово-госпо​дарську діяльність відповідно до свого статуту. Для цього йому необхідно мати основні й оборотні засоби, нематеріальні активи, певні кошти, здійснювати фінансові вкладення тощо. Інформація про наявність і рух майна та джерела його утворення має надхо​дити своєчасно, а періодично її треба узагальнювати для більш і ефективного використання в управлінні, для здійснення контролю за збереженням засобів виробництва, вивчення складу та цільового використання господарських засобів. З цією метою засо​би господарства та джерела їх утворення на підприємствах об'єд​нують в економічно однорідні групи, що знаходить відображення в бухгалтерському балансі.[26,c.87-89]
1.2. Класифікація балансів

Формування бухгалтерського обліку пройшло тривалий ево​люційний шлях. Його зміст і будова змінювались залежно від форм власності, рівня продуктивних сил та розвитку виробничих відносин суспільства. Кожному етапу розвитку суспільства влас​тива своя побудова балансу, який поділявся за відповідними оз​наками. До найтиповіших ознак (починаючи з 1925 року) в Україні відносили: джерела складання; строки складання; обсяг даних; зміст; форму.

За Джерелами складання розрізняли інвентарні, книжні та ге​неральні баланси. Інвентарні баланси складались тільки на під​ставі повного опису інвентарю і були його скороченим та спро​щеним викладом. Такі баланси виконувались або за створення нового господарства на певній майновій основі, або за зміни гос​подарством форми власності, або за впровадження в господарстві нової, більш раціональної системи обліку.

Книжні баланси складались на підставі записів у книгах, попе​редня перевірка яких з допомогою інвентаризації не проводилась. Такі баланси          О. П. Рудановський називав пробними, попередніми.

Генеральний баланс, що його як виняток заміняли інвентарні та книжні баланси, був синтезом того й іншого. Він складався за рік і тільки на підставі опису інвентарю та пробного балансу.

За строками складання баланси поділялись на вступні, опера​ційні, ліквідаційні.

Вступний баланс складався на момент створення підприємст​ва і був здебільшого балансом інвентарним.

Операційні баланси складались періодично протягом року і охоплювали окремі аспекти (як правило, виробничі) діяльності підприємства.

Ліквідаційний баланс складався на день початку ліквідації під​приємства, припинення ним свого нормального існування. Опе​раційні баланси, які складалися протягом усього періоду ліквіда​ції, називались ліквідаційними, а останній — завершальним лік​відаційним балансом.

Залежно від обсягу інформації баланси поділяли на прості, складні і зведені.

 У простому балансі відображали майновий стан (а інколи й динаміку) простого господарства, тобто господарства, в якому немає структурних підрозділів, допоміжних виробництв та допоміжних підприємств із самостійним обліком. У таких гос​подарствах провадиться єдине самостійне рахівництво і єдиний, простий баланс.

Складного балансу потребували складні господарства, що мали відділи, філії чи підприємства, які самостійно вели рахівництво і складали прості баланси. Простих балансів у цих структурах скла​далось стільки, скільки було окремих самостійних систем рахівни​цтва. 

Із простих балансів в цілому складався складний (зведений) баланс, який отримували з допомогою механічного постатейного підсумовування даних з простих балансів і підбиття в особливій колонці загальних підсумків активу і пасиву. У такому балансі окремі колонки характеризують стан окремих самостійних оди​ниць господарства, а колонка «Усього» відображає загальний стан господарства в цілому. Якщо окремих одиниць забагато, їх можна згрупувати — «Філії», «Виробничі підприємства» і т. п.

Відтак статті активу і пасиву балансу окремо відображали майновий стан підприємства в цілому і майновий стан його стру​ктурних підрозділів. У тогочасних балансах найбільш характер​ними статтями активу були: майно; товари; матеріали; кошти; цінні папери; паї та акції інших підприємств; підзвітні суми; ак​ції; розрахунки акціонерів за придбані акції; дебіторська заборго​ваність; векселі; цінності в дорозі; витрати майбутніх років. Статті пасиву балансу відображали: капітали — основний і амор​тизаційний; фонди; передплату на акції; розрахунки з кредитора​ми; векселі видані; суми до з'ясування; доходи майбутніх років.

За змістом баланси поділялись на сальдові, оборотні, результат​ні, проміжні, шахові та порівняльні. 

Сальдові баланси включали тільки сальдо рахунків, що характеризують майновий стан госпо​дарства на відповідний момент. 

Оборотні баланси включали, крім сальдо, і обороти за рахунками. Відтак за формою вони були обо​ротними відомостями за певний період, а за змістом — давали уявлення не тільки про стан господарства, а й певною мірою і про динаміку його господарських оборотів. 

Результатний баланс — це баланс прибутків і збитків або доходів і витрат господарства, що визначає своїм сальдо чистий прибуток або чистий збиток.

Проміжні баланси складали тільки за потреби. Це були особ​ливої форми пробні баланси, які за формою, змістом і структу​рою наближались до кінцевого балансу. 

Шаховий баланс, що отримав свою назву від своєрідної форми, яка нагадувала шахову дошку, можна називати й динамічним балан​сом, бо він відображав як стан господарства на початок і кінець звіт​ного періоду, так і рух майна. При цьому обороти в шаховому балансі давалися в розрізі кореспондуючих рахунків, що уможливлювало ви​значення його економічного змісту, оскільки зрозуміло було, звідки надійшла сума на рахунок і на що саме її було витрачено. А тому ша​ховий баланс, складений за звітний період після річного звіту, можна вважати і сальдовим, і оборотним, і результатним балансом.

Шахові баланси є дуже наочними. Але їх доцільно застосову​вати тільки на невеликих підприємствах, бо збільшення кількості використовуваних рахунків бухгалтерського обліку робить ці ба​ланси громіздкими і незручними для практичної роботи.

Порівняльний баланс мав на меті порівняти статті звітного ба​лансу з минулими періодами. Ці порівняння давались в абсолют​них і відносних величинах, тобто статті активу й пасиву балансу показувались у відповідних сумах і відсотках на початок і кінець звітного періоду.

Крім шахових, за формою розрізняли ще й баланси двосто​ронні та односторонні. Найбільш поширеними були двосторонні баланси, що в них ліворуч розміщувалися активи, а праворуч — пасиви. Односторонні баланси відрізнялися від двосторонніх за зовнішнім виглядом — у них пасив розміщувався не поряд з ак​тивом, а після нього, під ним. Отже, ця форма балансу була менш наочною, бо вона ніби приховувала ідею протиставлення актива  пасиву, яка характерна для самої природи балансу.

Перелічені види балансів існують і нині. Всі вони називаються бухгалтерськими, бо складаються на підставі даних бухгалтерсь​кого обліку. Але кожному виду балансів притаманні специфічні особливості, що безпосередньо пов'язані з джерелами, строками, способами, методами і технікою складання, підпорядкуванням підприємств, використанням даних балансів в управлінні.

Вступний баланс має виключно внутрішньогосподарське при​значення. Він складається на момент створення підприємства, причому підприємства самі вибирають — складати їм вступний баланс чи ні. Однак досвід свідчить, що для поліпшення інфор​маційного забезпечення системи управління та контролю за збе​реженням майна починати виробничу та фінансово-господарську діяльність ліпше, коли є вступний баланс. На це треба звертати особливу увагу в процесі організації бухгалтерського обліку і звіт​ності, бо дані вступного балансу мають відповідати даним на по​чаток звітного періоду затвердженого кінцевого балансу. Кожний сучасний баланс можна також назвати і порівняль​ним, бо в ньому всі показники наводяться в абсолютних величи​нах на початок року і на кінець звітного періоду. Це дає змогу протягом календарного року оцінювати показники балансу в ди​наміці, осмислювати їхні зміни.

Потреба в складанні проміжних балансів визначається тільки внутрішніми потребами самого підприємства. Підставою для скла​дання таких балансів можуть бути процеси реструктуризації, ре​організації, ефективнішого використання матеріальних, трудових та фінансових ресурсів, забезпечення збереження майна, зміц​нення фінансового стану підприємства. Характерною особливіс​тю проміжних балансів є їхній спрощений вигляд: інвентаризації основних і оборотних засобів, нематеріальних активів, розрахун​ків з дебіторами і кредиторами не проводяться; необхідні обчис​лення виконуються наближено; записи на розподільних та порів​няльних рахунках роблять оперативним способом.[26,c.89-92]
2. БАЛАНС ПІДПРИЄМСТВА ТА  ОЦІНКА ЙОГО СТАТЕЙ

2.1.Структура та зміст балансу

Підприємства та установи складають місячну, квартальну й річну бухгалтерську звітність, в якій відображають склад майна і джерела його формування. Квартальна бухгалтерська звітність подається підприємством не пізніше 25 Числа місяця, наступного за звітним періодом. Річна бухгалтерська звітність — не пізніше 15 лютого року, наступного за звітним. Установи, які утримую​ться за рахунок бюджету, подають місячну, квартальну й річну бухгалтерську звітність у визначені керівним органом строки.

Важливим документом бухгалтерської звітності, як було вже сказано, є бухгалтерський баланс. 

Бухгалтерський баланс — це спо​сіб узагальненого відображення та економічного групування засобів господарства за їхніми видами та джерелами утворення в грошовій оцінці на відповідний момент, як правило, на 1-ше число місяця.

Бухгалтерський баланс — це метод групування й відобра​ження в грошовій оцінці активів, зобов'язань і капіталу на відпо​відну дату (як правило, на перше число кожного місяця). 

Баланс будується у формі таблиці і складається з двох частин: лівої, що називається активом; правої, що називається пасивом. В активі наводиться склад і розміщення майна — необоротних активів, оборотних активів, витрат майбутніх періодів; у пасиві — склад і розміщення власного капіталу, забезпечення наступних витрат і платежів, довгострокових та поточних зобов'язань, доходів майбутніх періодів. Таким чином, актив — це система показників, які відображають склад і розміщення засобів господарства, згру​пованих у якісно однорідні групи. Пасив балансу — це система показників, що відображають джерела формування та цільове призначення засобів господарства, згрупованих у якісно однорід​ні групи. З погляду політичної економії пасив є сумою вартостей, отриманих із різних джерел, а актив — це конкретні форми існування цих вартостей(рис. 2.1).

	Актив
	Пасив

	Склад і розміщення 

господарських засобів

 (активи)
	Джерела утворення

 господарських засобів 

(власний капітал і зобов'язання)


Рис.2.1.  Форма бухгалтерського балансу

Засоби господарства і джерела їх утворення показуються в ба​лансі в розрізі окремих економічних груп, які називаються стат​тями балансу. До кожної статті балансу включаються однакові за економічним змістом засоби господарства чи джерела їх утво​рення. Кількість статей балансу визначається галузевими особли​востями діяльності підприємств.

Статті балансу розподіляються на однойменні та комплексні. Однойменні статті відображають стан якогось одного виду гос​подарських засобів чи джерел їх утворення. Наприклад, основні засоби, нематеріальні активи, готова продукція, статутний капі​тал, пайовий капітал. Комплексні статті відображають стан кіль​кох видів господарських засобів чи джерел їх утворення. Напри​клад, стаття «Виробничі запаси» об'єднує матеріали, паливо, за​пасні частини, напівфабрикати, комплектуючі вироби; стаття «Ці​льове фінансування» — показники за видами цільового фінансу​вання і цільового надходження тощо.

Наведемо спрощену форму бухгалтерського балансу (табл. 2.1.).

                                                                                                          Таблиця 2.1.

БАЛАНС ПІДПРИЄМСТВА НА 1 СІЧНЯ 20__ РОКУ

(скорочений варіант)

	Актив
	Сума, тис. грн.
	Пасив
	Сума, тис. грн.

	І.Необоротні активи
	
	І. Власний капітал
	

	Усього за розділом І

 II. Оборотні активи
	65105,9
	Усього за розділом І

II.Забезпечення наступних витрат і платежів
	71090,0

	Усього за розділом  II

III. Витрати майбутніх періодів
	76119,6
	Усього за розділом II

III. Довгострокові   зобов'я​зання

Усього за розділом III.

IV. Поточні зобов'язання 

Усього за розділом IV

V. Доходи майбутніх періодів
	290,0

50,0 

69795,5

	
	
	Усього за розділом V
	---------

	БАЛАНС
	141225,5
	БАЛАНС
	141225,5


Як бачимо, кожний розділ балансу об'єднує відповідний ці​льовий напрям показників, які доповнюють один одного й усебіч​но характеризують діяльність підприємства. Але для поглибленої оцінки виробничої та фінансово-господарської діяльності під​приємства даних балансу недостатньо, у зв'язку з чим залучають додаткову інформацію оперативного та статистичного обліку. Особливо це стосується першого й другого розділів активу ба​лансу, де неможливо дати характеристику технічного стану осно​вних засобів, збереження виробничих запасів та інших товарно-матеріальних цінностей, реальності незавершеного виробництва, якщо не будуть проведені обстеження, спостереження, конт​рольні обміри фактичних обсягів виконаних робіт, контрольні запуски сировини і матеріалів у виробництво, інвентаризація.

Значну увагу необхідно приділяти незавершеному виробницт​ву, зокрема, достовірності його оцінки. Це потребує інвентариза​ції незавершеного виробництва на кожну квартальну дату скла​дання балансу. А оскільки інвентаризація незавершеного вироб​ництва є дуже складним і тривалим процесом, її не завжди про​водять своєчасно. Відтак його балансові залишки часто не відповідають дійсності.

Згруповані в розділі II активу балансу статті характеризують кошти, розрахунки та інші активи. На цих статтях відображаються товари відвантажені, розрахунки з дебіторами, кошти та інше. Де​бітори зазначаються в балансі розгорнуто: за товари, роботи і по​слуги; за векселями одержаними; за розрахунками з бюджетом; за авансами виданими. Кошти (в касі, на розрахунковому рахун​ку, валютному рахунку, інші кошти) — це найважливіший показ​ник, що характеризує фінансовий стан підприємства, його плато​спроможність. Наявність достатніх коштів — це гарант стійкості і мобільності підприємства, забезпечення стабільності його роботи.

Статті розділу IV пасиву балансу характеризують розрахунки та інші пасиви. Це кредиторська заборгованість підприємства банкам (за короткострокові кредити й позики), постачальникам, бюджету, зі страхування, з оплати праці, дочірнім підприємст​вам, іншим кредиторам і т. д.

Отже, статті балансу згруповано так, щоб, порівнюючи підсум​ки розділів активу і пасиву та окремих їх показників, можна було робити загальні висновки про фінансово-господарську діяльність підприємства.

Природа балансу потребує рівності його активу й пасиву. Це зумовлено тим, що і в активі, і в пасиві відображаються ті самі засоби. Звідси випливають такі правила:

1. Актив (А) дорівнює пасиву балансу (П), тобто підсумки ак​тиву і пасиву мають бути однаковими:

А = П.

2.  Загальний підсумок активу (А) дорівнює сумі показників всіх його статей (а1, а2,...), тобто А = (а1, + а2 + а3 + ...аn).

3.  Загальний підсумок пасиву (П) дорівнює сумі показників усіх його статей (п1,п2,п3 ...) • П = (п1, + п2+ п3 + …пn) 

4. Сума показників усіх статей активу дорівнює сумі показни​ків усіх статей пасиву балансу

а1, + а2 + а3 + ...аn   = п1, + п2+ п3 + …пn
Процес складання балансу регламентовано Урядом України та відповідними державними органами. Особливо це стосується кін​цевого (річного) балансу, складання якого потребує обов'язкової інвентаризації всіх його статей. Тому практичні працівники, при​четні до складання місячних, квартальних та річних балансів, по​винні дотримуватись таких вимог:

1. Своєчасність балансу — складання та подання балансу за  призначенням у належний термін.

2. Повнота балансу — відображення в ньому стану майна всіх структурних підрозділів, відділків, філій, що входять до складу підприємства.

3.  Об'єктивність балансу — вірогідність балансу, що базується на даних поточного бухгалтерського обліку.

4.   Реальність балансу — відповідність його статей дійсності.     

5. Наступність балансу — зв'язок звітного балансу з попередніми балансами за формою, будовою, змістом, відповідністю кореспонденції та оцінки.

6. Точність балансу — відповідність показників балансу показ​никам інших звітних форм.

7. Ясність балансу — доступність для розуміння не тільки особами, що його складали та підписували, а й усіма спеціаліста​ми, які його вивчатимуть.

Кожна вимога відіграє важливу роль у системі бухгалтерсько​го обліку і назвати якусь із них найголовнішою неможливо. Усі вони пов'язані між собою, доповнюють одна одну і націлені на забезпечення достовірного, доступного, об'єктивного і дійового бухгалтерського обліку (рис.2. 2).   











Рис.2.2. Зв'язок між вимогами до балансу

Рисунок наочно свідчить, що всі вимоги тісно пов'язані між собою і щодо балансу перебувають у прямому зв'язку. Але такі вимоги, як своєчасність, наступність, реальність, об'єктивність, точність мають ще й зворотний зв'язок між собою.

Дотримання вимог під час складання балансу забезпечує його багатогранність та значущість. А тому баланс необхідно розгля​дати з технічного, економічного, правового та наукового боку як вершину облікового процесу, найважливіше джерело інформації для оцінки, аналізу, планування, управління підприємством, як джерело для наукових досліджень.

Мета балансу — відобразити стан господарських засобів та джерел їх утворення на певну дату. Звідси випливає, що баланс є синтезом професійних дій фахівців з обліку, рушієм правильного ведення обліку, інструментом визначення економічних, юридич​них та господарських відносин підприємства, передумовою для ефективного нормування, поточного та перспективного плану​вання, найважливішим звітним документом.

Значущість балансу важко переоцінити. Передовсім баланс є зовнішнім відображенням тієї господарської єдності, яка власти​ва кожному підприємству. Діяльність підприємства є багатогран​ною, складною й динамічною; підприємство не має постійних зо​внішніх меж, які б встановлювали реальні рубежі його діяльності та визначали її дійсний зміст. Такі реалії змальовує тільки баланс, даючи порівняльну грошову оцінку всім економічним, юридич​ним та адміністративно-господарським відносинам підприємства на кожний даний момент. Тільки баланс дає можливість наочно усвідомити обсяг і зміст виконаної за звітний період роботи.

Баланс з особливою чіткістю відображає фінансовий стан під​приємства, показуючи, чиї кошти вкладено в підприємство, як їх розміщено, чи є довгострокові позики, чи забезпечено покриття зобов'язань перед кредиторами і т. п.

Користуючись низкою щорічних балансів, можна чітко уявити собі динаміку економічного розвитку підприємства та його гос​подарської діяльності. Порівнянням точних цифр балансових даних у належній обробці з'ясовують, наскільки раціонально й еко​номно велася на підприємстві робота, якою ціною досягнуто кінцевих результатів, чи достатньо матеріальних запасів, чи на​дійні дебітори і т. п. 

 Наявність своєчасних та правильно складених балансів дає можливість кожному керівникові, обмірковуючи всі позитивні та  негативні сторони діяльності підприємства, свідомо вести господарство, пошук внутрішніх резервів та запровадження їх у дію. 

Баланс, як звітний документ, має неоціненний практичний зміст. Цим документом підприємство звітує перед своїм керівним органом, податковою адміністрацією, статистичними органами, кредит​ними установами. На підставі балансу та відповідних звітних форм визначають правильність указаного чистого прибутку, установлю​ють величину податків, обов'язкових внесків та платежів.

Значення балансів для наукових досліджень полягає в тому, що вони дають у стислому викладі точні, систематизовані дані  про майновий стан і господарську діяльність, статику й динаміку окремих господарств, їхніх об'єднань, цілих галузей промислово​сті. Без ретельного вивчення й усебічного дослідження таких балансів неможливе практичне опрацювання дійових засобів для  розвитку та піднесення економіки України.[26,c.92-97]
2.2. Визначення та розкриття балансових статей

У практичній діяльності підприємства, установи та органі​зації повинні користуватись Положенням (стандартом) бухгал​терського обліку 2 «Баланс», затвердженим наказом Міністер​ства фінансів України від 31.03.99 № 87. Згаданим стандартом визначено загальні положення, класифікацію статей балансу, зміст статей балансу, форму № 1 балансу, оцінку та розкриття статей балансу.

Положення (стандарт) визначає не тільки зміст і форму балан​су, а й загальні вимоги щодо трактування та розкриття його ста​тей. Так, наприклад, активи визначаються як ресурси, контрольо​вані підприємством в результаті минулих подій, використання яких приведе до одержання економічних вигод у майбутньому; власний капітал — як частину активів підприємства за мінусом суми його зобов'язань; зобов'язання — як заборгованість під​приємства, котра виникла внаслідок минулих подій і погашення якої призведе до зменшення ресурсів підприємства (зменшення його економічних вигод) тощо.

Баланс як найважливіша форма звітності ши​роко застосовується для визначення фінансового стану підпри​ємства на звітну дату, його платоспроможності. Відображаючи стан та розміщення активів, зобов'язань та власного капіталу, баланс об'єднує велику кількість показників, які характеризу​ють його статті. Згортання статей активів та зобов'язань є не​припустимим.

Сучасна форма балансу містить 67 показників, з яких 34 хара​ктеризують стан та розміщення активів, 33 — стан та розміщення власного капіталу і зобов'язань. Баланс за формою № 1 був за​тверджений як додаток до Положення (стандарту) бухгалтерсь​кого обліку 2 «Баланс». Основу балансу становлять його статті, зміст та оцінку яких визначено стандартом. Даний стандарт не є винятком: як і всі інші його побудовано на єдиних принципах і підходах, коли насамперед визначаються загальні особливості та терміни.

Розкриття активів балансу починається з нематеріальних ак​тивів, які виокремлюються в самостійну статтю. У цій статті не​матеріальні активи подаються за первісною й залишковою варті​стю, з окремим відображенням нарахованого в установленому порядку зносу. Залишкова вартість визначається як різниця між первісною вартістю і сумою зносу.

Другою статтею активу балансу є стаття «Незавершене будів​ництво», яка відображає вартість незавершеного будівництва для власних потреб підприємств, включаючи устаткування для монтажу, а також авансові платежі для фінансування такого бу​дівництва.

Основні засоби як стаття балансу відображаються за принци​пом відображення нематеріальних активів, тобто окремо показу​ють залишкову вартість, первісну вартість та суму зносу. У цій статті об'єднано вартість власних та отриманих на умовах фінан​сового лізингу об'єктів, а також орендованих цілісних майнових комплексів, які згідно з чинними положеннями (стандартами) віднесено до основних засобів. Стаття «Довгострокові фінансові інвестиції» відображає фі​нансові інвестиції на період понад один рік, а також ті, що не можуть бути вільно реалізовані в будь-який момент. На цій статті також відображаються інвестиції, які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств.

Стаття «Довгострокова дебіторська заборгованість» відобра​жає заборгованість юридичних та фізичних осіб, яку буде пога​шено після закінчення дванадцяти місяців від дати складання ба​лансу. Отже, довгострокова дебіторська заборгованість — це не поточна заборгованість, що виникає в ході нормального опера​ційного циклу.

Стаття «Відстрочені податкові активи» відображає суму пода​тку на прибуток, що підлягає перерахуванню до бюджету в на​ступних періодах унаслідок тимчасової різниці між обліковою та податковою базами оцінки.

Стаття «Інші необоротні активи» об'єднує суми необоротних активів, які не можуть бути віднесені до жодної з вищенаведених статей розділу І «Необоротні активи».

Значна питома вага в складі оборотних активів належить стат​ті «Виробничі запаси», де показується вартість запасів: сировини і матеріалів; покупних напівфабрикатів та комплектуючих виро​бів; палива; тари й тарних матеріалів; будівельних матеріалів; матеріалів, переданих у переробку; запасних частин; матеріалів сільськогосподарського призначення; інших матеріалів.

Створюючи виробничі запаси, керівники підприємств постійно повинні дбати про їх збереження та ефективне використання, не-допускати накопичення тих матеріальних цінностей, які або непот​рібні для виробництва, або дають низький економічний ефект.

У зв'язку з цим питання збереження та ефективного викорис​тання виробничих запасів, удосконалення системи інформаційно​го забезпечення цих напрямів мають бути одними з важливих складових облікової політики підприємства.

Велике значення на кожному підприємстві має реальне напов​нення статті «Виробничі запаси», визначальною умовою чого є правильна оцінка цих запасів. Оцінка виробничих запасів регла​ментується Положенням (стандартом) бухгалтерського обліку 9 «Запаси» і поділяється на визначення та первісну оцінку запа​сів, оцінку вибуття запасів, оцінку запасів на дату складання ба​лансу. У примітках до фінансової звітності наводиться інформа​ція про: методи оцінки запасів; балансову (облікову) вартість запасів у розрізі класифікаційних груп; балансову (облікову) вар​тість запасів, які відображені за чистою вартістю реалізації; балансову (облікову) вартість запасів, переданих у переробку, на комісію, у заставу; суму збільшення чистої вартості реалізації, за якою проведено оцінку запасів. При цьому треба мати на увазі,  що чиста вартість реалізації уцінених раніше запасів може роз​глядатися як актив на дату складання балансу і поступово збільшуватиметься. У цих випадках сума збільшення чистої вартості  реалізації, але не більше за суму попереднього зменшення, сторнується. Відтак запаси набувають своєї попередньої вартості, що пов'язано з коливанням цін на ринку засобів виробництва.

Початком всіх процедур оцінки запасів є момент їх надхо​дження. Придбані (отримані) або виготовлені запаси зараховуються на баланс підприємства за первісною вартістю, яка складається з таких витрат:

· суми, сплаченої постачальнику (продавцю) згідно з договором; 

· суми, сплаченої за інформаційні, посередницькі та інші послуги у зв'язку з пошуком і придбанням запасів

· суми ввізного мита;

· суми непрямих податків, які пов'язані з придбанням запасів і    не відшкодовуються підприємству;

· суми транспортно-заготівельних затрат, які безпосередньо   пов'язані із заготівлею, вантажно-розвантажувальними роботами, і    транспортуванням запасів до місця їх використання, включаючи витрати зі страхування такого транспортування;

· інші витрати, пов'язані з придбанням запасів та доведенням їх до стану, придатного для використання.

 Первісною вартістю запасів, одержаних підприємством безоплатно, визнається їх справедлива вартість.

До первісної вартості запасів не включають, а відносять до ви​трат того періоду, в якому їх було здійснено, такі витрати:

— понаднормові втрати запасів у дорозі;

—проценти за користування позиками;

—витрати на збут та інші загальногосподарські витрати, які без​посередньо не були пов'язані з заготівлею та доставкою запасів.

Найбільш важливе значення для оцінки залишків виробничих запасів має оцінка їх вибуття. Від того, як оцінювали поточне споживання та реалізацію виробничих запасів, залежить величи​на їхньої вартості на дату складання балансу. Тому суттєву роль тут відіграють методи оцінки запасів, а саме:

· метод ідентифікованої собівартості відповідної одиниці запасів;

· середньозваженої собівартості;

· собівартості перших за часом надходження запасів (ФІФО);

· нормативних витрат;

· ціни продажу.

За ідентифікованою собівартістю оцінюються запаси, які не є взаємозамінними й відпускаються для спеціальних замовлень і проектів.

Середньозважена собівартість як метод оцінки запасів засто​совується для кожної одиниці запасів діленням вартості залиш​кових на початок звітного місяця і одержаних у звітному місяці запасів на кількість таких на початок звітного місяця і одержаних у звітному місяці.

Використання методу ФІФО потребує, щоб запаси використо​вувались у тій послідовності, у якій вони надходили на підприємс​тво, тобто запаси, які першими відпускаються у виробництво, оці​нюються за собівартістю перших за часом надходження запасів. При цьому вартість залишку запасів на кінець звітного місяця ви​значається за собівартістю останніх за часом надходження запасів.

Оцінка за нормативними витратами полягає в застосуванні норм витрат на одиницю продукції (робіт, послуг), які встановле​ні підприємством. При цьому кожне підприємство має забезпечи​ти максимальне наближення нормативних витрат до фактичних, у зв'язку з чим норми витрат і ціни в нормативній базі треба ре​гулярно перевіряти та переглядати.

Метод оцінки запасів за цінами продажу застосовується на підприємствах роздрібної торгівлі, які мають значну і змінну но​менклатуру товарів з приблизно однаковим рівнем торговельної націнки. Суть цього методу полягає у застосуванні середнього процента торговельної націнки товарів, який визначається ділен​ням суми залишку торговельних націнок на початок звітного мі​сяця і торговельних націнок у продажній вартості одержаних у звітному місяці товарів на суму продажної вартості залишку то​варів на початок звітного місяця та продажної вартості одержа​них у звітному місяці товарів.

Складною з погляду забезпечення її реальності й достовірнос​ті є стаття «Незавершене виробництво». Незавершене виробниц​тво — це залишок предметів праці, які не пройшли всіх стадій обробки в процесі виробництва. У поточному бухгалтерському обліку незавершене виробництво — це дебетове сальдо на рахунку 23 «Виробництво» в розрізі статей калькулювання. Перелік і склад статей калькулювання виробничої собівартості продукції(робіт, послуг) установлює підприємство.

На величину незавершеного виробництва впливає багато фак​торів, та найважливішими з них є тривалість виробничого циклу і й обсяг виробництва. Незавершене виробництво оцінюється за і статтями прямих витрат. Виходячи з цього порядку (затвердже​ного Положенням БО 16 «Витрати») величина виробничої собі​вартості складається з: прямих матеріальних витрат; прямих ви​трат на оплату праці; інших прямих витрат; загальновиробничих витрат. Не відносять на собівартість продукції (робіт, послуг), а відтак і не включають до складу незавершеного виробництва, ад​міністративні витрати (рахунок № 92) та витрати на збут (раху​нок № 93), які в кінці звітного місяця списують на дебет рахунка № 79 «Фінансові результати».

Величина незавершеного виробництва визначається розрахун​ковим способом та способом інвентаризації. За розрахункового способу обов'язково треба використовувати дані бухгалтерського обліку виробництва, виробітку, заробітної плати, допущеного браку продукції, а також дані оперативного обліку руху деталей і напівфабрикатів у виробництві.

Прямі витрати — це комплекс матеріальних, трудових і фі​нансових витрат, які в момент їх виникнення можна прямо відне​сти на той об'єкт, на який їх було безпосередньо витрачено. До складу прямих матеріальних витрат включають вартість сирови​ни та основних матеріалів, що утворюють основу виробленої продукції, покупних напівфабрикатів та комплектуючих виробів, допоміжних та інших матеріалів, які мають безпосереднє відно​шення до конкретного об'єкта витрат.

Прямі витрати на оплату праці — це заробітна плата та інші виплати робітникам, зайнятим у виробництві продукції, виконан​ні робіт чи наданні послуг, які можуть бути безпосередньо відне​сені на конкретний об'єкт витрат.

До складу інших прямих витрат відносять відрахування на со​ціальні заходи, плату за оренду земельних і майнових паїв, амор​тизацію тощо.

Загальновиробничі витрати включаються до виробничої собі​вартості через їх розподіл і віднесення на відповідний об'єкт ви​трат. У зв'язку з цим вони поділяються на постійні і змінні та розподіляються окремо з використанням бази розподілу. До змінних загальновиробничих витрат належать витрати, що змінюють​ся прямо (або майже прямо) пропорційно до зміни обсягу діяль​ності. Вони розподіляються на кожний об'єкт витрат з викорис​танням бази розподілу (годин праці, заробітної плати, обсягу діяльності, прямих витрат тощо), виходячи з фактичної потужно​сті звітного періоду.

Постійні загальновиробничі витрати — це витрати, які зали​шаються незмінними (або майже незмінними) за зміни обсягу ді​яльності. Вони розподіляються на кожний об'єкт витрат за тією ж базою, що й змінні витрати, але за нормальної потужності. Не​розподілені постійні загальновиробничі витрати включаються до складу собівартості реалізованої продукції (робіт, послуг) у пері​оді їх виникнення.

За статтею «Готова продукція» обліковують вироби у формі засобів праці та предметів праці, які пройшли всі стадії техно​логічного процесу, відповідають вимогам, пройшли випробу​вання, приймання, укомплектовані згідно з умовами договорів із замовниками і очікують свого споживача на складі. Продук​цію, яка не відповідає вказаним вимогам (крім браку), та робо​ти, які не прийнято замовником, показують у незавершеному виробництві.

У статті «Товари» показують вартість товарів, придбаних під​приємством для реалізації. Як правило, це товари торговельно-роздрібної та гуртової торгівлі, а також інших ланок торговельної мережі, яка має на меті доведення товарної маси до споживача.

Стаття «Векселі одержані» відображає забезпечену векселями заборгованість покупців, замовників та інших дебіторів за відван​тажену продукцію (товари), виконані роботи та надані послуги,

У системі розрахунків значне місце належить дебіторській заборгованості, яка відображається в балансі за трьома група​ми: довгострокова дебіторська заборгованість (про неї йшлося раніше); дебіторська заборгованість за товари, роботи, послу​ги; дебіторська заборгованість за розрахунками. Кожна з на​званих груп об'єднує від однієї до п'яти статей, що залежить від різноманітності юридичних та фізичних осіб — боржників підприємства.

Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги — це заборгованість покупців або замовників за відпущену їм продук​цію, виконані роботи чи надані послуги (крім заборгованості, за​безпеченої векселями). Цей вид заборгованості об'єднує три статті: чиста реалізаційна вартість; первісна вартість; резерв сум​нівних боргів. У підсумок балансу включається чиста реалізаційна вартість, яка визначається відніманням із дебіторської забор​гованості резерву сумнівних боргів.

Дебіторська заборгованість за розрахунками відображається за такими групами: за розрахунками з бюджетом; за виданими авансами; за нарахованими доходами; за внутрішніми розрахун​ками; інша поточна дебіторська заборгованість.

Стаття «Дебіторська заборгованість за розрахунками з бю​джетом» відображає заборгованість фінансових і податкових ор​ганів, а також переплату податків, зборів та інших платежів до бюджету.

Дебіторська заборгованість за виданими авансами —це сума авансів, що надані іншим підприємствам у рахунок наступних платежів.

Стаття «Дебіторська заборгованість за нарахованими дохода​ми» відображає суму нарахованих дивідендів, процентів тощо, що мають надійти.

Стаття «Дебіторська заборгованість за внутрішніми розрахун​ками» відображає заборгованість за внутрішньовідомчими розра​хунками.

Стаття «Інша поточна дебіторська заборгованість» відображає ту заборгованість дебіторів, яка не може бути віднесена до попе​редніх статей, але показується в складі оборотних активів.

Стаття «Поточні фінансові інвестиції» відображає фінансові ін​вестиції строком до одного року, які можуть бути вільно реалізовані в будь-який момент (окрім інвестицій, які є еквівалентами коштів).

Значну роль у забезпеченні фінансової стійкості та плато​спроможності підприємств відіграють кошти та їх еквіваленти, яким у балансі відведено три статті: кошти та їх еквіваленти в національній валюті; кошти та їх еквіваленти в іноземній валюті; інші оборотні активи. У результаті на згаданих статтях відобра​жаються кошти в касі, на поточних та інших рахунках у банку, а також еквіваленти цих коштів. Кошти, які внаслідок обмежень не можуть бути використані для поточних операцій протягом одно​го року, починаючи з дати складання балансу, або протягом опе​раційного циклу, слід виключити зі складу оборотних активів та відображати як необоротні активи.

Витрати майбутніх періодів розміщено в балансі не тільки як окрему статтю, а і як самостійний розділ, що в ньому відобража​ються витрати поточного та попередніх звітних періодів, але такі, котрі належать до наступних звітних періодів. Найбільш наочним прикладом таких витрат є витрати, пов'язані з передплатою на газети, журнали, інші періодичні видання, оплата вартості яких відбувається в кінці поточного календарного року, а отримання та споживання друкованої продукції — тільки наступного року.

Статті пасиву балансу починаються зі статутного капіталу, під яким слід розуміти визначену в установчих документах (як прави​ло, у статуті підприємства) загальну вартість активів, що є внеском власників (засновників, учасників) до капіталу підприємства.

Стаття «Пайовий капітал» має місце в балансах підприємств небагатьох галузей економіки України. Здебільшого це підпри​ємства з колективною формою власності, різноманітні спілки, члени яких вносять відповідну суму паю, яка й відображається в складі пайового капіталу. Найбільше це стосується підприємств і організацій споживчої кооперації, які об'єднані в систему єдино​го відомства «Укоопспілка».

Стаття «Додатковий вкладений капітал» характерна для ба​лансів акціонерних товариств. Останні відображають у ній суму, на яку вартість реалізації випущених акцій перевищує їхню номі​нальну вартість.

Стаття «Інший додатковий капітал» відображає суму дооцінки необоротних активів, вартість безкоштовно отриманих активів, інші види додаткового капіталу.

Стаття «Резервний капітал» відображає суму резервів, які під​приємство може створювати відповідно до чинного законодавст​ва або установчих документів за рахунок нерозподіленого прибут​ку. Такими резервами на підприємствах можуть бути: фонд в орен​дованих основних засобах; фонд в орендованих оборотних засо​бах; фонд коштів соціальної сфери; резерв сумнівних боргів; кур​сові різниці за операціями в іноземній валюті; резервний (страхо​вий фонд), фонди економічного стимулювання.

У статті «Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)» ві​дображається або сума прибутку, що залишилась у розпоряджен​ні підприємства, або сума непокритого збитку, яку в балансі на​водять у дужках і за підрахунку підсумку власного капіталу від​німають.

Стаття «Неоплачений капітал» відображає суму заборгованос​ті власників (засновників, учасників) за внесками до статутного капіталу. Цю суму також наводять у дужках і віднімають за під​рахунку підсумку власного капіталу.

У статті «Вилучений капітал» господарські товариства відо​бражають фактичну собівартість акцій власної емісії або часток, викуплених товариством у його учасників.

В окремому розділі балансу відображають забезпечення ви​трат і платежів, об'єднаних за трьома статтями: забезпечення виплат персоналу; інші забезпечення; цільове фінансування. Забез​печення виплат персоналу — це відшкодовування майбутніх вит​рат на виплату відпусток працівникам, додаткове пенсійне забез​печення.

У статті «Інші забезпечення» відображаються суми для від​шкодування наступних витрат на виконання гарантійних зо​бов'язань, реструктуризацію, виконання зобов'язань за обтяжли​вими контрактами, покриття різниць між страховими резервами страховиків та страховими резервами перестрахувачів.

У статті «Цільове фінансування» відображаються суми ці​льового фінансування і цільового надходження, які в поточ​ному бухгалтерському обліку сконцентровано на синтетично​му рахунку № 48, На цьому рахунку узагальнюється інформа​ція про наявність та рух коштів, отриманих для здійснення заходів цільового призначення, у тому числі отримана гумані​тарна допомога. Кошти цільового фінансування і цільових надходжень можуть надходити як субсидії, асигнування з бюджету та позабюджетних фондів, цільові внески юридичних та фізичних осіб.

Велика питома вага у складі пасиву балансу належить довго​строковим та поточним зобов'язанням. До довгострокових зо​бов'язань належать: довгострокові кредити банків; інші довго​строкові фінансові зобов'язання; відстрочені податкові зобов'я​зання; інші довгострокові зобов'язання.

Довгостроковим слід вважати таке зобов'язання, на яке нара​ховуються проценти та яке підлягає погашенню протягом двана​дцяти місяців з дати складання балансу, або таке, первісний тер​мін погашення якого був більшим за дванадцять місяців, або те, яке до затвердження фінансової звітності за взаємною згодою пе​реоформлене на довгострокове. Довгострокові зобов'язання, на які нараховуються проценти, відображаються в балансі за їхньою теперішньою вартістю, величина якої залежить від умов та виду зобов'язання.

До поточних зобов'язань належать:

• короткострокові кредити банків;

• поточна заборгованість за довгостроковими зобов'язаннями;

• короткострокові векселі видані;

• кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги;

• поточна заборгованість за розрахунками з бюджетом, за одер​жаними авансами, за позабюджетними платежами, зі страхування, з оплати праці, з учасниками, за внутрішніми розрахунками;

• інші поточні зобов'язання. 

Стаття «Довгострокові кредити банків» відображає суму за​боргованості підприємства банкам за отримані від них позики, які не є поточним зобов'язанням.

Стаття «Відстрочені податкові зобов'язання» відображає суму податків на прибуток, що підлягають оплаті в наступних періо​дах внаслідок тимчасової різниці між обліковою та податковою базами оцінки.

Стаття «Поточна заборгованість за довгостроковими зо​бов'язаннями» відображає суму довгострокових зобов'язань, яка підлягає погашенню протягом дванадцяти місяців із дати скла​дання балансу.

Стаття «Векселі видані» відображає суму заборгованості, на яку підприємство видало постачальникам, підрядчикам та іншим кре​диторам векселі для забезпечення отриманих від них виробничих запасів, оплати вартості виконаних робіт чи наданих послуг.

Стаття «Кредиторська заборгованість за товари, роботи, по​слуги» відображає суму заборгованості постачальникам і підряд​чикам за отримані від них товарно-матеріальні цінності, послуги, виконані роботи.

Поточні зобов'язання відображаються на окремих статтях за видами кредиторської заборгованості перед бюджетом, зі страху​вання, з оплати праці, за внутрішніми розрахунками, за іншими поточними зобов'язаннями. Поточні зобов'язання за одержаними авансами відображаються в балансі як сума авансів, одержаних від юридичних чи фізичних осіб у рахунок майбутніх поставок продукції, виконання робіт (послуг).

Стаття «Поточні зобов'язання зі страхування» відображає су​му заборгованості підприємства з відрахувань до пенсійного фонду, на соціальне страхування, страхування майна, індивідуаль​не страхування його працівників.

Стаття «Поточні зобов'язання за розрахунками з учасниками» відображає заборгованість підприємства його власникам (заснов​никам, учасникам), яка пов'язана з розподілом прибутку (нараху​ванням дивідендів) та формуванням статутного капіталу.

Стаття «Поточні зобов'язання за внутрішніми розрахунками» відображає заборгованість підприємства заінтересованим сторо​нам та кредиторську заборгованість за внутрішньовідомчими розрахунками.

Статтю «Доходи майбутніх періодів» подано в балансі одно​часно і як окремий розділ. На цій статті відображаються доходи, що їх отримано протягом поточного або попередніх звітних пері​одів, але які належать до наступних звітних періодів.

Система управління підприємством не може базуватись на да​них тільки поточного господарського обліку. Ефективність упра​вління перебуває в безпосередній залежності від своєчасності і якості інформації, яку треба узагальнювати та систематизувати, що досягається за допомогою звітності.

Звітність — це сукупність затверджених у встановленому порядку звітних форм, які об'єднують комплекс систематизо​ваних показників, що всебічно характеризують виробничу та фінансово-господарську діяльність підприємства за відповід​ний період.

Завдання звітності — узагальнити дані поточного бухгалтер​ського обліку та надати користувачам своєчасну і правдиву ін​формацію про діяльність підприємства для прийняття рішень. Порядок складання, обсяг річної бухгалтерської звітності та стро​ки її подання регламентуються Законом «Про бухгалтерський об​лік та фінансову звітність в Україні», а також відповідними По​ложеннями (стандартами) бухгалтерського обліку.

Обсяг річної фінансової (бухгалтерської) звітності для суб'єк​тів підприємницької діяльності визначено у складі балансу, звітів про фінансові результати, рух коштів, рух власного капіталу та приміток до фінансових звітів. Квартальний звіт обмежується ба​лансом та звітом про фінансові результати.

Звітність суб'єктів малого підприємництва та представництв іноземних суб'єктів господарської діяльності подається зі скоро​ченою кількістю показників і складається з балансу та звіту про фінансові результати.

Міністерства та інші органи управління підприємствами дер​жавної і комунальної форм власності повинні складати та пода​вати звітність щодо акціонерних товариств, акції яких є держав​ною та комунальною власністю.

Головні підприємства повинні складати щодо своїх підпри​ємств консолідовану фінансову звітність, порядок консолідації якої регламентується Положенням (стандартом) бухгалтерського обліку 20 «Консолідована фінансова звітність».

Фінансова (бухгалтерська) звітність подається за призначен​ням у належному обсязі та у строки, встановлені Кабінетом Міні​стрів України. Обсяг та зміст звітних форм залежать від періодів, а тому звітність поділяють на періодичну та річну. Зміст кожної форми звітності перебуває в прямій залежності від організації і технології виробництва, що необхідно врахувати в процесі ви​значення показників, їх порівнювання в галузевому та міжгалузе​вому розрізах.[26,c.58-71]
2.3.Оцінка та групування статей балансу

У порівнянні зі звітними формами баланс містить найбільшу кількість показників. Показники балансу, як відомо, у бухгалтерському обліку називаються статтями. Статті дають можливість усебічно оцінити діяльність підприємства. А щоб ця оцінка була об'єктивною, треба дотримуватись єдності в оцінці самих статей балансу.

Оцінку статей балансу регламентовано Законом «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність в Україні», а також відповідними положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку [П(С)БО], затвердженими Міністерством фінансів України. 

Основні засоби оцінюються за первісною вартістю, але показуються в балансі за первісною й залишковою вартістю: знос показується окремою статтею і виражає економічний бік основних засобів у формі величини втраченої ними вартості в процесі екс​плуатації. Первісна вартість — це фактичні витрати на придбання (купівлю), доставку, установку і монтаж, державну реєстрацію з урахуванням страхових платежів під час транспортування і спо​рудження об'єктів основних засобів. Зміна первісної вартості ос​новних засобів допускається тільки у разі добудови, дообладнан​ня, реконструкції, капітального ремонту чи часткової ліквідації відповідного об'єкта.

Нематеріальні активи показуються в балансі в сумі витрат на придбання та доведення їх до стану, в якому вони можуть бути придатними для використання. У складі нематеріальних активів відображаються придбані підприємством права користування зе​млею, водою, іншими природними ресурсами, промисловими зразками, товарними знаками, об'єктами промислової та інтелек​туальної власності, інші аналогічні майнові права. Вартість нема​теріальних активів погашається через щомісячне нарахування зносу, виходячи з їхньої первинної вартості і строку корисного використання, але не більше десяти років чи не більше терміну діяльності самого підприємства. Не нараховується знос на «ноу-хау», гудвіли, знаки для товарів та послуг і т. п. Отже, нематері​альні активи, як і основні засоби, показуються в балансі за первіс​ною й залишковою вартістю з виокремленням суми зносу в спе​ціальну статтю.

Капітальні вкладення відображаються в балансі за фактични​ми витратами замовника. До складу капітальних вкладень відно​сять витрати на будівельно-монтажні роботи, придбання будівель чи їхніх частин, устаткування, інструменту, інвентарю, інші капі​тальні роботи й витрати на проектно-дослідницькі, геологорозві​дувальні та бурові роботи, на відведення земельних ділянок і пе​реселення у зв'язку з будівництвом, на підготовку кадрів для підприємства, що будується.

Фінансові вкладення також оцінюються в балансі за фактич​ними витратами. До таких вкладень належать витрати на при​дбання цінних паперів, облігацій, внески в статутні фонди інших підприємств та ін.

Витрати на об'єкти капітального будівництва, що перебува​ють у тимчасовій експлуатації, до введення їх в постійну експлу​атацію до складу основних засобів не включаються і в бухгалтер​ському обліку та звітності відображаються як незавершені капітальні вкладення.

Устаткування оцінюється за фактичною собівартістю. 

Виробничі запаси (матеріали, паливо, інші матеріальні ресур​си) оцінюються в балансі за фактичною собівартістю. Фактична  собівартість матеріальних ресурсів визначається, виходячи із витрат на їх придбання плюс витрати на транспортування, збері​гання і доставку, що здійснювалась сторонніми організаціями.

Готова продукція відображається у звітності за фактичною  виробничою собівартістю, яка складається із витрат, пов'язаних з використанням основних засобів, сировини, матеріалів, палива, енергії, трудових ресурсів та інших витрат на виробництво  продукції.

Товари на підприємствах роздрібної торгівлі відображаються в балансі за продажними (роздрібними) цінами, а на оптових складах та базах торгового чи постачальницько-збутового підприємства — за продажними (роздрібними) цінами або цінами, за якими їх  було придбано. Різниця між цінами закупки і продажними (роздрібними) цінами в балансі показується окремою статтею.

Переоцінені матеріальні цінності, а також ті, що повністю або частково втратили свою первісну якість, відображаються в ба​лансі на кінець звітного періоду за цінами можливої реалізації.

Продукцію (вироби), що не пройшли всіх стадий (фаз,етапів) виробництва, передбачених технологічним процесом, а також вироби, які не укомплектовані та не пройшли випробувань і технічного приймання, відносять до незавершеного виробництва. У масовому та серійному виробництві незавершене виробництво можна відображати в балансі за нормативною (плановою) виробничою собівартістю, за прямими статтями витрат або за вартістю і сировини, матеріалів і напівфабрикатів. За дрібносерійного виробництва незавершене виробництво відображається в балансі за фактичними виробничими витратами.

Витрати, що здійснені у звітному році, але відносяться до на​ступного звітного періоду, відображають в балансі окремою стат​тею як витрати майбутніх періодів і списують на витрати вироб​ництва чи обігу з настанням відповідного строку.

Дебіторська та кредиторська заборгованість відображається кожною стороною у своєму балансі в сумах, що випливають із правильного поточного обліку. Заборгованість бюджету та фі​нансовим органам має бути погодженою з ними. Неврегульованих сум за цими розрахунками не може бути. Нереальна дебітор​ська заборгованість (щодо якої минули строки позовної давності) списується з рішення керівника підприємства на результати фі​нансово-господарської діяльності. Списану дебіторську заборго​ваність іще протягом не менше 5 років треба рахувати на позабалансовому обліку з метою її стягнення на випадок позитивних змін майнового стану боржника.

Нереальні суми кредиторської заборгованості (з минулими строками позовної давності) на підприємствах недержавної фор​ми власності підлягають віднесенню на результати фінансово-господарської діяльності в наступному місяці після закінчення строку позовної давності. У решті випадків суми кредиторської, а також депонентської заборгованості з минулим строком позовної давності підлягають перерахуванню підприємствами й установа​ми до відповідного бюджету не пізніше 10 числа наступного мі​сяця після закінчення терміну позовної давності.

Більшість статей пасиву балансу оцінюється за фактични​ми сумами, що випливають із даних поточного бухгалтерсько​го обліку.

Статутний капітал відображається в балансі як сукупність внесків (у грошовому вираженні) учасників / власників у спільне майно під час створення підприємства для забезпечення його дія​льності в розмірах, що їх визначено засновницькими документами.

Окремими статтями за фактичною величиною показують ін​ші капітали, резерви, позики, кредиторську заборгованість. З метою рівномірного включення майбутніх витрат у витрати ви​робництва чи обігу звітного періоду підприємства можуть ство​рювати резерви: на майбутню оплату відпусток; на виплату ви​нагороди за вислугу років працівникам, включаючи відрахуван​ня на державне соціальне страхування від цих сум; на виробничі витрати для підготовчих робіт на підприємствах промисловості із сезонним виробництвом; на майбутні витрати для ремонту предметів прокату.

Прибуток, його використання чи збиток протягом року відо​бражаються в балансі окремими статтями розгорнуто. Затвер​джені суми використаного за звітний рік прибутку списуються під час складання річного бухгалтерського звіту. У річній звітно​сті може бути відображеним тільки непокритий збиток чи нероз​поділений прибуток звітного року.

Балансовий прибуток відображає суму фінансових результатів від усіх видів діяльності підприємства за звітний період, що складається з фінансового результату від реалізації продукції (робіт, послуг), включаючи продукцію підсобних, допоміжних і обслуговуючих виробництв і господарств, основних засобів, не​матеріальних активів, цінних паперів, валютних цінностей, інших видів фінансових ресурсів і матеріальних цінностей, а також прибуток від орендних та інших позареалізаційних операцій. Прибуток (збиток), виявлений у звітному році, але такий, що є наслідком операцій минулих років, зараховується на результати фінансово-господарської діяльності звітного року.

Доходи, отримані у звітному періоді, але такі, що належать до наступних звітних періодів, відображаються в обліку й звітності  окремою статтею як доходи майбутніх періодів. Ці доходи підля​гають зарахуванню на результати фінансово-господарської дія​льності тільки із настанням відповідного звітного періоду.

Господарські засоби та джерела їх утворення групуються в балансі за економічно однорідними групами — статтями балансу. Кількість статей балансу не регламентується нормативними ак​тами, але їх має бути стільки, щоб відобразити стан майна не тільки в цілому, а й згідно з його галузевими особливостями, щоб створити передумови для забезпечення контролю за збереженням майна, раціональним та ефективним використанням матеріальних, трудових і фінансових ресурсів, бути важливим джерелом інформації для аналізу та управління діяльністю підприємства. У зв'язку з цим Міністерство фінансів України розробляє та за​тверджує номенклатуру статей балансу, погоджуючи її з Держкомстатом України.

Для одержання узагальнених даних про стан та використання господарських засобів їх об'єднують в групи та розділи. При цьому назва і кількість статей балансу тісно пов'язані з класи​фікацією національного майна та джерел його утворення. А то​му слід відрізняти три способи групування господарських засо​бів та джерел їх утворення, які відображаються на різних стат​тях балансу:

перший — за функціональною роллю господарських засобів (актив) та порядком утворення й цільовим призначенням (пасив);

другий — за способом перенесення вартості засобів виробни​цтва на продукт, у створенні якого вони брали участь, а джерел — за формами утворення та цільовим призначенням;

третій — за цільовим призначенням засобів господарства і джерел їх утворення.

Групування статей балансу за першим способом відбувається для отримання даних про обсяг ресурсів підприємства в цілому з виокремлюванням закріплених за сферою виробництва засобів праці, предметів праці; сферою обігу — предметів обігу, коштів, коштів у розрахунках; невиробничою сферою — засобів довго​строкового споживання, засобів короткострокового споживання. Відтак для визначення обсягу матеріальних, трудових і фінансо​вих ресурсів, закріплених за сферами виробництва, обігу і невиробничою сферою, за першою ознакою групують статті: основні засоби; виробничі запаси (матеріали, паливо, устаткування, запа​сні частини); незавершене виробництво; готова продукція; това​ри; кошти, цінні папери; дебіторська заборгованість покупців за відвантажену продукцію, векселі отримані, заборгованість підзвіт​них осіб та інших дебіторів; матеріальні цінності невиробничої сфери — актив балансу.

За порядком утворення й цільовим призначенням джерел утворення господарських засобів за першим способом групуван​ня об'єднують статті: джерела власних коштів (основної діяльно​сті та спеціального (цільового) призначення) — статутний капі​тал, пайовий капітал, додатково вкладений капітал, інший додатковий капітал, резервний капітал, нерозподілений прибуток (непокритий збиток), неоплачений капітал, забезпечення наступ​них витрат і платежів; джерела позичених коштів — довгостро​кові кредити банків, довгострокові позикові кошти, короткостро​кові кредити банків, короткострокові позикові кошти, розрахунки з постачальниками, векселі видані, розрахунки з оплати праці, розрахунки з бюджетом, розрахунки зі страхування, розрахунки з іншими кредиторами, інші короткострокові пасиви.

З метою поліпшення використання даних балансу в управлін​ні, посилення аналітичної роботи на підприємстві групування статей балансу за другим способом здійснюється так, щоб отри​мати відомості про склад і обсяг основних і оборотних засобів. При цьому основні й оборотні засоби беруться з кожної сфери ді​яльності підприємства — виробництва, обігу, невиробничої сфе​ри. Це дає змогу на підставі показників складу й обсягу основних засобів уявити загальний стан матеріально-технічної бази госпо​дарства. Нормальні показники оборотних засобів — це необхідна передумова нормального фінансового стану підприємства, який безпосередньо залежить від структури, обсягу й стану виробни​чих запасів, незавершеного виробництва, коштів, розрахунків та інших активів.

Кінцеві результати виробничої та фінансово-господарської ді​яльності підприємства значною мірою залежать від того, наскіль​ки господарські засоби та джерела їх утворення використовують​ся за цільовим призначенням. А тому на кожному підприємстві має бути створено дійовий контроль, чітко визначено об'єкти й суб'єкти контролю за цільовим використанням господарських за​собів та їх джерел. У цих випадках об'єкти контролю здебільшо​го збігаються з назвами статей балансу, за винятком комплексних статей, які розподіляються на складові частини. Наприклад, організувати ефективний контроль за використанням оборотних за​собів, що їх згруповано в статті балансу «Виробничі запаси», — неможливо. Тоді цю статтю розподіляють на такі підстатті (еле​менти): матеріали — сировина та інші матеріали, покупні напів​фабрикати й комплектуючі вироби, конструкції та деталі, тара й тарні матеріали, мінеральні добрива та отрутохімікати, біопрепа​рати й медикаменти, матеріали, передані в переробку на сторону, інші матеріали; паливо — нафтопродукти, тверде паливо, інші види палива; будівельні матеріали й обладнання до встановлення — матеріали, конструкції та деталі, обладнання до встановлення віт​чизняне, імпортне; запасні частини — запасні частини, обмінний фонд; насіння та корми — насіння, садивний матеріал, корми.

Об'єднання статей балансу в економічно однорідні групи не є завершальним процесом їх групування. Усі статті балансу ще згруповують у розділи, яких в активі є три, а в пасиві — п'ять.[26,c.97-103]
2.4.Типи господарських операцій і їх вплив на бухгалтерський баланс

Бухгалтерський баланс є не тільки однією зі складо​вих методу бухгалтерського обліку, а й одним із найважливіших джерел інформації для управління.

Складові (елементи) методу бухгалтерського обліку взаємо​пов'язані, оскільки вони випливають із форм і методів ведення обліку й контролю та обумовлюються ними.

Система складових методу бухгалтерського обліку формува​лась поступово, у міру його розвитку. З виникненням господар​ського обліку ще в далеку давнину з'явились і паралельно існу​вали перші два облікові засоби: інвентаризація та контокорент. Примітивна реєстрація фактів господарського життя на папірусі та іншими способами, складання інвентарних списків уже в ті да​лекі часи уможливлювали контролювання рухомого й нерухомо​го майна. З пожвавленням господарської діяльності постала по​треба в окремих документах, які б виправдовували чи доводили доцільність певної господарської операції. Відтак документація стає обов'язковим елементом методу бухгалтерського обліку.

Величезне значення бухгалтерського балансу не зменшилося протягом усієї історії його існування. Вступний баланс та похідні від нього записи на протилежних сторонах різних рахунків вико​ристовувались як вихідна позиція, що й нині залишається визна​чальною засадою подвійної бухгалтерії. Сформульовані М. С. Лунським, першим російським професором з облікових дисциплін, чо​тири типи змін в балансі й дотепер є сполучною ланкою; що з'єднує баланс із рахунками і наочно показує необхідність відоб​раження кожної господарської операції на протилежних сторонах двох або кількох взаємодіючих рахунків. Той факт, що кожна го​сподарська операція відображається двічі, автоматично збільшує пізнавальне та контрольне значення обліку.

Поділ господарських операцій на типи має теоретичне і прак​тичне значення, яке треба враховувати в процесі затвердження форми балансу, визначення його будови та змісту, використання для оцінки фінансового стану й платоспроможності підприємства.

 Перший тип господарських операцій стосується тільки ак​тиву балансу, вносячи зміни у склад та розміщення необоротних і оборотних активів, витрати майбутніх періодів. При цьому валю​та балансу не змінюється, охоплюючи нематеріальні активи, не​завершене будівництво, основні засоби, довгострокові фінансові інвестиції, довгострокову дебіторську заборгованість, запаси, де​біторську заборгованість за товари, роботи, послуги, дебіторську заборгованість за розрахунками, поточні фінансові інвестиції, кошти та їх еквіваленти, витрати майбутніх періодів. Господарські опе​рації набирають характеру вихідної інформації, що вносить не про​сто зміни в активи підприємства, а й стає передумовою відповідних змін у складі й розміщенні власного капіталу та зобов'язань.

Операції, пов'язані з активами, займають одне з провідних місць у системі господарських операцій. І це не випадок, а еко​номічна необхідність, оскільки будь-який процес виробництва здійснюється тільки за наявності трьох простих елементів — за​собів праці, предметів праці, самої праці, — які розміщено в ак​тиві. А тому більшість операцій і пов'язано з активами: зберіган​ням і рухом майна, його раціональним та ефективним викорис​танням, витратами на виробництво, включаючи витрати на опла​ту праці всіх категорій працівників підприємства.

Усі господарські операції, за винятком операцій, пов'язаних із переміщенням необоротних і оборотних активів від однієї до ін​шої матеріально відповідальної особи (внутрішнє переміщення), відповідним чином впливають на бухгалтерський баланс. Вони відбуваються всередині кількох статей одного розділу, або двох чи більше статей різних розділів балансу.

Більшість операцій, що впливають на бухгалтерський баланс, здійснюється в межах двох статей одного розділу балансу. Отже, операції в межах однієї статті на баланс не впливають. До таких операцій належать: передача з різних причин від однієї до іншої  матеріально відповідальної особи нематеріальних активів, основних засобів, незавершеного будівництва (від одного виконавця і  робіт чи майстра до інших), запасів, коштів. У поточному бухгалтерському обліку внутрішнє переміщення відображається зменшенням кількості товарно-матеріальних цінностей чи коштів у тих матеріально відповідальних осіб, котрі їх передали, збіль​шенням у тих, котрі їх прийняли. Але в цілому (в межах підпри​ємства) статті необоротних і оборотних активів балансу не змі​нюються і на величину його розділів та загальний підсумок (валю​ту балансу) не впливають.

Впливають на бухгалтерський баланс господарські операції за двома чи більше статтями як одного, так і кількох розділів активу балансу. Але цей вплив знову ж таки не змінює валюти балансу. З величезної кількості операцій найбільше їх здійснюється в межах одного розділу балансу. Це підтверджується групуванням найтиповіших господарських операцій, що мають місце майже на кож​ному підприємстві. У рамках першого розділу відбувається близько 12% господарських операцій, у рамках третього окремих операцій, як правило, не буває, бо вони здійснюються у взаємозв'язку з дру​гим розділом. Найбільше господарських операцій першого типу відбувається в другому розділі балансу — до 64%, а в межах пер​шого і другого, другого і третього розділів — до 24%.

Характерними операціями першого розділу балансу є такі, що їх пов'язано з капітальними інвестиціями. Статті «Капітальні ін​вестиції» в балансі немає, але є стаття «Незавершене будівницт​во», на якій відображають витрати, пов'язані: зі спорудженням і виготовленням основних засобів; транспортуванням, монтажем придбаних об'єктів основних засобів; придбанням нематеріаль​них активів; створенням програмного забезпечення для власних потреб; модернізацією програмного забезпечення; переведенням молодняка тварин до основного стада.

Названі операції здійснюються в межах першого і другого розділів і їх суми накопичуються в поточному бухгалтерському обліку за відповідними видами витрат, що їх за складання балан​су об'єднують і відносять на статтю «Незавершене будівництво». Але коли відповідні роботи закінчуються, настає процес уведен​ня в експлуатацію необоротних активів, що, у свою чергу, поро​джує низку господарських операцій, які стосуються вже тільки першого розділу балансу. До таких господарських операцій на​лежать: зарахування збудованих об'єктів до складу основних за​собів; списання витрат на транспортування, монтаж із включен​ням до первісної вартості об'єкта тих основних засобів, які внесено до статутного капіталу; зарахування витрат на транспортуван​ня і монтаж: безоплатно одержаних основних засобів; зарахуван​ня після завершення реконструкції відповідних витрат на збіль​шення первісної вартості основних засобів. У таких випадках показник статті «Незавершене будівництво» зменшується, а по​казник первісної вартості нематеріальних активів або первісної вартості основних засобів збільшується на таку саму суму.

У першому розділі також відбуваються зміни, пов'язані зі збільшенням статті «Довгострокові фінансові інвестиції» та змен​шенням суми статей «Первісна вартість» чи «Залишкова вар​тість» основних засобів. Такою господарською операцією є пере​дача основних засобів як внеску до статутного капіталу іншого підприємства.

Насиченим за різноманітністю та кількістю операцій є також і другий розділ балансу. З першим та третім розділами він по​в'язаний лижне кількома господарськими операціями, а тому зв'я​зок між другим і першим, другим і третім розділами балансу є досить обмеженим і властивим навіть не кожному підприємству.

Зміни, ідо відбуваються в складі та розміщенні оборотних активів, пов'язано з господарськими операціями, що охоплюють не тільки наявність та рух запасів, дебіторської заборгованості, по​точних фінансових інвестицій, коштів, а й основні господарські процеси обліку праці та її оплати, використання засобів праці, придбання (заготівлі) предметів праці та їх споживання, процесів реалізації продукції.

Сутність другого розділу балансу найчастіше виражають гос​подарські операції, пов'язані із: собівартістю випущеної та від​вантаженої готової продукції; переведенням помилково зарахо​ваних мало цінних і швидкозношуваних предметів до складу основних засобів; витратами на реалізацію необоротних активів; одержанням суми відшкодування втрат; зарахуванням на баланс матеріалів, готової продукції, придбаного підприємства; сплатою коштів за придбане підприємство, діяльність якого прогнозується із обчисленням збитків майбутнього періоду; отриманням нара​хованих на інвестиції доходів; надходженням коштів від оренда​рів у погашення заборгованості за майно; відпуском зі складу ви​робничих запасів та малоцінних і швидкозношуваних предметів для власних потреб; списанням прямих і непрямих витрат на ви​робництво: оприбутковуванням відходів, напівфабрикатів, що надійшли з виробництва; списанням фактичної собівартості не​поправного браку; витратами матеріалів, напівфабрикатів на ви​правлення браку; відшкодуванням утрат від браку; списанням утрат від браку на собівартість продукції; виготовленням та пере​дачею на склад напівфабрикатів; передачею на склад продукції сільськогосподарського виробництва (тваринництва, рослинництва); списанням продукції сільськогосподарського виробництва, спожитої на власні потреби; списанням запасів, утрачених унас​лідок надзвичайних подій; одержанням коштів у касу від банку на заробітну плату, на видачу підзвітним особам; поверненням коштів із каси в банк, видачею в підзвіт; зарахуванням на поточ​ний рахунок коштів, що були в дорозі; витраченням на оформ​лення угод марок гербового збору; надходженням коштів з бю​джету для відшкодування компенсаційних виплат.

У названих господарських операціях завжди певні статті ба​лансу збільшуються, а інші, пов'язані з ними, — зменшуються. Наприклад, процес випуску готової продукції і передача її на склад спричиняє збільшення суми за статтею «Готова продукція» і зменшення її за статтею «Незавершене виробництво» і т. д.

Другий тип господарських операцій стосується тільки паси​ву балансу, вносячи зміни в склад та розміщення власного капі​талу й зобов'язань. При цьому валюта балансу не змінюється.

Більшість господарських операцій другого типу веде до зміни статей балансу в межах одного розділу. До таких операцій нале​жать: відображення суми ПДВ у рахунках підрядчиків і проект​них організацій; відображення внеску за вартістю, що наведена в засновницьких документах (у цьому разі стаття балансу «Статут​ний капітал» збільшується, а стаття «Неоплачений капітал» змен​шується на таку саму суму); відображення суми зносу малоцін​них і швидкозношуваних предметів у разі переведення їх до складу основних засобів (зменшується «Знос інших необоротних матеріальних активів» і збільшується «Знос основних засобів» — у балансі статтю «Знос» розміщено в активі як таку, що регулює оцінку відповідних цінностей); відображення депонованої заробіт​ної плати (у поточному бухгалтерському обліку зменшується за​боргованість із заробітної плати і збільшується сума розрахунків із депонентами — у балансі це відбувається в межах однієї статті «Поточні зобов'язання за розрахунками з оплати праці»); здійс​нення передплати на акції ВАТ за їхньою номінальною вартістю та сумою емісійного доходу (стаття балансу «Статутний капітал» збільшується, а підсумок статті «Неоплачений капітал» зменшує​ться); збільшення статутного капіталу за рахунок збільшення но​мінальної вартості акцій; зменшення статутного капіталу змен​шенням номінальної вартості акцій; збільшення статутного капіталу за рахунок обміну облігацій на акції; відрахування до резервного капіталу (сума статті балансу «Резервний капітал» збільшується, а сума нерозподіленого прибутку зменшується за рахунок збільшення суми використаного у звітному періоді прибу​тку); нарахування сум, пов'язаних з оплатою відпусток (зменшує​ться сума статті балансу «Забезпечення виплат персоналу» і збільшується сума статей «Поточні зобов'язання за розрахунками з оплати праці» та «Поточні зобов'язання за розрахунками зі стра​хування»); відображення поточної заборгованості за довгостроко​вими позиками банку (стаття балансу «Довгострокові кредити банків» зменшується, а сума статті «Поточна заборгованість за до​вгостроковими зобов'язаннями» збільшується); отримання вексе​лів у забезпечення заборгованості постачальникам (сума статті ба​лансу «Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги» зменшується, а сума статті «Векселі видані» збільшується).

Третій тип господарських операцій впливає на актив і пасив балансу в бік збільшення, тобто валюта балансу за активом і па​сивом збільшується на рівновеликі суми.

Операції третього типу проводяться в порівняно значній кіль​кості. Вони охоплюють різноманітні ситуації і процеси виробни​чої та фінансово-господарської діяльності підприємства і завжди перебувають у динаміці. Найбільш характерними операціями цьо​го типу є: придбання основних засобів за плату — відображення суми за договором поставки (збільшення суми за статтею «Неза​вершене будівництво» активу балансу і збільшення суми за стат​тею «Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги» пасиву балансу); відображення сум за консультаційні, інформа​ційні, посередницькі, реєстраційні, транспортні послуги та інші витрати, пов'язані з придбанням основних засобів (зміни відбу​ваються на тих самих статтях, що й за попередньої операції); одержання цільового фінансування на будівництво із зовнішніх джерел (збільшення сум за статтею «Грошові кошти та їх еквіва​ленти» активу балансу і за статтею «Цільове фінансування» па​сиву балансу); відображення фактичних витрат на спорудження й виготовлення основних засобів (збільшення сум за статтею «Не​завершене будівництво» і за статтями поточних зобов'язань за розрахунками з оплати праці та зі страхування); одержання від засновників об'єктів основних засобів (збільшення вартості за статтею основних засобів і збільшення суми за статтею «Неоплачений капітал»); відображення витрат на реконструкцію, модер​нізацію, модифікацію, забудову, дообладнання об'єктів основних засобів (збільшення суми за статтею «Незавершене будівництво» і збільшення суми кредиторської заборгованості постачальникам та підрядчикам); відображення витрат на обслуговування та ре​монт основних засобів загальногосподарського призначення; прид​бання за плату виробничих запасів, малоцінних та швидкозношу​ваних предметів (збільшення суми за статтею «Запаси» і суми за​боргованості постачальникам та підрядчикам); відображення бе​зоплатно отриманих виробничих запасів (збільшення суми за статтею «Виробничі запаси» і за статтею «Нерозподілений при​буток»); отримання доходів від списання запасів, знищених унас​лідок надзвичайних подій (збільшення суми за статтею «Вироб​ничі запаси» і суми нерозподіленого прибутку — в аналітичному обліку «Надзвичайні доходи»); зарахування на розрахунковий рахунок короткострокових позик банку (збільшення суми за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти» і за статтею «Корот​кострокові кредити банків»); отримання внесків від акціонерів у формі грошових внесків, матеріалів, нематеріальних активів, цін​них паперів інших підприємств, об'єктів незавершеного будівни​цтва (збільшення суми за статтями «Запаси», «Нематеріальні ак​тиви», «Незавершене будівництво», «Довгострокові фінансові інвестиції» активу балансу і суми за статтею «Неоплачений капі​тал» пасиву балансу); відображення заборгованості з фінансу​вання компенсаційних виплат (збільшення суми за статтею «Інша поточна дебіторська заборгованість» активу балансу і суми за статтею «Цільове фінансування пасиву балансу»); отримання кош​тів від благодійного міжнародного фонду для будівництва цеху з виробництва продуктів дитячого харчування (збільшення суми за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти» активу балансу і су​ми за статтею «Цільове фінансування» пасиву балансу); отри​мання довгострокових кредитів банку (збільшення суми за стат​тею «Грошові кошти та їх еквіваленти» і суми за статтею «Дов​гострокові кредити банків»); відображення вартості випущених облігацій з дисконтом на строк понад один рік (збільшення суми за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти» активу балансу і суми за статтею «Інші довгострокові зобов'язання» пасиву балан​су); відображення отриманого устаткування на умовах фінансової оренди (збільшення суми за статтею «Первісна вартість основних засобів» активу балансу і суми за статтею «Поточна заборгова​ність за довгостроковими зобов'язаннями» пасиву балансу).

Четвертий тип господарських операцій впливає на актив і пасив балансу в бік зменшення, тобто валюта балансу одночасно зменшується на рівновеликі суми і за активом, і за пасивом. Про​ти господарських операцій першого й третього типів, операцій четвертого типу проводиться значно менше. Найхарактернішими з них є: відображення зносу реалізованих, ліквідованих, переда​них основних засобів; видача з каси заробітної плати працівни​кам (зменшується сума за статтею «Поточні зобов'язання за роз​рахунками з оплати праці» пасиву балансу і сума за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти в національній валюті» активу балансу), перекази з розрахункового рахунка постачальникам на погашення заборгованості (зменшується сума за статтею «Гро​шові кошти та їх еквіваленти в національній валюті» і сума за статтею «Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послу​ги»); перекази з розрахункового рахунка податку на прибуток, зобов'язань за розрахунками зі страхування (зменшується сума за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти в національній валю​ті» і сума за статтями «Поточні зобов'язання за розрахунками з бюджетом, зі страхування»); оплата чеком транспортних та ін​ших послуг (зменшується сума за статтями «Грошові кошти та їх еквіваленти в національній валюті» і «Інші поточні зобов'я​зання»); переказ коштів на виплату пенсій (зменшується сума за статтею «Грошові кошти та їх еквіваленти в національній валю​ті» і за статтею «Забезпечення виплат персоналу»); перекази банку на погашення короткострокових та довгострокових позик.

На кожному підприємстві, залежно від його галузевих особ​ливостей та обсягів виробництва, щоденно здійснюється велика кількість господарських операцій. Якщо їх розглядати в цілому по підприємству, то операцій першого і третього типу відбуває​ться близько 70%, причому кількість операцій обох цих типів є майже однаковою. Кількість операцій другого і четвертого типу теж майже однакова і в цілому на них припадає близько 30% усіх операцій.

Усі господарські операції, незалежно від типу, відображають​ся на рахунках бухгалтерського обліку.[26,c.103-110]
3. АУДИТ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

3.1 Характеристика загального спрямування фінансово-господарської   діяльності

Фармацевтична фабрика є структурним підрозділом Комунального виробничого підприємства «Луганська обласна  «Фармація» по промисловому виробництву лікарняних засобів та їх оптової реалізації структурним підрозділам КП «ЛО «Фармація» та іншим підприємствам, організаціям, які мають право на роздрібну реалізацію лікарняних засобів.

Фармацевтична фабрика керується Законами України, Основами законодавства України про охорону здоров’я, нормативними та керуючими документами, які регламентують промислове виготовлення, зберігання, контроль якості та оптову реалізацію лікарняних засобів, регистацію лікарняних засобів в Україні, іншими законодавчими та нормативними актами України, Уставом та наказами КП «ЛО «Фармація» і Положенням про фармацевтичну фабрику.

Фармацевтична фабрика не має прав юридичної особи, має самостійний баланс, поточний та інші рахунки в установах банку, має печатку, виконує покладені на неї зобов’язання і користується правами, пов’язаними з її діяльністю.

Фармацевтична фабрика зобов’язана забезпечити безпеку виробництва, відповідні умови високопродуктивної праці, дотримання законодавства про працю, дотримання санітарно-гігієнічних норм та вимог про охорону здоров’я працівників і населення як споживачів лікарняної продукції.

Предметом діяльності фармацевтичної фабрики є промислове виробництво лікарняних засобів та їх оптова реалізація з метою одержання прибутку.

Для виконання вказаної мети фармацевтична фабрика, згідно полученої ліцензії здійснює наступні види діяльності:

· виробництво інфузійних розчинів, настоєк, капель, спиртових та водних розчинів, мазей, лініментів, сиропів;

· розфасовка та упаковка лікарняної рослинної сировини;

· розфасовка та упаковка лікарняних засобів у вигляді порошків;

· оптова реалізація усіх груп вищенаведених лікарняних засобів;

· контроль якості лікарняних засобів, які виготовлені на фармацевтичній фабриці;

· виробництво немедицинських товарів;

· торгово-закупельна діяльність;

· ремонт та техничне обслуговування технологічного обладнання;

· транспортні послуги;

· проведення ярмарок, виставок;

· інші види діяльності, які не суперечать діючому законодавству України.

Фармацевтична фабрика згідно до положених на неї завдань:

· організує виробничо-господарську діяльність підприємства;

· забезпечує роботу виробничих цехів та ділянок і інших структурних підрозділів;

· забезпечує укріплення матеріально-технічної бази, в тому числі будівництво, ремонт, реконструкція існуючого виробництва;

· налагоджує вироблення лікарняних засобів, які недостатньо представлені на вітчизняному ринку;

· проводить комплексне вивчення ринку та реальних потреб споживачів, асортименту споживчого попиту на фармпродукцію, здійснює контроль за рівнем цін;

· контролює виконання виробничими цехами та ділянками вимог наказів керівницьких документів та інших нормативних документів, які регулюють виробництво лікарняних засобів та контроль їх якості.

Організаційна структура фармацевтичної фабрики представлена на рис.3.1.


Рисунок 3.1  Організаційна структура фармацевтичної фабрики

Майно фармацевтичної фабрики складають основні фонди та оборотні активи, а також інші цінності, вартість яких відображається у балансі фармацевтичної фабрики та належить їй на праві оперативного управління.

Джерелами формування майна є:

· майно, яке закріплено за фармацевтичною фабрикою на праві оперативного управління;

· прибуток та амортизаційний фонд КП «ЛО «Фармація» 

· інші джерела, не заборонені законодавством України.

Основним узагальнюючим показником фінансових результатів фармацевтичної фабрики є прибуток. Прибуток формується за рахунок виручки від реалізації продукції, робіт, послуг, а також від сум, отриманих від інших поступлень.


Фармацевтична фабрика здійснює реалізацію своєї продукції через обласний аптечний склад, Старобельский аптечний склад та інші структурні підрозділи КП «ЛО «Фармація» або на основі прямих договорів з іншими споживачами. Із виручки від реалізації продукції, робіт, послуг та інших поступлень відшкодовуються витрати на виробництво та реалізацію продукції, а отриманий прибуток використовується згідно діючого законодавства, уставу КП «ЛО «Фармація»

Фармацевтична фабрика реалізує свою продукцію за цінами і тарифами, які встановлюються за узгодженням іх КП «ЛО «Фармація», а у випадках, які передбачені діючим законодавством України,—за державними цінами і тарифами.

3.2  Аудиторська перевірка стану|достатку|  внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| контролю

Внутрішньогосподарчий|внутрігосподарський,внутрішньогосподарський| контроль є|з'являється,являється| різновидом внутрішнього аудиту, функція якого полягає в оперативному інформуванні керівництва                        КП «ЛО «Фармація» або аптеки про не раціональні витрати сировини, матеріалів, наявності псування медикаментів, розкраданні товарно-матеріальних цінностей і ін. Тому внутрішньогосподарчий|внутрігосподарський,внутрішньогосподарський| контроль є|з'являється,являється| об'єктом аудиту. При цьому аудитор керується Господарським Кодексом України, Законом України «Про контрольно-ревізійну службу», а також іншими нормативними актами, що стосуються інвентаризації товарно-матеріальних цінностей, розрахунків і грошових коштів, касових і валютних операцій і ін.

Одним з найбільш складних видів аудиторських перевірок є|з'являється,являється| перевірка фінансових результатів. При цьому необхідно враховувати високий ступінь|міру| аудиторського риску, оскільки від повноти і об'єктивності висновку|укладення,ув'язнення| безпосередньо|прямо| залежатиме подальша|дальша| стратегія фінансова стратегія підприємства. Мета|ціль| аудиту фінансових результатів і використання прибутку полягає у встановленні достовірності віддзеркалення|відображення,відбиття| в обліку|урахуванні| і звітності прибутків і збитків підприємства, законності розподілу і використання чистого прибутку. 

При здійсненні аудиторської перевірки фінансових результатів необхідно виходити перш за все|передусім| з того, що діяльність будь-якого суб'єкта підприємництва включає дві взаємозв'язані сторони: господарську і фінансову. Перша визначає залучення до виробничої діяльності виробничих активів (основний капітал), друга - вибір і величину використовуваних фінансових пасивів (ресурсів). Від їх органічної взаємодії в господарському процесі і залежить фінансовий результат. При здійсненні аудиту фінансових результатів перевіряються результати від реалізації продукції, робіт, послуг промислового і непромислового характеру|вдачі|, матеріалів, купувальних|покупних| виробів, фінансові доходи і витрати, правильність їх освіти|утворення| в бухгалтерському обліку|урахуванні|. Перевірка фінансових результатів здійснюється по етапах: послідовно перевіряються результати від операційної, фінансової і від іншої діяльності. 

Оскільки|тому що| основну частину|частку| прибутку підприємство отримує|одержує| від реалізації продукції, робіт, послуг, тому перевірка починається з цього показника. Величина прибутку (збитку) визначається як різниця між виручкою від реалізації продукції і повної|цілковитої| собівартості цієї продукції. Аудитор перевіряє правильність числення|обчислення| і списання фактичної собівартості реалізованої продукції, а також віднесення всієї суми отриманої|одержаної| виручки за готову продукцію, роботи і послуги. Після|потім| цього аудитор встановлює величину отриманого|одержаного| прибутку від реалізації продукції, робіт, послуг і порівнює її з|із| даними бухгалтерського обліку|урахування|. 

Аудитор перевіряє законність списання на фінансові результати боргів|обов'язків| по недостачах і розкраданнях. При цьому повинні бути проаналізовані відповідні акти, в яких указується|вказується| на неспроможність відповідачів і неможливість стягнення з винних осіб|облич,лиць|. Необхідно упевнитися в законності стягнення або сплати|виплати| штрафів, пені і неустойок, правильності їх нарахування, а також в тому, чи не підлягали вони стягненню з винних осіб|облич,лиць|. Аналогічна перевірка проводиться і відносно збитків минулих років, виявлених в звітному році. 

Таким чином, в процесі аудиту розкриваються|розтинаються| резерви збільшення реалізації продукції, зростання|зросту| прибутку за рахунок усунення різних непродуктивних втрат і збитків, і зрештою|врешті решт| підвищення рентабельності підприємства. 

Особливе місце при здійсненні аудиту займає|позичає,посідає| достовірність показників звітності про розподіл прибутку, що характеризують фінансові взаємини|взаємостосунки| підприємства з|із| бюджетом, банком і трудовим колективом. При виявленні заниження або завищення суми фінансового результату аудитор відображає|відбиває| такі факти в акті з|із| вказівкою причин виникнення помилок, Реальність прибутку, відображеного|відбитою| в бухгалтерському обліку|урахуванні|, контролюється шляхом проведення ретельної перевірки окремих статей результатних бухгалтерських звітів. 

Джерелами інформації для перевірки операцій по формуванню фінансових результатів і використанню прибутку є|з'являються,являються| засновницькі|установчі| документи, протоколи зборів|зібрань| засновників, накази|наказ-інструкції|, розпорядження, звіти касира з|із| прикладеними первинними документами ( прибуткові і витратні ордери, платіжні відомості, квитанції і ін.), виписки банків по гривневих і валютних рахунках|лічбі| з|із| прикладеними первинними документами (рахунки|лічба|, платіжні доручення, авізо і т.д.), облікові регістри|реєстри| (відомості, журнали|часописи|) по рахунках|лічбі| 23,31,30,70,71,72,73,74,75,79,92,90, головна книга, баланс, звіт про фінансові результати, розрахунки по окремих податках. 

При аудиті фінансових результатів необхідно виходити з того, що фінансовий результат є різниця доходів і витрат, для обліку|урахування| яких використовуються 7 і 9 клас рахунків|лічби|. Оскільки|тому що| ці рахунки|лічба| тимчасові, то після закінчення звітного періоду сальдо цих рахунків|лічби| повинно бути перенесено на рахунок|лічбу| 79 «Фінансових результатів». 

При перевірці правильності формування фінансових результатів необхідно переконатися в тому, щоб виручка від реалізації, нарахована або отримана|одержана| підприємством в звітному періоді, відбивалася в повній|цілковитій| сумі на рахунку|лічбі| 70 «Дохід|доход| від реалізації», сума податків повинна бути показана на рахунку|лічбі| 64, а в кінці|у кінці,наприкінці| місяця різниця між доходом і витратою списана на рахунок|лічбу| 791 «Результат від основної діяльності». Аудитор повинен також перевірити правильність віддзеркалення|відображення,відбиття| всіх інших доходів від основної діяльності на рахунку|лічбі| 71 «Інший операційний дохід|доход|» і переконатися в списанні його на субрахунок 791. Перевірці також підлягають витрати по рахунках|лічбі| 92, 93,94. Сальдо цих рахунків|лічби| також підлягають перенесенню|переносу| на субрахунок 791. На завершення даної перевірки аудитор звіряє сальдо субрахунку 791, яке є|з'являється,являється| результатом від операційної діяльності з|із| даними рядка 100 Звіту про фінансові результати. 

Аудит доходів і витрат від фінансової діяльності проводиться на основі аналізу оборотів|зворотів,обертів| по рахунках|лічбі| 72 «Дохід|доход| від участі в капіталі» і 73 «Інші фінансові доходи». При цьому необхідно переконатися, щоб рахунок|лічба| 72 кореспондував безпосередньо з|із| рахунком|лічбою| 14 «Довгострокові фінансові інвестиції». Потім досліджується правильність віддзеркалення|відображення,відбиття| витрат на відсотки|проценти| по позиках на рахунку|лічбі| 95 «Фінансових витрат» Після|потім| цього аудитор повинен переконатися, що сальдо по рахунках|лічбі| 72,73,95,96 списано на субрахунок 792 «Результат від фінансових операцій», що дозволяє визначити результат від фінансової діяльності підприємства. 

Витрати і доходи від інших операцій підприємства підлягають перевірці на підставі аналізу рахунків|лічби| 71 «Інші доходи» і 97 «Інших витрат». Необхідно проконтролювати правильність списання сальдо цих рахунків|лічби| на рахунок|лічбу| 793 «Результат від іншої звичайної|звичної| діяльності» 

Аудитор проводить звірку|звіряння| даних рядків 200 і 205 «Звіту про фінансові результати» з|із| сальдо на рахунку|лічбі| 794 «Результат від надзвичайних подій» При виявленні невідповідності необхідно також проаналізувати сальдо по рахунках|лічбі| 75 «Надзвичайних доходів|доходи|» і 99 «Надзвичайних витрат». 

Завершальним етапом перевірки буде зіставлення даних по рахунку|лічбі| 79 «Фінансовий результат», на якому формується результат підприємства по всіх видах діяльності (операційною, фінансовою, надзвичайною) з|із| рядком 220 або 225 Звіту про фінансові результати. 

Необхідно також перевірити, щоб помилки минулих років, що роблять вплив на фінансові результати в Звіт про фінансові результати звітного року не включалися, а відбивалися зміною нерозподіленому прибутку минулих років. Аудитор також повинен переконатися, що не відбувалося|походило| згортання доходів і витрат. 

Слід зазначити, що|слід відзначити , що,следует отметить | показники рядків 035, 050, 055, 100, 105, 170, 175, 190, 220, 225 є|з'являються,являються| розрахунковими і обчислюються на основі інших показників «Звіту про фінансові результати». Необхідно провести|виробити,справити| арифметичну перевірку правильності з|із| формування. 

Особливо ретельно слід перевірити порядок|лад| формування показника Звіту про фінансові результати «Собівартість реалізованої продукції». Аудитор повинен переконатися, щоб в собівартість включалися лише ті витрати, які раніше відбивалися на рахівницях 20, 21, 23, 24, 25. витрат, пов'язаних з організацією загального|спільного| управління і обслуговування підприємства (загальногосподарські витрати), будуть включені як витрати періоду повністю в статтю «Адміністративні витрати». Аудитор перевіряє, щоб інші витрати, пов'язані з реалізацією готової продукції і товарів відбивалися по статті «Витрати|затрати| на збут». 

Що стосується внутрішнього контролю, порівняно з іншими напрямами|направленнями| внутрішніх перевірок, контроль фінансових результатів перш за все|передусім| покликаний забезпечувати керівництво підприємства достовірною інформацією про фінансові результати, визначати раціональні шляхи|колії,дороги| використання і розподілу прибули, розробляти проекти управлінських рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань| по оптимізації фінансово - господарської діяльності з метою максимізації прибули. 

При внутрішньому контролі фінансових результатів перевіряючий повинен проаналізувати, як загальний|спільний| фінансовий результат залежить від кожного керівника функціонального підрозділу, апарату управління в цілому|загалом| і кожної конкретної виробничої ділянки зокрема. Тим самим аналізується внесок|вклад| кожного підрозділу і внутрішня структура отриманого фінансового результату. На підставі даних внутрішнього контролю керівництво підприємства може оперативно ухвалювати рішення по розвитку або скороченню діяльності того або іншого підрозділу, зміні структури виробництва, асортименту продукції і т.д. 

На внутрішній контроль може бути покладена частина|частка| функцій, властиві менеджменту, такі як вивчення попиту на продукцію, конкурентоспроможності виробів, ринків збуту, забезпеченості матеріалами. При оптимізації цих процесів збільшується можливість|спроможність| досягнення найвищого рівня прибули. 

Внутрішній перевіряючий не тільки|не лише,не те що| здійснює перевірку за наслідками|за результатами| всього звітного періоду, а у разі потреби протягом року за певний період, на певну дату. Можливо також проведення перевірки не тільки|не лише| фінансових результатів звітного року або місяця, але і аналіз їх динаміки, розробка перспективних управлінських рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань|, стратегії і тактики діяльності підприємства. 

Робота по забезпеченню збереження суспільної|громадської| власності в аптеці  полягає не тільки|не лише| в тому, щоб знайти і строго|суворо| покарати винних, але і в тому, щоб створити умови, які зробили б неможливими розкрадання і зловживання, а також безгосподарність і марнотратство в зберіганні і витрачанні матеріальних і фінансових ресурсів. Виконання цих функцій покладається на внутрішньогосподарчий|внутрігосподарський,внутрішньогосподарський| контроль (аудит). Організація внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| поточного контролю законодавчими актами покладена на керівника і головного бухгалтера. Здійснюється він безперервно працівниками аптеки відповідно до плану, складеного головного бухгалтера і завідувача|завідуючого| аптекою і затвердженим генеральним директором КП «ЛО «Фармація». У план поточного внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| контролю, складеного на рік, включається контроль трудової дисципліни, і використання робочого часу працівниками, місць зберігання грошових і матеріальних цінностей, документування господарських операцій (табельного обліку|урахування|, складського обліку|урахування| матеріалів, касових операцій), перевірки продукції в місцях її виробництва (обліку|урахування|, якості, зберігання), норм і нормативів витрачання ресурсів, використання устаткування|обладнання|, виробничих площ|майданів| і ін.

Найважливішою формою внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| поточного контролю (аудиту) є|з'являється,являється| інвентаризація грошових коштів і розрахунків. Перевіряючи виконання плану проведення інвентаризацій, аудитор встановлює: чи правильно визначений склад інвентаризаційної комісії, що постійно діє, і чи затверджений він наказом|наказ-інструкцією| керівника підприємства, чи встановлений|установлений| наказом|наказ-інструкцією| порядок|лад| створення|створіння| робочих інвентаризаційних комісій і чи своєчасно результати інвентаризації відображають|відбивають| в обліку|урахуванні|. При цьому встановлюють, чи розглядає|розглядує| особисто керівник підприємства протокол і акт інвентаризаційної комісії в 5-денного терміну після|потім| її завершення, і чи відображені|відбиті| результати інвентаризації  в тому місяці, коли закінчена інвентаризація. Аудитор  перевіряє наявність актів інвентаризації грошових коштів кожного місяця, який складається в 2-х екземплярах|примірниках| і підписується членами комісії, і матеріально відповідальною особою. Аудитор також встановлює, чи здійснюється оперативний контроль за рухом бланків строгої|суворої| звітності, чи ведуться журнали|часописи| приходу|прибутку| і вибуття бланків. Облік|урахування| бланків строгого|суворого| обліку|урахування| ведеться на субрахунку 209 «Інших матеріалів» за собівартістю придбання|надбання| і на забалансовому|позабалансовому| рахунку|лічбі| 08 «Бланків строгої|суворої| звітності». Перевіряє правильність віддзеркалення|відображення,відбиття| результатів інвентаризації в обліку|урахуванні|. 

До завдань|задач| внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| контролю відноситься комплексна ревізія структурних підрозділів КП «ЛО «Фармація», що знаходяться|перебувають| на самостійному балансі (ЦРА|, ЦГА|, МБА|). Тому в процесі аудиту діяльності підприємства з'ясовують, чи беруть участь в ревізіях окрім|крім| працівників бухгалтерії фахівці|спеціалісти| інших служб, наскільки повно охоплені ці підрозділи контролем і яке якість цих рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань| (повнота обхвату контрольованих об'єктів, зміст|вміст,утримання| порушень, прийняті заходи по їх ліквідації і попередженню|попереджувати,запобіганню| втрат). Джерелами такої перевірки є|з'являються,являються| акти ревізії, рішення|розв'язання,вирішення,розв'язування|, прийняті по їх результатах. Одночасно виявляють, чи не було фактів повторних перевірок після|потім| проведення ревізії тих же фактів. Результати діяльності внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| контролю аудитор перевіряє за даними бухгалтерського обліку|урахування| на рахунку|лічбі| «Недостачі і втрати від псування цінностей», де відображають|відбивають| всі недостачі і втрати, а потім списують відповідно до рішень центральної інвентаризаційної комісії, затверджених керівником підприємства, на витрати виробництва і звернення|звертання,обігу|, віднесення на матеріально відповідальних осіб, на результати фінансово - господарській діяльності. Використовуючи документальні методичні прийоми, аудитор досліджує ці операції і складає висновок|укладення,ув'язнення|. Крім того, він використовує дані аналітичного і синтетичного обліку|урахування| на рахівницях «Розрахунки з|із| персоналом по інших операціях», де відображають|відбивають| розрахунки по відшкодуванню матеріального збитку, «Розрахунки по претензіях», «Розрахунки з|із| різними дебіторами і кредиторами» і ін. Досліджуючи цю інформацію аудитор може виявити завуальовану безнадійну заборгованість, негативний результат (збиток) від комерційної риски і т.п.

Своєчасність проведення внутрішнього контролю і тематичних перевірок визначається зіставленням дат за планом і часу їх здійснення, вказаних в актах, кількість ревізій встановлюється по представлених|уявлених| актах. При цьому з'ясовують, чи розглядаються|розглядуються| керівництвом підприємства і трудовим колективом результати ревізій і перевірок в двотижневий термін і ефективність ухвалених рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань| по виявлених порушеннях, чи не було випадків заховання|приховання| виявлених порушень.

На завершення аудиту необхідно відобразити|відбити| виконання плану поточного внутрішньогосподарчого|внутрігосподарського,внутрішньогосподарського| контролю і ухвалених рішень|розв'язань,вирішень,розв'язувань| за наслідками|за результатами| проведених перевірок, як вони впливають на якість господарювання.

Отже, внутрішньогосподарчий|внутрігосподарський,внутрішньогосподарський| контроль (аудит) направлений|спрямований| на виконання оперативного (поточного) контролю за збереженням власності, попередження|попереджувати,запобігання| втрат і недоліків|нестач| в господарській діяльності.

3.3  Аудиторський контроль  активів і пасивів підприємства

В процесі діяльності підприємства вступають в різні розрахункові взаємини|взаємостосунки|. Унаслідок|внаслідок| не завершення розрахунків на кінець звітного періоду вони у вигляді дебіторської і кредиторської заборгованості відбиваються в розділі 3 активи і пасиви бухгалтерського балансу

Завданням|задачею| аудиту розрахункових відносин є|з'являється,являється| визначення величини, характеру|вдачі| і динаміки заборгованості і причин її утворення|утворення|. Крім того, в процесі аудиту необхідно встановити платоспроможність підприємства. Порушення розрахункових взаємин|взаємостосунків| на підприємстві приводить|призводить,наводить| до непередбаченого перерозподілу оборотних коштів, що негативно|заперечний|  позначається на фінансовій і виробничій діяльності підприємства.

За даними бухгалтерського балансу підприємства аудитор особливо ретельно перевіряє в активі стан|достаток| розрахунків з|із| дебіторами, приділяючи увагу таким, що має стійкий характер|вдачу|, а також найбільшу питому вагу в дебіторській заборгованості.

Особливу увагу аудитор повинен зосередити на контролі позовної давності|давнини|, яка відбивається в балансі як реальна, а насправді терміни її стягнення через суд адміністрацією підприємства пропущені, тому підлягає списанню на збитки. Аудиторові необхідно з'ясувати причини безгосподарності, місце утворення збитків і відповідальних за них осіб. При цьому застосовуються документальні методичні прийоми контролю.

Аналогічно перевіряються розрахунки по відшкодуванню заподіяного|спричиненого| збитку, розрахунки з|із| дебіторами. Перевіряючи дебіторську і кредиторську заборгованість по термінах її виникнення, необхідно визначити поточну і очікувану|сподівану| платоспроможність підприємства.

Поточна платоспроможність - це стан|достаток| розрахункових відносин, при яких відсутня прострочена кредиторська заборгованість підприємства, і навпаки, за наявності на балансі несплаченої заборгованості кредиторам, по якій втрачені терміни платежу, підприємство вважають|лічать| неплатоспроможним.

Очікувана|сподівана| платоспроможність – це забезпеченість підприємства засобами|коштами| для погашення заборгованості, терміни виплати якої наступили|настали|.

Для визначення платоспроможності підприємства  аудитор складає баланс платіжної готовності підприємства за даними звітного бухгалтерського балансу. Застосовуючи методичні прийоми економічного аналізу для дослідження розрахунків підприємства, необхідно розробити заходи по оздоровленню фінансового стану|достатку| і перш за все|передусім| повному|цілковитому| погашенню. Заборгованості по платежах до державного бюджету.

При контролі грошових коштів на розрахункових і інших рахунках|лічбі| перевіряють забезпеченість засобами|коштами| для виконання виробничого процесу, своєчасність виплати заробітної плати працівникам, розрахунки з|із| державним бюджетом і органами соціального страхування, а також виплати по фондах|фундаціях| економічного стимулювання, ремонтному фонді|фундації| і інших розрахунках . 

При контролі касових операцій визначається використання готівки для розрахунків по заробітній платі з|із| робочими|робітниками| і службовцями, а також задоволення невідкладних потреб|нужди| в грошових коштах підприємства при розрахунках готівкою, перевірка здійснюється за даними облікових регістрів|реєстрів| по рахунку|лічбі|  «Каса в національній валюті».

При контролі розрахунків з|із| підзвітними особами|обличчями,лицями| встановлюється необхідність цього виду розрахунків, їх своєчасне і цільове використання грошових коштів, виданих в підзвітну суму працівникам підприємства.

Контроль розрахункових взаємин|взаємостосунків| з|із| державним бюджетом охоплює операції, пов'язані з бюджетом по сплаті|виплаті| податку на прибуток, податку на додану вартість, акцизний збір|збирання|, а також місцевих податків і зборів, податків на заробітну плату робочих|робітників| і службовців і інших платежів. За даними обліку|урахування| необхідно встановити правильність і своєчасність відрахування і сплати|виплати| до бюджету належних сум, а також причини затримки сплати|виплати| цих сум. Причин затримки внесення платежів до бюджету перевіряються по кожному випадку окремо. За даними контролю розробляються запобіжні засоби по цих порушеннях. 

3.4  Аудит фінансової звітності, узгодженість   її показників

Точність аналізу залежить від того, наскільки достовірна фінансова звітність. Тому особливо відповідальною роботою аудитора є перевірка достовірності бухгалтерської звітності підприємства. Аудитор при цьому керується Законом України «Про бухгалтерський облік  і фінансову звітність в Україні».

Підприємство складає фінансову звітність на підставі наказу про облікову політику на підприємстві.

Аудитор, перевіряючи достовірність відображення в звітності залишків товарно-матеріальних  цінностей  на  кінець  звітного  періоду, встановлює, наскільки на підприємстві дотримуються вибраної облікової політики. При формуванні облікової політики підприємства можуть вибирати для обліку запасів наступні методи: за середньою собівартістю, за собівартістю перших за часом закупівель (ФІФО).

Аудитор, використовуючи нормативні акти, перевіряє правильність оцінки статей бухгалтерського балансу і фінансової звітності. Капітальні і фінансові вкладення   він перевіряє щодо обґрунтованості витрат, представлених в балансі. До складу капітальних вкладень входять витрати на будівельно-монтажні роботи, придбання устаткування, інструментів і інші капітальні роботи і витрати. Фінансові вкладення підприємства (придбання цінних паперів, облігацій, внески до статутних фондів інших підприємств) оцінюють в балансі по фактичних витратах. Величину цих витрат і їх фінансування аудитор перевіряє за даними рахунків «Довгострокові фінансові інвестиції», «Капітальні інвестиції», «Довгострокові кредити» і ін.

Аудитор перевіряє правильність відображення в балансі і інших формах звітності основних фондів і нематеріальних активів за даними однойменних рахунків. Сировина, основні і допоміжні матеріали, паливо, покупні напівфабрикати і комплектуючі вироби, запасні частини, тару відображають в обліку за фактичною вартістю. Матеріальні ресурси, на які продажна ціна зменшилася або коли вони застаріли або частково втратили первинні якості, відбиваються в бухгалтерському обліку на кінець звітного періоду за ціною можливої реалізації, якщо вона нижча за первинну вартість заготівки (придбання), з віднесенням різниці в ціні на витрати звітного періоду. Вказані цінності аудитор   перевіряє  за даними   рахунків бухгалтерського  обліку  «Виробничі запаси», «МШЗ», «Готова продукція», «Товари».

Розрахунки з дебіторами і кредиторами, постачальниками, покупцями і підрядчиками і інші розрахункові відносини в бухгалтерському обліку і звітності відображають в сумах, звірених взаємно і оформлених відповідними актами. Аудитор перевіряє їх достовірність за даними рахунків бухгалтерського обліку  «Розрахунки з покупцями і замовниками»,  «Розрахунки  з   різними  дебіторами»,  «Розрахунки  з постачальниками і підрядчиками» і т.д. Дебіторська заборгованість в балансі відбивається за чистою вартістю реалізації, тобто первинна вартість за мінусом резерву сумнівних боргів.

Всі статті балансу повинні підтверджуватися    матеріалами інвентаризації, яка проводиться не раніше жовтня поточного року. Аудитор перевіряє правильність оформлення результатів інвентаризації і відображення даних на рахівницях бухгалтерського обліку. За наслідками такої перевірки аудитор може зробити висновок
достовірності даних бухгалтерського обліку  і звітності підприємства.

Практика дозволяє виділити найбільш типові помилки при заповненні статей балансу:

1. Залишки на рахунках обліку розрахунків з дебіторами і кредиторами (постачальниками, підрядчиками, покупцями, бюджетом, іншими дебіторами і кредиторами) в балансі відбиваються згорнутим сальдо.

2. Довгострокові фінансові вкладення відбиваються як короткострокові.

3. Не заповнюються передбачені в балансі допоміжні рядки, які у валюту балансу не входять, але дають необхідну інформацію про стан окремих активів і пасивів.

4. Часто заборгованість по розрахунках в іноземній валюті відбивається без урахування змін курсу валют на дату складання звіту.

5. Не дивлячись на те, що кожна стаття балансу має свою чітку назву і призначення, бухгалтери вносять до них зміни, роблять і інші записи і т.д.

Після того, як аудитор перевірив взаємну узгодженість показників фінансової звітності підприємства за звітний період, він разом з головним бухгалтером при необхідності вносить до неї корективи.                                                       Переконавшись в достовірності фінансової звітності, складеної за даними бухгалтерського обліку, підтвердженого первинною документацією про господарську діяльність підприємства, аудитор має підстави підтвердити правильність її складання.

4.  АНАЛІЗ ФІНАНСОВОГО СТАНУ ПІДПРИЄМСТВА

4.1 Значення аналізу фінансового стану, показники та основні складові    частини

Найважливішою умовою успішної діяльності підприємства є аналіз фінансового стану.

В ринковій економіці фінансовий стан підприємства відбиває кінцеві результати його діяльності, які цікавлять робітників підприємства, власників, партнерів, державні, фінансові, налогові органи та ін. Усе це визначає важливість проведення аналізу фінансового стану.


Аналіз фінансового стану підприємства потрібен для:

· виявлення чинників, що впливають  на його фінансовий стан;

· виявлення змін показників фінансового стану;

· оцінки кількісних та якісних змін фінансового стану;

· оцінки фінансового положення підприємства на визначений момент часу;

· визначення тенденцій змін фінансового стану підприємства.


Аналіз фінансового стану підприємства є суттєвим елементом фінансового аналізу, а також менеджменту і аудиту [17,с.5] Сфера його діяльності відображена на рис. 4.1


Рисунок4. 1  Сфера діяльності аналізу фінансового стану підприємства

У традиційному розумінні аналіз фінансового стану постає як метод оцінки і прогнозування фінансового стану підприємства на підставі бухгалтерської звітності [14,с.6].

Аналіз фінансового стану підприємства—це необхідна умова ефективного управління ресурсами підприємства та джерелами їх формування з метою підвищення фінансової стійкості підприємства, його платоспроможності і конкурентоспроможності [24,с.135].Такий аналіз представляє собою аналітичне дослідження здатності підприємства фінансувати свою діяльність     [21, с.9].

Об’єктом аналізу фінансового стану є конкретне підприємство чи фінансова операція цього підприємства.

Суб’єктами аналізу фінансового стану є фінансові аналітики, які заінтересовані в діяльності підприємства з якихось причин [32,с.14]. У кожного аналітика своя мета. Інтереси різних користувачів щодо аналізу фінансового стану наведені в табл. 4.1.

Таблиця 4.1 

Зміст аналізу фінансового стану для різних користувачів інформації
	№ п/п
	Користувачі результатів аналізу фінансового стану
	Сфера економічних інтересів

	1
	2
	3

	1 
	Власники 
	Оцінка    доцільності     виробничих     витрат     і     досягнутих результатів, фінансової стійкості та конкурентоспроможності, можливостей і перспектив подальшого розвитку, ефективності використання залучених коштів. Виявлення збитків, невиробничих витрат та втрат. Складання аргументованих прогнозів про фінансовий стан 

	2 
	Акціонери 
	Аналіз     складу     управлінських     витрат     та     оцінка     їх цілеспрямованості. Аналіз  формування  загального   прибутку  та   прибутку,  який залишається в розпорядженні підприємства для виплати дивідендів. Аналіз збитків, невиробничих витрат і втрат. Структурний аналіз напрямів використання прибутку. Оцінка ефективності дивідендної політики. 

	3 
	Банки та кредитори 
	Оцінка складу та структури майна (активів) підприємства. Аналіз платоспроможності та фінансової стійкості підприємства. Оцінка ефективності використання власного та залученого капіталу. Аналіз складу, структури та співвідношення дебіторської і кредиторської заборгованостей. Оцінка розрахунків за раніше отриманими короткостроковими та довгостроковими кредитами та позиками. 



	
	
	

	
	
	Продовження табл.4.1

	1
	2
	3


	4 
	Постачальники та покупці 
	Оцінка ліквідності поточних зобов'язань. Наявність     простроченої    дебіторської    та     кредиторської заборгованостей. Аналіз структури оборотних активів. Оцінка платоспроможності і фінансової стійкості підприємства. 

	5 
	Інвестори 
	Оцінка     фінансового     стану     підприємства,     ефективності використання власного та залученого капіталів, дебіторської та кредиторської      заборгованостей,       майна       підприємства, необоротних та оборотних активів. Аналіз    рівня   ліквідності,    платоспроможності,    фінансової стійкості, інвестиційної привабливості. Аналіз    ефективності    довгострокових    і    короткострокових фінансових інвестицій за рахунок власних засобів підприємства. 


    Розвиток ринкових відносин потребує підвищення ефективності господарювання. Одним із інструментів з’ясування реальної конкурентоспроможності підприємства є аналіз його фінансового стану. Закони ринкової економіки потребують відповідного способу мислення і поведінки всіх її учасників. Ринкова економіка приводить у рух всі ресурси, аби кожна вкладена в підприємство гривня давала найвищий прибуток. Щоб забезпечити це, необхідно постійно аналізувати фінансовий стан, проводити обґрунтоване наукове дослідження фінансових відносин і руху  фінансових ресурсів у процесі господарської і торговельної діяльності кожного підприємства [22,с.208].

Оцінка фінансового стану—це розгляд кожного показника, який отримано у результаті фінансового аналізу, з точки зору відповідності його фактичного рівня нормальному для цього підприємства рівню, ідентифікація чинників, що впливають на розмір показника та визначення необхідного розміру на перспективу і способів його досягнення  [32 ,с.28].

Аналітична робота на підприємстві складається з трьох елементів (рис.4.2).


Рисунок 4.2   Елементи аналітичної роботи на підприємстві

У концептуальній складовій аналітичної процедури суттєвим є вибір системи понять, які характеризують фінансовий стан підприємства у «просторі становищ». У існуючих у теперішній час методичних підходах є деякі відмінності у виборі системи понять [40,с.121]. 

Вибір базової системи понять визначає і систему показників (коефіцієнтів), що характеризують фінансовий стан підприємства.

Досліджуючи вітчизняну та іноземну літературу можно навести слідуючий набір  «координат» (характеристик підприємства),що застосовуються при проведенні аналізу фінансового стану  (табл. 4.2).


Як видно з таблиці, існує багато підходів та групувань показників для оцінки фінансового стану підприємства, які пропонують різні автори. Найчастіше у вітчизняній науці і практиці  при оцінці фінансового стану підприємства застосовують наступні групи показників:

· показники оцінки майнового стану підприємства;

· показники прибутковості;

· показники ліквідності та платоспроможності;

· показники фінансової стійкості та стабільності підприємства;

· показники рентабельності підприємства;

· показники ділової активності;

· показники акціонерного капіталу.

Залежно від конкретної мети аналізу можна вибрати відповідну кількість та види таких показників.

У таблиці 4.3 включено 65 показників, призначених для детальної та всебічної оцінки фінансового стану підприємства. Од​нак це не означає, що систематичний аналіз фінансового стану під​приємства завжди має здійснюватись за всіма цими показниками.

Таблиця 4.3  

Класифікація та порядок розрахунку основних показників оцінки фінансового стану підприємства

	№. П/П
	Показники оцінки
	Порядок розрахунку або джерело одержання вихідних даних

	1
	2
	3

	1 
	Показники оцінки майнового стану підприємства 

	1.1 
	Сума господарських кош​тів, які є в розпорядженні підприємства 
	Валюта балансу 

	1.2 
	Питома вага активної час​тини основних засобів 
	(Вартість активної частини основних засобів /

Вартість основних засобів ) х 100%

	1.3 
	Коефіцієнт  зносу  основ​них засобів 
	Знос/ Первинна вартість основних засобів за балансом 

	1.4 
	Коефіцієнт оновлення ос​новних засобів 
	Балансова вартість основних засобів, які  на​дійшли за період, що аналізується /

Балансова вартість основних засобів на кінець періоду, що аналізується 

	1.5 
	Коефіцієнт вибуття основ​них засобів 
	Балансова вартість основних засобів, які вибу​ли в період, що аналізується /

Балансова вартість основних засобів на початок періоду, що аналізується 

	2 
	Показники прибутковості 

	2.1 
	Прибутковість  інвестицій у звичайні акції 
	(Прибуток після сплати податків та дивідендів на привілейовані акції / (Зобов'язання перед акціонерами) – (Загальна вартість акцій))х100 %

	2.2 
	Прибутковість  інвестицій у фірму 
	(Прибуток після сплати податків / Інвестиції ) х100 %

	2.3 
	Головний  показник  при​бутковості 
	(Прибуток до сплати податків /(Усього активів)-(Нематеріальні активи)) х100 % 

	2.4 
	Прибутковість активів 
	(Прибуток після сплати податків та дивідендів на привілейовані акції /(Усього активів)-(Нематеріальні активи)) х100 % 

	2.5 
	Обертання необоротних активів
	Обсяг реалізації / Необоротні активи 

	2.6 
	Прибутковість    операцій​ної діяльності 
	(Фінансовий результат від операційної діяльності/ Обсяг випуску продукції ) х100 %

	3 
	Показники ліквідності та платоспроможності 

	3.1 
	Величина власного капіталу 
	Підсумок звіту про власний капітал (форма 4) 

	3.2 
	Маневреність     грошових коштів 
	Грошові кошти / Власний капітал 

	3.3 
	Коефіцієнт   покриття   за​гальний 
	Оборотні активи / Поточні зобов'язання 

	3.4 
	Коефіцієнт покриття про​міжний 
	(Грошові кошти та їх еквіваленти) + (Дебіторська заборгованість) /Короткострокові позикові кошти 

	
	
	Продовження табл. 4.3



	1
	2
	3

	3.5 
	Коефіцієнт поточної лік​відності 
	Грошові кошти та їх еквіваленти / Поточні зобов'язання 

	3.6 
	Коефіцієнт абсолютної лік​відності   (платоспромож​ність) 
	Грошові кошти /Поточні зобов'язання 

	3.7 
	Частка оборотних коштів у активах 
	Оборотні активи /Усього активів 

	3.8 
	Частка запасів в оборот​них активах 
	Запаси / Оборотні активи 

	3.9 
	Частка власних оборотних коштів у покритті запасів 
	Власні оборотні кошти /Запаси 

	3.10 
	Коефіцієнт покриття за​пасів 
	Стабільні джерела покриття запасів /Запаси 

	3.11 
	Коефіцієнт критичної оці​нки 
	(Гроші + Ринкові цінні папери +Дебіторська   заборгованість)/Поточні зобов'язання 

	3.12 
	Період інкасації дебітор​ської заборгованості 
	Дебіторська заборгованість /

(Продаж у кредит) : (Кількість днів у періоді) 

	3.13 
	Тривалість кредиторської заборгованості 
	Кредиторська заборгованість/ 

(Закупівлі) : (Кількість днів у періоді) 

	3.14 
	Співвідношення довгостроко-вих зобов'язань кредиторам та довгостро​кових джерел фінан-суван​ня (коефіцієнт довгостро​кових зобов'язань)
	Довгострокові зобов'язання/ (Зобов'язання перед учасниками +Довгострокові             зобов'язання) 

	3.15 
	Коефіцієнт поточної за​боргованості 
	Поточні зобов'язання /Зобов'язання перед акціонерами 

	3.16 
	Співвідношення грошо​вих потоків та заборго​ваності кредиторам 
	Вхідні грошові потоки /Заборгованість кредиторам 

	3.17 
	Співвідношення грошових потоків та довгострокових зобов'язань кредиторам 
	Вхідні грошові потоки/Довгострокові пасиви 

	3.18 
	Коефіцієнт автономії (незалежності) 
	Власний капітал / Майно підприємства


	3.19 
	Коефіцієнт співвідношен​ня позикових та власних коштів 
	Позикові кошти / Власні кошти

	3.20 
	Співвідношення  нерозпо​діленого прибутку до всієї суми активів 
	Нерозподілений прибуток / Уся сума активів 

	3.21 
	Обертання матеріальних запасів 
	Продаж / Матеріальні запаси

	4 
	Показники фінансової стійкості та стабільності підприємства 

	4.1 
	Коефіцієнт автономії (незалежності) 
	Власний капітал /Майно підприємства 

	4.2 
	Коефіцієнт співвідношен​ня позикових та власних коштів 
	Позикові кошти /Власні кошти 

	4.3 
	Коефіцієнт   довгостроко​вого залучення капіталу 
	(Довгострокові кредити + Довгострокові позики) / (Власний капітал + Довгострокові кредити + Довгострокові позики) 

	4.4 
	Коефіцієнт маневреності власних коштів 
	(Власний капітал + Довгострокові кредити + Довгострокові позики — Позаоборотні активи) /

(Власний капітал + Довгострокові кредити+ Довгострокові позики) 

	4.5 
	Коеф-т реальної вар​тості    ос-новних    засобів у майні під-ва 
	(Вартість осн-х зас-в-Сума накопиче​ної аморти-зації)/Вартість майна за підсумком балансу 


Продовження табл. 4.3
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	2
	3

	4.6 
	Коефіцієнт концентрації власного капіталу 
	Власний капітал /Активи 

	4.7 
	Коефіцієнт фінансової за​лежності 
	Активи /Власний капітал 

	4.8 
	Коефіцієнт концентрації залученого капіталу 
	Залучений капітал /Усього коштів підприємства 

	4.9 
	Коефіцієнт довгостроко​вого залучення позикових коштів 
	Довгострокові зобов'язання / (Довгострокові зобов'язання + Власний капітал) 

	4.10 
	Коефіцієнт структури за​лученого капіталу 
	Довгострокові зобов'язання / Залучений капітал 

	4.11 
	Показник   заборгованості акціонерам 
	Усього заборгованості акціонерам / Усього активів

	5 
	Показники рентабельності підприємства 

	5.1 
	Рентабельність продажу 
	Прибуток від реалізації продукції (робіт, послуг)/  Виручка від реалізації 

	5.2 
	Рентабельність основної діяльності 
	Прибуток від реалізації продукції /Витрати на виробництво продук​ції та її реалізацію 

	5.3 
	Рентабельність власного капіталу 
	Чистий прибуток / Середня величина власного капіталу 

	5.4 
	Період окупності власно​го капіталу 
	Середня величина власного капіталу / Чистий прибуток 

	5.5 
	Рентабельність усього ка​піталу підприємства 
	Загальний прибуток /Підсумок балансу 

	5.6 
	Рентабельність перманент​ного (змінного) капіталу 
	Загальний прибуток /Підсумок 1 розділу пасиву балансу

	6 
	Показники ділової активності 

	6.1 
	Загальне обертання капі​талу 
	Чиста виручка від реалізації /Підсумок балансу 

	6.2 
	Обертання мобільних ко​штів 
	Чиста виручка від реалізації/ 

Підсумок ІІ та ІІІ розділів активу балансу 

	6.3 
	Обертання    матеріальних оборотних коштів 
	Чиста виручка від реалізації /

Підсумок II розділу активу балансу 

	6.4 
	Обертання готової проду​кції 
	Чиста виручка від реалізації / Готова продукція 

	6.5 
	Обертання     дебіторської заборгованості 
	Виручка від реалізації / Дебіторська заборгованість 

	6.6 
	Середній строк обороту де​біторської заборгованості 
	360 х Дебіторська заборгованість /

Виручка від реалізації 

	6.7 
	Обертання  кредиторської заборгованості 
	Виручка від реалізації / Кредиторська заборгованість 

	6.8 
	Середній   строк   обороту кредиторської  заборгова​ності 
	360 х Кредиторська заборгованість /

Виручка від реалізації 

	6.9 
	Фондовіддача    необорот​них активів 
	Виручка від реалізації / Необоротні активи 

	6.10 
	Обертання власного капі​талу 
	Виручка від реалізації / Власний капітал

	7 
	Показники акціонерного капіталу 

	7.1 
	Прибутковість акцій 
	(Дивіденди власників акцій/Ринкова ціна акції) х 100% 

	7.2 
	Дохід на звичайну акцію 
	Прибуток після сплати податків та дивідендів на привілейовані акції / Кількість звичайних акцій 

	7.3 
	Цінність акції 
	Ринкова ціна акції /Дохід на акцію 

	7.4 
	Рентабельність акції 
	Дивіденд на одну акцію /Ринкова ціна акції 

	7.5 
	Дивідендний дохід 
	Дивіденд на одну акцію / Середній дохід на одну акцію 

	7.6 
	Коефіцієнт     котирування акції 
	Ринкова ціна акції /Облікова ціна акції 


Залежно від мети та завдань аналізу в кожному конкретному ви​падку вибирають оптимальний саме для цього випадку комплекс показників та напрямків аналізу фінансового стану підприємства.
Слід підкреслити, що всі показники фінансового стану підприєм​ства перебувають у взаємозв'язку та взаємозумовленості. Тому оці​нити реальний фінансовий стан підприємства можна лише на під​ставі використання певного комплексу показників з урахуванням впливу різних факторів на відповідні показники [ 49,с.304].

Особливість вибору базової системи понять є залежність важливості обираємих понять від кон’юнктури ринку, загальної економічної ситуації і галузевого типу підприємства [40,с.123].

Наведемо коротку характеристику основних показників, які ви​користовуються в процесі оцінювання фінансово-господарської дія​льності підприємства.
Показники оцінки майнового стану.
1. Сума господарських коштів, що їх підприємство має у розпо​рядженні. Цей показник дає загальну вартісну оцінку активів, які перебувають на балансі підприємства. Зростання цього показника свідчить про збільшення майнового потенціалу підприємства.
2. Питома вага активної частини основних засобів. Згідно з нор​мативними документами під активною частиною основних засобів розуміють машини, обладнання і транспортні засоби. Зростання цього показника в динаміці — позитивна тенденція.
3.  Коефіцієнт зносу основних засобів. Показник характеризує частку зношених основних засобів у загальній їх вартості. Ви​користовується в аналізі для характеристики стану основних за​собів. Доповненням цього показника є так званий коефіцієнт при​датності.
4.  Коефіцієнт оновлення основних засобів. Показує, яку частину наявних на кінець звітного періоду основних засобів становлять но​ві основні засоби.
5.  Коефіцієнт вибуття основних засобів. Показує, яка частина основних засобів, з котрими підприємство почало діяльність у звіт​ному періоді, вибула з причини зносу та з інших причин [49,с.304-305].
Оцінка ліквідності та платоспроможності.
1.  Величина власного капіталу (функціонуючий капітал). Харак​теризує ту частину власного капіталу підприємства, яка є джере​лом покриття поточних активів підприємства (тобто активів, які мають період обороту менше ніж один рік). Цей розрахунковий показник залежить як від структури активів, так і від структури джерел коштів. Показник має особливо важливе значення для під​приємств. Зростання цього показника в динаміці — позитивна тенденція. Основним і постійним джерелом збільшення власних оборотних коштів є прибуток. Не можна ототожнювати поняття «оборотні кошти» та «власні оборотні кошти». Перший показник характеризує активи підприємства ( II та III розділи активу балан​су). Другий — джерела коштів, тобто частину власного капіталу підприємства, яка розглядається як джерело покриття поточних активів.
2.  Маневреність грошових коштів. Зростання цього показника в динаміці — позитивна тенденція.
3.   Коефіцієнт покриття загальний. Характеризує співвідно​шення оборотних активів і поточних зобов'язань. Для нормально​го функціонування підприємства цей показник має бути більшим за одиницю. Зростання його — позитивна тенденція. Орієнтовне значення показника підприємство встановлює самостійно. Воно залежатиме від щоденної потреби підприємства у вільних грошо​вих ресурсах.
4.   Коефіцієнт швидкої ліквідності. Аналогічний коефіцієнту покриття, але обчислюється за вужчим колом поточних активів (з розрахунку виключають найменш ліквідну їх частину — виробни​чі запаси).
Кошти, які можна отримати у разі вимушеної реалізації вироб​ничих запасів, можуть бути суттєво меншими за витрати на їх при​дбання. За ринкової економіки типічною є ситуація, коли під час лі​квідації підприємства отримують 40% і менше від облікової вартості запасів. В іноземній літературі трапляється орієнтовне (най​нижче) значення цього показника — 1. Однак ця оцінка також до​сить умовна.
5.  Коефіцієнт абсолютної ліквідності (платоспроможності). Він є найбільш жорстким критерієм ліквідності підприємства і по​казує, яку частину короткострокових зобов'язань можна за необ​хідності погасити негайно. Рекомендована нижня межа цього по​казника — 0,2.
6.   Частина власних оборотних коштів у покритті запасів. Це вартість запасів, яка покривається власними оборотними коштами. Має велике значення для підприємств торгівлі. Рекомендована ниж​ня межа цього показника — 50%
7.  Коефіцієнт покриття запасів. Розраховується як співвід​ношення величини стабільних джерел покриття запасів і суми запасів. Якщо значення цього показника є меншим за одиницю, то поточний фінансовий стан підприємства вважають недостат​ньо стійким [49,с.305-306].
Показники оцінки фінансової стійкості.
Одна з найважливіших характеристик фінансового стану підпри​ємства — забезпечення стабільності його діяльності в майбутньому. Вона пов'язана із загальною фінансовою структурою підприємства, його залежністю від кредиторів та інвесторів.
1.  Коефіцієнт концентрації власного капіталу характеризує частку власності самого підприємства у загальній сумі коштів, інвестованих у його діяльність. Чим вищий цей коефіцієнт, то більш фінансово стійким і незалежним від кредиторів є підприємство. Доповненням до цього по​казника є коефіцієнт концентрації залученого (позикового капіталу). Сума обох коефіцієнтів дорівнює 1 (чи 100%).
2.  Коефіцієнт фінансової залежності є оберненим до попе​реднього показника. Коли його значення наближається до 1 (чи 100%), це означає, що власники повністю фінансують своє під​приємство.
3.  Коефіцієнт маневреності власного капіталу показує, яка ча​стина власного капіталу використовується для фінансування пото​чної діяльності, тобто яку вкладено в оборотні кошти, а яку капі​талізовано.
4.  Коефіцієнт довгострокових вкладень показує, яку частину ос​новних коштів та інших позаоборотних активів профінансовано зов​нішніми інвесторами, тобто яка частина належить їм, а не власни​кам підприємства.
5. Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів харак​теризує структуру капіталу. Зростання цього показника — негатив​на тенденція, яка означає, що підприємство починає все сильніше залежати від зовнішніх інвесторів.
6.  Коефіцієнт співвідношення позикових та власних коштів. Зростання цього показника в динаміці також свідчить про посилен​ня залежності підприємства від кредиторів [49,с.306-307].


Оцінка ділової активності.

1. Загальне обертання капі​талу показує скільки отримано чистої виручки від реалізації продукції на одиницю коштів, інвестованих в активи. Позитивним для підприємства є збільшення цього показника.

2. Фондовіддача    необорот​них активів показує скільки виручки припадає на одиницю основних виробничих фондів. Позитивним для підприємства є збільшення цього показника.

3. Обертання мобільних ко​штів показує скільки виручки припадає на одиницю мобільних коштів. Для підприємства вигідно прискорення обертання.

4. Обертання     дебіторської заборгованості. Цей показник показує у скільки разів виручка перевищує середню дебіторську заборгованість.

5. Середній   строк   обороту кредиторської  заборгова​ності—це середній період інкасації дебіторської заборгованості, тобто період її погашення. Позитивним є зменшення показника, особливо в умовах інфляції.


Оцінка рентабельності.

1. Рентабельність продажу показує скільки припадає прибутку від операційної діяльності на одиницю виручки. Позитивним є збільшення показника.

2. Рентабельність власного капіталу показує скільки припадає прибутку від звичайної діяльності на одиницю власного капіталу. Позитивним є збільшення показника.

Організаційна складова аналітичної процедури включає організацію збори вихідної інформації та проведення розрахунків у рамках експрес-аналізу і деталізованого аналізу фінансового стану підприємства (ця складова детальніше буде розглянута у наступних розділах).


Методична складова аналітичної процедури визначає склад аналізу та критерії оцінки фінансового стану підприємства.


У методологічному аспекті на сьогодні в Україні фінансові аналітики мають змогу користуватися такими методиками оцінки фінансового стану підприємств:

· Методикою проведення поглибленого аналізу фінансово-господарського стану неплатоспроможних підприємств та організацій, затвердженої наказом Агентства з питань запобігання банкрутству підприємств та організацій від 27.06.97 г. № 81;

· Методикою інтегральної оцінки інвестиційної привабливості підприємств та організацій, затвердженої наказом Агентства з питань запобігання банкрутству підприємств та організацій від 23.02.98 г. № 22;

· Положенням про порядок здійснення аналізу фінансового стану підприємств, підлягаючих приватизації, затвердженої Мінистарством фінансів України, Фондом державного майна України від 26.01.2001 г. № 49/121;

· Методичними рекомендаціями по виявленню ознак неплатоспроможності підприємства та ознак дій по приховуванню банкрутства, фіктивного банкрутства або доведення до банкрутства, затвердженими Мінистерством економіки України  від 17.01.2001 г. № 10;

· Положенням про порядок формування та використання резерву для відшкодування можливих втрат по кредитним операціям банків, затвердженого постановою Правління Національного банку України від 06.07.2000 г. № 279;

·  Рекомендаціями по визначенню  фінансового стану позичальників, затвердженими постановою Правління Національного банку України від 29.09.97 г. № 323.

Наведені нормативні документи висвітлюють загальні напрямки аналізу та встановлюють загальні методичні основи проведення поглибленого аналізу фінансового стану підприємства [32,с. 29].


Узагальнюючи усе вищесказане, можно зробити висновок про те, що на сучасному етапі відсутня єдина методологія оцінки фінансового стану підприємства  і в літературі існує багато точок зору з цього приводу. Отже для забезпечення ефективності аналізу фінансового стану підприємства необхідно здійснювати індивідуальний підхід до підбору комплексу показників і визначення методик його здійснення  з урахуванням впливу різних факторів на відповідні показники в залежності  від кон’юнктури ринку, загальної економічної ситуації і галузевого типу підприємства.

4.2  Оцінка  і аналіз майнового потенціалу підприємства
4.2.1  Побудова аналітичного балансу

Для проведення аналізу дані балансу фармацевтичної фабрики               КП « ЛО «Фармація» за останні 5 років доцільно згрупувати. Ця інформація наведена у таблиці 4.4

Таблиця 4.4

Статті “стислого” бухгалтерського балансу фармацевтичної фабрики

КП « ЛО «Фармація» за період 2002-2006 р.р., грн.

	Статтті балансу
	
	
	Період
	
	

	
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Актив

	1. Необоротні активи
	11367645
	13521624
	13602391
	3427970
	3832199

	1.1 Основні засоби
	7714557
	9459923
	4700164
	1919240
	3238097

	1.2 Інші необоротні активи
	3653088
	4061701
	8902227
	3237781
	3040037

	2.Оборотні активи
	3530457
	4731019
	4028851
	5910305
	5397635

	2.1 Запаси
	1667758
	2639740
	2450217
	2500258
	2017720

	2.2 Дебіторська заборгованість
	11840372
	2061095
	1554372
	3374297
	3336446

	2.3 Коротк-і фін. вкладення 
	0
	0
	0
	0
	0

	2.4 Грошові кошти 
	22327
	30184
	24262
	35750
	43469

	Баланс
	14898102
	18252643
	17631242
	11067326
	11675769

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Пасив

	1.Власний капітал
	8661513
	9423552
	10144560
	6804433
	6804433

	1.1 Статутний капітал
	8255428
	9146375
	987383
	6527256
	6527256

	1.2 Інший капітал 
	406085
	277177
	277177
	277177
	277177

	1.3 Нероз-ний прибуток
	0
	0
	0
	0
	0

	2 Зобов’язання
	6236589
	8829091
	7486682
	4262893
	4871336

	2.1 Довгострокові зобов’язання
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208

	2.2 Короткострокові зобов’язання
	2586381
	5178883
	3836474
	612685
	1221128

	2.2.1 Короткострокові кредити та займи
	0
	0
	0
	60000
	200000

	2.2.2 Кредиторська заборгованість за товарними операціями
	461247
	395802
	280198
	377165
	309816

	2.2.3 Кредиторська заборгованість за нетоварними операціями
	2029874
	4621730
	3514281
	175520
	256592

	2.2.4 Інші коротко-і зобов’язання
	95260
	161351
	41995
	0
	454720

	Баланс
	14898102
	18252643
	17631242
	11067326
	11675769


4.2.2 Вертикальний та горизонтальний аналіз балансу

Для здійснення вертикального та горизонтального аналізу використовуються дані “стислого” бухгалтерського балансу фармацевтичної фабрики КП « ЛО «Фармація» за період 2002-2006 р.р., які приведені у  Додатку 2


Аналізуючи активи підприємства за останні п’ять років за даними таблиці 4.5 важливо насамперед відмітити, що необоротні активи мають значну частку у загальних активах фармацевтичної фабрики. У 2003 році  необоротні активи підприємства збільшилися у абсолютному значенні, збільшуючи при цьому питому вагу. Так, якщо у 2002 році частка необоротних активів становила 76,30 %, то у 2003 році вона збільшилась на 0,73 %, і склала 77,03%. Згідно до приміток до річної фінансової звітності це відбувається завдяки капітальному будівництву, придбанню (виготовленню) основних засобів та інших необоротних матеріальних активів. Структура необоротних активів за 2002-2003 роки показує, що основні засоби переважають інші необоротні активи майже у два рази. Все це відбувається при збільшенні абсолютної суми активів, що свідчить про розширення виробничих потужностей підприємства.

У 2006 році відбулося зниження частки необоротних активів у структурі загального майна з одночасним зниженням його абсолютного значення на 3569441 грн., тобто на 5,85 %. Аналізуючи статті балансу очевидно, що це сталося за рахунок зменшення суми основних засобів, а також значного зниження статті “Інші необоротні активи”. Декілька змінилося при цьому співвідношення у структурі необоротних активів—значно збільшилися основні засоби (на 19,49 %) і складають 89,45%.

Тенденція зниження абсолютного і питомого значення необоротних активів відбувається і 2005 році. У 2005 році необоротні активи фармацевтичної фабрики складають 46,60 % від загальної суми майна, що на 24,59% менше ніж у попередньому році. Темпи зменшення необоротних активів складають 48,18%. Значні зміни відбуваються у структурі необоротних активів. Збільшення загальної суми інших необоротних активів на 2187825 гривень, сприяло росту частки їх у структурі необоротних активів на 52,23%, і на кінець 2005 року питома вага цієї статті склала 62,78%.


У 2006 році за даними таблиці необоротні активи підприємства зросли на 1121113 гривень, і їх частка у загальній суми майна склала 53,77%. При цьому у структурі необоротних активів також відбуваються зміни. Частка основних засобів зросла на 14,36% і склала 51,58%, відповідно до цього частка інших необоротних активів зменшилася на 14,36% і склала 48,42%.


В цілому, у порівнянні із 2002 роком у 2006 році необоротні активи зменшилися на 5089511 гривень, при цьому більш значно зменшилася абсолютна сума основних засобів.

Відповідні зміни відбуваються і у оборотних активах. У 2003 році в порівнянні із 2002 оборотні активи мають тенденцію збільшення, однак у загальній структурі майна їх частка знизилася на 0,73 %.

У структурі оборотних активів переважає дебіторська заборгованість, яка складає у 2002 році 52,13%, а у 2003—51,13%. І хоча вона знизилася в продовж року на 1%, така її вісома частка у структурі оборотних активів негативно впливає на фінансовий стан. Запаси підприємства складають 47,24%, а у 2002 році—48,12%, і лише 0,63%, а у 2003 році 0,75% складають грошові кошти.


Незначне зменшення абсолютної суми оборотних активів відбулося у 2004 році, однак при цьому відбувся рост їх частки на 5,85%. Позитивних змін набула структура оборотних активів. Дебіторська заборгованість знизилася на 506723 гривень і її частка у складі активів зменшилася на 12,55%, тобто склала 38,58%. Незначних змін набули грошові кошти—вони зменшилися на 5922 гривень, і їх частка склала 0,60%. Відповідно до цього збільшилися запаси підприємства, що сприяє розширенню виробництва і досягненню основної мети підприємства—максимізації прибутку. У 2004 році їх частка склала 60,82%.


У 2005 році відповідно до зниження частки необоротних активів відбувся рост оборотних активів на 24,59%. Однак при цьому відмічається збільшення і їх абсолютного значення, що повинно сприяти розширенню діяльності. Але, проводячи аналіз складових оборотних активів, очевидно, що такий рост обумовлено збільшенням дебіторської заборгованості на 18,51%. При цьому запаси збільшилися порівняно не значно—на 50041 гривень, і їх частка при цьому зменшилася на 18,51% зменшивши питому вагу їх до 42,30%.

У 2006 році було відмічено тенденцію зниження оборотних активів із темпом у 8,67%. Абсолютна сума оборотних активів зменшилася на 512670 гривень, і це привело до зменшення їх питомої ваги на 7,17%. При цьому значно зменшується абсолютне значення запасів (на 482538 гривень),що ще більше зменшує їх частку, яка тепер становить 37,38%. Незначне зменшення дебіторської заборгованості сприяло зростанню її питомої ваги у структурі оборотних активів до 61,81%. Це досить значна частка, тому така структура оборотних запасів є неефективною.

В цілому за аналізуємий період майно підприємства зменшилося на 3222333 гривень. Відбулося це за рахунок значного зменшення абсолютної величини необоротних активів. З одного боку, це свідчить про зменшення виробничого потенціалу, але враховуючи те, що питома вага необоротних активів на кінець 2006 року перевищує 50% і складає 53,77%, то така їх зміна може створити умови для прискорення оборотності всього майна підприємства, що у свою чергу буде позитивно впливати на фінансовий стан підприємства.


Аналізуючи джерела майна фармацевтичної фабрики                               КП « ЛО «Фармація» за період 2002-2006 років можна констатувати, що у 2003 році власний капітал підприємства збільшився на 762039 гривень. Це відбулося за рахунок росту статутного капіталу, при тому, що зменшився інший капітал. Однак зростання абсолютного значення власного капіталу супроводжується зменшенням його питомої ваги у майні на кінець 2003 року на 4,45%, тобто він складає 53,69%. Співвідношення у структурі власного капіталу змінюється у сторону збільшення статутного капіталу на 1,75% і відповідного зменшення іншого капіталу. У 2004 році відбувається значне зменшення власного капіталу—на 2929200 гривень, при цьому його частка у майні знижується на 7,24% і складає 46,45%. Це відбувається за рахунок зниження власного капіталу. У 2006 році власний капітал аналізуємого підприємства зростає на 310081 гривень, що сприяє збільшенню його питомої ваги у структурі майна на 4,77%. У 2005 році частка власного капіталу набуває значення 61,48%. Це максимальне відносне значення власного капіталу за аналізуємий період. На кінець 2006 року абсолютне значення власного капіталу не змінюється, однак питома вага зменшується на 3,20% і складає 58,28%. Зменшення частки відбулося за рахунок зростання загальної суми майна аналізуємого підприємства.

В цілому за період 2002-2006 років зменшення абсолютного значення власного капіталу відмічено у розмірі 1857080 гривень. В порівнянні із 2002 роком у 2006 році питома вага власного капіталу зросла на 0,14%. Структура власного капіталу також змінювалася порівняно не значно; відбулося зростання статутного капіталу на 0,61% із відповідним зменшенням іншого капіталу на 0,61%. Все це відбувалося при загальному зниженні абсолютного їх значення.

Зобов’язання фармацевтичної фабрики КП « ЛО «Фармація» змінювалися протягом аналізуємого періоду відповідно до змін питомої ваги власного капіталу. Але досить цікаві зміни відбувалися у структурі зобов’язань. Перш за все, необхідно констатувати, що підприємство має значні довгострокові зобов’язання, що може негативно впливати на його фінансовий стан. Протягом аналізуємого періоду їх абсолютна сума складала 3650208 гривень, однак питома вага їх змінювалася відповідно до змін загального значення зобов’язань. Так, якщо у 2002 році їх частка складала 58,53%, то у 2003 році, за рахунок зниження загальної суми зобов’язань, вона склала 44,90%. Максимальну питому вагу довгострокових зобов’язань відмічено у 2005 році—85,63%. У 2006 році частка їх склала 74,93%. У порівнянні із 2002 роком, на кінець 2006 року питома вага довгострокових зобов’язань зросла на 16,40%.

Короткострокові зобов’язання фармацевтичної фабрики змінювалися впродовж аналізуємого періоду не тільки у відносному значенні, але й у абсолютному. У 2003 році в порівнянні із 2002 короткострокові зобов’язання зросли на 1892502 гривень, збільшивши при цьому свою питому вагу на 13,63%. Це відбулося за рахунок значного зростання кредиторської заборгованості за нетоварними операціями як у відносному, так і у абсолютному значенні. Їх питома вага на кінець 2003 року склала 87,56%. Одночасно зменшилася на 65455 гривень (9%) кредиторська заборгованість за товарними операціями і на 66091 гривень (0,08%) зросли інші короткострокові зобов’язання. У 2004 році відбувається зменшення питомої ваги короткострокових зобов’язань на  3,85 %, що складає 642409 гривень. Таке зменшення обумовлено зменшенням усіх елементів короткострокових зобов’язань, однак найбільшого зменшення набула стаття “Кредиторська заборгованість за нетоварними операціями”. Вона зменшилася на 407449 гривень, при цьому її частка зросла на 4,04% і склала 91,60%.

У 2005 році короткострокові зобов’язання мають темп зменшення 84,03%. Питома вага їх на кінець 2005 року складає 14,37% (тобто зменшилася на 36,87%). У абсолютному значенні зменшення склало 323789 гривень. Така значна зміна короткострокових зобов’язань обумовлена зменшенням на 3338761 гривень кредиторської заборгованості за нетоварними операціями. Їх частка зменшилася на 62,95% і склала 28,65%. Декілька зросла кредиторська заборгованість за товарними операціями, з’явилася стаття короткострокових кредитів. Підприємство взяло кредит на поповнення обігових коштів у розмірі 60000 гривень. Це складає 9,79% у загальній структурі зобов’язань. Інші короткострокові зобов’язання на кінець 2005 року  відсутні.

У 2006 році короткострокові зобов’язання зросли на 608443 гривень, це обумовило зростання їх частки у структурі зобов’язань на 10,70%. До зростання короткострокових зобов’язань призвело збільшення короткострокових кредитів на 140000 гривень, кредиторської заборгованості за нетоварними операціями на 81072 гривень та інших короткострокових зобов’язань на 454720 гривень. Значне відносне зменьшення кредиторської заборгованості за товарними операціями на 36,19% суттєво не вплинуло на структуру короткострокових зобов’язань.

Взагалі, у порівнянні із 2002 роком у 2006 році зобов’язання фармацевтичної фабрики зменшилися на 1365253 гривень, хоча частка їх у структурі майна знизилося лише на 0,14%. Це, звичайно, обумовлено зниженням загальної суми майна у порівнянні із 2002 роком на 3222333 гривень. 

4.2.3 Аналіз якісних зрушень у майновому стані

Результати вертикального та горизонтального аналізу за  2002-2006 роки виявили значні зміни, що відбувалися протягом цього періоду. Для визначення якісних зрушень у майновому стані підприємства доцільно здійснити аналіз використання основних засобів з оцінкою їх руху та змін їх структури, стану (табл. 4.5).

Таблиця 4.5

Аналіз використання основних засобів фармацевтичної фабрики КП «ЛО «Фармація» з оцінкою їх руху та змін їх структури, стану

	Напрям анализу і показник
	2002
	2003
	Зміна

+/-
	2004
	Зміна

+/-
	2005
	Зміна

+/-
	2006
	Зміна

+/-
	Зміна у порівнянні 

До 2002

	Оцінка стану основних засобів
	

	Коефіцієнт зносу
	0,21
	0,22
	0,01
	0,28
	0,06
	0,51
	0,23
	0,56
	0,05
	0,35

	Коефіціент придатності
	0,79
	0,78
	-0,01
	0,72
	-0,06
	0,49
	-0,23
	0,44
	-0,05
	-0,35

	Оценка руху  основних  засобів
	

	Коеф-т оновлення
	0,39
	0,01
	-0,38
	0
	-0,01
	0,01
	0,01
	0,03
	0,02
	-0,36

	Коефіціент вибуття
	0,002
	0,01
	0,008
	0
	-0,01
	0,87
	0,87
	0,0003
	-0,8697
	-0,0017

	Коефіціент приросту
	0,39
	0,001
	-0,389
	0
	-0,001
	-0,85
	-0,85
	0,0299
	0,8799
	-0,3601

	Оценка забеспеченності
	

	Фондоозброєність
	60963
	75993
	15030
	79147
	3154
	51440
	-27707
	25745
	-25695
	-35218

	Ефективность 

використання
	

	Фондовіддача
	0,94
	0,76
	-0,18
	0,78
	0,02
	1,18
	0,4
	2,9
	1,72
	1,96

	Фондомісткість
	1,06
	1,32
	0,26
	1,28
	-0,04
	0,85
	-0,43
	0,34
	-0,51
	-0,72

	Рентабельность 
	0,17
	0,13
	-0,04
	0,82
	0,69
	0,13
	-0,69
	0,36
	0,23
	0,19


Оцінюючи стан основних засобів фармацевтичної фабрики                     КП « ЛО « Фармація» очевидно, що за аналізуємий період коефіцієнт зносу основних засобів має негативну тенденцію зростання. Починаючи із 2002 року це було обумовлено зростанням суми зносу основних засобів, але у 2005 році значно знизилася вартість основних засобів, що спричинило значний стрибок цього показника (на 0,23) і подальшу тенденцію зростання його у 2006 році. У порівнянні із 2002 роком за весь період коефіцієнт зносу основних засобів виріс на 0,35 (майже у 2,5 рази). Відповідно до цього змінювався і коефіцієнт придатності.

Аналізуючи рух основних засобів за період 2002-2006 років очевидно, що найбільший коефіцієнт оновлення у розмірі 0,39 був у 2002 році. Протягом наступних років він був не значним—0, 01-0,03. Максимальне значення коефіцієнту вибуття основних засобів відмічено у 2005 році—0,87. Коефіцієнт приросту за весь період має максимальне значення у 2002 році—0,39; мінімальне—у 2005— -0,85. Від’ємне значення цього коефіцієнту є негативною тенденцією до старіння основних засобів. Загалом, коефіцієнт приросту у 2006 році у порівнянні із 2002 знизився на 0,3601.

Оцінюючи забезпеченість підприємства основними засобами, перш за все необхідно відмітити про значну суму основних засобів на одного середньосписочного працівника. Очевидно, що показник фондоозброєнності у 2002-2004 роках має тенденцію зростання при одночасному зростанні середньосписочної чисельності, що є позитивним напрямком. Але у 2005 році показник зменшується, що обумовлено зменьшенням загальної суми основних виробничих фондів. Така тенденція відмічається і у 2006 році.
Оцінюючи ефективність використання основних засобів очевидно, що протягом аналізуємого періоду фондовіддача має тенденцію збільшення. Це позитивний фактор у діяльності підприємства, але його рост зумовлено не тільки збільшенням обсягу продукції, який виробляється, а й зниженням суми середньорічних основних виробничих фондів. Зростання фондовіддачи забезпечує відповідне зниження фондомісткості, тобто на одну грошову одиницю виробленої продукції приходиться все меньш основних виробничих засобів, що є позитивної тенденцією. Ефективність використання основних засобів підтверджується зростанням рентабельності основних засобів. За винятком 2004 року (в якому вона складала 0,082 і була мінімальною) рентабельність основних засобів має позитивну тенденцію до збільшення.

Отже, оцінюючи в цілому майновий потенціал аналізуємого підприємства, перш за все необхідно відмітити значне зменшення активів у 2006 році в порівнянні із 2002 роком, що свідчить про скорочення потенціалу. За даними вертикального аналізу, очевидно, що на початок аналізуємого періоду, тобто 2002 рік, необоротні активи підприємства мали значно більшу частку у структурі майна. У такій ситуації виробничі потужності не можуть використовуватися у повній мірі, оскільки відчувається недостатність матеріальних ресурсів. Про це свідчить  низькі значення фондовіддачі. Але поступово структура майна підприємства дещо змінюється у напрямку збільшення оборотних активів, і на кінець 2006 року структура необоротних та оборотних активів складає 53,77% та 46,23 % відповідно. Таке співвідношення у структурі майна аналізуємого підприємства дозволить більш ефективно використовувати активи, підвищити їх оборотність, покращити фінансові результати і в цілому фінансовий стан підприємства, що, в свою чергу, позитивно сприяє укріпленню майнового потенціалу.   

4.3 Оцінка фінансового потенціалу

4.3.1  Оцінка ліквідності та платоспроможності

Для визначення спроможності фармацевтичної фабрики                           КП « ЛО « Фармація» перетворювати свої активи на гроші для покриття всіх необхідних платежів, тобто ліквідності, визначається насамперед, ліквідність балансу (табл. 4.6).

Таблиця 4.6

Оцінка ліквідності балансу фармацевтичної фабрики КП «ЛО «Фармація»

	Показник
	Період часу

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	А1
	22327
	30184
	24262
	35750
	43469

	П1
	2565966
	5159926
	3836474
	552685
	566408

	Співвідношення
	А1<П1
	А1<П1
	А1<П1
	А1<П1
	А1<П1

	А2
	1840372
	2016095
	155372
	3374297
	3336446

	П2
	20415
	18957
	0
	60000
	654720

	Співвідношення
	А2>П2
	А2>П2
	А2>П2
	А2>П2
	А2>П2

	А3
	1667758
	2639740
	2450217
	2500258
	2017720

	П3
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208

	Співвідношення
	А3<П3
	А3<П3
	А3<П3
	А3<П3
	А3<П3

	А4
	11367645
	13521624
	9952183
	5157021
	6278134

	П4
	8661513
	9423552
	6494352
	6804433
	6804433

	Співвідношення
	А4>П41
	А4>П4
	А4>П4
	А4>П4
	А4>П4


Аналізуючи ліквідність балансу фармацевтичної фабрики за останні 5 років можно зробити висновок, що баланс не є абсолютно ліквідним, про що свідчить не виконання співвідношення:

           А1 ≥ П1

          А2 ≥ П2

          А3 ≥ П3

           А4 ≤ П4

З чотирьох співвідношень на аналізуємому підприємстві виконується тільки два.

Фактично за останні 5 років співвідношення має вигляд:

А1 <П1                А2 > П2   
А3 < П3               А4 > П4

 Невиконання першого співвідношення свідчить про те, що найбільш ліквідних активів (грошей, короткострокових вкладень, цінних паперів) недостатньо для покриття кредиторської заборгованості.

Це насамперед пов’язано із значними обсягами кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги та поточних зобов’язань за розрахунками.

Дані для аналізу динаміки  кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги та поточних зобов’язань за розрахунками за період 2002-2006 років наведені у таблиці 4.7

Таблиця 4.7
Динаміка  кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги та поточних зобов’язань за розрахунками фармацевтичної фабрики                      КП «ЛО «Фармація» за період 2002-2006 років, грн.

	
	2002
	2003
	Зміна +/-
	2004
	Зміна +/-
	2005
	Зміна +/-
	2006
	Зміна
+/-
	Зміна +/-до 2002

	Кредитор, заборг-ть за товари
	461247
	395802
	-65445
	280198
	-115604
	377165
	96967
	309816
	-67349
	-1514 31

	Поточні зоб-я        із розрах-в
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	за  отрим-и авансами
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Із бюд-м
	5653
	9228
	3575
	11024
	1796
	13116
	2092
	10450
	-2666
	4797

	Із позабюд. Платежів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	із страх-я
	10493
	15000
	4507
	21540
	6540
	16127
	-5413   .
	32466
	16339
	2197 3

	оплата праці
	21223
	28352
	7129
	39402
	11050
	41760
	2358
	66219
	24459
	4499 6

	учасниками
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Із      внутр. розрахунків
	1992505
	4569150
	2576645
	3442315
	-1126835
	0
	-3442315
	0
	0
	-1992 505

	Ін. Поточні зоб-я
	74845
	142394
	67549
	41995
	-100399
	104517
	62522
	147457
	42940
	7261 2

	Всього
	2565966
	5159926
	2593960
	3836474
	-1323452
	552685
	-3283789
	566408
	13723
	-1999 558


Аналізуючи кредиторську заборгованість за товари, роботи, послуги та поточні зобов’язання за останні 5 років за даними таблиці 4.7 очевидно, що найбільше значення вони мали у 2003 році—5159926 гривень, а найменшій—у 2005 році—552685 гривень.

В цілому за аналізуємий період загальна сума кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги та поточні зобов’язання знизилися на 1999558 гривень. При цьому кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги знизилася лише на 131431 гривень.


Аналізуючи кредиторську заборгованість за товари, роботи, послуги очевидно, що максимального розміру вона набула у 2002 році—461247 гривень, мінімального—у 2004 році—280198 гривень. Впродовж аналізуємого періоду відмічається тенденция зниження  кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги. Наявність такої  кредиторської заборгованості за товари, роботи, послуги пов’язана  із специфікою розрахунків із постачальниками. За даними аналітичного обліку прострочена кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги відсутня (що є позитивним фактом). Згідно розшифровкам кредиторської заборгованості станом на 1.01.2007 року, кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги у суми 309816 гривень—це є сума заборгованості за товар іншим організаціям.


Поточні зобов’язання впродовж аналізуємого періоду мають більш значні розміри ніж кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги. У їх структурі досить значне місце посідають поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків. Так, станом на 2002 рок вони складали 1992505 гривень, у 2003 році вони зросли на 2576645 гривень і склали 4569150 гривень. У 2004 році вони зменшилися на 1126835 гривень, і їх значення—3442315 гривень. Такий суттєвий розмір поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків пов’язаний з особливостями відносин із вищестоящої організацією та нестачею обігових коштів для здійснення виробничої діяльності. Так, прибуток, який фармацевтична фабрика повинна передавати вищестоящий організації, направляються на поповнення обігових коштів, внаслідок чого виникають такі значні суми поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків. Відсутність поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків у 2005 та 2006 роках пов’язана, згідно даним аналітичного обліку, із тим, що фармацевтична фабрика передала вищестоящій організації об’єкт основних фондів.

Невиконання третього співвідношення свідчить про те, що довгострокові зобов’язання перевищують активи, що реалізуються повільно. Тобто, у разі необхідності запасів підприємства буде не достатньо для покриття довгострокових зобов’язань. 

Все це свідчить про те, що баланс не є ліквідним.

Оскільки сума довгострокових зобов’язань більша за суму запасів, то очевидно, що частини їх направляється на формування необоротних активів. Звідси випливає невиконання четвертого співвідношення, за яким власний капітал повинен повністю покривати або навіть перебільшувати  “Необоротні активи”. Така ситуація може бути пов’язана з тим, що у балансі підприємства відсутня стаття “Нерозподілений прибуток”, що зменшує суму власного капіталу.

Для подальшого аналізу ліквідності доцільно здійснити аналіз основних показників ліквідності та їх динаміку за аналізуємий період (табл.4.8)

Таблиця 4.8

Основні показники ліквідності фармацевтичної фабрики                         КП « ЛО « Фармація»

	Назва показника
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	Оптимальне значення

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Загальний коефіцієнт ліквідності (Кз.л.)
	1,37
	0,91
	1,05
	9,65
	4,42
	1

	Коефіцієнт швидкої ліквідності (Кш.л.)
	0,72
	0,40
	0,41
	5,57
	2,77
	≥1

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності (Ка.л.)
	0,008
	0,005
	0,006
	0,06
	0,04
	0,2-0,35

	Коефіцієнт маневреності власних оборотних коштів (Км)
	0,02
	-0,07
	0,13
	0,007
	0,01
	0-1

	Частка власних обігових коштів у покритті запасів (Кзап.)
	0,57
	-0,17
	0,08
	2,12
	2,07
	Збільшення

	Коефіцієнт покриття запасів (Кп.з.)
	0,85
	-0,01
	0,19
	2,29
	2,25
	1


Аналізуючи дані таблиці, очевидно, що загальний коефіцієнт ліквідності впродовж досліджуємого періоду мав значення, яке перевищує критичний показник (окрім 2003 року). Це свідчить про достатність обігових коштів для погашення боргів протягом року. Але значення загального коефіцієнту ліквідності значно збільшилося у 2005 та 2006 роках. Він має значення 9,65 та 4,42 відповідно. Таке зростання коефіцієнту є небажаним, оскільки перевищення оборотних засобів над короткостроковими зобов’язаннями більш ніж у 3 рази свідчить про нераціональну структуру капіталу.

Також, важливо звернути увагу на те, що за даними балансу сума оборотних активів протягом аналізуємого періоду включає суттєве значення дебіторської заборгованості. Тому необхідно більш уваги приділити управлінню активами підприємства.

Аналізуючи тенденцію коефіцієнту швидкої ліквідності за період 2002-2006 років, видно, що умові оптимальності він відповідає лише у 2005-2006 роках. Тобто в період 2002-2004 років на кожну гривню поточної заборгованості підприємство мало 72 копійки, 40 копійок та 41 копійку відповідно, що є низьким показником. Значного підвищення коефіцієнт швидкої ліквідності набув 2005  і 2006 роках. Це насамперед пов’язано із зростанням дебіторської заборгованості із внутрішніх розрахунків.

Коефіцієнт абсолютної ліквідності протягом всього аналізуємого періоду не задовольняє нормативу. Це свідчить про досить низьку готовність підприємства негайно ліквідувати короткострокову заборгованість. Таке низьке значення коефіцієнту пов’язано із значним розміром поточних зобов’язань.

Коефіцієнт маневреності власних обігових коштів протягом аналізуємого періоду постійно змінюється, тобто частка власних обігових коштів, які перебувають у формі грошових коштів не є постійною. У 2003 році коефіцієнт набув від’ємного значення, що свідчить про не зовсім нормальне функціонування підприємства. Пов’язано це з тим, що у 2003 році власні обігові кошти мали негативне значення, що свідчить про значну суму поточних зобов’язань, яка перевищує оборотні активи. Така ситуація означає не здатність підприємства платити борги, тобто “життя в борг”. Протягом інших періодів коефіцієнт має невелике значення і, оскільки згідно балансу сума грошових коштів має тенденції зростання, то пов’язано це із більш значними темпами росту поточних зобов’язань, а також суттєвим їх розміром.

В межах аналізу коефіцієнту забезпечення власними обіговими коштами запасів видно, що у 2003 році даний показник мав негативне значення, що обумовлено відсутністю власних обігових коштів. Починаючи із 2004 року коефіцієнт має тенденцію збільшення. Це свідчить про зростання власних обігових коштів. Максимального значення показник набув у 2005 році, колі склав 2,12.

Аналогічні тенденції відмічаються при аналізі коефіцієнту покриття запасів. У 2003 році він набув негативного значення, що свідчить про недостатність “нормальних” джерел покриття запасів. У 2005 році коефіцієнт склав 0,19; таке його значення хоч і не є негативним, однак не задовольняє нормативу та свідчить про нестійкий фінансовий стан. Лише у 2005 та 2006 роках коефіцієнт має значення, яке перевищує порогове.

Отже, на базі аналізу показників ліквідності, можна зробити висновок, що ліквідність підприємства не є абсолютною. За аналізуємий період загальний коефіцієнт ліквідності та коефіцієнт швидкої ліквідності також не завжди відповідали нормативу. Досить низьке значення має коефіцієнт маневреності власного обігового капіталу. В окремих періодах коефіцієнти забезпечення власними обіговими коштами запасів та покриття запасів навіть мали негативне значення.

За даними аналізу показників ліквідності очевидно, що лише у 2005 році майже всі коефіцієнти наближаються до нормативу, або мають позитивний напрямок.

Але, доповнюючи ці дані інформацією аналізу ліквідності балансу, можна констатувати, що навіть у 2005-2006 роках структура балансу не є ліквідною.

4.3.2  Оцінка фінансової стійкості

Для оцінки фінансової стійкості перш за все необхідно з’ясувати тип фінансової стійкості за аналізуємий період. Для цього використовуються дані агрегованого балансу неведені у таблиці 4.9

Таблиця 4.9

Баланс фармацевтичної фабрики КП « ЛО «Фармація» 

(у агрегованому вигляді) за  2002-2006 роки, грн.

	Актив
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1) Осн.капітал F
	11367645
	13521624
	9952183
	5157021
	6278134

	2) Запаси Z
	1667758
	2639740
	2450217
	2500258
	2017720

	3)    ДЗ та IIрозділ А.Ra     
	1862699
	2091279
	1578634
	3410047
	3379915

	Розрахунки < 12 міс.ra 
	1840372
	2061095
	1554372
	3374297
	3336446

	Грошові кошти,КФВ D
	22327
	30184
	24262
	35750
	43469

	Баланс B
	14898102
	18252643
	13981034
	11067326
	11675769

	Пасив
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	4)Джерела власних коштів   Ис
	8661513
	9423552
	6494352
	6804433
	6804433

	5)Л
	6236589
	8829091
	7486682
	4262893
	4871336

	Довгострокові позики   KT
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208
	3650208

	Короткострокові позикиKt
	0
	0
	0
	60000
	200000

	КЗ та інш    Rp
	2586301
	5178883
	3836474
	552685
	1021128

	Зобов язання не погашені в строк Ko
	0
	0
	0
	0
	0

	Баланс B
	14898102
	18252643
	13981034
	11067326
	11675769


За даними таблиці видно, що у 2002 році виконується нерівняння:

Ra+Z  >  Ko+Rp

1667758+1862699>2586301

2586381>2586301


Це свідчить по те, що підприємство має передкризову фінансову стійкість. Така стійкість є мінімально допустимою та супроводжується порушенням платоспроможності.


У 2003 році характерним є виконання наступного нерівняння:

Ra+Z < Ko+Rp

2091279+2639740 < 5178883

4731019 < 5178883


Отже, фінансовий стан підприємства можна характеризувати як кризовий. Це свідчить про недостатність оборотних активів для покриття поточних зобов’язань.


У 2004 році фінансовий стан фармацевтичної фабрики                   КП «ЛО «Фармація» дещо покращується та перебуває у фазі мінімальної стійкості, про що свідчить виконання наступного нерівняння:

Ra+Z > Ko+Rp

1578634+2450217 > 3836474

4028851 > 3836474


 Така позитивна тенденція відбулася завдяки значному зниженню поточних зобов’язань.


Починаючи із 2005 року фінансовий стан аналізуємого підприємства стабілізується, про що свідчить виконання наступного нерівняння:

Ra > Ko+Rp


Так, станом на 2005 рок:

3410047 > 552685


Відповідно до цього у 2006 році нерівняння має вигляд:

3379915 > 1021128


Нормальна стійкість гарантує підприємству оптимальну платоспроможність, за якої строки поступлінь приблизно відповідають строкам погашення та розмірам строкових зобов’язань.


Така ситуація зумовлена відсутністю поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків, які зменшилися у порівнянні із 2004 роком на 3442315 гривень.


Для подальшого аналізу фінансової стійкості необхідно оцінити фінансову стійкість підприємства на базі співвідношення фінансових та нефінансових активів. Для цього використовуються дані таблиці 4.10

Таблиця 4.10

Визначення варіанту фінансової стійкості фармацевтичної фабрики                         КП « ЛО « Фармація»

	Актив
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Нефінансові активи
	13035403
	16161364
	12402400
	7657279
	8295854

	-довгострокові
	11367645
	13521624
	9952183
	5157021
	6278134

	-оборотні
	1667758
	2639740
	2450217
	2500258
	2017720

	Фінансові активи
	1862699
	2091279
	1578634
	3410047
	3379915

	-немобільні
	1840372
	2061095
	1554372
	3374297
	3336446

	-мобільні
	22327
	30184
	24262
	35750
	43469

	Баланс
	14898102
	18252643
	13981034
	11067326
	11675769

	Пасив
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	Власний капітал
	8661513
	9423552
	6494352
	6804433
	6804433

	Позиковий капітал
	6236589
	8829091
	7486682
	4262893
	4871336

	Баланс 
	14898102
	18252643
	13981034
	11067326
	11675769

	Варіант фінансової стійкості
	Зона ризику, втрата платоспро-можності
	Зона ризику, втрата платоспро-можності
	Зона ризику, втрата платоспро-можності
	Допустима фінансова напруга (потенційна платоспро-можність)
	Допустима фінансова напруга (потенційна платоспро-можність)



Згідно даним таблиці 2002-2004 роки аналізуєме підприємство знаходилося у зоні ризику. Про це свідчить те, що власний капітал менше ніж довгострокові нефінансові активи.

У 2005 році фінансовий стан підприємства покращився. Власний капітал перевищує довгострокові фінансові активи, що є свідченням потенційної платоспроможності.

У 2006 році також спостерігається допустима фінансова напруга, яка забезпечує потенційну платоспроможність.

Індикатором платоспроможності є позитивна різниця між власним капіталом та довгостроковими фінансовими активами.

Для оцінки фінансової стійкості досить важливо здійснити аналіз коефіцієнтів фінансової стійкості (табл. 4.11).
Таблиця 4.11
Основні показники фінансової стійкості фармацевтичної фабрики                         КП « ЛО « Фармація»

	Назва показника
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	Оптимальне значення

	Власні обігові кошти (робочий капітал) (Рк)
	944076
	-447864
	192377
	5297620
	4176507
	Збільшення

	Коефіцієнт забезпеченя оборотних активів власними коштами (Кз.в.к.)
	0,27
	-0,09
	0,05
	0,90
	0,77
	>1; збільшення

	Маневреність робочого капіталу (Мр.к.)
	1,77
	-5,89
	12,74
	0,47
	0,48
	Зменшення

	Маневреність власних обігових коштів (Мв.о.к.)
	0,02
	-0,07
	0,13
	0,006
	0,01
	Збільшення

	Коефіцієнт забеспечення власними обіговими коштами запасів (Кзап.)
	0,57
	-0,17
	0,001
	2,13
	2,08
	Збільшення

	Коефіцієнт автономії (Кавт)
	0,58
	0,52
	0,46
	0,61
	0,58
	≥0,5;

збільшення

	Коефіцієнт фінансової залежності (Кф.з.)
	1,72
	1,92
	2,17
	1,64
	1,72
	2;

зменшення

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу (Км)
	0,11
	-0,05
	0,03
	0,78
	0,61
	≥0,1

	Коефіцієнт концентрації позикового капіталу (Кп.к.)
	0,42
	0,48
	0,54
	0,39
	0,42
	≤0,5

	Коефіцієнт фінансової стабільності (Кф.с.)
	1,39
	1,07
	0,87
	1,60
	1,40
	>1

	Показник фінансового лівериджу (Фл)
	0,42
	0,39
	0,56
	0,54
	0,54
	≤0,25

	Коефіцієнт фінансової стійкості (Кф.с.)
	0,83
	0,72
	0,73
	0,94
	0,90
	0,85-0,90


Аналізуючи показники фінансової стійкості за період 2002-2006 років необхідно перш за все звернути увагу на динаміку робочого капіталу підприємства, оскільки від нього залежать і деякі інші показники. Згідно даним таблиці 4.11 у 2003 році робочий капітал підприємства набув негативного значення. З позицій теорії така ситуація аномальна, оскільки в даному випадку одним із джерел покриття основних засобів та інших необоротних активів є короткострокова кредиторська заборгованість. При цьому фінансовий стан характеризується як нестійкий та потребує виправлення ситуації. Оскільки постійним джерелом збільшення власних обігових коштів є прибуток, а підприємство протягом всього аналізуємого періоду працює прибутково, необхідно, аналізуючи виникнення такої ситуації відмітити, що показник залежить від структури активів і від структури джерел коштів. Тому, аналізуючи за даними балансу активи та пасиви підприємства станом на 2003 рік, очевидно, що досить значно збільшилися поточні зобов’язання, при незначному збільшенні оборотних активів. Такий рост поточних зобов’язань обумовлено досить значним зростанням поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків. Оскільки фармацевтична фабрика КП «ЛО «Фармація» згідно специфіки відносин із вищестоящою організацією повинна перераховувати весь прибуток їй, то згідно даних аналітичного обліку очевидно, що прибуток було направлено на здійснення виробничої діяльності та капітальне будівництво, що збільшило поточні зобов’язання із внутрішніх розрахунків та обумовило перевищення поточних зобов’язань над обіговими активами. Також негативно на фінансовий стан підприємства впливає те, що значна частина оборотних активів відволікається у дебіторську заборгованість, що свідчить про нераціональне використання оборотних активів.

Величина даного показника у 2002 та 2004 році хоча і не має від’ємного значення, однак має несуттєвий розмір і можна зробити висновок про недостатність оборотних активів для розширення виробництва і здійснення нормальної виробничої діяльності.

Значення робочого капіталу дещо покращується у 2005 та 2006 роках. Це стало наслідком значного зниження поточних зобов’язань із внутрішніх розрахунків. Наслідком цього є можливість підприємства платити борги, розширювати виробництво. Але аналізуючи оборотні активи підприємства по балансу за ці роки, необхідно відмітити значну суму дебіторської заборгованості у цей період, що свідчить про відволікання коштів. Це є негативною тенденцією

За даними таблиці 4.11 коефіцієнт забезпечення активів власними обіговими коштами у 2002 році відповідав критерію оптимальності, що означає абсолютну можливість перетворення активів у ліквідні кошти. Але, у 2003 році коефіцієнт набув негативного значення, що пов’язано із недостаткам власних обігових коштів. Починаючи із 2004 року коефіцієнт забезпечення активів власними обіговими коштами має позитивний напрямок збільшення і вже у 2005 році його значення перебільшує порогову величину.

Маневреність робочого капіталу протягом аналізуємого періоду постійно змінювалася. Максимального значення показник набув у 2004 році—12,74. Це свідчить про уповільнення оборотності обігових коштів, що негативно впливає на фінансовий стан підприємства, зменшує його платоспроможність. У 2005-2006 роках значення цього показника дещо стабілізувалося.

Аналізуючи маневреність власних обігових коштів необхідно відмітити, що за межі оптимального значення даний показник вийшов лише у 2003 році. Взагалі даний показник протягом інших періодів мав задовільне значення, хоча і досить невелике. Отже, не дивлячись на те, що показник знаходиться у межах оптимальності, незначна сума коштів не може забезпечити абсолютну свободу фінансового маневру.

Із таблиці 4.11 видно, що коефіцієнт забезпечення власними обіговими коштами запасів протягом аналізуємого періоду не мав постійної тенденції. Так, якщо у 2002 році він складав 0,57, то у 2003—набув негативного значення— -0,17. Тільки починаючи з 2004 року він почав зростати. У 2004 році його значення було незначним—0,001. Але у 2005 коефіцієнт забезпечення власними обіговими коштами запасів склав 2,13. Тобто очевидно, що на цьому етапі запаси достатньо забезпечені довгостроковими стабільними джерелами фінансування. Аналогічна ситуація відмічається й у 2006 році.

Для оцінки незалежності фармацевтичної фабрики ЛОКВП “Фармація” від позикових джерел необхідно проаналізувати динаміку коефіцієнту фінансової автономії. Згідно даним таблиці 4.11  протягом аналізуємого періоду показник має значення, яке задовольняє нормі, що свідчить про реальну можливість підприємства виконувати зовнішні зобов’язання за рахунок власних активів (лише у 2004 році його значення було трохи менше норми). Тобто протягом аналізуємого періоду підприємство не залежало від позикових джерел. Максимального значення коефіцієнт набув у 2005 році. Його значення складало 0,61.

Зворотним до коефіцієнту фінансової автономії є коефіцієнт фінансової залежності. Його значення змінювалося відповідно до змін коефіцієнту фінансової автономії. Так, у 2002 році на одиницю власного капіталу припадало 1,72 одиниці сукупних джерел, у 2003—1,92, у 2004 році—2,17, тобто дещо більше нормативного значення, у 2005—1,64, а у 2006 році—1,72.

Коефіцієнт маневреності власного капіталу згідно даним таблиці 4.11  у 2002 році відповідав умовам оптимальності, але у 2003 році набув негативного значення. У 2004 році коефіцієнт маневреності власного капіталу хоч і не є від’ємною величиною, але має значення нижче нормативу. Починаючи із 2005 року коефіцієнт маневреності власного капіталу задовольняє умовам оптимальності.

Аналізуючи динаміку коефіцієнту концентрації позикового капіталу згідно даним таблиці 4.11 видно, що лише у 2004 році даний показник дещо перевищив норму. Оскільки, згідно даним балансу, за аналізуємий період довгострокові зобов’язання мали постійне абсолютне значення, а поточні зобов’язання у 2004 році навіть знизилися, то негативна тенденція коефіцієнту забезпечена зменшенням загальної суми майна підприємства, що може свідчити про згортання діяльності.

В межах проведеного аналізу досить часто зверталася увага на невідповідність окремого показника нормі в результаті недостатності власних обігових коштів. Для з’ясування забезпеченості заборгованості власними коштами доцільно проаналізувати динаміку коефіцієнту фінансової стабільності за період 2002-2006 років. Як видно з таблиці 4.11,  коефіцієнт фінансової стабільності набув мінімального значення у 2004 році і склав 0,87. Така його величина не відповідає умові оптимальності. Це означає, що на даному етапі позикові кошти перевищують власні та нестійкий фінансовий стан. І оскільки, згідно балансу, сума довгострокових зобов’язань є постійною протягом аналізуємого періоду, а поточні зобов’язання також дещо зменшилися у порівнянні із 2003 роком, то сталося це під впливом більш значного зменшення власного капіталу у 2004 році. У всі інші роки протягом аналізуємого періоду даний показник задовольняв норму і забезпечував фінансову стійкість підприємства. Максимального значення коефіцієнт фінансової стабільності набув у 2005 році коли склав 1,60. Це відбулося завдяки зниженню суми поточних зобов’язань, а саме із внутрішніх розрахунків.

Діяльність підприємства протягом всього періоду його функціонування нерозривно пов’язана із ризиком. В межах аналізу фінансового стану розглядаються перш за все фінансові ризики, першопричини яких лежать у площині структури капіталу. Тому для оцінки залежності аналізуємого підприємства від довгострокових зобов’язань та рівня фінансового ризику необхідно з’ясувати динаміку показнику фінансового лівериджу. Згідно даним таблиці 4.11 очевидно, що протягом періоду 2002-2006 років даний показник постійно перевищував норматив. Це свідчить про значний фінансовий ризик, тобто це ризик того, що підприємство, залучивши фінансові ресурси, виявиться неспроможним вчасно погасити зобов’язання, строк сплати яких настав, у результаті чого підприємство може стати банкрутом. Але, згідно даним аналітичного обліку довгострокові зобов’язання у сумі 3650208 гривень—це урядовий кредит, за яким підприємство не сплачує відсотки й існує імовірність неповернення цього кредиту, і тому недоцільно констатувати значні фінансові ризики в межах аналізу цього показника.

В межах аналізу фінансової стійкості узагальнюючим показником можна вважати коефіцієнт фінансової стійкості. За аналізуємий період даний показник у 2003 та 2004 роках мав значення, яке не задовольняє нормативу. Частка стабільних джерел фінансування у їх загальному обсязі складала 0,72 та 0,73 відповідно. Значення  коефіцієнту фінансової стійкості менше ніж 0,75 вважається турботним. Але, як видно із розрахунків, які показані у таблиці коефіцієнт фінансової стійкості у 2005-2006 роках задовольняє оптимальному значенню, що свідчить про нормалізацію фінансового стану підприємства та підвищення рівня його фінансової стійкості.

Отже, оцінюючи фінансову стійкість підприємства, можно зробити висновок про те, що у порівнянні із 2002 роком на кінець аналізуємого періоду здатність фармацевтичної фабрики КП «ЛО «Фармація» функціонувати і розвиватися, а також зберігати рівновагу своїх активів і пасивів дещо покращилася. Про це свідчать тип фінансової стійкості, дані оцінки фінансової стійкості на базі співвідношення фінансових та нефінансових активів та інформація аналізу коефіцієнтів, які характеризують фінансову стійкість. Так, якщо у період з 2002 року до 2004 включно підприємство має передкризову фінансову стійкість, та знаходиться у зоні ризику та втрати платоспроможності, має низькі значення коефіцієнтів, багато з яких не відповідають нормативам, то починаючи з 2005 року ситуація поліпшується. У 2005 році підприємство від мінімальної фінансової стійкості переходить у фазу нормальної стійкості. Вона характеризується припустимою фінансовою напругою та свідчить про потенційну платоспроможність. Позитивних змін набувають набувають і показники фінансової стійкості, деякі з них задовольняють нормативу, або трансформуються у необхідному напрямку. Дана тенденція спостережується і у 2006 році.

Оцінюючи фінансовий потенціал фармацевтичної фабрики                           КП «ЛО «Фармація» необхідно відмітити що склад і структура активів підприємства не є оптимальною, структура балансу не є ліквідною, відчувається дефіцит власних обігових коштів, відсутня стійка платіжна готовність, значна частка коштів відволікається у дебіторську заборгованість, підприємство має значну кредиторську заборгованість. Тому фінансовий потенціал не можна вважати ефективним. Але, починаючи із 2005 року, деякі позитивні тенденції спрямовані на укріплення фінансового потенціалу були відмічені у рамках аналізу. Так, станом на 2005-2006 роки деякі показники ліквідності оптимального значення, або змінюються у позитивному напрямку, фінансова стійкість також поліпшується і характеризується як нормальна, що свідчить про потенційну платоспроможність. Одночасно поліпшуються і відносні показники фінансової стійкості, збільшується власний обіговий капітал. Все це свідчить про потенційну можливість формування конкурентоспроможного фінансового потенціалу. 
4.4 Оцінка й аналіз результативності фінансово-господарської діяльності суб’єкта господарювання

4.4.1 Оцінка ефективності поточної діяльності (ділової активності)

Для оцінки ділової активності підприємства насамперед необхідно проаналізувати динаміку найважливіших показників роботи підприємства: обсяги реалізації, прибуток, активи (табл. 4.12).

Таблиця 4.12 

Абсолютні показники ділової активності фармацевтичної фабрики                         КП « ЛО « Фармація»

	Показник
	2002
	2003
	Темп росту, %
	2004
	Темп росту %
	2005
	Темп росту %
	2006
	Темп росту %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Обсяг реал-ції
	5689124
	6547037
	115
	7172094
	110
	7175821
	100
	9123396
	127

	Приб-к
	1003969
	1075914
	107
	753143
	70
	815238
	108
	1128905
	138

	Активи
	14898102
	18252643
	123
	13981034
	77
	11067326
	79
	11675769
	105


Аналізуючи дані таблиці 4.12 видно, що протягом періоду 2002-2006 років абсолютні показники зазнавали постійних змін. Аналізуючи обсяги реалізації продукції слід відмітити, що протягом аналізуємого періоду вони мали тенденцію зростання. Це свідчить про розширення діяльності підприємства та його якісний розвиток. Але, аналізуючи при цьому прибуток, який одержує підприємство при розширенні діяльності, очевидно, що він у 2004 році значно зменшився, і лише у послідуючі роки має тенденцію зростання. Усі ці зміни супроводжуються постійними змінами обсягу активів підприємства. Так, якщо у 2003 році у порівнянні із 2002 роком сукупний капітал підприємства мав значні темпи росту, розширюючи при цьому економічний потенціал підприємства, то у 2004 та 2005 роках відмічається значне його скорочення. І лише у 2006 році у порівнянні із 2005 роком спостерігається тенденція росту активів.

Але, для якісного аналізу ділової активності необхідно простежити зміни цих показників у співвідношенні. За даними таблиці очевидно, що оптимальне співвідношення, коли темпи зростання прибутку перебільшують темпи зростання виручки від реалізації, які у свою чергу перевищують темпи росту активів виконується лише у 2005 та 2006 роках. У 2001 році темпи росту активів мали більш значні темпи росту ніж темпи росту виручки, а темпи росту прибутку були менші за темпи росту виручки. Це обумовлено не ефективним використанням ресурсів підприємства, до того ж, очевидно, зросли витрати, оскільки темпи зростання виручки перевищили темпи зростання прибутку.  У 2004 році темпи зростання виручки були виші за темпи зростання активів, але це перш за все зумовлено зменшенням загальної суми активів у результаті зменшення статей “Основні засоби” та “Незавершене будівництво”. У 2005-2006 роках оптимальне співвідношення виконується. У цей період, наряду із ростом економічного потенціалу підприємства (зростання активів) обсяги реалізації збільшуються більш високими темпами, що свідчить про більш ефективне використання майна підприємства. До того ж зменшуються витрати виробництва та обігу, в наслідок чого темпи зростання прибутку перевищують темпи зростання виручки.  Аналіз ділової активності також припускає оцінку  та вивчення динаміки відносних показників ділової активності (табл. 4.13).

Таблиця 4.13

Основні показники ділової активності фармацевтичної фабрики                         КП « ЛО « Фармація»

	Назва показника
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	Оптимальне значення

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Оборотність активів, коефіцієнт трансформації (Кт)
	0,38
	0,36
	0,51
	0,65
	0,78
	Збільшення

	Фондовіддача (Фо.ф)
	0,74
	0,69
	0,81
	2,22
	3
	Збільшення

	Коефіцієнт оборотності обігових коштів (Ко)
	1,61
	1,38
	1,78
	1,21
	1,69
	Збільшення

	Період одного обороту обігових коштів (Чо)
	223
	260
	202
	297
	213
	Зменшення

	Коефіцієнт оборотності запасів (Ко.з.)
	2,81
	1,95
	2,46
	2,35
	4,68
	Збільшення

	Період одного обороту запасів (Чз)
	128
	184
	146
	153
	76
	Зменшення

	Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості (Кд.з.)
	3,09
	3,18
	4,61
	2,13
	2,73
	Збільшення

	Період погашення дебіторської заборгованості (Чд.з.)
	116
	113
	78
	169
	131
	Зменшення

	Коефіцієнт оборотності готової продукції (Кг.п.)
	9,62
	5,33
	7,37
	7,2
	18,88
	Збільшення

	Період погашення кредиторської заборгованості (Чк.з.)
	39
	31
	19
	30
	50
	Зменшення

	Період операційного циклу (Чо.ц.)
	244
	297
	224
	322
	207
	Зменшення

	Період фінансового циклу (Чф.ц.)
	-146
	-19
	205
	22
	157
	Зменшення

	Коефіцієнт оборотності власного капіталу (Кв.к.)
	0,66
	0,69
	0,71
	1,05
	1,34
	Збільшення


Дані таблиці показують, що оборотність активів протягом аналізуємого періоду має позитивну тенденцію зростання. Так, якщо у 2002 році на одиницю коштів, інвестованих в активи підприємство отримувало 0,38 гривень чистої виручки від реалізації продукції, то на кінець аналізуємого періоду, тобто у 2006 році, цей показник складає 0,78 гривень. Отже протягом п’яти років він збільшився майже у 2 рази. Але, беручи до уваги те, що протягом цього періоду значно зменшилася сума активів ( за даними балансу у 2002 році активи складали 14898102 гривень, а у 2006 році—11675769 гривень), можна зробити висновок про те, що така позитивна зміна показника забезпечена у більшості не зростанням чистої виручки від реалізації, а зменшенням активів.

Аналогічні тенденції очевидні і у зміні фондовіддачі, яка доповнює попередній показник оборотності активів. Але очевидно також і те, що значне зростання (на 2,26) показника у 2006 році у порівнянні із 2002 роком обумовлено більше зниженням суми основних виробничих фондів (які, згідно балансу, у 2006 році складають 3040037 гривень. Тоді як у 2002 році—7714557 гривень), ніж зростанням чистої виручки від реалізації.

Досить важливим параметром оцінки ділової активності підприємства є коефіцієнт оборотності обігових коштів. Його динаміка показує, що у 2006 році на одиницю обігових коштів припадає 1,69 гривень виручки від реалізації, тоді як у 2002 році—1,61 гривень. Максимального значення цей показник набув у 2004 році, коли мав значення 1,78; а мінімального—у 2005 році, коли склав 1,21. Однак, порівнюючи 2006 рок із 2002, можна констатувати, що не дивлячись на значне зростання обігових коштів (на 1867178 гривень), показник тим не менш має позитивні зміни. Це свідчить про поліпшення ділової активності фармфабрики.

 Доповнюючи аналіз коефіцієнту оборотності обігових коштів треба відмітити скорочення у  2006 році періоду одного обороту обігових коштів до 213 днів, тоді як у 2005 році він склав 297 днів, що є позитивною тенденцією. Але мінімального значення цей показник набув у 2004 році, коли склав 202 дні.

Аналізуючи тенденцію коефіцієнту оборотності запасів можна констатувати, що мінімального значення він набув у 2003 році—1,95. Але, починаючи з 2004 року, відмічається позитивна тенденція зростання. Тобто, якщо у 2004 році, кошти, які інвестовані у запаси, здійснювали 2,46 оборотів, тобто для одного обороту необхідно 146 днів, то у 2006—3,68 оборотів, а період обороту запасів скоротився до мінімального значення 97 днів.

Аналізуючи коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості очевидно, що в період 2002-2004 років він мав позитивну тенденцію збільшення, тобто темпи зростання виручки від реалізації перевищували темпи зростання дебіторської заборгованості. У 2004 році період погашення дебіторської заборгованості набуває мінімального значення—78 днів. Але у 2005 році коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості значно зменшується і набуває мінімального за весь аналізуємий період значення 2,13, зумовлюючи при цьому зростання періоду погашення дебіторської заборгованості до 169 днів. Таке значне зростання коефіцієнту оборотності дебіторської заборгованості зумовлено збільшенням дебіторської заборгованості у 2004 році за рахунок збільшення дебіторської заборгованості із внутрішніх розрахунків на 1676373 гривень. Зростання дебіторської заборгованості негативно впливає на ділову активність і фінансовий стан підприємства  в цілому, оскільки здійснюється відволікання коштів.

Коефіцієнт оборотності готової продукції за аналізуємий період мінімальне значення має у 2003 році—5,33. Але у 2004 році він збільшився до 7,37; а у 2006 році набуває максимального значення—18,89. Тобто у 2006 році виручка від реалізації у 18,89 разів перевищує запаси готової продукції. Це позитивний показник, який свідчить про те, що залишки готової продукції на складі поменшуються, дає можливість констатувати, що продукція користується попитом і підприємство має досить значний маркетинговий потенціал. Також, зменшення залишків готової продукції на складі дозволить скоротити витрати на їх зберігання. Отже, виходячи із вищенаведеного, можна констатувати, що позитивна зміна показника обумовлена двома чинниками: зростанням виручки від реалізації та скороченням запасів готової продукції у 2006 році.

Важливим показником, який впливає на динамічний розвиток підприємства, тобто його ділову активність є період погашення кредиторської заборгованості. Даний показник у 2002 році склав 39 днів. Тобто саме 39 днів необхідно було підприємству для сплати короткострокової заборгованості. У 2003 році період погашення кредиторської заборгованості зменшився до 31 дня, а у 2004—до 19 днів. Але у 2005 році період погашення кредиторської заборгованості знов почав рости і склав 30 днів. Максимального значення період погашення кредиторської заборгованості набув у 2006 році, коли склав 50 днів.

Поліпшенню ділової активності підприємства сприяють позитивні тенденції скорочення операційного та фінансового циклу.

На аналізуємому підприємстві період операційного циклу у 2002 році склав 244 дня, але у 2003 році він збільшився на 53 дня і склав 297 днів. На таку зміну негативно вплинуло збільшення на 56 днів періоду оборотності запасів; дещо скоригувало у позитивному напрямку скорочення на 3 дні періоду погашення дебіторської заборгованості.

Зменшення періоду погашення запасів на 38 днів та на 35 днів періоду погашення дебіторської заборгованості у 2004 році зумовило скорочення періоду операційного циклу на 73 дні. Тобто, очевидно, що тривалість перетворення придбаних матеріальних ресурсів на грошові кошти скорочується. Це свідчить про підвищення рівня ділової активності та позитивно впливає на фінансовий стан підприємства. Але, у 2005 році період операційного циклу значно збільшується і набуває максимального значення за весь аналізуємий період—321 день. Обумовлено це зростанням періоду оборотності запасів та періоду погашення дебіторської заборгованості. У 2006 році період операційного циклу дещо знижається—228 днів.

Аналогічних змін набуває і період фінансового циклу. Так, у 2002 році період обороту коштів склав 205 днів. У 2001 році період фінансового циклу зростає до 266 днів. Оскільки період погашення кредиторської заборгованості у 2003 році склав 31 день, то можна констатувати, що виробнича діяльність підприємства у більшій мірі обслуговується за рахунок власних коштів. У 2005 році аналізуємий показник знов зменшується і період між платежу за зобов’язаннями та отриманням грошей від покупців складає 205 днів. Значне зростання операційного циклу у 2005 році зумовило і рост періоду фінансового циклу, а скорочення його у 2006 році—відповідно скоротило фінансовий цикл. У 2006 році період обороту коштів склав 178 днів. При цьому, період погашення кредиторської заборгованості зріс до 50 днів, що свідчить про зростання часового інтервалу протягом якого підприємство обслуговує виробничу діяльність за рахунок капіталу кредиторів.

Узагальнюючим показником ділової активності є коефіцієнт оборотності власного капіталу. Аналізуючи його протягом 2002-2006 років можна констатувати позитивну тенденцію його зростання. На кінець 2006 року аналізуємий показник склав 1,34 і перебільшив значення у 2002 році більш ніж у два рази. Це досить позитивна зміна яка показує, що 1, 34 гривень виручки від реалізації продукції припадає  на одиницю власного капіталу. Але також необхідно відмітити, що дана тенденція обумовлена двома чинниками. Перш за все це зростання чистої виручки від реалізації продукції; по-друге, це зменшення загальної суми власного капіталу.

Отже, аналізуючи в цілому ділову активність фармацевтичної фабрики КП « ЛО «Фармація» , можна констатувати, що у деякі показники мають позитивну тенденцію протягом всього періоду  2002-2006 років. Але майже всі показники набувають найбільш позитивних значень у 2006 році6 що свідчить про значне підвищення рівня ділової активності саме у цьому періоді. Так, у 2006 році позитивно зросли оборотність активів, фондовіддача, коефіцієнт оборотності обігових коштів, коефіцієнт оборотності запасів, коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості, коефіцієнт оборотності готової продукції, коефіцієнт оборотності власного капіталу. Також позитивних змін у напрямку скорочення набув період обороту обігових коштів, період обороту запасів, період погашення дебіторської заборгованості, період погашення кредиторської заборгованості; значно зменшився період операційного та фінансового циклу. Отже, усі ці зміни  свідчать про підвищення ефективності основної діяльності у 2006 році та сприяють поліпшенню фінансового стану аналізуємого підприємства.

4.4.2 Аналіз прибутку та рентабельності

Для аналізу і оцінки рівня та динаміки показників прибутку використовуються дані форми №2 фінансової звітності фармацевтичною фабрики КП « ЛО « Фармація»  за період 2002-2006 років (Додаток 1). 

Тому, у межах аналізу прибутку стає необхідним оцінити саме прибуток від операційної діяльності. Також це обумовлює той факт, що підприємство не показує у звіті чистого прибутку, який відображається у консолідованому звіті про фінансові результати.

Виходячи з даних таблиці видно, що чистий доход (виручка) від реалізації продукції за аналізуємий період має тенденцію зростання. Це є позитивною характеристикою діяльності аналізуємого підприємства, яка неодмінно впливає на покращення фінансового стану.

У динаміці фінансових результатів від операційної діяльності фармацевтичної фабрики за 2003 рок можна відмітити наступні позитивні зміни. Перш за все це те, що валовий прибуток від реалізації зростає швидше, ніж чистий дохід (виручка) від реалізації. Це свідчить про відносне скорочення витрат на виробництво. Одночасно, динаміка фінансових результатів у 2003 році мала і негативні зміни. Так, значне зростання у 2003 році адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат зумовило скорочення темпів зростання фінансового результату від операційної діяльності у порівнянні із темпами зростання чистого доходу та валового прибутку від реалізації продукції.

У 2004 році темп зростання чистого доходу дещо зменшився у порівнянні із 2003 роком, але набув позитивного значення. Однак, значно зросла собівартість реалізованої продукції (темп її зростання на 7,41 % перевищив темп зростання чистого доходу), що вплинуло на абсолютне і відносне скорочення валового прибутку. Одночасне зменшення інших операційних доходів та збільшення адміністративних витрат та витрат на збут скоротили фінансовий результат від операційної діяльності на 322771 гривень у порівнянні із 2003 роки.

У 2005 році чистий доход від реалізації збільшився не значно—на 3727 гривень, але при цьому темпи зростання валового прибутку значно збільшилися (на 12,52%) за рахунок абсолютного і відносного скорочення собівартості реалізованої продукції. Зростання у 2005 році адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат зумовили те, що темпи зростання фінансового результату від операційної діяльності менші за темпи зростання валового прибутку від реалізації, але вони все одно опереджають темпи зростання чистого доходу, що є позитивною тенденцією.

У 2006 році чистий доход від реалізації продукції зріс на 1947573 гривень. Одночасно позитивним є те, що валовий прибуток зростає швидше ніж чистий  дохід (виручка) від реалізації. Темпи зростання собівартості реалізованої продукції нижчі за темпи зростання чистого доходу, валового прибутку та фінансових результатів від операційної діяльності, що свідчить про відносне зниження витрат на виробництво продукції. Також позитивною зміною у 2006 році є те, що темпи зростання фінансових результатів від операційної діяльності перевищують темпи зростання чистого доходу та валового прибутку від реалізації.

В виду особливостей обліку та відносин із вищестоящою організацією аналіз використання чистого прибутку здійснити не можливо.

Тому, для подальшого аналізу прибутковості, тобто ефективності використання капіталу, доцільно здійснити аналіз рентабельності.

Основні показники рентабельності, які відбивають доходність підприємства та характеризують ефективність його роботи в цілому, наведені у таблиці 4.14.
Таблиця 4.14

Основні показники рентабельності фармацевтичної фабрики                              КП « ЛО « Фармація»

	Назва показника
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	Оптимальне значення

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Рентабельність активів за прибутком від звичайної діяльності ( Rзв)
	4,72
	3,90
	3,80
	5,16
	7,25
	Збільшення

	Рентабельність капіталу  за чистим прибутком (Rа)
	4,72
	3,90
	3,80
	5,16
	7,25
	Збільшення

	Рентабельність власного капіталу (Rв.к.)
	8,11
	7,56
	8,13
	8,39
	12,44
	Збільшення

	Рентабельність виробничих фондів (Rв.ф.)
	7,99
	6,55
	5,09
	12,04
	18,63
	Збільшення

	Рентабельність реалізованої продукції за прибутком від реалізації (RQ)
	17,55
	16,35
	10,51
	11,51
	12,50
	Збільшення

	Рентабельність реалізованої продукції за прибутком від операційної діяльності (RQоп)
	17,64
	16,43
	10,51
	11,36
	12,37
	Збільшення

	Рентабельності реалізованої продукції за чистим прибутком (RQч)
	12,35
	10,88
	7,36
	7,95
	9,28
	Збільшення


За даними таблиці 4.14 очевидно, що рентабельність активів за прибутком від звичайної діяльності та за чистим прибутком мають ідентичні значення протягом аналізуємого періоду. Так, у 2002 році вони набули  4,72%, а у 2003—знизилися до 3,90%, що зумовлено перш за все тим, що темпи зростання активів значно перевищують темпи зростання прибутку. У 2004 році вони зменшилися і набули мінімального значення за весь аналізуємий період—3,80%, що зумовлено значним зростанням адміністративних витрат та витрат на збут, які скоротили фінансовий результат від звичайної діяльності, який зменшився швидше, ніж зменшилася загальна сума активів підприємства. Але, починаючи з 2005 року , аналізуємі показники набули позитивної тенденції зростання, яка відмічається й у 2006 році. Так, їх значення склали 5,16% та 7,25% відповідно. Це означає, що станом на 2006 рок на одиницю коштів, інвестованих в активи, припадає 7,25 гривень прибутку, тобто на 2,09 гривень більше ніж у 2005 році, що свідчить про підвищення ефективності використання активів підприємства.

Для характеристики ефективності вкладення коштів у аналізуєме підприємство доцільно здійснити аналіз динаміки рентабельності власного капіталу. Згідно даним таблиці 4.14, цей показник протягом аналізуємого періоду має позитивну тенденцію зростання (тільки у 2003 році він дещо знизився, що обумовлено значним збільшенням власного капіталу, темпи зростання якого перевищили темпи зростання прибутку). Така тенденція свідчить про збільшення суми прибутку, яка припадає на одиницю власного капіталу, а також про підвищення ефективності вкладення коштів у аналізуєме підприємство.

Для подальшого аналізу ефективності діяльності фармацевтичної фабрики необхідно здійснити аналіз рентабельності виробничих фондів. У 2002 році даний показник набув 7,99%. Це означає, що 7,99 гривень прибутку припадає на одиницю вартості виробничих фондів. Але, у 2003 році рентабельність виробничих фондів зменшилася на 1,44% і склала 6,55%. Це відбулося за рахунок значного збільшення суми основних засобів та виробничих запасів, темпи зростання яких перебільшили темпи зростання прибутку. Така негативна тенденція відмічається й у 2004 році. Рентабельність виробничих фондів знизилася на 1,46% й набула мінімального значення за весь аналізуємий період—5,09%. Це відбувається на фоні скорочення основних фондів, що свідчить про значний негативний вплив незначних темпів зростання прибутку (що видно із таблиці 4.15). У 2005 році, згідно даним таблиці 4,16, очевидно, що рентабельність виробничих фондів значно зросла (більш ніж у 2 рази) і склала 12,04%. Така зміна відбулася за рахунок значного скорочення основних засобів (майже у 3 рази). Вони зменшилися на 5664446 гривень, згідно даним балансу. У 2006 році аналізуємий показник зріс до 18,63%. Таку позитивну тенденцію в значній мірі забезпечено опереджуючими темпами зростання прибутку, над темпами змін виробничих фондів.

Фундаментальне значення для аналізу ефективності діяльності підприємства має рентабельність реалізації. У межах аналізу здійснено розрахунок рентабельності реалізації за прибутком від реалізації, за прибутком від операційної діяльності та за чистим прибутком. Значення цих показників кількісно різняться, але вони мають аналогічні тенденції протягом аналізуємого періоду.

Так, максимального значення вони набувають у 2002 році—17,55%, 17,64% та 12,35% відповідно. У 2003 році аналізуємі показники набувають негативної тенденції зниження. Негативний напрямок зміни спостерігається й у 2004 році, коли аналізуємі показники набувають мінімального впродовж всього аналізуємого періоду значення—10,51%, 10,51% та 7,36% відповідно. Зумовлено це тим, що у 2004 році, за даними таблиці 3.12, темпи зростання виручки від реалізації значно перевищують темпи зростання прибутку від реалізації, прибутку від операційної діяльності та чистого прибутку. Починаючи з 2005 року показники рентабельності реалізації мають позитивну тенденцію зростання. Зумовлено це зростання тим, що у 2005-2006 році темпи зростання прибутку від реалізації, прибутку від операційної діяльності та чистого прибутку перевищують темпи зростання чистого доходу від реалізації.

Отже, згідно отриманих даних, можна зробити висновок, що критичним для підприємства були 2003-2004 роки, коли показники прибутку мали незначні темпи зростання порівняно із попередніми періодами, а показники рентабельності мали мінімальні значення. Починаючи з 2005 року показники прибутку та рентабельності поліпшуються, що зумовлено перевищенням темпів зростання прибутку над темпами зростання чистого доходу (виручки) від реалізації.

Оцінюючи в цілому фінансово-господарську діяльність фармацевтичної фабрики за період 2002-2006 років можна констатувати, що найбільш “тяжкими” для аналізуємого підприємства стали 2003-2004 роки. У 2003 році відбувається спад ділової активності фармацевтичної фабрики: знижається оборотність активів; погіршується ефективність використання основних виробничих фондів, про що свідчить скорочення фондовіддачі; набуває негативної тенденції  зменшення коефіцієнт оборотності обігових коштів, коефіцієнт оборотності запасів, коефіцієнт оборотності готової продукції, зумовлюючи негативне зростання періоду обороту обігових коштів, періоду обороту  запасів, періоду операційного та фінансового циклу. Одночасно з цим, темпи зростання активів перебільшують темпи зростання виручки від реалізації, які, в свою чергу, перевищують темпи зростання прибутку, що також негативно впливає на ділову активність підприємства й в цілому на його фінансово-господарський стан. Показники рентабельності у 2003 році набувають негативного зменшення порівняно з 2002 роком.

У 2004 році деякі показники ділової активності покращуються, але темпи приросту чистого доходу від реалізації значно перевищують темпи зростання прибутку, що свідчить про відносне збільшення витрат на виробництво продукції. Така ситуація зумовлює те, що у 2004 році майже всі показники рентабельності набувають мінімального значення. Це свідчить про те, що у 2004 році фінансово-господарська діяльність фармацевтичної фабрики є найменш ефективною.

У 2005 році ситуація дещо покращується. Темпи зростання прибутку перевищують темпи зростання виручки від реалізації, які, в свою чергу, перевищують темпи зростання активів, що позитивно впливає на ділову активність фармацевтичної фабрики. Також позитивного напрямку набувають зміни деяких відносних показників ділової активності: зростає оборотність активів, фондовіддача. Чистий доход від реалізації у порівнянні із попереднім періодом дещо зросла, а собівартість реалізованої продукції при цьому скоротилася як у відносному, так і у абсолютному значенні, що позитивно вплинуло на фінансовий результат діяльності підприємства. Показники рентабельності значно збільшуються, що свідчить про підвищення ефективності фінансово-господарської діяльності фармацевтичної фабрики.

Аналогічно 2005 року у 2006 році показники ділової активності, прибутку та рентабельності набувають позитивних змін. Перш за все, про це свідчить те, що як і у 2005 році, у 2006 році темпи зростання прибутку перевищують темпи зростання виручки від реалізації, а темпи зростання виручки від реалізації перевищують темпи зростання активів. Тим більше, темпи приросту цих показників значно більше ніж у попередньому періоді. Максимального значення набуває: оборотність активів, фондовіддача, коефіцієнт оборотності власного капіталу, коефіцієнт оборотності запасів, коефіцієнт оборотності  готової продукції. Позитивних змін набувають коефіцієнт оборотності обігових коштів, коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості. Значно скорочується період оборотності обігових коштів, період обороту запасів, період погашення дебіторської заборгованості, скорочується операційний та фінансовий цикл, що позитивно впливає на ділову активність аналізуємого підприємства. Чистий доход (виручка) від реалізації зріс на 1947575 гривень (27,14%) порівняно із 2005 роком, при цьому темпи зростання валового прибутку та фінансових результатів від операційної діяльності перевищують темпи зростання чистого доходу, що позитивно впливає та фінансово-господарський стан фармацевтичної фабрики. У 2006 році максимального значення набувають показники рентабельності активів за прибутком від звичайної діяльності та чистим прибутком, рентабельність власного капіталу, рентабельність виробничих фондів. Значно зросла, порівняно з 2005 роком, рентабельність реалізації. 

Все це свідчить про поліпшення ділової активності фармацевтичної фабрики, повищення прибутковості та ефективності діяльності у 2006 році й сприяє подальшим позитивним змінам у фінансово-господарському стані.

Узагальнюючи усе вищезазначене можна зробити наступні висновки.

Впродовж аналізуємого періоду фармацевтична фабрика                         КП «ЛО « Фармація» не мала збитків, позиків і позичок, не погашених в строк, довгострокової простроченої кредиторської заборгованості та векселів виданих (отриманих) прострочених. Однак, у підприємства, за даними аналітичного обліку, є прострочена дебіторська заборгованість, але вона постійно зменшується. 

Майновий потенціал порівняно  із 2002 роком у 2006 році значно скоротився (на 3222333 гривень). Співвідношення між необоротними та оборотними активами у 2006 році порівняно з 2002 роком змінилося з 76,30% та 23,70% до 53,77% та 46,23% відповідно. Така зміна сприяє прискоренню оборотності, що позитивно вплине на фінансовий стан.

Структура джерел коштів впродовж аналізуємого періоду значних змін не зазнала, але абсолютна сума власного капіталу у 2006 році порівняно із 2002 роком зменшилася на 1857080 гривень, а зобов’язання зменшилися на 1365253 гривень, що відбувається за рахунок змін короткострокових зобов’язань.

Оцінюючи стан, рух та ефективність використання основних засобів можна констатувати, що позитивних змін вони набули у 2005-2006 роках.

 Фінансовий потенціал у 2003-2004 роках набуває критичного значення. У цей період підприємство має низьку ліквідність, відсутня стійка платіжна готовність, відчувається дефіцит власних обігових коштів. Тобто підприємство знаходиться у зоні ризику і його стан оцінюється як кризовий. Але у 2005 році відчувається значне укріплення фінансового потенціалу, про що свідчать показники ліквідності та фінансової стійкості. У 2006 році відмічається подальше зростання фінансового потенціалу.

Аналогічних тенденцій набувають показники фінансово-господарської діяльності аналізуємого підприємства. У 2005-2006 роках покращується ділова активність, прибутковість та рентабельність діяльності.

Все це свідчить про те, що критичними у діяльності фармацевтичної фабрики були 2003-2004 роки. Поліпшення ж фінансового стану у 2005-2006 роках, що можна констатувати виходячи з позитивних тенденцій показників ліквідності, фінансової стійкості, ділової активності, прибутковості та рентабельності, означає наявність у підприємства потенційних можливостей подальшого сталого розвитку.

          4.5     Оцінка ймовірності банкрутства|банкротства| 

Банкрутство|банкротство|  зумовлене  самою   суттю|сутністю,єством|  ринкових відносин, які зв'язані з|із| невизначеністю досягнення кінцевих|скінченних| результатів і ризиком втрат.           Банкрутство|банкротство| — це підтверджена документально нездатність суб'єкта господарювання платити по своїх боргових  зобов'язаннях  і  фінансувати  поточну  основну діяльність через відсутність засобів|коштів|. Неспроможність суб'єкта господарювання може бути:

- «нещасною», не із власної вини, а унаслідок|внаслідок| непередбачених обставин (стихійні лиха, військові|воєнні| дії, політична нестабільність суспільства|товариства|, криза в країні, загальний|спільний| спад виробництва, банкрутство|банкротство| боржників і інші зовнішні чинники|фактори|).

- «помилковою»  (корисливою)  в результаті|унаслідок,внаслідок| умисного|навмисного|  заховання|приховання| власного майна з метою уникнення сплати|виплати| боргів|обов'язків| кредиторам.

- «необережною» унаслідок|внаслідок| неефективної роботи, здійснення ризикованих операцій.

У першому випадку держава повинна надати допомогу підприємствам по виходу з кризової|кризисної| ситуації. Зловмисне банкрутство|банкротство| кримінально|карно| каране. Найбільш поширеним видом банкрутства|банкротства| є|з'являється,являється| третій вигляд|вид|.

«Необережне» банкрутство|банкротство| наступає|настає|, як правило, поступово. Для того, щоб вчасно розпізнати і запобігти йому, необхідно систематично проводити аналіз фінансового стану|достатку|, який дозволить виявити його «больові» крапки|точки| і прийняти конкретні заходи по оздоровленню економіки підприємства.

Передумови  банкрутства|банкротства|  багатообразні|різноманітні|  -  це  результат взаємодії   численних|багаточисельних| чинників|факторів| як зовнішнього, так і внутрішнього характеру|вдачі|. Їх можна класифікувати таким чином. Зовнішні чинники|фактори|:

1. Економічні: кризовий|кризисний| стан|достаток| економіки країни, загальний|спільний| спад виробництва, інфляція, нестабільність фінансової системи, зростання|зріст| цін на ресурси, зміну кон'юнктури ринку, неплатоспроможність і банкрутство|банкротство| партнерів. Однією з причин неспроможності суб'єктів господарювання може бути неправильна фіскальна політика держави. Високий рівень оподаткування може виявитися непосильним для підприємства.

2. Політичні: політична нестабільність суспільства|товариства|, зовнішньоекономічна політика держави, розрив економічних зв'язків, втрата ринків збуту, зміна умов експорту і імпорту, недосконалість законодавства в області господарського права, антимонопольної політики, підприємницької діяльності і інших проявів|виявів| регулюючої функції держави.

3. Посилення міжнародної конкуренції у зв'язку з розвитком науково-технічного прогресу.

3. Демографічні: чисельність, склад народонаселення, рівень добробуту народу, культурний устрій суспільства|товариства|, визначальний розмір і структуру потреб і платоспроможний попит населення на ті або інші види товарів і послуг.

 Внутрішні чинники|фактори|:

1. Дефіцит  власного   оборотного   капіталу   як наслідок неефективної виробничо-комерційної діяльності або неефективної інвестиційної політики.

2. Низький рівень техніки, технології і організації виробництва.

    3. Зниження ефективності використання виробничих ресурсів підприємства, його виробничій потужності і як наслідок високий рівень собівартості, збитки, «проїдання» власного капіталу.

    4. Створення|створіння| наднормативних|понаднормативних| залишків незавершеного виробництва, незавершеного будівництва, виробничих запасів, готової продукції, у зв'язку з чим відбувається|походить| затоварювання, сповільнюється оборотність капіталу і утворюється його дефіцит. Це примушує|заставляє| підприємство залізати в борги|обов'язки| і може бути причиною його банкрутства|банкротства|.

5. Погана клієнтура підприємства, яка платить із запізненням або не платить зовсім унаслідок|внаслідок| банкрутства|банкротства|, що вимушує|змушує| підприємство самому залізати в борги|обов'язки|. Так зароджується ланцюгове|цепне| банкрутство|банкротство|.

6. Відсутність збуту із-за низького рівня організації маркетингової діяльності по вивченню ринків збуту продукції, формуванню портфеля замовлень, підвищенню якості і конкурентоспроможності продукції, вироблення цінової політики.

7. Залучення позикових засобів|коштів| в оборот|зворот,оберт| підприємства на вигідних умовах, що веде до збільшення фінансових витрат, зниження рентабельності господарської діяльності і здібності до самофінансування.

8. Швидке і неконтрольоване розширення господарської діяльності, внаслідок чого запаси, витрати і дебіторська заборгованість зростають швидше за обсяг продажів. Звідси з'являється потреба в залученні короткострокових позикових засобів, які можуть перевищити чисті поточні активи (власний оборотний капітал). В результаті підприємство потрапляє під контроль банків і інших кредиторів і може піддатися загрозі  банкрутства.

Для діагностики ймовірність |ймовірності| банкрутства|банкротства| використовується декілька

підходів, заснованих на застосуванні:
-   трендового| аналізу обширної|величезної| системи критеріїв і ознак;

-   обмеженого круга|кола| показників; 

-   інтегральних показників;
· рейтингових оцінок на базі ринкових критеріїв
фінансовою                                                                                          стійкості підприємства;

-   регресійних і дискримінаційних моделей чинників|факторів|.

 Ознаки банкрутства|банкротства| можна розділити на дві групи. 

До першої групи відносяться показники, що свідчать про можливі фінансові утруднення|скруту| і ймовірність|ймовірність| банкрутства|банкротства| в недалекому майбутньому:

- істотні|суттєві| втрати, що повторюються, в основній діяльності, виробництва, що виражаються|виказуються,висловлюються| в хронічному спаді, скороченні об'єму|обсягу| продажів і хронічної збитковості;

-наявність хронічно простроченої дебіторської і кредиторської заборгованості;

- низькі значення коефіцієнтів ліквідності і їх тенденція до зниження;

- збільшення до небезпечних меж частки позикового капіталу в загальній|спільній| його сумі;

- дефіцит власного оборотного капіталу;

- систематичне збільшення тривалості обороту|звороту,оберту| капіталу;

- наявність наднормативних|понаднормативних| запасів сировини і готової продукції;

      - використання нових джерел фінансових ресурсів на невигідних умовах;

- несприятливі зміни в портфелі замовлень;

- падіння ринкової вартості акцій підприємства;

- зниження виробничого потенціалу.

До другої групи входять показники, несприятливі значення яких не дають підстави розглядати|розглядувати| поточний фінансовий стан|достаток| як критичне, але|та| сигналізує про можливість|спроможність| різкого його погіршення в майбутньому при неприйнятті дієвих|дійових| заходів. До них відносяться:
-     надмірна  залежність підприємства від якого-небудь
одного конкретного проекту, типу устаткування, виду активу, ринку сировини або ринку збуту;

· втрата ключових|джерельних| контрагентів;

· недооцінка оновлення техніки і технології;

· втрата досвідчених|дослідних| співробітників апарату управління;

· вимушені|змушені| простої, неритмічна робота;

· неефективні довгострокові угоди;

· недостатність капітальних вкладень і т.д.

Необхідно відзначити, що об'єктивність оцінки фінансово-економічного положення|становища| підприємства значно підвищиться, якщо все майно підприємства оцінюватиметься не за балансовою, а по ринковою вартістю. Особливо істотно|суттєво| це при оцінці товарно-матеріальних цінностей. Слід мати на увазі, що сьогодні до складу запасів на багатьох підприємствах входять залежані і непотрібні сировина і матеріали, законсервовані запаси незавершеного виробництва, готова продукція, що не має попиту, і інші товарно-матеріальні цінності, які, по суті, не мають ринкової ціни. З урахуванням|з врахуванням| цього необхідно провести|виробити,справити| коректування величини вартості, вказаної в балансі, щоб визначити реальні засоби|кошти|, які має в своєму розпорядженні підприємство.

Проте дуже важко зробити висновок про фінансовий стан підприємства, якщо у нього одні оцінні показники знаходяться в нормі і навіть перевищують встановлені критерії, а інші знаходяться нижчим за критичний рівень. Логічній завершеності і достатній об'єктивності результатів аналізу можна добитися, тільки якщо з'єднати в загальний синтетичний показник основні коефіцієнти, що характеризують господарський-фінансову діяльність підприємства.

Найпростішою моделлю прогнозування банкрутства|банкротства| є|з'являється,являється| модель двохчинника|фактору|:

 Z = - 0,3877-| 1,0736 *Кпокр+ 0,0579*ПК/А           (4.1)

де Кпокр - коефіцієнт покриття;

ПК| - позиковий капітал;

А - сукупні активи.

Якщо Z < 0, то висока ймовірність|ймовірність| того, що підприємство виявиться платоспроможним; якщо Z > 0, то найймовірніше|певніше,мабуть|, що йому загрожує банкрутство.|банкротство| 
Розрахуємо ймовірність |ймовірність| банкрутства|банкротства| для ЦРА| № 8, структурного підрозділу  КП «ЛО «Фармація» по цій    Z-моделі.

На початок 2003 року:

Z 2002=| - 0,3877 - 1,0736*| 1,81 + 0,0579*0,1974 = - 2,32

 На кінець 2003 року:

Z 2003 = - 0,3877 - 1,0736*1,87 + 0,0579*0,2141 = - 2,38.

Таким чином, можна зробити висновок|висновок,виведення|, що ймовірність |ймовірність| банкрутства|банкротства| по цій моделі для  ЦРА| № 8 невелика.

Враховуючи різноманіття показників фінансової стійкості, відмінність в рівні їх критичних оцінок і складнощі, що виникають у зв'язку з цим, в оцінці риски банкрутства|банкротства|, багато вітчизняних і зарубіжних економістів рекомендують проводити|виробляти,справляти| інтегральну бальну | оцінку фінансової стійкості.

Суть|сутність,єство| цієї методики полягає в класифікації підприємств по ступеню|мірі| риски виходячи з фактичного рівня показників фінансової стійкості рейтингу кожного показника, вираженого|виказаного,висловленого| в балах. Зокрема, в роботі Л. В. Донцовой і Н. А. Никифоровой «Аналіз бухгалтерської звітності» запропонована наступна|така| система показників і їх рейтингова оцінка, виражена|виказана,висловлена| в балах (таблиця 4.15).

Таблиця 4.15

Угрупування підприємств по критеріях оцінки фінансового стану|достатку|
	Показник
	Межі|кордони| класів згідно критеріям

)ИЯМ|

	
	I клас -балл|
	II клас – балл|
	III клас -балл|
	IV клас - бал
	V клас – балл|
	VI клас

- бал

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0,25 і 

вище - 20
	0,2-| 16
	0,15-| 12
	0,1 -8
	0,05-4
	менш 

0,05 – 0

	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	1,0 і вище -18
	0,9-| 15
	0,8-| 12
	0,7-9
	0,6-6
	менше 0,5-0

	Коефіцієнт поточної ліквідності
	2,0 і вище -16,5
	1,9: 1,7-|
15 : 12
	1,6: 1,4-|
10,5 :7,5
	1,3: 1,1-6:3
	1,0-| 1,5
	менше 1,0-0

	Продовження табл.4.15

	Коефіцієнт фінансової незалежності
	0,6 і вище - 17
	0,59 : 0,54 - 15 : 12
	0,53 : 0,43 - 11,4:7,4
	0,42: 0,41 -6,6 : 1,8
	0,4-| 1
	менше 0,4-0

	Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними коштами
	0,5 і вище - 15
	0,4-| 12
	0,3-9
	0,2-6
	0,1 –3
	менше 0,1-0

	Коефіцієнт забезпеченості запасів власним капіталом
	1,0 і вище - 15
	0,9-| 12
	0,8-9
	0,7-6
	0,6 – 3
	менше 0,5-0

	Мінімальне значення межі|кордону|
	100
	85-64
	63,9-56,9
	41,6-28,3
	18
	—


I клас - підприємства з|із| хорошим|добрим| запасом фінансової стійкості, що дозволяє бути упевненим в поверненні позикових засобів|коштів|.

II клас - підприємства, що демонструють деяку міру ризику по заборгованості, але|та| ще не розглядаються|розглядуються| як ризиковані.

III клас - проблемні підприємства. Тут навряд чи існує ризик втрати засобів|коштів|, але|та| повне|цілковите| отримання|здобуття| відсотків|процентів| представляється сумнівним.

IV клас - підприємства з|із| високим ризиком банкрутства|банкротства| навіть після|потім| вживання заходів по фінансовому оздоровленню. Кредитори ризикують втратити|згубити,змарнувати,загубити| свої засоби|кошти| і відсотки|проценти|.

V клас - підприємства високого ризику , практично неспроможні. 

Узагальнююча оцінка фінансової стійкості ЦРА №8 наведена у табл. 4.16

Таблиця 4.16. 

Узагальнююча оцінка фінансової стійкості  ЦРА| № 8

	Показник
	на початок року
	на кінець року

	
	Факт. рівень показника
	к-ть балів
	факт. Рівень показника
	к-ть

балів

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0
	0
	0
	0

	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	1,15
	18
	1,21
	18

	Коефіцієнт поточної ліквідності
	1,81
	13,7
	1,87
	14,5

	Коефіцієнт фінансової незалежності
	0,8026
	17
	0,7859
	17

	Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними коштами
	0,4466
	13,5
	0,4409
	13,3

	Коефіцієнт забезпеченості запасів власним капіталом
	0,6831
	5
	0,6281
	3,5

	РАЗОМ:
	
	67,2
	
	66,3


З таблиці видно, що по ступеню фінансового ризику, обчисленому за допомогою даної методики, ЦРА| № 8  відноситься до II класу, тобто до підприємств  що демонструє деяку міру ризику по заборгованості,  але ще не розглядаються як ризиковані, хоча ближче до III класу. 

4.6 Автоматизація аналізу показників фінансової стійкості.

При складанні квартальної звітності бухгалтерові необхідно виконати достатньо багато рутинної рахункової роботи. Зменшити об'єми  рутинної роботи і скоротити час на підготовку квартальних звітів дозволяє програмний комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства», який був розроблений Міністерством охорони здоров’я  України |. Програмний  комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» призначений для автоматизації робіт, що виконуються при:

· підготовці і формуванні квартальних і річних звітів підприємства, розшифровок до звітів;

· зведенні|склепінні,зводі| квартальних і річних звітів підлеглих підприємств і формуванні зведених|зведених| звітів;

· формуванні машинного носія для передачі квартальних і річних зведених |зведених| звітів вищестоящій організації;

· зведенні|склепінні,зводі| квартальних звітів підлеглих підприємств і формуванні зведених |зведених| звітів.

У програмний комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» входять засоби|кошти| діалогової роботи з|із| інформацією поточного і попереднього періодів, контролю вхідної інформації по заданих ув'язках, введення інформації з машинних носіїв або по каналах зв'язку.

Програмний комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» дозволяє настроювати нормативно-довідкову інформацію на зміну вхідних і вихідних даних, змінювати|зраджувати| контроль вхідної інформації і |структуризований,структуризувати| обробку та зберігання даних.

Всі настройки програмного комплексу «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» проводяться|виробляються,справляються| відповідними змінами нормативно-довідковій інформації і створенням|створінням| необхідної конфігурації каталогів для розміщення інформації пакету.

Програмний комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» орієнтований на користувача-бухгалтера, забезпечує режим реального часу обробки інформації. Реалізація комплексу завдань|задач| дозволяє звільнити|визволити| бухгалтера від трудомісткої ручної роботи по складанню квартальних форм бухгалтерської звітності.

В результаті|унаслідок,внаслідок| реалізації програмного комплексу «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» формуються наступні|слідуючі| вихідні документи:

· «Баланс підприємства» (форма 1);

·  «Звіт про фінансові результати » (форма 2);

·  «Звіт про рух грошових коштів» (форма 3);

· «Звіт про власний капітал» (форма 4);

· «Примітки|тлумачення| до річної фінансової звітності» (форма 5);

· «Баланс підприємства» в розрізі підлеглих організацій;

· «Звіт про фінансові результати » у розрізі підлеглих організацій;

·  «Звіт про наявність і рух основних фондів|фундацій|» (форма 11-ОФ|);

· Додатки|застосування| і розшифровки до звітності, число яких визначається міністерством;

· Відомість контролю по всіх формах.

Програмний комплекс «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» розроблений на мові|язиці| Borland| Pascal|  з використанням оригінальної бази даних «Розріз» для середовища|середи| DOS|  і може працювати як DOS-додаток|застосування| у всіх операційних середовищах|середі|, що підтримують цей режим (частковості OS/2, WINDOWS|, WIN-95|).

Організація, яка складає звіт, може мати державну або колективну форму власності, один або декілька видів діяльності. По кожному виду діяльності може бути одна або декілька підлеглих організацій. І по кожному виду діяльності повинен бути складений самостійний звіт. Це зведення|склепіння,звід| зберігається в базі даних. Виходячи з цього, зручно технологічно розділити звіти по різних формах власності і видах діяльності.

Для вирішення цієї проблеми в реалізації програмному комплексі «Квартальний бухгалтерський звіт підприємства» використана дворівнева база даних. На першому рівні розташований|схильний| фрагмент бази даних для інформації за формою власності, другий рівень використовується для зберігання інформації по видах діяльності.

Проте|однак| було б дуже зручно, якби ця програма проводила|виробляла,справляла| розрахунок необхідних показників платоспроможності, рентабельності, ліквідності. Потім машинним способом здійснювався б аналіз показників і за допомогою використання   бази   знань   проводилося|вироблялося,справлялося| порівняння фактичних показників з|із| нормативними з|із| вказівкою впливу чинників|факторів|.

Автоматизований аналіз фінансового стану|достатку| підприємства можна проводити|виробляти,справляти| за допомогою електронних таблиць Excel|. На підставі довідника угрупування статей звітності, довідника розрахунку показників, а також фактичних звітних даних здійснюється розрахунок і відображення інформації за показниками. З метою ухвалення|прийняття,приймання| обґрунтованих управлінських рішень в програмі застосовується база знань. У базі указуються|вказуються| оптимальні або нормативні значення показників..

Після|потім| розрахунку необхідних показників здійснюється їх відображення по наступній|такій| формі (Додаток 3).

4.7 Стратегія стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики     

        КП «ЛО  «Фармація»

Формування ринкових відносин на сучасному етапі орієнтує кожне підприємство, яке прагне бути конкурентноздатним,  на необхідність розробки стратегії розвитку, що являла б собою комплекс принципів функціонування, орієнтованих на стійкі позитивні зміни у діяльності, покращення його фінансового стану, підвищення ефективності та якості підприємства.

Необхідність стратегічного управління та розробки стратегії розвитку на промислових підприємствах зумовлена наявністю значної долі невизначеності майбутнього, можливістю концентрації зусиль підприємства на досягненні певної цілі розвитку, навіть в умовах виникнення альтернативних ситуацій, та потрібністю інформації ефективного фінансового контролю для прийняття правильних управлінських рішень в межах обраного напрямку руху діяльності.

Отже, в умовах мінливого економічного середовища, на базі проведеного дослідження, стає доцільним формування стратегії стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики КП «ЛО  «Фармація»

Отримані аналітичні дані показали, що фармацевтична фабрика КП «ЛО  «Фармація» використовує свій потенціал не на повну міць, тобто у підприємства є резерв розвитку. Для забезпечення найефективного його використання необхідно оптимізувати взаємодію підприємства із майбутніми змінами ринкового середовища, для чого потрібно визначити ті напрямки використання потенціалу, які зумовлять розвиток досліджуємого підприємства у оптимальному режимі, з високою економічною ефективністю.

Отримані у попередньому пункті прогнозні дані свідчать про доцільність використання наявного потенціалу підприємства на розширення виробничої діяльності фармацевтичної фабрики, що забезпечить розвиток досліджуємого суб’єкта господарювання.

Однак, для розробки усебічної та узагальненої стратегії стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики, необхідно також врахувати деякі проблеми її фінансового стану та діяльності в цілому (табл. 4.17).

Таблиця 4.17

Основні проблеми функціонування фармацевтичної фабрики                            КП «ЛО  «Фармація»

	
	Постачання та збуту
	Системи управління в цілому
	Фінансові
	Виробничі
	Управління персоналом

	Проблеми
	Конкуренція
	Відсутність чіткої цілі та стратегії розвитку
	Дефіцит обігових коштів
	Необхідність покращення управління виробництвом
	Недостатня зацікавленість у результатах роботи

	
	Відсутність чіткої маркетингової стратегії
	Нагромаджена ієрархія
	Зростання кредиторської заборгованості
	Недостатня клієнтська орієнтація
	Перепідготовка кадрів

	
	Низька доля “живих” грошей у виручці від реалізації
	Недостатнє інформаційне забезпечення
	Низька оборотність основних засобів
	Навчання персоналу
	Підвищення професійної підготовки керівників

	
	Слабка мотивація продажу
	Неефективна взаємодія із вищестоящою організацією
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Рисунок 4.3  Модель стратегії стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики КП «ЛО  «Фармація»

Наведена стратегія стійкого економічного розвитку забезпечить прискорення обіговості обігових коштів, ефективне використання капіталу, накопичення коштів для розширеного виробництва, своечасну оплату праці персоналу. Прискорення обіговості оборотних коштів сприятиме підвищенню фінансової стійкості, яка необхідна для сталого функціонування підприємства. При цьому кожен новий виток розвитку виробничої діяльності, пов’язаний із виробництвом та реалізацією продукції, буде призводити до збільшення маси прибутку. Це досягається за рахунок підвищення зацікавленості покупців, розвитку ринкової інфраструктури та культури виробництва, праці та управління, розширення каналів товароруху, залучення нових покупців, зростання обсягів виробництва, розвитку гнучкого механізму ціноутворення, освоєння нових сфер ринку, а також зниження витрат на виробництво продукції.

Для  застосування розробленої стратегії доцільно використовувати механізми забезпечення стійкого розвитку підприємства (рис.4.4).





Рисунок 4.4   Механізми забезпечення стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики КП «ЛО  «Фармація»

Отже, на базі проведеного дослідження фармацевтичної фабрики          КП «ЛО  «Фармація»та визначення прогнозного стану, розроблена стратегія стійкого економічного розвитку, яка являє собою узагальнену та інтегровану модель, що орієнтує діяльність та напрямки руху удосконалення підприємства виходячи з умов майбутнього та враховує потенційні можливості. Для забезпечення стійкого розвитку та втілення у реальність наведеної стратегії приводяться головні методологічні важелі у вигляді механізмів досягнення стійкого розвитку. 

ВИСНОВКИ

У наведеній роботі здійснено теоретичне-практичне завдання щодо аналізу фінансового стану підприємства, оцінки його потенціалу та перспектив розвитку. Основні висновки та результати, які отримано в ході виконання магістерської роботи, зводяться до такого:

1. На сучасному етапі економічного розвитку підприємство виступає  провідним  господарським суб’єктом. Швидкість процесу становлення ринкових відносин потребує від підприємств стрімкого підвищення ефективності  виробництва, конкурентноздатності продукції. Одним із шляхів досягнення цього є управління підприємством на основі  систематичного вивчення та аналізу його фінансового стану.

2. Категорія “фінансовий стан” трактується як комплексне поняття, яке виражає результативність діяльності та спроможність підприємства фінансувати свою діяльність завдяки наявності, доцільності розміщення та ефективності використання фінансових ресурсів у короткостроковому періоді, а також  визначає конкурентоспроможність підприємства, його потенціал у справах, структуру джерел коштів, ступінь залежності підприємства від зовнішніх інвесторів і кредиторів з позиції довгострокової перспективи.
3.   З метою детального та розширеного аналізу фінансового стану досліджено об’єктивно необхідну комплексну сукупність показників, які повинні забезпечувати вимір найбільш суттєвих напрямків оцінки фінансового стану. Виходячи з вивчення літературних джерел вітчизняного та іноземного походження сформовано визначальні етапи деталізованого аналізу фінансового стану. Базою для проведення діагностики послугувала фармацевтична фабрика КП « ЛО «Фармація».

4.   За результатами дослідження встановлена відсутність “хворих” статей звітності впродовж аналізуємого періоду.

5. Майновий потенціал аналізуємого підприємства на кінець досліджуємого періоду скоротився у порівнянні із початком, про що свідчить значне зменшення активів. Структура майна характеризується значною часткою необоротних активів. У такій ситуації виробничі потужності не можуть використовуватися у повній мірі, оскільки відчувається недостатність матеріальних ресурсів, що підтверджується низькими значеннями фондовіддачі. Поступово структура майна підприємства змінюється у напрямку збільшення оборотних активів, що дозволить більш ефективно використовувати активи, підвищити їх оборотність, покращити фінансові результати і в цілому фінансовий стан підприємства,  сприяє укріпленню майнового потенціалу.

6. Фінансовий потенціал фармацевтичної фабрики КП« ЛО «Фармація» не можна вважати ефективним оскільки склад і структура активів підприємства не є оптимальною, структура балансу не є ліквідною, відчувається дефіцит власних обігових коштів, відсутня стійка платіжна готовність, значна частка коштів відволікається у дебіторську заборгованість, підприємство має значну кредиторську заборгованість. На кінець аналізуємого періоду ситуація змінюється в позитивному напрямку, що свідчить про потенційну можливість формування конкурентоспроможного фінансового потенціалу.

7. Ділова активність фармацевтичної фабрики КП « ЛО «Фармація» впродовж аналізуємого періоду характеризувалася низькими значеннями показників. Але на кінець досліджуємого періоду позитивно зросли оборотність активів, фондовіддача, коефіцієнт оборотності обігових коштів, коефіцієнт оборотності запасів, коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості, коефіцієнт оборотності готової продукції, коефіцієнт оборотності власного капіталу. Також позитивних змін у напрямку скорочення набув період обороту обігових коштів, період обороту запасів, період погашення дебіторської заборгованості, період погашення кредиторської заборгованості; значно зменшився період операційного та фінансового циклу. Ці зміни  свідчать про значне підвищення рівня ділової активності, ефективності основної діяльності та сприяють поліпшенню фінансового стану аналізуємого підприємства.

  8. Результативність фінансово-господарської діяльності фармацевтичної фабрики    КП «ЛО «Фармація» характеризується отриманням прибутку виключно за рахунок операційної діяльності. Критичними для підприємства були 2003-2004 роки, коли показники прибутку мали незначні темпи зростання порівняно із попередніми періодами, а показники рентабельності мали мінімальні значення. Починаючи з 2005 року показники прибутку та рентабельності поліпшуються, що зумовлено перевищенням темпів зростання прибутку над темпами зростання чистого доходу (виручки) від реалізації.

9. Виходячи з отриманих аналітичних даних обґрунтовано необхідність формування  стратегії економічного  розвитку фармацевтичної фабрики     КП «ЛО «Фармація», що являла б собою комплекс принципів функціонування, орієнтованих на стійкі позитивні зміни у діяльності, покращення його фінансового стану, підвищення ефективності та якості підприємства. Необхідність стратегічного управління та розробки стратегії розвитку на промислових підприємствах зумовлена наявністю значної долі невизначеності майбутнього, можливістю концентрації зусиль підприємства на досягненні певної цілі розвитку, навіть в умовах виникнення альтернативних ситуацій, та потрібністю інформації ефективного фінансового контролю для прийняття правильних управлінських рішень в межах обраного напрямку руху діяльності. Отже, в умовах мінливого економічного середовища, на базі проведеного дослідження, зформувано стратегію стійкого економічного розвитку фармацевтичної фабрики  КП «ЛО «Фармація», яка враховує існуючі проблеми та вузькі місця та включає заходи їхнього вирішення. Наведена стратегія стійкого економічного розвитку забезпечить прискорення оборотності обігових коштів, ефективне використання капіталу, накопичення коштів для розширеного виробництва, своєчасну оплату праці персоналу. Прискорення оборотності оборотних коштів сприятиме підвищенню фінансової стійкості, яка необхідна для сталого функціонування підприємства. При цьому кожен новий виток розвитку виробничої діяльності, пов’язаний із виробництвом та реалізацією продукції, буде призводити до збільшення маси прибутку. Це досягається за рахунок підвищення зацікавленості покупців, розвитку ринкової інфраструктури та культури виробництва, праці та управління, розширення каналів товароруху, залучення нових покупців, зростання обсягів виробництва, розвитку гнучкого механізму ціноутворення, освоєння нових сфер ринку, а також зниження витрат на виробництво продукції. Для  забезпечення ефективного застосування розробленої стратегії запропоновано головні методологічні важелі  забезпечення стійкого розвитку підприємства у вигляді механізмів досягнення стійкого розвитку. 
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Ясність


балансу





Повнота


балансу





Бухгалтерський


баланс





Своєчасність


балансу





Точність


балансу





Об’єктивність


балансу





Наступність


балансу





Реальність


балансу





Директор





Заступник директора по виробництву





Механічна служба





Заступник директора по комерційним питанням





Відділ контролю якості





Бухгалтерія та економічна служба





Відділ збуту та постачання





Цех із виробництва інфузійних розчинів





 Галенова дільниця





Фасовочна дільниця





 Технічний відділ





Аналіз фінансового стану підприємства





Фінансовий аналіз





Фінансовий менеджмент





Аудит





Елементи аналітичної роботи на підприємстві





Концептуальна складова





Методична складова





Організаційна складова





Диверсифікація


Створення нових цехів, продукції, робочих місць


Розширення виробництва





Реструктурізація


Реформування організації виробництва, праці, управління, фінансової системи, соціальної сфери


Введення нових методів та форм управління





Рефреймінг


Розробка стратегії


Визначення системи цілей та завдань


Окреслення тактики


Розробка програми реалізації стратегії і тактики





Забезпечення стійкого розвитку підприємства





Оновлення


Підвищення рівня технологічності


Компьютерізація виробництва


Оновлення знань, підвищення професіоналізму


Підвищення якості жіття персоналу


Покращення умов праці


Охорона навколишнього середовища





Адаптація


Приведення усіх функцій управління та видів виробництва у відповідність до вимог ринкового середовища








