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ВСТУП

Однією з причин нестабільності економіки України є недосконалість податкового законодавства. Високі податки є гальмом ринкових перетворень в країні, оскільки значна частина доходів підприємств поглинається під тиском «податкового пресу». Це, в свою чергу, призводить до появи фактів ухилення від сплати податків суб’єктами господарювання або значного заниження оподатковуваних доходів. Однією з складових податкової системи України є прямі податки, які відіграють важливу роль у формуванні дохідної частини бюджету. Прямі податки встановлюються безпосередньо щодо платників і їх розмір залежить від масштабів оподаткування, такий принцип оподаткування більшістю економістів вважається найсправедливішим.

Застосування податків, а зокрема прямих є одним з економічних методів керування і забезпечення взаємозв'язку загальнодержавних інтересів із інтересами підприємств, підприємців і працівників. За допомогою прямих податків здійснюється найбільший вплив на фінансово-господарську діяльність підприємств, визначаються взаємовідносини юридичних і фізичних осіб з державними і місцевими бюджетами, із банками, а також із вищестоящими організаціями. За допомогою податків держава одержує у своє розпорядження ресурси, необхідні для виконання своїх суспільних функцій. За рахунок податків фінансуються також витрати по соціальному забезпеченню, що змінюють розподіл доходів.
Пряме оподаткування в Україні знаходиться в центрі дискусій щодо проблем та шляхів їх вирішення. Проблемою займалися такі відомі українські вчені, як В. Л. Андрущенко, О. Д. Василик, В. П. Вишневський, В. М. Геєць, А. І. Даниленко, О. Д. Данілов, Н. І. Костіна, Я. В. Литвиненко, І. О. Луніна, П. В. Мельник, В. М. Опарін, А. М. Поддєрьогін, А. М. Соколовська, В. М. Федосов, С. І. Юрій. 
Метою  магістерській роботи є дослідження впливу прямих податків на фінансовий стан  Торгівельно-виробничої фірми «Веста»  та розроблення рекомендацій щодо оптимізації податкової політики за допомогою інструментів податкового планування.

Завдання магістерської роботи полягають в наступному:

- ознайомлення с сутністю та принципами прямого оподаткування підприємства;

- вивчення зарубіжного досвіду реалізації механізму прямого оподаткування ;

- аналіз фінансового стану та обсягу податкових платежів Торгівельно-виробничої фірми «Веста»;

- виявлення проблем реалізації механізму прямого оподаткування в межах Торгівельно-виробничої фірми «Веста» ;
- надання пропозицій та рекомендацій щодо удосконалення механізму прямого оподаткуванням в Торгівельно-виробничій фірмі «Веста»
.

Об’єкт виступають практичні аспекти діяльності Торгівельно-виробничої фірми «Веста» щодо сплати прямих податків. 

Предмет - механізм оподаткування суб'єктів малого підприємництва.

У процесі написання магістерської роботи використано матеріали законодавчих та виконавчих органів влади України, відомчі нормативні документи, а також фінансова і податкова звітність Торгівельно-виробничої фірми «Веста».

Методика дослідження: у роботі були використані аналітичні, статистичні, бухгалтерські методи обліку та звітності.

РОЗДІЛ 1. 
ТЕОРЕТИЧНІ ЗАСАДИ ПРЯМОГО ОПОДАТКУВАННЯ В УКРАЇНІ
1.1. Характеристика прямого оподаткування та його впливу на фінансовий стан підприємства в сучасному податковому просторі Україні
Податки є головним джерелом наповнення державного бюджету, а з іншої сторони – важливим інструментом державного регулювання економіки. Зміна тенденцій загальноекономічної динаміки в Україні зі спаду на зростання, що розпочалася в кінці ХХ століття, вимагає і перегляду підходів щодо податкового навантаження на економіку. У зв’язку з розвитком акціонерної форми власності особливої актуальності набуває вирішення проблеми оптимізації механізмів прямого оподаткування, що потребує розробки як теоретичної концепції податкової політики, так і практичного обґрунтування напрямів її реформування.

Українська економіка перебуває на шляху побудови ринкової економіки світового зразка. В рамках даного процесу постає необхідність відпрацювання діючого механізму оподаткування. Оскільки прямі податки, а саме найбільш вагові податок на прибуток та податок на доходи фізичних осіб за своєю природою є вбудованими стабілізаторами, що можуть, виконуючи регулюючу функцію, забезпечувати вплив держави на соціально-економічний розвиток, актуальним постає питання, якого характеру й особливостей набуде механізм прямого оподаткування у світлі податкової реформи та які податкові важелі й інструменти будуть передбачені в законодавстві з регулюючою метою.

Пряме оподаткування в Україні знаходиться в центрі дискусій щодо проблем та шляхів їх вирішення. Проблематикою оподаткування доходів підприємницьких структур та індивідів займалися і продовжують займатись такі відомі українські вчені, як В. Л. Андрущенко, О. Д. Василик, В. П. Вишневський, В. М. Геєць, А. І. Даниленко, О. Д. Данілов, Н. І. Костіна, Я. В. Литвиненко, І. О. Луніна, П. В. Мельник, В. М. Опарін, А. М. Поддєрьогін, А. М. Соколовська, В. М. Федосов, С. І. Юрій. Зважаючи на швидкість глобалізаційних процесів і необхідність пошуку шляхів ефективного економічного розвитку нашої держави через становлення і розбудову податкової системи України, ключову роль у якій відводиться прямому оподаткуванню, розширюється простір для подальших досліджень.

Історично податки найдавніша форма фінансових відносин між державою і членами суспільства, яка являє собою обов’язкові платежі юридичних і фізичних осіб до бюджету. Податки — демократичні за процедурою встановлення, але примусові за формою стягнення платежі індивідів і корпорацій, призначені для трансферту фінансових ресурсів з приватного сектора в державний з метою фінансування суспільних, загальнонаціональних, урядових потреб способом, альтернативним емісії та позикам [15, с. 149].

Пряме оподаткування пройшло тривалий період становлення протягом трьох століть, змінюючи економічний зміст об’єкта оподаткування та відповідальних платників податків. Так наприклад, першим прототипом нинішнього податку на прибуток виступає промисловий податок, який за своєю суттю є реальним податком. Об’єктом оподаткування виступає промисел, за винятком сільськогосподарського. Це податок на господарську діяльність у вигляді промислу, який мав на меті отримання прибутку.

Суб’єктом промислового податку виступала особа, яка займалася будь-яким промислом. Поступово відбувалася трансформація промислового податку в систему оподаткування прибутку (рис. 1.1), чому слугувало кілька причин: перекладання промислового податку на споживача шляхом збільшення ціни товару та поділ промислового податку на патентний (встановлюється у вигляді твердих ставок для визначених розрядів) і додатковий податок, який залежить від різних факторів (капіталу, обороту, прибутку). Зовнішні ознаки промислового податку не забезпечували рівномірності обкладення, тому західні країни розпочали переходити до нарахування промислового податку залежно від дохідності, трансформуючи його у прибутковий податок. Прибутковий податок з громадян набирає силу у зв’язку зі зростанням «індивідуальних доходів та зосередження різних їх видів (як результат одночасного володіння промисловими підприємствами, цінними паперами, нерухомістю і т. д.) в одних руках, що робило більш доцільним сукупне обкладання доходів» [68, с. 164]. 

Рис. 1.1 Історичний аспект становлення прямого оподаткування

Джерело: розроблено автором на основі [78, с. 37-39]

Що ж до інших причин, то, на нашу думку, важливим є поглиблення взаємовідносин на глобальному рівні, нарощення обсягів виробництва, зростання культурного і освітнього рівнів населення. З розвитком акціонерної форми власності та господарських товариств постало питання необхідності контролю за капіталом великої кількості учасників, який призвів до формування сучасного бухгалтерського обліку. «Публічна фінансова звітність створила надійне підґрунтя для запровадження корпоративного податку» [68, с. 185].
До системи прямого оподаткування в Україні належить податок на прибуток підприємств, податок на доходи фізичних осіб, а також плата за землю та використання водних ресурсів, обов’язок повноти нарахування і сплати яких покладено на юридичних та фізичних осіб відповідно (рис. 1.2). 

Рис. 1.2 Система прямого оподаткування в Україні

Джерело: розроблено автором на основі [9, с. 10]

Ці податки поряд з податками на споживання мають значну бюджетну роль, про що свідчать наступні дані (табл. 1.1). Тому постає актуальне питання пошуку компромісу між державою та платниками податків, аби, незважаючи на безоплатність, члени суспільства користувалися різноманітністю, якістю та доступністю державних послуг, отримуючи їх у тому обсязі, який орієнтовно відповідає розмірам перерахованих до державної чи місцевих скарбниць податків.
Діюча система прямого оподаткування протягом останніх десяти років забезпечує від 37,2 % у 2016 кризовому році до 49,3 % у 2012 році загального обсягу податкових надходжень до Зведеного бюджету України, що в свою чергу складає 28,4-35,5 % його доходної частини в цілому та 8,3-10 % номінального ВВП держави.
На відміну від податку на додану вартість, частка якого в податкових надходженнях почала зростати лише в період останніх п’яти років з рівня 23,2-26,5 % до 40,5-40,7 %, що пояснюється посиленням інфляційних процесів, у тому числі внаслідок скачків курсів іноземних валют. Прямі податки ж тримаються на рівні 37,2-49,3 %, що дає можливість стверджувати про їх незмінну актуальність та бюджетну роль для нашої держави як фіскального інструменту державної бюджетно-податкової політики України.
Таблиця 1.1

Роль прямого оподаткування та податків на споживання у формуванні доходів зведеного бюджету України у 2006-2016 роках

	Показники
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	Номінальний ВВП, млрд.грн.
	170,1
	204,2
	225,8
	267,3
	34,1
	441,5
	544,2
	720,7
	948,1
	914,7

	Доходи зведеного бюджету, млрд.грн.
	49,1
	54,9
	62,0
	75,3
	91,5
	134,2
	171,8
	219,9
	297,8
	273,0


	Податкові надходження до зведеного бюджету, млрд.грн.
	31,3
	36,7
	45,4
	54,3
	63,2
	98,1
	125,7
	161,3
	227,2
	208,1

	Податок на прибуток підприємств, млрд.грн.
	7,7
	8,3
	9,4
	13,2
	16,2
	23,5
	26,2
	34,4
	47,9
	33,0

	Податок на доходи фізичних осіб, млрд.грн.
	6,4
	8,8
	10,8
	13,5
	13,2
	17,3
	22,8
	34,8
	45,9
	44,5

	ПДВ, млрд.грн.
	9,4
	10,3
	13,5
	12,6
	16,7
	33,8
	50,4
	59,4
	92,1
	84,6

	Частка кожного податку у:

	номінальному ВВП, %

	Податок на прибуток підприємств
	4,5
	4,1
	4,2
	5,0
	4,7
	5,3
	4,8
	4,8
	5,1
	3,6

	Податок на доходи фізичних осіб
	3,8
	4,3
	4,8
	5,1
	3,8
	3,9
	4,2
	4,8
	4,8
	4,9

	Пряме оподаткування в цілому
	8,
	8,4
	9,0
	10,0
	8,5
	9,2
	9,0
	9,6
	9,9
	8,5

	ПДВ
	5,6
	5,1
	6,0
	4,7
	4,8
	7,7
	9,3
	8,2
	9,7
	9,2

	доходах зведеного бюджету, %

	Податок на прибуток підприємств
	15,7
	15,1
	15,2
	17,6
	17,7
	17,5
	15,3
	15,6
	16,1
	12,1

	Податок на доходи фізичних осіб
	13,0
	16,0
	17,5
	18,0
	14,4
	12,9
	13,3
	15,8
	15,4
	16,3

	Пряме оподаткування в цілому
	28,7
	31,0
	32,6
	35,5
	32,1
	30,4
	28,5
	31,5
	31,5
	28,4

	ПДВ
	19,2
	18,8
	21,7
	16,7
	18,3
	25,2
	29,3
	27,0
	30,9
	31,0

	податкових надходженнях до зведеного бюджету, %

	Податок на прибуток підприємств
	24,6
	22,6
	20,7
	24,4
	25,6
	24,0
	20,8
	21,3
	21,1
	15,9

	Податок на доходи фізичних осіб
	20,4
	23,9
	23,8
	24,9
	20,9
	17,6
	18,1
	21,6
	20,2
	21,4

	Пряме оподаткування в цілому
	44,9
	46,5
	44,5
	49,3
	46,5
	41,6
	29,0
	42,9
	41,3
	37,2

	ПДВ
	30,1
	28,2
	29,7
	23,2
	26,5
	34,5
	40,1
	36,8
	40,5
	40,7


Джерело: розраховано автором за даними  [70]

Податок на прибуток підприємств та податок на доходи фізичних осіб, оскільки вони прямо впливають на розмір і структуру доходів суспільних одиниць, відрізняються потужними механізмами податкового регулювання соціально-економічних процесів. Причому податок на прибуток підприємств порівняно з іншими має чи не найбільшу кількість інструментів державного впливу на соціально-економічні процеси. Крім застосування ставок, знижок та звільнень, з регулюючою метою активно використовується також специфічна податкова пільга — прискорена амортизація [41, с. 119].

Пряме оподаткування підприємств може ґрунтуватись на двох об’єктах оподаткування: доході та прибутку. Податок на дохід, як винятковий захід справлявся в Україні у 1993-1994 рр., що було пов’язано з особливостями відносин власності у період масової приватизації. Податок на прибуток підприємств — це прямий податок, сплачуваний підприємствами з прибутку, одержаного від реалізації продукції (робіт, послуг), основних фондів, нематеріальних активів, цінних паперів, валютних цінностей, інших видів фінансових ресурсів та матеріальних цінностей, а також із прибутку від орендних операцій, роялті та від позареалізаційних операцій. Регулюючий потенціал податку на прибуток підприємств розкривається через його вплив на [57]: розподіл та перерозподіл новоствореного валового внутрішнього продукту та рівень його централізації; темпи економічного зростання на макрорівні, а також визначення і ступінь розвитку пріоритетних галузей народного господарства; вибір організаційно-правової форми підприємницької діяльності; напрямки розподілу прибутку (виплата дивідендів чи реінвестування); вибір об’єктів та джерел фінансування інвестицій, у тому числі через визначання ролі амортизаційної політики; ступінь мобільності капіталу.

Практика справляння податку на прибуток засвідчує врахування особливостей оподаткування певних видів діяльності та аспекти територіальної приналежності платника податків, але бажаним залишається взяття до уваги й організаційно-правової форми з прив’язкою до обсягів обороту суб’єкта господарювання. Вирішення даної проблеми, на наш погляд, вбачається шляхом незначного пом’якшення обмежувальних рамок при розрахунку валових витрат та амортизаційної політики.

Податок на доходи фізичних осіб — прямий податок, який сплачується фізичною особою з суми коштів, вартості матеріального і нематеріального майна, інших активів, що мають вартість, одержаних нею у власність або нарахованих на його користь, чи набутих незаконним шляхом, з різних джерел як на території України, так і за її межами [58].

Місце і роль податку в податковій системі визначається його позитивними аспектами застосування, серед яких, на основі проведеного нами аналізу, можна виділити наступні:

• податок на доходи фізичних осіб дозволяє обкладати платника відповідно до його платоспроможності. На важливості даного пункту наголошував ще класик політичної економії Адам Сміт;

• запровадження неоподатковуваного мінімуму та прогресивна шкала оподаткування, до якої схилявся Джон Мейнард Кейнс, дозволяє послабити соціальну дохідну деформацію;

• можна охопити всі доходи громадянина;

• дозволяє оцінити, хоч і суб’єктивно, безеквівалентність платежу, тобто якість державних послуг співвідносячи попит на них і пропозицію з обсягом сплачених податків;

• податкову регулюючу функцію даного податку забезпечують податкові ставки та пільги, що дає можливість швидкого реагування на виклики сучасності.

Також у своїй монографії «Основи теорії податків» А. М. Соколовська наголошує на тому, що індивідуальне пряме оподаткування доходів громадян «є однією з найбільш досконалих форм оподаткування, оскільки охоплює чистий дохід суспільства — те основне джерело, з якого повинні сплачуватися податки» [68, с. 165].

Система прямого прибуткового оподаткування доходів юридичних і фізичних осіб, як дієвий інструмент фіскальної політики держави при здійсненні макроекономічного регулювання, в цілому, знаходиться під впливом безлічі чинників, які на неї впливають тим чи іншим способом. Серед них ключовими виділимо стан економічного розвитку країни, податкова дисципліна та культура в країні, міжнародна співпраця в сфері оподаткування, інфляційна безпека, наявність дефіцитного бюджету, рівень споживання та заощадження населенням, рівень соціальної забезпеченості, а також інші, не менш важливі (табл. 1.2). 
Таблиця 1.2

Чинники впливу на систему прямого оподаткування

	Макроекономічні
	Нормативно-правові
	Адміністративні

	· Обсяг ВВП

· Індекс цін виробників

· Індекс споживчих цін

· Індекс зростання обсягів промислового виробництва

· Зростання реальної  номінальної заробітної плати

· Обмінний курс гривні до долара США

· Облікова ставка НБУ

· Доступність кредитів

· Світова фінансова криза
	· Ступінь уніфікації податкового законодавства

· Суперечності в нормативно-правових актах та інші недосконалості

· Велика кількість підзаконних актів

· Обсяги податкових пільг

· Якість методологічного забезпечення фахівців податкових органів

· Відсутність єдиної практики при розгляді спорів судами за позовами платників податків
	· Ефективність діяльності державних органів по стягненню податку на прибуток та податку на доходи фізичних осіб

· Технічно-інформаційне забезпечення діяльності

· Результативність діяльності правоохоронних та контролюючих органів по боротьбі з правопорушеннями та злочинами у сфері оподаткування


Джерело: розроблено автором на основі [41, с. 119-126]

Адже, «знаючи, на якій фазі економічного циклу перебуватиме економіка після періоду дії часового лагу, можна вже сьогодні застосувати адекватні заходи фіскальної політики» [16, с. 99]. Оскільки пряме оподаткування налічує велику кількість елементів, а результативність її функціонування створює умови для суспільного розвитку, тому особливої уваги заслуговують передбачення наслідків одночасного поєднання декількох факторів та пошук шляхів мінімізації деструктивної їх дії, а по можливості, й моделювання тактик податкової політики й економічного розвитку України.

Іншими словами, необхідно побудувати раціональну систему справедливості в прямому оподаткуванні, яка відіграє вагому роль у забезпеченні адекватного фіскального обміну «послуги-оплата». Ми, на основі проведених досліджень, вбачаємо за доцільне визначити вищезгадану систему, як сукупність суспільної, фіскальної, соціальної та економічної справедливості (рис. 1.3).

Рис. 1.3. Модель системи справедливості в прямому оподаткуванні

Джерело: розроблено автором на основі [21, с. 125]

Все вище зазначене, дає змогу системно підійти до визначення концептуальних напрямів реформування прямого оподаткування прибутків юридичних організацій та доходів громадян:

• загальне зниження податкового навантаження на економіку держави, що в цілому передбачається Податковим кодексом України [2]. Експерти Організації економічного співробітництва і розвитку, стверджують, що за умови 10-відсоткового зниження граничних податкових ставок зростання економіки відбувається на піввідсотка швидше;

• впровадження прогресивного оподаткування доходів громадян з відповідною розробкою шкали податкових ставок. У рамках векторного руху до збалансування суспільних та приватних інтересів у контексті системи справедливості, ми вважаємо, є об’єктивна необхідність запропонувати можливість використання різних форм податкових декларацій для фізичних осіб з різним сімейним станом: самотні фізичні особи; подружні пари, які сплачують податки спільно; члени сімей, які виплачують податок самостійно; опікуна (голови домогосподарств). А також ввести в податкову практику неоподатковуваний прожитковий мінімум на рівні не вище мінімальної заробітної плати та не нижче реального прожиткового мінімуму, затвердженого законодавчо з метою надання податкоплатникам з низькими доходами змоги забезпечити своє відтворення;
• наближення принципів оподаткування доходів юридичних та фізичних осіб з метою поступового вирівнювання податкового навантаження на капітал незалежно від напрямів його інвестування.

У такому світлі постає питання пошуку тієї оптимальної системи оподаткування прибутків і доходів господарюючих суб’єктів української економіки задля можливості взаємоузгодження між собою об’єктів оподаткування, мінімізації впливу подвійного оподаткування, зменшення податкового тягаря, визначення оптимальної податкової ставки та випрацювання зручних правил гри, аби максимально врахувати і забезпечити відповідність загальної мети, стратегії розвитку нашої держави та її інтересів інтересам суб’єктів господарської діяльності та приватних осіб через їх взаємовигідність.

1.2. Принципи прямого оподаткування підприємств та механізми його стимулювання
Важливим завданням сучасної економіки є формування головних принципів становлення, функціонування й розвитку податкової системи ринкового типу, від успішного вирішення якого значною мірою залежить економічний потенціал країни, соціальна стабільність у суспільстві, підвищення рівня добробуту малозабезпечених верств населення. Принципи прямого оподаткування суб'єктів ринкової економіки [88, c.57] – розроблене на наукових засадах зведення догматичних, раціоналістичних, етичних і нормативних положень стосовно функціонування прямих податків, це неформальний кодекс поведінки всіх учасників податкового процесу, однаково рекомендаційний як для податкової служби, так і платників податків щодо прямого оподаткування. Принципи виконують роль стандартів податкової системи, провідних настанов щодо проведення податкової політики та розробки технологій оподаткування. 
Найвідомішими в історії фінансової науки є принципи, сформульовані Адамом Смітом (1732–1790) [103, c.105] і Адольфом Вагнером (1835–1917). Вони мають ранг класичних. Принципи Адама Сміта [103, c.105], дякуючи їх простоті та зрозумілості, не потребують ніяких інших пояснень, окрім тих, які є в них самих. Вони стали аксіомами податкової політики. Заслуга німецького економіста А. Ватера в доповненні й обґрунтуванні цих принципів. Він запропонував 9 основних принципів, які класифікує в 4 групи (див. рис. 1.4).

Рис. 1.4. Принципи податкової політики

Джерело: узагальнено автором на підставі [11, c. 36]

Вочевидь, що подібна позиція ставить і тих, і других у становище, зазвичай, мало реальне. У більш прагматичному сенсі принципи Сміта носять утилітарно-індивідуалістичний характер, тобто вони орієнтовані більше на інтереси конкретних платників, ніж на спільні для всіх національно-державні інтереси. 
Перший принцип Сміта (“Піддані держави мають по змозі брати участь в утриманні уряду відповідно до своєї здатності й сил, тобто відповідно до доходу, яким вони користуються під протегуванням і захистом держави” [81, c.105]) дозволяє пояснити соціально-економічну роль податкових привілеїв: імунітетів, цензів і пільг. Внутрішній смисл першого принципу допускає існування пільг, на що вказують застереження Сміта: “по змозі”, “відповідно до своєї здатності й сил” [81, c.110]. Пільга як полегшення, надане в порядку винятку із загальних правил, – суперечливий, а дехто вважає, що навіть негативний фактор оподаткування. Порушуючи умови конкуренції, котрі мають бути рівні для всіх, створюючи вигоди одним за рахунок інших, пільги тим самим розбещують перших і озлобляють других, у підсумку деморалізуючи все суспільство. 
“Податкові привілеї, – пише професор Й. Ланг [25, c.15], – посилюють оподаткування для тих, хто не попав у число пільговиків, активізують їх опір податкам і дають привід до нових привілеїв” [25, c.16]. Пільги порушують не лише рівність в оподаткуванні та знижують фіскальну ефективність податкової системи, але й шкодять раціональним засадам економіки, бо анулюють загальні для всіх господарюючих суб’єктів, значить – нейтральні, – умови для приймання економічних рішень. Отже, дія пільг по суті скасовує принцип нейтральності оподаткування. Не випадково, в деяких країнах, у тому числі в Росії, взятий курс на максимальне обмеження кількості пільг.

У США деякі спеціалісти податкової справи вважають, що “Адам Сміт зупинився надто рано” і з посиланням на Американський інститут присяжних аудиторів рекомендують додати до принципів Сміта ще шість принципів податкової системи і податкової політики [103, c.116]: податкова система має бути простою; податок має бути нейтральним щодо свого впливу на бізнесові рішення; податкова система не повинна шкодити розвитку та ефективності економіки; має бути забезпечена максимальна поінформованість платників щодо певного податку, його параметрів і правил справляння; податок треба конструювати таким чином, щоб невиконання податкових законів було мінімальним; устрій податкової системи має полегшувати податковій службі передбачення сум і термінів надходження доходів [81, c.116].
Принципи прямого оподаткування суб'єктів ринкової економіки мають суперечливий, релятивістський характер, залежать від обставин місця і часу. Наприклад, якщо прийняти прогресивну шкалу податкових ставок за втілення соціальної справедливості в оподаткуванні, то напрошується порівняння з уявленнями про справедливість при соціалізмі, коли вищим, більш напруженим планом за принципом “від кожного – за його здібностями” карали тих, хто краще працював [27, c.29 ]. 

Заслуговує на увагу останнє за часом (1992 р.) зведення принципів оподаткування, розроблене експертами з Гарвардського університету (США) У. Хассі та Д. Любіком згідно Міжнародної податкової програми ООН і включене в так званий Світовий податковий кодекс [38, c.7]. Останній передбачає такі принципи конструювання та функціонування національних податкових систем у постсоціалістичних державах Східної та Центральної Європи: єдиний постійний податковий кодекс без окремих законів про податки; відмова від протекційних фіскальних заходів як умова інтеграції в світову економіку; відмова від податкових пільг та звільнень від податків, заміна їх у разі необхідності субсидіями виробникам і/або споживачам; врахування національних особливостей; орієнтація прибуткового податку з фізичних осіб більше на соціальну справедливість, ніж на мету одержання доходів; врахування фактору інфляції [36, c. 25].
Та, над усе автори “Світового податкового кодексу” попереджають: “Розробка й написання законів є тільки прелюдія до головного в податковій реформі – розвитку ефективного адміністрування. Наявність чесної та високо компетентної податкової адміністрації – абсолютна необхідність. Структура повноважень податкової адміністрації має бути встановлена в законодавчому порядку, але саме втілення цієї структури в реальність у кінцевому підсумку визначає успіх податкової реформи” [78, c.28].

Узагальнюючи світовий досвід, можна стверджувати, що сучасні податкові системи складалися, функціонують і реформуються на основі таких теоретично сформульованих і емпірично виправданих принципів [62, c.142]. По-перше, простота адміністрування, – збір того чи іншого податку має супроводжуватись мінімальними затратами коштів, часу і зусиль працівників податкових органів, бухгалтерських служб, громадян-платників, повинен обходитися без створення зайвих бюрократично-апаратних структур.

По-друге, фіскальна ефективність, – бюджетні доходи від справляння певних податків мають багатократно перевищувати додаткові видатки на обслуговування податків, а також на утримання відповідної податкової служби. Слід максимізувати масу доходу від податків, а не висоту податкових ставок, що відповідає відомому критерію А. Лаффера.
По-третє, при введенні податків і установленні процедур їх справляння треба передбачити захист від ухилення від податків, мінімізувати таку можливість або технологічно зробити ухилення економічно невигідним (надто дорогим, складним, небезпечним) для потенційного неплатника.

По-четверте, універсальність – ставки податків, норми і режим оподаткування мають бути максимально уніфікованими для різних категорій платників, регіонів і видів діяльності в тому числі і в міждержавному аспекті.
По-п’яте, податкове заохочення корисних видів діяльності (наприклад, інвестицій) і дестимулювання шкідливих (наприклад, забруднення довкілля). Щоправда, цей принцип знаходиться під сумнівом у прихильників принципу нейтральності податків. На їх думку, податки не здатні виконувати стимулюючу роль, адже в такому разі кращий стимулятор – відсутність податку [62, c.142].

По-шосте, податкову систему в цілому треба оцінювати як за її прямим фіскальним ефектом, так і за загальним впливом на стан економіки (темпи економічного росту, рівні цін, інвестицій і зайнятості).
Деякі з наведених принципів аксіоматичні. Так, принципи визначеності, зручності й економічності збирання є самоочевидними, вони не потребують особливих доведень. По слову американського вченого-фінансиста Гарольда Гроувса, автора унікальної роботи “Податкові філософи”, “оподаткування – майстерність, техніка і воднораз наука” [65, c.69]. На перше місце в податковій справі поставлені знання і вміння, тобто науковий, професійний і адміністративний фактори в оподаткуванні.

Виходячи з цього існують механізми регулювання та стимулювання прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки. Механізми регулювання та стимулювання прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки - це сукупність форм і методів, а також фінансових важелів, за допомогою яких забезпечується регулювання та стимулювання стягнення й адміністрування прямого  оподаткування суб'єктами ринкової економіки, які базуються на виборі податкової політики.

Податкова політика [88, c.69] — це діяльність держави у сфері встановлення, правового регламентування та організації справляння податків і податкових платежів у централізовані фонди грошових ресурсів держави. Формуючи свою податкову політику держава шляхом збільшення або скорочення маси податкових надходжень, зміни форм оподаткування та податкових ставок, тарифів, звільнення від оподаткування окремих галузей виробництва, територій, груп населення може сприяти зростанню чи спаду господарської активності, створенню необхідної кон’юнктури на ринку, умов для розвитку пріоритетних галузей економіки, формування збалансованої соціальної політики. В залежності від характеру податкової політики держави виділяють три її типу(див. рис. 1.5.). 

Перший тип - політика максимальних податків, що характеризується принципом «взяти все, що можна». Держава встановлює високі податкові ставки, скорочує податкові пільги, розширює перелік податків. Як правило, такий тип податкової політики проводиться в часи економічних криз або в період військових дій. Результатом такої політики може стати так звана «податкова пастка», коли підвищення податків не супроводжується зростанням державних доходів [46,c.47]. 

Рис 1.5. Типи держав в залежності від характеру податкової політики

Джерело: узагальнено автором на підставі [46,c.47]

Другий тип - політика «розумних податків» (політика економічного розвитку). Держава послаблює податковий прес, в першу чергу для підприємництва і одночасно скорочує витрати, як правило, на соціальні програми. Такий тип податкової політики сприяє розвитку підприємництва, забезпечуючи йому сприятливий податковий клімат [46,c.47].
Третій тип - податкова політика, що передбачає високий рівень оподаткування при значному соціальному захисту населення. Такий тип податкової політики характерний в періоди економічного зростання і дозволяє встановити високий рівень оподаткування, який в кінцевому підсумку супроводжується виконанням всіх соціальних програм [46,c.47].

На думку А.В. Бризгаліна [22, c.33], при сильній економіці всі зазначені типи податкової політики можуть успішно поєднуватися.  При формуванні податкових систем в їх основу можуть закладатися різні параметри. Наприклад, рівень оподаткування (податковий тягар), кількість і склад податків, пріоритетний метод оподаткування (прогресивність, пропорційність чи регресивність податкових ставок), і т. д. 
Загальний сенс принципів прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки – зібрати належну суму державних доходів при умові зробити все можливе, аби якомога менше порушувати інтереси платників податків. Якщо ж спробувати звести всі принципи прямого оподаткування до узагальнюючої формули, то найбільш переконливо звучить максима, запропонована видатним політичним діячем Франції, кардиналом Ришельє (1585–1642) [62, c.133]: не варто переобтяжувати підданих податками, як і не слід брати з них менше, ніж потрібно для держави. Дане повчання, перенесене з XVII в XXI ст., звучить так: задача податкової політики полягає в тому, щоб інтереси населення та підприємництва привести в сумірність з інтересами суспільства і держави.

Таким чином, принципами прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки та механізми його регулювання та стимулювання є простота адміністрування, фіскальна ефективність, при введенні податків і установленні процедур їх справляння треба передбачити захист від ухилення від податків, мінімізувати таку можливість або технологічно зробити ухилення економічно невигідним  для потенційного неплатника, універсальність – ставки податків, норми і режим оподаткування мають бути максимально уніфікованими для різних категорій платників, регіонів і видів діяльності в тому числі і в міждержавному аспекті, податкове заохочення корисних видів діяльності  і дестимулювання шкідливих .

1.3. Зарубіжний досвід реалізації механізму прямого оподаткування та його впливу н фінансовий стан підприємств
З другої половини ХХ ст. американська фінансова наука зайняла домінуючі позиції. У 1959 р. виходить досі не перевершений за науковим рівнем підручник Ричарда Масгрейва «Теорія державних фінансів (Дослідження державної економіки)» [56, c.63]. 
В монографії «Економіка податкового бунту» (1979 р.) Артур Лаффер [54, c.263] оприлюднив тепер широко відому «криву Лаффера», яка зробила його знаменитим і слугувала теоретичним обґрунтуванням податкової реформи 1986 р. Світове визнання заслуг американської школи фінансової науки стало особливо помітним після нагородження в 1986 р. Джеймса Б’юкенена Нобелівською премією – першого в історії цих нагород ученого-фінансиста. Основна ідея Б’юкенена: в сфері державних фінансів, оподаткування зокрема, інтереси осіб, які приймають рішення (від простого виборця до президента) і в сукупності формують суспільний вибір (public choice), визначаються не одними економічними, але й соціальними, політичними, культурними та іншими неекономічними мотиваціями. Щоправда, за визнанням самого лауреата, в розробці фіскально-бюджетних аспектів вчення про суспільний вибір, що стало новим словом у теорії державних фінансів, він опирався на роботи представників італійської і шведської шкіл фінансової науки. Вільям Вікрі (1914–1996) [86, c.63], другий лауреат Нобелівської премії, крім іншого, відомий розробкою концепції оптимального прибуткового податку в розрахунку на довготерміновий період життя платника, а не в щорічному вирахуванні. Розглянемо досвід посилення регулюючої і стимулюючої функцій  механізму прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки на прикладі США. Податкова система США 3-рівнева [86, c.163] (див. рис. 1.6.).
Рис. 1.6. Податкова система США
Джерело: розроблено автором на підставі [86, c.163]
1. Система федеральних податків. В центрі системи федеральних податків знаходиться індивідуальний прямий прибутковий податок (personal income tax), забезпечуючи близько 49% податкових надходжень до федерального бюджету, обсяг якого у 2002/2003 фінансовому році досяг 2 трильйонів доларів.
Найперша проблема прибуткового податку – визначення оподатковуваного доходу як бази оподаткування. Важлива деталь: податковий кодекс США не дає визначення доходу. Згідно поправки до Конституції про запровадження індивідуального прибуткового податку, «Конгрес наділяється правом вводити і збирати податки на доходи з будь-яких джерел» [86, с. 165], тобто чіткий перелік конкретних видів доходів не передбачений.
У фінансовій теорії існує два підходи до визначення доходу: концепція суми джерел і концепція приросту чистої вартості споживання. На світанку розвитку прибуткового податку Б. Ф’юстінг (1907 р.) [86, с. 165] запропонував визначення доходу як суми доходів у грошовій і товарній формах, що надходять платнику з постійних джерел, тим самим нехтуючи податковою платоспроможністю, що походить із тимчасових джерел. Цей спосіб став теоретичною підставою для визначення оподатковуваного доходу в Англії та Німеччині.

В США Роберт Хейг і Генрі Сімонс [86, с. 166] запропонували інше визначення доходу: дохід – це грошова вартість чистого приросту реальної вартості індивідуального споживання протягом певного періоду. Другими словами, дохід підсумовує вартість фактичного споживання плюс чистий приріст потенційного споживання (багатства, капіталу, заощаджень) даної особи за певний час.

Отже, за способом Хейга-Сімонса дохід включає всі джерела як фактичного, так і потенційного споживання, незалежно від грошової чи товарної форми споживання. В той же час, даний спосіб передбачає скорочення доходу на суму зменшення потенційного споживання.

Неоподатковуваний мінімум (personal and dependency exemption) складає 6000 дол. на кожного члена сім’ї у рік (дані 2013 р.), стандартна скидка (basic standard deduction) за даними 2013 р. – 7850 дол. на подружжя (при подачі спільної декларації) [98,с. 26]. Крім того, по відношенню до деяких категорій платників діє додаткова стандартна скидка (each additional standard deduction) у розмірі 900 дол. на сім’ю, 1150 дол. – на самітних, а також на подружжя при подачі окремих декларацій. 

Максимальні ставки індивідуального прибуткового податку мають тенденцію до зниження: 1954–1961 рр. – 91%; 1962–1981 рр. – 70%; з 1982 р. – 50%; 1986 р. – 39,6%; 2001 р. – 30,1%; 2013 р. – 38,6% [98, с. 25],. 

На другому місті за питомою вагою у доходах федерального бюджету (біля 33,5%, більше 600 млрд. дол.) знаходяться цільові соціальні податки або внески (обов’язкові платежі) у фонди соціального страхування: податок для фінансування програм соціального страхування (social security tax), податок для медичного обслуговування (medicare tax), податок на фінансування допомог по безробіттю (unemployment tax). Податок на соціальне страхування (пенсії по старості та інвалідності, допомоги по тимчасовій непрацездатності) справляються в залежності від фонду заробітної плати за ставкою 12,4%, яка розділяється порівну – по 6,2% для роботодавців і працюючих. За таким же принципом розщеплюються порівну ставка податку (2,9%) на медичне обслуговування та податок у фонд допомог по безробіттю (14,5% від фонду заробітної плати) [86, с. 165].

Зокрема, за рахунок податку на медичне обслуговування фінансуються федеральні програми Medicare – безплатного лікування літніх людей (старших 65 років) і Medicaid – безплатної або пільгової медичної допомоги тим, хто не може оплачувати лікування.

Податок на прибуток корпорацій (corporate income tax) складає близько 10% доходів федерального бюджету (близько 200 млрд. дол.). Він справляється за 8 ми розрядною шкалою оподаткування.

Отже, особливість американського податку на прибуток корпорацій полягає в тому, що максимальна ставка в загалом прогресивній шкалі оподаткування знаходиться не в кінці шкали, а в її середині.

Всі корпорації, незалежно від розміру, оподатковуються в однаковому порядку, в тому числі мають право на податкові кредити. Збори акціонерів вправі прийняти рішення, за яким податок сплачується не на корпоративному рівні, а самими акціонерами в формі прибуткового податку з дивідендів. Саме у такий спосіб сплачує податок на прибуток більшість американських корпорацій.

Прибуток, одержаний корпорацією, підлягає подвійному оподаткуванню: перший раз як дохід корпоративної господарської одиниці, другий раз – як прибуток після сплати корпоративного податку, що підлягає розподілу між акціонерами. В результаті сукупний тягар обох податків може сягати і навіть перевищувати 60% [91, c. 47].

Крім розглянутих прямих індивідуального і корпоративного прибуткових податків, у США справляється так званий альтернативний мінімальний податок (АМП), який був запроваджений у 1969 р. з метою запобігання зменшення платниками з високим рівнем доходів податкових зобов’язань шляхом зловживання пільгами, знижками і кредитами, передбаченими для податку на прибуток корпорацій (тобто легалізованого ухилення від податків). Для АМП кількість пільг значно скорочена. Отже, АМП – реакція на можливість такої комбінації пільг і знижок, що здатна звести податкові зобов’язання нанівець. Якщо АМП, нарахований однаково на дохід корпорації чи фізичної особи, перевищує суми звичайних зобов’язань по корпораційному й індивідуальному прибуткових податках, то платник має сплатити саме альтернативний податок. Ставки АМП: 26% для фізичних осіб, доходи яких не перевищують 175 тис. дол., і 28% на суму перевищення 175 тис.; для корпорацій – 20% [86, с. 65].

Прямий податок на спадщину і дарування – податок на майно, яке переходить до спадкоємців (посмертний податок) і/або роздаровується при житті. Лише 2% громадян США підпадають під дію даного податку, оскільки майно вартістю менше 675 тис. дол. не оподатковується.  Податок справляється за прогресивною шкалою при мінімальній ставці 18% і максимальній – 55%.

Домінуюче фіскальне значення прямого оподаткування індивідуальних доходів у структурі державних доходів відображає високу ефективність ринкової економіки США, матеріальний добробут американського суспільства, де абсолютна більшість громадян мають високі доходи з відповідно високою купівельною та податковою спроможністю [86, с. 67].

2. Система податків штатів і місцевих податків. Основу доходної бази бюджетів штатів складають прямі прибуткові податки з громадян і корпорацій, а також непрямий податок із продаж. Ставки прямого прибуткового податку диференційовані в залежності від штату в діапазоні від 2 до 15%. Реальну автономію штатів відображає також порядок визначення оподатковуваного доходу та справляння індивідуального прибуткового податку, що кожен із штатів робить посвоєму. Так, одні оподатковують лише доходи громадян свого штату, незалежно від місця походження доходів. Інші обмежуються доходами, одержаними в межах даного штату. Треті враховують всі доходи, незалежно від території їх походження. Подібний різнобій створює умови для так званої міграції податків із штату в штат, і, звичайно, породжує серйозні труднощі в адмініструванні податків. Крім того, штати мають право установлювати власний неоподатковуваний мінімум [86, с. 69].

На рівні штатів справляється також комбінований податок на ділову активність, який складається з двох частин: непрямого податку з річного обороту (ставки 1–2,5%) і прямого податку на фонд заробітної плати (1,6%).

3. Серед місцевих податків найперше фіскальне значення має прямий податок на нерухоме і рухоме майно. В загальній сумі місцевих податків доля майнового податку в окремі роки перевищує 80%. До нерухомого майна відносять землю, будинки, будівлі та споруди різного призначення. Під рухомим майном розуміють власність «осязаему и неосязаемую». До першої належать виробниче обладнання, товарні запаси, худоба, а також деякі предмети особистого користування та побутового призначення (витвори мистецтва, антикваріат, коштовності); до другої – цінні папери (акції, облігації), договори і патенти, що засвідчують право їх власника на певний дохід. Ставка податку на нерухоме майно (землю і будівлі) сягає 6,75% від 1/3 їх оціночної вартості, але в середньому по країні складає 1,4% [86, с. 70].

Для посилення регулюючої і стимулюючої функцій  механізму прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки у Великобританії використовує при визначенні оподатковуваного доходу сучасний прибутковий податок передбачає скидки і пільги. Стандартна особиста скидка, яка виконує роль неоподатковуваного мінімуму, складає 3445 ф. ст. у рік; для осіб, старших 64 років – 4200 ф. ст. старших 74 років – 4370 ф. ст. Платники ще старшого віку сплачують податок по понижених ставках, якщо їх сукупний дохід не перевищує 14200 ф. ст. Величина знижок щорічно індексується в залежності від інфляції. 

Рис. 1.7. Основні податки Великобританії
Джерело: розроблено автором на підставі [86, с. 62]
Оподатковуваний дохід зменшується на суму витрат, пов’язану з одержанням доходу (спецодяг, обладнання для роботи), а також на суми внесків до пенсійних і благодійних фондів, медичної страховки для старших 65 років, процентних платежів по позиках на придбання житла та власності (максимум 30 тис. ф. ст.) [86, с. 71]. На перші 3900 ф. ст. оподатковуваного доходу установлена ставка 20%, на доходи від 3901 до 25 тис. ф. у рік – 22% (базова ставка), 40% – доходи, що перевищують 25 тис. [86, с. 62]. По відношенню до прибуткового податку діє правило маржинальної ставки. Це означає, що платник, який сплачує податок за найвищою ставкою 40%, буде на такому ж рівні сплачувати податок на всі додаткові доходи. Є твердження, що таке правило дестимулює зусилля найбільш діяльної категорії платників.

Британський прибутковий податок має так звану шедулярну форму, що означає групування оподатковуваних доходів за певною ознакою. Шедули названі за літерами англійського алфавіту: A, C, D, E, F. Названі шедули передбачають оподатковування таких видів доходів [89, с. 75]:
– Шедула A – доходи від власності та орендованого майна (землі, будинку, квартири, якщо це буде навіть автофургон чи яхта, пристосовані для постійного проживання); оподатковуваний дохід вираховується як різниця між доходами від власності чи володіння майном і експлуатаційними видатками на його утримання; до даної шедули відносяться також доходи від колишньої шедули B (комерційна експлуатація лісів, що знаходяться в приватній власності);

– Шедула C – доходи від облігацій державних позик;

– Шедула D – доходи від виробничо-комерційної діяльності (наприклад, прибуток власника магазину), від надання послуг особами вільних професій (адвокатами, лікарями і т. д.), аліменти, гонорари, доходи британських підданих від цінних паперів і майна, що знаходиться за кордоном);

– Шедула E – заробітна плата, пенсії з приватних пенсійних фондів, оподатковувані соціальні допомоги;

– Шедула F – дивіденди та інші виплати, здійснювані компаніями. Оподаткування доходів за шедулою E передбачає збирання податку в момент і по місцю одержання доходу («біля джерела») за процедурою payasyouearn – «платіть там і тоді, де і коли заробляєте» [89, с. 75]. 

Прямий корпоративний податок (corporation tax) – податок на прибуток компаній від комерційних операцій та інших доходів після зменшення валового доходу на величину передбачених законом відрахувань і податкових пільг. Стандартна ставка – 30%, для компаній, прибутки яких не досягають 250 тис. ф. ст., – 19% [89, с. 76]. Справляння даного податку здійснюється за процедурою pay and file – «заплати і поклади в папку», що означає обов’язок компанії сплатити належний податок через 9 місяців після закінчення розрахункового періоду, а звіт подати ще через три місяці.

Даний порядок стає зрозумілішим у порівнянні з альтернативною системою, коли залишок прибутку компанії після сплати корпораційного податку розподіляється між акціонерами у вигляді дивідендів, які підлягають повторному оподаткуванню за повними ставками прибуткового податку.

Економічною базою capital gains tax (прямого податку на приріст вартості капіталу, в іншій версії перекладу – податку на капітальний прибуток, коротко – податку на капітал) є збільшення (реалізований чистий приріст після вирахування збитків) ринкової вартості активів за період між їх придбанням і продажем. Тобто, в ряді випадків оподаткування торкається спекулятивних операцій. До активів відносяться всі форми власності на території Великої Британії і за кордоном, включаючи як матеріальні (земля, будівлі та споруди, машини і устаткування, товарні запаси, акції, дебіторська заборгованість, іноземна валюта), так і нематеріальні активи (патенти, авторські права, торгові марки та ін.). Від оподаткування звільняються перші 5 тис. ф. ст. доходу від реалізації, а також доходи від продажі приватних автомобілів, житлових будинків, витворів мистецтва, державних цінних паперів (облігацій, ощадних сертифікатів), а також доходи від полісів на страхування життя та азартних ігор.
У Великій Британії даний податок має однакову шкалу з прибутковим податком, тобто 20, 25, 40% [89, с. 77]. Основу місцевого оподаткування складає прямий муніципальний податок (council tax) – податок на майно, що замінив собою в 1993 р. непопулярний суспільний збір подушного типу (community charge). Справляється з власників і орендарів нерухомого майна, вартість якого оцінюється один раз у 10 років, та в залежності від кількості членів родини, проживаючих за одною адресою. В кожному з регіонів країни установлені свої норми оподаткування, тому ставки податку значно диференційовані.

Система державних доходів Японії має свої особливості. По-перше, вони полягають у досить високій долі неподаткових доходів – 15% у державному (центральному) бюджеті, 25% – у місцевих бюджетах. До цієї категорії доходів належать доходи від продажу землі та іншої державної чи муніципальної нерухомості, орендна плата, пені і штрафи, доходи від лотерей і надходження від позик. По-друге, для Японії властива висока централізація податкових поступлень, дві третини яких мають статус державних податків, решта податків надходять у місцеві бюджети, забезпечуючи 40% їх доходів. (Для порівняння: в США за рахунок місцевих податків нерідко формується до 75% доходної бази місцевих бюджетів, а в Україні питома вага місцевих податків і зборів у доходах місцевих бюджетів у цілому складає лише 2%). По-третє, в Японії співвідношення окремих видів оподаткування в державному і місцевих бюджетах співпадає: і там, і там більше половини припадає на прямі прибуткові податки, на другому місці знаходяться прямі майнові податки, на третьому – непрямі податки на споживання [89, с. 78]. Прямий прибутковий податок Японія запровадила однією з перших у 1887 р., що відповідає проголошеному національному девізу вчитися в усього світу. Прямий податок на прибуток корпорацій також має комбіновану систему розподілу доходів між бюджетами у такому порядку: національна ставка – 33,48%; префектурна – 5% від рівня національної ставки (або 1,67% від величини прибутку); муніципальна ставка – 12,3% від національної (або 4,12% прибутку). Отже, загальна норма оподаткування прибутку юридичних осіб складає близько 40% (33,48 + 1,67 + 4,12). Для суб’єктів малого бізнесу ставка податку на прибуток 28% [76, с. 176].

Прямий податок на майно фізичних і юридичних осіб справляється за єдиною ставкою 1,4% від вартості оподатковуваного майна, котре переоцінюють кожні три роки. Підлягають оподаткуванню нерухомість, цінні папери, депозити.

Порівняння української податкової системи з її аналогами в країнах-членах ЄС потрібно для визначення конкурентоспроможності нашої країни на світовому ринку товарів та інвестицій та вибору головних векторів реформування податкових відносин. Порівняння необхідне у деяких напрямах [59, с. 36]: рівня загального податкового навантаження; його розподілу між основними видами податків та групами платників; фіскальної ефективності податкової системи; ефективності регулюючої дії останньої; достовірності розрахунків податкових зобов'язань та інших.

Фіскальна ефективність системи оподаткування в Україні є нижчою від країн Євросоюзу практично з усіх видів податків. Маючи більш високі ставки в оподаткуванні індивідуальних доходів громадян, Україна збирала їх у 2013 році у сумі, що дорівнювала лише 3,8% обсягів ВВП. В країнах же ЄС – 25 частка цих податків складала у 2004 р. 8,8% ВВП[59, с. 36]. 

Значно гірше виконується українською податковою системою й регулятивна функція. У європейських країнах податок на прибуток справляється за декількома ставками для різних за соціальною й економічною значимістю груп товарів і послуг, що забезпечує відповідну зацікавленість щодо їх виробництва і споживання. В Україні ж, як відомо, застосовується єдина ставка, що позбавляє цей податок регулюючого впливу.

Відсутня у нашій національній системі й диференціація ставок оподаткування індивідуальних доходів громадян, натомість у країнах ЄС вона широко застосовується. Значно меншими в наших умовах є й можливості звільнення від оподаткування доходів сімей, що спрямовуються на лікування, освіту, оздоровлення і т. ін. [59, с. 36].

Слабкість регулюючої дії в Україні ще одного податку – з прибутку підприємств – обумовлена незастосуванням таких засобів як, наприклад, інвестиційні податкові знижки чи інвестиційний податковий кредит, що широко використовуються у європейських країнах (Бельгії, Великобританії, Данії, Італії, Іспанії, Люксембурзі, Нідерландах, Португалії, Франції та інших). Такі податкові преференції надаються для малого і середнього бізнесу, при здійсненні інновацій, науково-дослідних робіт, запровадженні енергозберігаючих технологій, капітальних інвестиціях і т.п.

Суттєвою відмінністю європейських податкових систем є застосування, по-перше, спеціального екологічного оподаткування, яке стає на сторожі ефективного захисту природи і оточуючого середовища, а по-друге, – спеціальних обмежуючих податків: на нерухомість, за використання об'єктів природи, води й енергетичних джерел (газ, електроенергія, вугілля, мазут, дизельне паливо, якщо вони використовуються не для виробництва електроенергії). Платниками цих податків є як підприємства, так і населення. Ставки податків встановлюються у грошовому виразі в розрахунку на одиницю відходів (викидів) та використаних ресурсів. По енергетичних джерелах ставки знижуються: по-перше, для більших обсягів споживання; по-друге, при використанні альтернативних джерел (вітру, сонця, біомаси, супутнього газу тощо); по-третє, при зменшенні (економії) споживання енергії. При власній переробці відходів платник податків отримує відшкодування сплаченого податку на відповідний їх обсяг [59, с. 40].

Таким чином, система прямого оподаткування України має суттєві вади і є набагато обтяжливішою як для ведення бізнесу, так і для споживчого попиту порівняно з податковими системами країн ЄС. Вона має бути реформована у частині зниження загального податкового навантаження, зміни структури податкових вимог підприємствам, покращення податкового клімату, вдосконалення виконання фіскальної та регулюючої функцій податків, реорганізації самої податково-митної служби і т.ін. Причому орієнтуватися потрібно на динамічні трансформації, що спостерігаються у країнах – нових членах ЄС, які є одними з головних конкурентів України на світових ринках товарів і капіталів.
Висновки до першого розділу

Принципи прямого оподаткування суб'єктів ринкової економіки – розроблене на наукових засадах зведення догматичних, раціоналістичних, етичних і нормативних положень стосовно функціонування прямих податків.

Принципами прямого  оподаткування суб'єктів ринкової економіки є: простота адміністрування, фіскальна ефективність, при введенні податків і установленні процедур їх справляння треба передбачити захист від ухилення від податків, мінімізувати таку можливість або технологічно зробити ухилення економічно невигідним (надто дорогим, складним, небезпечним) для потенційного неплатника, універсальність – ставки податків, норми і режим оподаткування мають бути максимально уніфікованими для різних категорій платників, регіонів і видів діяльності в тому числі і в міждержавному аспекті, податкове заохочення корисних видів діяльності  і дестимулювання шкідливих. 
Методами посилення функцій механізму прямого оподаткування суб'єктів ринкової економіки є: 1) оптимізація співвідношення між прямими та непрямими податками, в першу чергу в напрямку узгодження та диференціації ставок прибуткового оподаткування юридичних і фізичних осіб; 2)  упорядкування надання пільг юридичним і фізичним особам;  3) впровадження спеціальних економічних, зокрема фіскальних, режимів економічної діяльності; 4) бюджетне кредитування; 5) пряме фінансування;
Суттєвою відмінністю європейських податкових систем є застосування, по-перше, спеціального екологічного оподаткування, яке стає на сторожі ефективного захисту природи і оточуючого середовища, а по-друге, – спеціальних обмежуючих податків: на нерухомість, за використання об'єктів природи, води й енергетичних джерел. 

Податкові системи України та ЄС відрізняються також правилами розрахунків і стягнення податкових зобов'язань. Так, у європейських країнах використовується єдина методологія бухгалтерських і податкових обліків діяльності підприємств і визначення їх фінансових результатів. 

РОЗДІЛ 2. 
МЕТОДИЧНІ ОСНОВИ ПРЯМОГО ОПОДАТКУВАННЯ ТА ЙОГО 
ВПЛИВУ НА ФІНАНСОВИЙ СТАН ПІДПРИЄМСТВ В УКРАЇНІ
2.1. Інформаційне забезпечення системи прямого оподаткування підприємств в Україні

Ефективність функціонування будь-якої системи, в тому числі й податкового менеджменту, залежить і визначається інформаційною базою підприємства. Під системою інформаційного забезпечення системи прямого оподаткування підприємств в Україні розуміють процес безперервного цілеспрямованого отримання інформації, різних показників, без яких неможливо зробити аналіз податкової системи, розробити плани податкових платежів, податкового календаря та прийняти управлінське рішення щодо проблем податкового менеджменту. Насамперед визначається коло користувачів інформації. їх можна поділити на дві групи: внутрішні та зовнішні (рис. 2.1). До внутрішніх користувачів належать [10, с. 157-158]: керівники підприємства; податкові менеджери; фінансові служби; працівники бухгалтерії; власники та співвласники підприємства.
До зовнішніх користувачів належать [21, с. 124]: податкові органи всіх рівнів; державний та акціонерно-комерційні банки; потенційні інвестори; контролюючі органи; кредитори; інші отримувачі податків, зборів та обов'язкових платежів.

Між внутрішніми та зовнішніми користувачами інформації є різниця як за її обсягом, так і за змістом. Так, зовнішніх користувачів цікавить інформація, яка характеризує тільки порядок сплати, розміри та методики розрахунку конкретних податків і повнота їх сплати. Як правило, ця інформація є в офіційній фінансовій та бухгалтерській звітності. Тільки з метою глибшого контролю за правильністю сплати податків може бути використана додаткова інформація. Інформація для внутрішніх користувачів має бути найповнішою й об'єднувати як офіційну інформацію, так і ту, яка є комерційною таємницею. Отримання такої широкої за обсягом інформаційної бази пов'язане з тим, що, з одного боку, необхідно приймати відповідні рішення з різних питань проведення податкової політики, а з другого — потрібно мати досить об'єктивне уявлення про перспективу розвитку підприємства, напрями та стратегії в майбутньому, а також можливий ризик і запобігання його негативним наслідкам. Особливе значення при цьому має система внутрішнього обліку на підприємстві.


Рис. 2.1. Користувачі інформації з проблем прямого оподаткування

Джерело: розроблено автором на основі [77, с. 159]

Інформаційна база має велике значення для ефективності прийняття відповідного рішення. Тому ця інформація повинна відповідати певним вимогам (рис. 2.2). Головними з них є [28, с. 74-76]:

1. Корисність. Ця вимога визначає, як отримана інформація впливає на прийняття відповідних рішень, наскільки вона є корисною для розробки та визначення податкової стратегії підприємства в цілому. Крім того, вона повинна використовуватись для розробки внутрішніх і поточних планів.

2. Обсяг інформації. Інформація повинна мати завершений характер, тобто в повному обсязі характеризувати різні аспекти діяльності підприємства. Показники, які отримує підприємство, мають задовольняти потреби проведення всебічного аналізу та планування показників.


Рис. 2.2. Вимоги до інформаційної бази системи прямого оподаткування 
підприємств 
Джерело: розроблено автором на основі [77, с. 159]

3. Фактичність. Інформація повинна відображати реальний стан діяльності підприємства, характеризувати не тільки внутрішнє економічне середовище, а й зовнішнє, включаючи правові аспекти, законодавчу базу, різні екологічні чинники, які впливають або можуть вплинути на діяльність підприємства.

4. Динамізм. Інформація повинна відображати стан справ на конкретний час, причому це стосується як минулого, так і сучасного та майбутнього. При цьому треба враховувати характер інформаційних потоків і строки їх отримання. Одні відбивають стан за 1 день, 1 добу, 1 тиждень, 1 місяць, а інші за рік або кілька років. У цій вимозі важливе значення має оперативність отримання інформації: чим менше часу проходить від початку будь-якої події до періоду отримання інформації про неї податковим менеджером або керівництвом підприємства, тим ефективніше може бути прийняте рішення. Крім того, інформація повинна постійно оновлюватись і доповнюватись.

5. Ефективність. При підготовці та прийнятті рішення отримання інформації не повинне бути дорожчим, ніж користь від нього.

Інформаційна база прибуткового оподаткування складається з різних джерел отримання інформації, показників і елементів, які умовно можна поділити на групи (рис. 2.3) [41, с. 119-126].

 
Рис. 2.3. Інформаційна база прямого оподаткування та її показники

Джерело: розроблено автором на основі [7, с. 82-101]

1. Закони України, укази Президента України. До законодавчої та методологічної інформаційної бази належать усі закони, прийняті Верховною Радою України з питань оподаткування, постанови Верховної Ради України, укази Президента України, постанови Кабінету Міністрів України з питань оподаткування в межах їх повноважень. Негативною рисою цього елементу інформаційної бази є його постійна змінність. Практично щотижня Верховна Рада повертається до перегляду багатьох законів і вносить до них зміни або доповнення, що негативно впливає на розробку податкової політики підприємства. На жаль, короткостроковість чинності характерна й для деяких указів Президента України.

2. Підзаконні правові та юридичні документи. Головною метою їх є пояснення та методологічне забезпечення прийнятих і чинних законів. Здебільшого це постанови Кабінету Міністрів України, методологічні розробки з питань розрахунку конкретних податків, обов'язкових платежів і зборів.
Цей елемент інформаційної бази також має недоліки. У деяких випадках методика розрахунку конкретних податків не відповідає змісту закону, має двояке тлумачення окремих його положень, а іноді і суперечить йому. Відсутність єдиної точки зору призводить до конфліктів між платниками податків і податковими органами, а в деяких випадках і звернення до арбітражного суду не має успіху. Щодо деяких законів, навпаки, відсутні пояснювальні юридичні документи, що також погіршує стан податкової системи. Тому виникають труднощі при розрахунку податку на прибуток для категорії підприємств, що займають торгівлею та при введенні нових стандартів бухгалтерського обліку тощо. 

3. Норми та нормативи. До них належать ставки податків, обмеження їх щодо окремих податків або, навпаки, пільги, які надаються. Визначення їх відноситься до компетенції: Верховної Ради України — визначення ставок оподаткування прибутку підприємств, прибуткового податку та ін.; Президента України. Вони мають тимчасовий характер до часу визнання або прийняття відповідного закону Верховною Радою України - наприклад, неоподатковуваний рівень доходів громадян України; уряду України - визначення ставок мита при переміщенні вантажів і товарів через кордон України; місцевих органів самоврядування. Перелік місцевих зборів, податків та обов'язкових відрахувань визначається Податковим кодексом України. Централізовано в Україні встановлюється і розмір або максимальна ставка оподаткування. Але кінцеві ставки визначаються місцевими органами влади — приміром, розмір єдиного податку, ринкового збору, вартість ліцензій на право торгівлі тощо.

4. Показники діяльності підприємства. До них належать усі показники, які характеризують не тільки стан підприємства та динаміку його розвитку, а й напрям діяльності. До показників стану підприємства належать показники, які характеризують:

• матеріально-технічну базу підприємства (основні фонди, обладнання та ін.). Ці показники є, по суті, інформацією для визначення вартості майна підприємства, земельної площі тощо;

• ресурсний потенціал підприємства у вигляді матеріальної частини (отримана сировина, матеріали, виробничі запаси підприємства, напівфабрикати та ін.), трудової частини (кількість працівників та їх заробітна плата, інші доходи, система стимулювання праці та ін.), фінансової частини (доходи підприємства, кредитні ресурси тощо);

• виробничу діяльність підприємства [53, с. 48-54]: обсяги діяльності, у тому числі випуск валової, чистої та реалізованої продукції та ін.; обсяг наданих послуг; обсяг виконаних робіт;

• фінансову діяльність, у тому числі проведення фінансових операцій з цінними паперами, їх випуск, приріст капіталу, розподіл прибутку підприємства тощо;

• господарську діяльність, до якої відносять роботи, які не є головними напрямами діяльності [77, с. 94-102]: проведення додаткових ремонтних робіт; надання послуг тощо.

5. Планові орієнтири стратегічного розвитку підприємства. Вони являють собою показники діяльності підприємства в майбутньому. Це економічні та фінансові орієнтири розвитку підприємства, досягти яких воно прагне. Ці показники мають узагальнений характер і розробляються переважно по основних напрямах діяльності підприємства.

6. Платник податків зобов'язаний за кожний встановлений звітний період подавати податкові декларації щодо кожного окремого податку, платником якого він є, незалежно від того, чи провадив такий платник податку господарську діяльність у звітному періоді.

Платники податку на прибуток підприємств, які оподатковуються за ставкою нуль відсотків відповідно до пункту 154.6 статті 154 Податкового кодексу [2], подають органам державної фіскальної служби декларації (розрахунки) з податку на прибуток підприємств за спрощеною формою.

Основна форма звітності платників податку на прибуток - це декларація про прибуток, форма і порядок складання якої затверджені наказом ДПАУ від 29.03.2003 р. № 143 (далі Порядок № 143). Вказаний Порядок обов'язковий для застосування всіма платниками податку на прибуток, за винятком страховиків і банків (для них встановлені окремі форми декларацій і порядки їх складання).

Всі показники, що підлягають відображенню в декларації, розраховуються платником податків наростаючим підсумком за кожен звітний період (квартал, півріччя, три квартали і рік) і приводяться в гривнях без копійок з відповідним округленням до загальновстановлених правил (починаючи з І кварталу 2006 року, а до цієї дати - в тисячах гривень з одним десятковим знаком). Достовірність інформації у податковій декларації підтверджують підписи керівника підприємства і головного бухгалтера, а за відсутності на підприємстві бухгалтерської служби - спеціаліста, який веде облік, та засвідчують печаткою підприємства.

Щодо податку на доходи фізичних осіб, то форма податкової декларації та порядок її заповнення затверджені наказом Міністерства фінансів України «Про затвердження форми податкової декларації про майновий стан і доходи та Інструкції щодо заповнення податкової декларації про майновий стан і доходи» від 7 листопада 2012 року № 1395.

Платник податку зобов’язаний подати податкову декларацію за результатами податкового (звітного) року та самостійно сплатити податок на доходи фізичних осіб, якщо протягом календарного року він отримав доходи, зокрема [4]: від особи, яка не є податковим агентом; які згідно з нормами розділу ІV Податкового кодексу України (ПКУ), не підлягають оподаткуванню під час їх нарахування чи виплати, але не звільнені від оподаткування; які нараховувалися (виплачувалися, надавалися) платникові податку двома або більше податковими агентами лише у формі заробітної плати, інших заохочувальних та компенсаційних виплат або інших виплат і винагород у зв’язку з трудовими відносинами та за цивільно-правовими договорами, і при цьому загальна річна сума таких оподатковуваних доходів перевищує 120 розмірів мінімальної заробітної плати, встановленої законом на 1 січня звітного податкового року. Платники податку, які згідно з розділом ІV ПКУ зобов’язані подавати декларацію, подають її до 1 травня 2015 року. У 2016 році платники податку на доходи фізичних осіб, які бажають реалізувати своє право на податкову знижку за наслідками 2015 року, податкову декларацію можуть подати впродовж усього року.

Таким чином, інформаційне забезпечення прямого оподаткування в Україні складається з шести груп джерел отримання інформації, показників і елементів: Закони України, укази Президента України; підзаконні правові та юридичні документи; норми та нормативи; показники діяльності підприємств та середньомісячних доходів фізичних осіб; правові орієнтири стратегічного розвитку підприємства; декларації з податку на прибуток та ПДФО.

2.2. Аналіз наукових поглядів щодо проблематики прямого оподаткування і його впливу на фінансовий стан підприємств

Сьогодні в лоні фінансової науки дедалі виразніше виокремлюються деякі з її складових, що дуже нагадує процес народження самих фінансів на базі середньовічних політекономічних розробок. Зокрема, звичними стають терміни "наука про податки", або "теорія податків і оподаткування", або "податкові фінанси"... Це поки що один із напрямків фінансової науки, хоч уже досить ємний та потужно представлений. Однак протягом останніх 10-15 років з'явилася серія публікацій, присвячених аналізові розвитку наукових поглядів щ проблеми власне податків і оподаткування. Вони належать відомим авторам, серед яких B.Л. Андрущенко, Д.Г. Черник, В.М. Пушкарьова та ін. З огляду на це, варто зосередитися на конкретизації здобутків економічної науки взагалі й фінансової зокрема стосовно обґрунтування окремих фіскальних механізмів (у даному випадку — прямих податків), підкресливши значення досліджень минулого для сучасних розробок та необхідність розширення й подальшої систематизації теоретичних поглядів.

Наявне сьогодні у фінансовій літературі змістове розмаїття дефініцій дає змогу характеризувати податки з різних боків, та не дає можливості якимсь чином віднайти підстави для єдиної їх класифікації. До речі, названа проблема не нова. На початку минулого століття Л.B. Ходський писав: "Переходячи до класифікації податків, насамперед слід зазначити, що у фінансовій науці, а тим більше у фінансовій практиці, досі не встановилася загальноприйнята система [71, с. 15-20]. 

Причина цього полягає в тому, що ознаки, за якими можна класифікувати податки, вельми розрізнені і хоч би які загальні ознаки ми приймали за основу для визначення окремих груп, ми неодмінно наштовхнемося на труднощі в тому, що одні й ті ж ознаки зустрічаються в податках, які за іншими відмінностями настільки різнорідні, що скласти з них одну групу неможливо". Проаналізувавши сучасні джерела, можна стверджувати, що це питання залишилося дискусійним і більш ніж через 100 років.

Зосередимося на важливому факті: в переважній більшості відомих дефініцій зазначається, що податки так чи інакше встановлюються державою. Виходячи з цього підставою для їх класифікації може бути ставлення влади до об'єктів і суб'єктів податків. Оскільки органи впади також можуть розглядатися як один із суб'єктів податку, то, залежно від їх ролі у встановленні останнього, можна розрізняти загальнодержавні й місцеві податки [18, с. 10].

Слід зазначити, що при справлянні податку держава може звертатися безпосередньо до платника (коли його особа чітко відома) з вимогою щодо конкретної суми (яка також підлягає попередній оцінці), а може лише розраховувати на надходження від маси невідомих за персональним складом і платоспроможністю носіїв податкового навантаження. "З точки зору такого двоякого ставлення фіскальної влади до об'єктів і суб'єктів оподаткування, податки розпадаються на дві обширні групи — прямі й непрямі" [21, с. 64-67].

Такий поділ протягом певного періоду був найпоширенішим при проведенні фінансових досліджень із відповідної проблематики й теоретичному обґрунтуванні наукових висновків. Треба підкреслити, що він активно дискутувався представниками окремих відгалужень фінансової науки, котрі вважали за потрібне поділяти податки на три основні групи: на споживання, на доходи та на майно. Застосування цього підходу поряд із максимальною спрямованістю на фіскальні інтереси держави (шляхом охоплення всіх можливих об'єктів оподаткування) є найефективнішим в умовах найрозвиненіших соціально-економічних систем, тобто таких, де найнижчий рівень майнового й дохідного розшарування населення та високий ступінь соціальної справедливості, а отже, проблема перекладання податків між платниками є менш значущою й відчутною [43, с. 85-91]. 

У свою чергу, для країн, що розвиваються, особливо нагальним є питання відношення податку до особи платника, яке напряму пов'язується з перекладанням тягаря фінансових зобов'язань перед державою на інших учасників перерозподільних відносин і навіть ухиленням від оподаткування. У зв'язку з цим класифікація податків на прямі й непрямі зберігає свою актуальність, особливо у специфічних обставинах таких держав, як Україна.

У різні періоди історії до названих двох груп зараховували ті чи інші види податків - залежно від конкретних фіскальних механізмів, що використовувалися при акумуляції доходів держави. Так, у XIX столітті найпоширенішими з непрямих були податки на споживання окремих видів товарів (або так звані індивідуальні акцизи у прямому розумінні), деякі податки на страхування, на транспортування товарів залізницею (які теж можна вважати індивідуальними акцизами на послуги), квартирні податки, фіскальні монополії, мито. При цьому треба уточнити, що стосовно належності квартирних податків до конкретної групи точилися дискусії, адже вони одночасно мали ознаки і прямих (стосувалися конкретного майнового об'єкта), й непрямих (пов'язувалися з витратами, в тому числі на споживання послуги). Тому окремі автори навіть зазначали їх у обох групах [53, с. 187-192].

Сучасні фінансисти поглиблюють класифікацію прямих і непрямих податків, включаючи до їх складу новітні фіскальні механізми та уточнюючи належність раніше відомих, враховуючи їх модернізацію в цілому і зміни окремих елементів. Так, до непрямих податків зараховують фіскальні монополії, індивідуальні (специфічні) акцизи, універсальні (загальні) акцизи (податок з обороту, податок з продажів (купівель), податок на додану вартість), мито [49, с. 74-85]. Розробляючи питання поділу прямих податків, як правило, використовують відомий підхід щодо вирізнення двох підгруп: особистих і реальних податків. До особистих включають подушний податок, прибуткові (з доходів фізичних осіб та з прибутків юридичних осіб), майнові податки, податки на спадщину й дарування, податки на здійснення окремих видів діяльності та реєстрацію. У складі реальних податків зазвичай наводять земельні, домові, промислові податки, податки на грошові капітали.

Прямим податкам присвячувалися наукові розробки вчених-фінансистів як камералістичного, так і інших відомих напрямків. При цьому камералісти більше уваги приділяли конструюванню конкретних складових прямого оподаткування, тоді як інші представники фінансової науки зосереджувалися на з'ясуванні сильних і слабких сторін прямих податків, встановленні їх переваг над непрямими, обґрунтуванні доцільності застосування у складі податкових систем та необхідності реформування [40, с. 25-29].

Зокрема, у XVII-XVIII століттях, коли фінансова наука лише започатковувалася як окремий від політичної економії напрямок пошуків, розгорнулася дискусія навколо оподаткування доходів від земель. Враховуючи саме такий об'єкт суперечки, можна стверджувати, що вона точилася довкола проблематики прямих податків. Відомий англійський теоретик і член парламенту Ч. Давенант виступив проти оподаткування землевласників, стверджуючи, що дохід від землі є єдиним чистим доходом, на який інші платники так чи інакше перекладають усі свої податкові зобов'язання [59, с. 45-49]. 

На цій підставі він обстоював думку про те, що основу податкової системи мають становити акцизи (на той час — індивідуальні) й мито, тобто непрямі податки. На противагу йому, відомий французький економіст і військовий (королівський маршал) С. Вобан висунув ідею запровадження королівської десятини, тобто єдиного поземельного податку на поземельні доходи. Таким чином, він пропонував усі відомі на той час прямі й непрямі податки замінити одним прямим [59, . 49].

У свою чергу, фізіократи, котрі теж вважали поземельний дохід єдиним чистим доходом, вважали за доцільне розглядати й використовувати його в ролі основного об'єкта оподаткування. Тобто були прихильниками застосування прямих податків.

У другій половині XVIII століття практично всі французькі економісти були переконані в необхідності рівномірного розподілу податкового тягаря між платниками та встановлення залежності між розмірами податків і доходами. Втім, це були лише загальні ідеї, які не трансформувалися в розробку конкретних фінансових механізмів. Свідчили ж вони про вподобання теоретиків стовно прямого оподаткування залежно від дохідного становища [63, с. 39-45].

Фінансова наука XIX століття обґрунтовувала переваги прямих податків над непрямими з огляду на зручність їх застосування з точки зору як платників, так і держави. Вважалося, що механізми прямих податків є прийнятнішими для населення, оскільки дають змогу платникові підготуватися до виконання зобов'язань перед державою, чому сприяють заздалегідь відомі строки й розміри майбутніх платежів. Крім того, визначеність платежу породжує психологічне відчуття зв'язку особистих і державних інтересів, взаємозалежності реалізації власних очікувань та рівня забезпеченості держави й розвитку державного господарювання.

На думку науковців тих часів, держава повинна бути зацікавлена в розвитку прямого оподаткування, оскільки, по-перше, прямі податки характеризуються чіткістю визначення платника й об'єкта оподаткування, що спрощує контроль розрахунків та дає змогу оцінити майбутні надходження; по-друге, завдяки тому, що платники й об'єкти оподаткування відомі, з'являється можливість порівнювати обсяги вилучення приватних доходів із платоспроможністю населення та реалізовувати принцип справедливості, що має велике значення для державної політики в цілому [75, с. 39-43].

У літературних джерелах того часу наводилися й інші вигоди, які могли отримати держава й населення від використання саме прямих податків. Наприклад, стабільність і надійність надходжень до бюджету. Статистика свідчила, що доходи від прямого оподаткування є рівномірнішими. Однак уже на початку XX століття було встановлено, що високою стабільністю надходжень характеризуються лише податки, справляння яких ґрунтується на зовнішніх ознаках об'єкта. Такі податки не залежать від рівня добробуту населення (навіть за його погіршення податок, як правило, залишається незмінним). В умовах посилення інфляційних тенденцій їх роль поступово знижувалася при збільшенні значення непрямого оподаткування. 

Згодом уже стало "...важко сказати, в якої групи податків амплітуда коливань у надходженнях ширша, й наведене вище твердження (про стабільність і надійність прямих податків) навряд чи відповідає дійсності, принаймні для нинішнього часу" [78, с. 56-58].

З появою так званого соціального напряму в податкових фінансах, започаткованого А. Вагнером, актуальність наукових розробок у галузі прямого оподаткування особливо зростає, активно обґрунтовуються механізми прибуткового оподаткування. Характеризуючи основні науково-теоретичні підходи А. Вагнера до проблеми оподаткування, слід насамперед зупинитися на сформульованих ним принципах, або вимогах до податків, якими утверджується соціальна складова та з яких випливають розробки інших авторів, присвячені саме прибутковому оподаткуванню [59, с. 41-42].

Крім того, що податки; на його думку, повинні надавати громадському союзу достатньо коштів для фінансування потреб, при цьому адекватно реагуючи на зміну економічної ситуації, ґрунтуватися на оптимальній базі та об'єктах, враховуючи можливості перекладання зобов'язань, бути різнобічно унормованими державою, поєднуючи в собі визначеність, зручність і економність справляння, їх застосування суспільством має слугувати налагодженню соціальної справедливості через забезпечення єдиних вимог і підходів до справляння, рівномірності вилучення доходів. 

Слід зазначити, що тема певної залежності величини податку від рівня доходів платника на той час була відомою та порушувалась ще в середньовічних трактатах і розробках на кшталт політекономічних, зокрема вже згадуваними французькими теоретиками XVIII століття. Та й ще раніше, наприкінці XVII століття, А. Сміт стверджував, що "підданці держави зобов'язані брати участь у підтримці уряду в міру своїх власних коштів, тобто відповідно до доходів, отримуваних ними під покровительством держави..." [64, с. 154]. 

На початку XIX століття Д. Рікардо визначав податки як частину доходів (щоправда, від землі і промисловості, без конкретизації платника, але це відкривало можливості для подальшої персоналізації відносин оподаткування дослідниками) [78, с. 65-67]. Пізніше, в середині XIX століття, Л. Штейн наголошував на тезі А Сміта щодо внесення податків до бюджету громадянами відповідно до доходів. Дж. Ст. Мілль теж акцентував увагу на тому, що податки повинні бути рівномірними та справляти рівновеликий тиск на доходи платників. Щоправда, на додаток до ідеї А. Сміта він говорив про необхідність вилучень із оподатковуваних доходів для забезпечення першочергових потреб. 

Утім, виходячи з подання більш ранніх авторів (до Вагнера) залежність податку від доходу може розглядатися та сприйматися нами переважно в економічній площині. Адже їхні висновки ще не доведені до постановки питання про соціальну справедливість у перерозподільних відносинах. А Вагнер уже в самому визначенні сутності податків говорить про те, що вони є засобом зміни розподілу народного доходу. Природно, що така постановка питання не могла не позначитися на подальших пошуках науковців-фінансистів, оскільки вона розширювала поле досліджень далеко за межі фіскальної ефективності й економічної доцільності. Більше того, вона спонукала пов'язати між собою всі три площини, в яких існує оподаткування та функціонують податки: ринкою-економічну, державницько-фіскальну й соціальну, а також породжувала розуміння того, що лише в точках їх зіткнення можлива максимізація суспільної ролі та значущості податків і оподаткування.

На цьому ґрунті в лоні фінансової науки розгорілися жваві дискусії щодо варіантів конструкції прибуткових податків та забезпечення їх суспільно важливих ефектів. Необхідно відзначити, що вони розгорнулися з запізненням у порівнянні із введенням прибуткового податку 1842 року у Великобританії (не кажучи вже про попередній факт тимчасового запровадження цього податку у тій же країні у XVIII столітті) [68, с. 35-36]. 

Для більшості не стояло питання вибору системи оподаткування доходів: воно апріорі було вирішене на користь прогресивного. Надавалися різні обґрунтування такої позиції: від аргументації через принципи платоспроможності до використання (в ролі доведення) опису суб'єктивних почуттів і сприйняття вигід індивідами. Це давало можливість так чи інакше виправдати застосування прогресивного оподаткування доходів.

Загалом на початок XX століття були відомі аж 5 теоретичних напрямів, присвячених обґрунтуванню прогресії в оподаткуванні. І. Озеров групував їх таким чином: теорія податкоспроможності; теорія, що обґрунтовує прогресивність оподаткування із соціально-політичної точки зору; теорія спеціальної компенсації; теорія загальної компенсації; психологічна теорія [72, с. 54-59].

Представники першої з перелічених теорій вважає, що головним і практично єдиним завданням оподаткування є отримання державою необхідних коштів. Задля цього слід враховувати платоспроможність громадян, оскільки саме від неї залежатимуть і обсяги акумуляції державних доходів, і регулярність надходжень. При цьому розподіл податкового тягаря вони визнавали справедливим лише в разі, коли сплачена сума для всіх платників означатиме однакову жертву, що можливо лише за умови прогресії в оподаткуванні.

Згідно з другою теорією існуючий економічний лад є несправедливим у частині розподілу багатства між індивідами та сприяє створенню умов нерівності. Отож держава повинна корегувати такий розподіл. І одним із інструментів корекції є прогресивний податок. У цьому й реалізується наведена вище ідея А. Вагнера.

Третя теорія проголошує пропорційне оподаткування найкращим інструментом забезпечення справедливості. Однак прогресія одного податку (прибуткового) розглядається як засіб досягнення пропорційності всієї системи податків [68, с. 74]. Річ утім, що представники цієї теорії справедливо наголошували на регресивності непрямих податків, а тому говорили про необхідність компенсувати її, аби забезпечити в середньому умови пропорційності (відновити пропорційність).

Четверта теорія, фундатором якої був американець Френсіс Уокер (Валькер), син відомого економіста Амази Уокера (Валькера), обґрунтовує прогресивне оподаткування доходів громадян із огляду на [8, с. 38-42]: недостатність державної активності в питаннях захисту громадян від насильства й шахрайства, що породжують майнову нерівність; вчинення державою різних дій і актів (війни, торговельні угоди, запровадження тарифів), що також призводять до майнової нерівності.

П'ята теорія фактично є спробою надання обґрунтувань на основі використання поняття корисності. Вона належить представникам австрійської школи політичної економії (Є. Бем-Баверк, Е. Сакс, Ф. Візер). Відповідно до неї прогресія прибуткового оподаткування обґрунтовується такими доказами [5, с. 38-42]: 1) чим більшим майном володіє особа, тим меншою для неї є гранична корисність кожної наступної одиниці цього майна (у психологічному сприйнятті), оскільки зі збільшенням коштів зменшується інтенсивність потреб, для задоволення яких ці кошти слугують; 2) враховуючи зниження граничної корисності кожної наступної одиниці майна, його багатий власник повинен сплатити більшу суму за державні послуги (себто суму податку), щоб гранична корисність такого платежу зрівнялася із граничною корисністю платежу немаєтного громадянина.

Наведене мало означати: що багатшим є громадянин, то вищий податок він має сплачувати на користь держави. Слід визнати: дискусії, що розгорталися в політекономічних колах, мало що давали фінансовій практиці. Адже, обравши одну із систем (пропорційну чи прогресивну), поставало питання про конструювання конкретних елементів податку й механізмів його справляння. Це, як правило, ставало прерогативою практиків або (за рідким винятком) окремих науковців камералістичного спрямування.

Камералістика, зосереджуючись на проблемах управління державним господарством, у питаннях оподаткування своєю наближеністю до практики справляння фактично створила необхідне підґрунтя для адміністрування податків (у сучасному розумінні). Хоча ще із середини XIX століття відповідний науковий термін став рідко й обмежено вживатися — переважно через приєднання університетських курсів і кафедр до державних наук (наук державного управління), деякі напрямки камералістичних пошуків у окремих науках залишилися актуальними й донині, зокрема в податкових фінансах.

Так, широко відомими й, безперечно, корисними для розвитку прямого оподаткування були розробки земельних кадастрів. Вирізнялися дві основних лінії їх провадження, з яких викристалізувалися два типи кадастрів: парцелярний (французька лінія) та реальний (австрійська лінія) [11, с. 8-13]. Парцелярний кадастр ґрунтувався на фізичних розмірах ділянок та проведенні оцінки доходу кожної парцели, що могла бути вирізнена з-поміж інших за різними економічними чи юридичними ознаками, зокрема такими, як напрямок використання ділянки, право власності. Залежно від дохідності парцели ділилися на класи, за якими і проводилося оподаткування.

Реальний кадастр теж ґрунтувався на поділі земель на класи відповідно до дохідності, однак відправною точкою тут була продажна ціна всього маєтку (а не прибутковість парцел). Це спрощувало завдання оцінки дохідності, оскільки від оціночних комісій вимагалося не визначення доходів відповідно до призначення різних ділянок землі й перебування їх у власності різних осіб, а лише коригування показників доходів на основі продажних цін цілих маєтків [15, с. 56-59]. Такі забезпечуючи камералістичні розробки із заглибленням у механізми справляння надалі спровокували дискусію стосовно побудови реальних і особистих податків, їх комбінування і взаємопроникнення. 

Таким чином, здійснювалося взаємопроникнення двох видів прямих податків. Воно не мало ніяких закономірностей, а камералістичні обґрунтування надавалися епізодично — за потребою або владним запитом. Підтвердження цьому знаходимо в І. Озерова: "Перехід цей (реальних податків у особисті) відбувається, звичайно, без будь-якої правильності, зигзагами, а тому реальні податки у процесі розвитку можуть комбінуватися по-різному" [59, с. 74-75].

У результаті набув поширення порядок визначення того чи іншого реального податку з урахуванням дохідності майна (середньої чи відносної). Він склався переважно під впливом чинника технічної зручності у практичному застосуванні (особливо щодо простоти підрахунків, контролю діяльності державних службовців та ухилення платників від сплати) та полягав у створенні оцінок об'єктів і джерел податків за зовнішніми ознаками. 

Проблему оцінки дохідних джерел і об'єктів оподаткування було виокремлено камералістами в самостійний напрямок пошуків, який за нинішньою термінологією може розглядатися як складова адміністрування податків. Загальну схему розвитку оціночних операцій у прямому оподаткуванні можна подати таким чином [68, с. 59-62]: при справлянні податку з особи без урахування її доходів оцінка об'єкта полягала у проведенні перепису населення. Для цього розроблялися спеціальні методики, покликані забезпечити єдність облікових підходів; при справлянні податку із сукупного майна особи проводилася оцінка майнового стану платника, для чого застосовувалися клятвені заяви в поєднанні з каральними заходами за порушення клятв, контрольні майнові описи (цензи); при поділі майнових податків на види почали розробляти різні оціночні реєстри й підходи: кадастри, системи податкових коефіцієнтів тощо.

Розвиток оціночних операцій відбувався в напрямку забезпечення комбінованих форм оподаткування, що виникали в результаті взаємопроникнення механізмів реальних і особистих податків Утім, поступ економіки й виникнення нових умов господарювання поступово викривали недоліки таких перехідних форм оподаткування [75, с. 45-48].

Протягом усього XX століття точилися наукові суперечки стосовно рівня прогресії у шкалі ставок, аж поки в 90-х роках у Колумбійському (США) й Кембріджському (Великобританія) університетах не було з допомогою розрахунків обґрунтовано необхідність повернення суспільства на постіндустріальній стадії його розвитку до пропорційного прибуткового оподаткування населення за зниженими ставками (Уїльям Вікрі та Джеймс Мерлі). Метою такого кроку проголошувалося стимулювання найповнішого розкриття потенціалу індивідів. "Роботи Мерлі й Вікрі підтвердили висновок, що високі податки змушують платників діяти і працювати суттєво нижче своїх потенційних можливостей, звужуючи тим самим економічну базу оподаткування та знижуючи доходи фіску" [75, с. 49-51].

Паралельно в тому ж XX столітті здійснювалися камералістичні (хоч офіційної так уже не іменували) обґрунтування варіантів адміністрування прибуткових податків. На перший план виходить деклараційний спосіб справляння як єдиний можливий для визначення абсолютних (а не оціночних) обсягів оподатковуваних доходів. Розвиток прямого оподаткування юридичних осіб зумовив обґрунтуванню ще й специфічної системи обліку доходів і витрат підприємств, їх декларування й порядку адміністрування податку на прибуток. Однак основних теоретичних принципів побудови й функціонування підсистеми прямих податків це не змінило. Основа механізму справляння таких податків вибудувалася в нині чинному варіанті.

Саме по собі поняття механізму (механізмів) прямих податків не знайшло достатнього обґрунтування у фінансовій теорії. Зважаючи на вживаність даного терміна, пропонуємо звернутися до проблеми їх визначення. Виходячи з викладеного щодо розвитку теоретичних обґрунтувань прямих  податків, можна дійти висновку, що їх функціонування в суспільстві базується на використанні визначених елементів цих податків та форм і методів їх приведення вдію. Тому під механізмом прямих податків ми пропонуємо розуміти взаємодоповнюючу сукупність їхніх елементів, а також форм і методів зовнішнього приведення в дію цих елементів. Одночасно слід зауважити: зовнішнє приведення в дію елементів податків може розглядатися як власне справляння податків, або процес оподаткування. У цьому контексті відома одна зі спроб трактування механізму прямого оподаткування як "сукупності цільових заходів, спрямованих на досягнення глобальної мети державної системи оподаткування при максимально ефективному використанні законодавчо встановлених способів обрахування і справляння прибуткових податків". 

Отже, як бачимо, період об'єктної спрямованості теоретичних пошуків різних відгалужень фінансової науки, зосереджених на конструюванні механізмів функціонування і справляння прямих податків, був тривалим. На нашу думку, надання узагальнюючих дефініцій механізму прямих податків і механізму прямого прибуткового оподаткування слугуватиме систематизації відповідного напрямку досліджень у майбутньому.

2.3. Методичні підходи до оптимізації прямого оподаткування та його впливу на фінансовий стан підприємств в Україні

Зміна тенденцій загальноекономічної динаміки в Україні зі спаду на зростання, що розпочалася в кінці ХХ століття, вимагає і перегляду підходів щодо податкового навантаження на економіку. У зв’язку з розвитком акціонерної форми власності особливої актуальності набуває вирішення проблеми оптимізації механізмів прибуткового оподаткування, що потребує розробки як теоретичної концепції податкової політики, так і практичного обґрунтування напрямів її реформування.

Механізми оподаткування основних прямих податків, а саме, податки на прибутки підприємств та доходів фізичних осіб, які нині використовуються в Україні, мають деякі суттєві вади. Серед них – наявність двох паралельних обліків – бухгалтерського та податкового, безсистемне надання пільг на безповоротній основі, паралельне існування спрощеної і загальної системи оподаткування, недосконалість механізмів адміністрування прибуткових податків, відсутність чітко визначених механізмів оподаткування розподіленого прибутку тощо. Недосконалість податкового законодавства привела до фактів ухилення від сплати податків. Це призводить до недостатнього фінансування суспільного сектора, порушення конкуренції, відпливу капіталів за кордон та інших негативних наслідків в економіці та соціальній сфері.

Проблемам оптимізації прямого оподаткування, теоретичним та практичним аспектам впливу податків на формування доходів бюджету, напрямам реформування податкової системи в умовах ринкової економіки України присвятили наукові дослідження відомі українські економісти: В. Андрущенко, О. Василик, В. Вишневський, В. Геєць, А. Даниленко, О. Данілов, Л. Демиденко,  Ю. Іванов, А. Крисоватий, І. Луніна, П. Мельник, В. Опарін, А. Соколовська, В. Федосов, Л. Шаблиста. Більшість фахівців акцентують увагу на недоліках податкового законодавства та необхідності його реформування. В той же час вони роблять висновки, що повністю змінювати систему оподаткування не можна, необхідно здійснювати пошук шляхів її удосконалення. 

Проте залишається малодослідженою проблема оптимізації оподаткування корпоративних прибутків, недостатньо визначена перспектива співіснування спрощеної і загальної системи оподаткування суб’єктів підприємницької діяльності. Практично поза увагою залишилась проблема адміністрування податку на прибуток та податку на доходи фізичних осіб. Дискусійними залишаються питання стосовно об’єктів і шкали ставок оподаткування податком на прибуток і податком на доходи фізичних осіб, а також стосовно пільгових режимів оподаткування.

Розглядаючи податки як об'єктивне явище, з'ясовано, що серед існуючих визначень податків немає одностайності. На нашу думку, необхідно акцентувати увагу не тільки на законодавчому закріпленні і примусі з боку держави, але і на громадянському обов'язку з боку платника податків. На основі проведеного дослідження зроблено висновок, що податки являють собою спосіб мобілізації доходів для фінансування суспільних потреб і витрат держави для виконання покладених на неї функцій шляхом примусового вилучення на законодавчій основі частини коштів юридичних і фізичних осіб, спричинений економічними, соціальними, політичними та моральними спонуканнями. 

При визначенні сутності прямого оподаткування обґрунтована необхідність виділення його окремо, яка пов'язана не лише із значною роллю податку на прибуток підприємств і податку на доходи фізичних осіб у наповненні державного бюджету. Виокремлення прибуткового оподаткування зумовлене розвитком акціонерної форми власності, внаслідок чого поглиблюється зв'язок між податками прибуткової групи через оподаткування розподіленого прибутку та заощаджень, виникає оподаткування особливого виду доходів - корпоративного, а, отже, виникає об'єктивна основа для функціонування особливого виду податку - корпоративного. Це дає підстави розглядати пряме оподаткування як механізм справляння податків з доходів юридичних і фізичних осіб як окремо, так і у взаємозв'язку між собою через оподаткування розподіленого прибутку.

В процесі дослідження з'ясовано, що питання стосовно функцій податків є дискусійним. Економістами виділяються фіскальна, регулююча, розподільча, економічна, контрольна функції. У ході дослідження виявлено, що прибутковим податкам властиві фіскальна і регулююча функції [43, с. 85-91]. 

Одним з напрямків оптимізації прямого оподаткування є посилення ролі його регулюючої функції. Але її використання вимагає виваженого наукового підходу, сутність якого у досягненні відносної рівноваги між фіскальною та регулюючою функціями податків. Таку рівновагу, як одну з ознак оптимального прибуткового оподаткування, характеризує ситуація, коли реалізація регулюючої функції не призводить до суттєвих втрат бюджету держави; більш активне використання одного з податків прибуткової групи, як інструменту державного регулювання, поєднується з підсиленням фіскальної ролі іншого податку цієї групи.

Зважаючи, що оподаткування зачіпає інтереси двох учасників - платника податків і держави, оптимізацію прямого оподаткування слід визначити як урівноваження інтересів держави та платників податків при виборі варіанта оподаткування доходів. Цього можна досягти шляхом вдалого комбінування і своєчасної зміни розмірів та шкал ставок прибуткових податків, об'єктів оподаткування, податкових пільг та механізмів адміністрування податків [45, с. 29].

Основним аргументом на користь оподаткування доходу є те, що в умовах перехідної економіки на відміну від зрілої ринкової ще не сформувався соціальний суб'єкт, зацікавлений в отриманні прибутку. Це характерно для періоду, коли державні підприємства вже мали право самостійно встановлювати форми і розміри оплати праці, чим вони і користувались, як правило, у бік збільшення. У зв'язку з цим прибуток значно занижувався або взагалі зникав [46, с. 33-39]. 

Відповідно, за умови оподаткування прибутку - надходження до бюджету від нього були б мінімальними. Вирішити таку проблему можна було двома шляхами [53, с. 48-54]: або обмежити суму витрат на оплату праці, яку можна було відносити на собівартість, або обрати об'єктом оподаткування  дохід, тобто суму прибутку і заробітної плати. Застосування податку на дохід у цей період було зумовлене і недостатньо розвиненою правовою базою. З одного боку, підприємства перебували у державній власності, а з іншого, реально були задекларовані права трудових колективів на цю власність. Тому юридично складно встановити кому належить прибуток - державі чи трудовому колективу. 

Порівняльний аналіз зарубіжного досвіду механізмів функціонування податку на прибуток дав підстави зробити висновок про суттєву відмінність природи виникнення українського і західного податку на прибуток. Так, основою виникнення українського податку на прибуток є нормативи відрахувань від прибутку, які існували в СРСР. Західний податок на прибуток виник в процесі еволюції, яка зумовлена розвитком акціонерної форми власності [59, с. 64-66]. 

Цю особливість необхідно обов'язково враховувати при запозиченні зарубіжного досвіду. Узагальнення зарубіжного досвіду справляння прямих прибуткових податків дозволило також зробити ряд висновків і стосовно розміру їх ставок. Оскільки доходи підприємств спрямовані на розширення виробництва, а доходи громадян - на споживання, то ставки оподаткування доходів підприємств мають бути нижчими, ніж ставки оподаткування доходів громадян. Західною теорією і практикою встановлено, що оптимальним є податок, який не перевищує третину прибутку, тому в більшості країн у податку на прибуток корпорацій переважає регулююча роль, а не фіскальне призначення. Це підтверджується і структурою бюджетів західних країн. Основу їх бюджетів становлять прямі податки, але переважають податки з доходів фізичних осіб [16, с. 16-20]. 

Не можна обійти увагою той факт, що оподаткування доходів юридичних осіб, що не є корпораціями, здійснюється за правилами оподаткування фізичних осіб або за зниженими ставками. Для України такий досвід є корисним при пошуку шляхів підтримки розвитку малого підприємництва. У зв'язку із значною кількістю малоприбуткових та збиткових підприємств в Україні доцільним є застосування альтернативного податку з доходів, використовуючи досвід США або Франції [71, с. 15-20]. 

Результати аналізу вітчизняного і зарубіжного досвіду справляння прямих податків дозволяють стверджувати, що тенденції розвитку прибуткового оподаткування в розвинених країнах впливають на розвиток механізмів прибуткових податків і в Україні, тому оптимізація прибуткового оподаткування є важливим засобом його гармонізації і координації.

Дослідження провідних економістів [68, с. 75-78] показало, що зміна величини доходів, що враховуються при обчисленні оподаткованого прибутку більше впливає на зміну фінансового результату за даними бухгалтерського обліку, ніж на величину об'єкта оподаткування податком на прибуток. 

Таким чином, необхідно наблизитись до практики визначення об'єкта оподаткування податком на прибуток за даними бухгалтерського обліку. Це зменшить поле для зловживань, сприятиме спрощенню адміністрування податку на прибуток. В цілому, це буде кроком до дотримання такого принципу оподаткування як зрозумілість. В цьому напрямі зроблено перші кроки з прийняттям Податкового кодексу. Розглядаючи оподаткування фізичних осіб в Україні виявлено, що запровадження пропорційної ставки оподаткування було невиправданим, оскільки це значно збільшує податкове навантаження на бідні верстви населення [36, с. 62-67]. Для усунення цієї суперечності було б доцільно запровадження малопрогресивного оподаткування доходів фізичних осіб (табл. 2.11). Запропонована шкала може бути розроблена на основі проведених економіко-статистичних досліджень провідних вчених [56; 74, с. 89-92]. Внаслідок її запровадження знижується податковий тягар на бідні верстви населення, а втрати бюджету компенсуватимуться надходженнями від оподаткування більших доходів.

Таблиця 2.1

Малопрогресивна шкала оподаткування доходів фізичних осіб

	Сума доходу
	Ставка податку

	Мінімальна заробітна плата
	5 %

	Від двох до десяти мінімальних заробітних плат
	17 % від суми перевищення мінімальної заробітної плати плюс сума податку з мінімальної заробітної плати.

	Більше десяти мінімальних заробітних плат
	19 % від суми, що перевищує 10 мінімальних заробітних плат, плюс податок з десяти мінімальних заробітних плат


Джерело: розроблено автором на основі [56; 74, с. 89-92]

Діюча в Україні методика оподаткування доходів фізичних осіб передбачає роздільне оподаткування доходів подружжя. Але, з метою стимулювання розвитку інституту сім'ї, доцільним є оподаткування сукупного доходу подружжя. Такий механізм оподаткування доходів фізичних осіб позитивно зарекомендував себе у багатьох країнах світу. Можливість використання такого досвіду і надає оподаткування доходів за малопрогресивною шкалою.

Суттєвим недоліком пільгових режимів оподаткування є те, що податкові пільги надаються без вивчення доцільності їх надання, відсутній належний контроль за використанням цих пільг. Це не дає підстав говорити про повне скасування пільг. Пільгові режими оподаткування повинні спрямовуватись на соціальну підтримку незахищених верств населення (в частині оподаткування фізичних осіб) та пріоритетних галузей національної економіки (в частині оподаткування юридичних осіб). 

Пропонується надавати пільги лише на прибуток, одержаний виробниками продукції дитячого харчування, фармацевтичних препаратів, а також окремим пріоритетним підприємствам, які потребують розширення і вдосконалення свого виробничого потенціалу в інтересах всього суспільства. Для підприємств, які здійснюють інноваційно-інвестиційну діяльність, запропоновано надавати пільги у вигляді інвестиційного податкового кредиту. Стосовно пільг в оподаткуванні доходів фізичних осіб, як показав проведений аналіз, зважаючи на їх відносно збалансований характер, змін вони практично не потребують. З метою мінімізації ухилення від оподаткування пропонується, поряд з існуючим податком на прибуток та податком на доходи фізичних осіб, застосовувати альтернативний мінімальний податок, який обчислювався б як відсоток від виручки або валового доходу (за результатами кварталу). В основі розробки шкали альтернативного мінімального податку лежить узагальнення зарубіжного досвіду та економіко-статистичні розрахунки (табл. 2.2) [42, с. 29-31; 47, с. 189-192].

Таблиця 2.2
Шкала альтернативного мінімального податку

	Дохід, грн.
	Ставка, %

	до 100 000
	1

	від 100 001 до 200 000
	0,8

	від 200 001 до 500 000
	0,7

	від 500 001 до 800 000
	0,5

	понад 800 001
	0,3


Джерело: розроблено автором на основі [42, с. 29-31; 47, с. 189-192]

Регресивність шкали пояснюється тим, що чим вищі доходи, тим важче приховувати прибуток (адже договори “безтоварних угод” не безрозмірні). Така залежність підтверджується і даними ГУ ДФС України [70] - найбільша кількість збиткових та малоприбуткових підприємств припадає на суб'єктів підприємницької діяльності з доходом до 200 000 грн. за податковий період. Отже, сучасні механізми адміністрування прямих податків дозволяють платникам податків цілком законними шляхами ухилятися від їх сплати. Таке явище не можна усунути лише шляхом зміни податкових законів, необхідно здійснити перегляд процесу адміністрування прибуткових надходжень взагалі, розробки заходів щодо підвищення податкової культури.  
Висновки до другого розділу
Система прямого оподаткування доходів юридичних і фізичних осіб, є дієвим інструментом фіскальної політики держави при здійсненні макроекономічного регулювання і знаходиться під впливом безлічі чинників: станом економічного розвитку країни, податкової дисципліни та культури в країні, міжнародної співпраці в сфері оподаткування, інфляційної безпеки, наявності дефіцитного бюджету, рівня споживання та заощадження населенням, рівня соціальної забезпеченості.

Перед Україною сьогодні постає питання пошуку тієї оптимальної системи оподаткування прибутків і доходів господарюючих суб’єктів національної економіки задля можливості взаємоузгодження між собою об’єктів оподаткування, мінімізації впливу подвійного оподаткування, зменшення податкового тягаря, визначення оптимальної податкової ставки та випрацювання зручних правил гри, аби максимально врахувати і забезпечити відповідність загальної мети, стратегії розвитку нашої держави та її інтересів інтересам суб’єктів господарської діяльності та приватних осіб через їх взаємовигідність.

Проведене дослідження довело, що період об'єктної спрямованості теоретичних пошуків різних відгалужень фінансової науки, зосереджених на конструюванні механізмів функціонування і справляння прибуткових податків, був тривалим, а надання узагальнюючих дефініцій механізму прибуткових податків і механізму прибуткового оподаткування слугуватиме систематизації відповідного напрямку досліджень у майбутньому.

Інформаційне забезпечення прямого оподаткування в Україні складається з шести груп джерел отримання інформації, показників і елементів: Закони України, укази Президента України; підзаконні правові та юридичні документи; норми та нормативи; показники діяльності підприємств та середньомісячних доходів фізичних осіб; правові орієнтири стратегічного розвитку підприємства; декларації з податку на прибуток та ПДФО.

РОЗДІЛ 3. 
ДОСЛІДЖЕННЯ ВПЛИВУ ПРЯМИХ ПОДАТКІВ НА ФІНАНСОВИЙ СТАН ТОРГІВЕЛЬНО-ВИРОБНИЧОЇ ФІРМИ «ВЕСТА»

3.1. Оцінка фінансово-економічного стану Торгівельно-виробничої фірми «Веста»
Фінансово-економічний стан є найважливішою характеристикою фінансової діяльності підприємства. Він визначає конкурентоспроможність підприємства і його потенціал в діловій співпраці, є гарантом ефективній реалізації економічних інтересів всіх учасників фінансових стосунків: як самого підприємства, так і його партнерів. Стійке фінансове положення підприємства є не подарунком долі або щасливим випадком його історії, а результатом умілого, прорахованого управління всією сукупністю виробничо-господарських чинників, що визначають результати діяльності підприємства.
Один з основних елементів фінансової політики організації – аналіз її фінансово-економічного стану. Фінансово-економічний аналіз дозволяє об'єктивно оцінити результати діяльності організації і її структурних підрозділів, визначити вплив чинників на основні показники фінансово-економічної діяльності, дає початкову базу для розробки фінансової політики організації. Він необхідний для складання записки пояснення до річного звіту, яка є обов'язковим елементом публічної бухгалтерської звітності. Крім того, аналіз фінансово-господарської діяльності організації необхідний для оцінки фінансового стану інших організацій, з якими вступає у економічні відносини дана організація. Основна мета фінансово-економічного аналізу – отримання невеликого числа ключових (найбільш інформативних) параметрів (коефіцієнтів), що дають об'єктивну точну картину фінансового стану підприємства, його прибутків і збитків, змін в структурі активів і пасивів, в розрахунках з дебіторами і кредиторами [ 74, с. 89-92].
Розрахунок коефіцієнтів, званих фінансовими показниками, заснований на існуванні певних співвідношеннях між окремими статтями звітності. Коефіцієнти дозволяють [24, с. 68-81]: визначити круг відомостей, який важливий для користувачів фінансової звітності з погляду ухвалення рішень;  оцінити положення даної звітної одиниці в системі господарювання і прослідити динаміку. Перевагою коефіцієнтів є і те, що вони впливають на звітний матеріал інфляції, що актуально при аналізі в довготривалому аспекті. 
Існують десятки цих показників, тому для зручності їх підрозділяють на декілька груп [ 14, с. 58-63].
1. Аналіз платоспроможності. Показники цієї групи дозволяють проаналізувати здатність підприємства відповідати по своїх поточних зобов'язаннях. В результаті розрахунку встановлюється, чи в достатньому ступені забезпечено підприємство оборотними коштами, необхідним для розрахунків з кредиторами по поточних операціях. Оскільки різні види оборотних коштів володіють різним ступенем ліквідності, розраховують декілька коефіцієнтів ліквідності:
Коефіцієнт загальної ліквідності (kо.л.) — це відношення оборотних активів (розділ II активу балансу) до короткострокових пасивів (розділ IV пасиву) [21, с. 36-43]:

kо.л = IIА / IVП                                                    (3.1)
Характеризує загальну забезпеченість підприємства оборотними коштами для ведення господарської діяльності і своєчасного погашення термінових зобов'язань підприємства. Цей коефіцієнт повинен мати значення не менше 2, хоча ряд економістів вважає його за явно завищеного.
2. Аналіз фінансової стійкості. За допомогою цих показників оцінюється склад джерел фінансування і динаміка співвідношення між ними. Аналіз заснований на тому, що джерела засобів розрізняються рівнем собівартості, ступенем доступності, рівнем надійності, ступенем риски і ін.
Коефіцієнт автономії (но) визначається шляхом ділення власного капіталу на підсумкову цифру (підсумок) балансу підприємства [21, с. 36-43]:

но = Кс/кб                                                            (3.2)

де Кс — власний капітал підприємства;

Кб — підсумок балансу підприємства за станом на певну дату.

Цей коефіцієнт важливий як для інвесторів, так і для кредиторів, оскільки характеризує частку засобів, вкладених власниками в загальну вартість майна. У більшості країн на розвинені ринкові стосунки зважає, що якщо цей коефіцієнт більше або рівний 50%, то ризик кредиторів мінімальний: реалізувавши половину майна, сформованого з власних засобів, підприємство зможе погасити свої боргові зобов'язання.
Коефіцієнт забезпечення боргів (код) є модифікацією першого показника і визначається як співвідношення власного і привабленого капіталу [21, с. 36-43]:

код = Кс/кд.o,                                                         (3.3)

де Кд.о — боргові зобов'язання (приваблений капітал).

Коефіцієнт фінансової стійкості (К.ф.с) визначається як відношення суми власного капіталу і довгострокових позикових засобів до підсумку балансу [24, с. 68-81]:
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Значення цього коефіцієнта показує питома вага тих джерел фінансування, які підприємство може використовувати в своїй діяльності тривалий час.
Потрібно враховувати той факт, що аналітична оцінка фінансового стану на базі таких коефіцієнтів є не завжди однозначною. Безумовно, зменшення частки боргів в сукупному капіталі укріплює фінансову незалежність підприємства. Проте в той же час звужується вибір джерел фінансування і можливість підвищення ефективності його діяльності [21, с. 36-43]. За певних умов вигідно брати кредити. У такому разі виявляється ефект так званого фінансового важеля (ливериджа), який виражають через відношення заборгованості до власного капіталу. Коли плата за кредит менше ніж рентабельність активів з урахуванням оподаткування, збільшення заборгованості веде до зростання рентабельності власного капіталу. Значить, залучення кредиту в даному випадку є фінансовим важелем (ливериджем) підвищення ефективності діяльності підприємства.
2. Аналіз прибутковості. Показники цієї групи призначені для оцінки ефективності вкладення засобів в дане підприємство. Основними показникам є рентабельність капіталу, що авансується, і рентабельність власного капіталу. Рентабельність активів (Р) характеризує ефективність використання наявного майна підприємства і обчислюється по формулі [21, с. 74-77]:

Р =(По(ч)/Ка)*100,                                                     (3.5)

де П0(ч) — загальний (чиста) прибуток підприємства за рік;

Ка — середня сума активів по річному балансу.

Рентабельність власного капіталу (Рс.к) відображає ефективність використання активів, створених за рахунок власних засобів [21, с. 36-43]:

Рс.к. = (Пч/кс)*100,                                                      (3.6)

де Пч — чистий прибуток підприємства;

Кс — власний капітал.

Рентабельність акціонерного капіталу (Ра.к) свідчить про верхню межу дивідендів на акції і обчислюється по формулі [21, с. 36-43]:

Ра.к.=(Пч/Ку)*100,                                                        (3.7)

де Ку — статутний капітал (номінальна вартість проданих акцій).

Цей показник можна визначати так само, як рентабельність акціонерного капіталу, сформованого тільки із звичайних (простих) акцій. В цьому випадку не враховують дивіденди на привилегированні акції, а із статутного капіталу виключають номінальну вартість цих акцій.
Рентабельність продукції (Рп) характеризує ефективність витрат на її виробництво і збут. Вона визначає відношення прибули від реалізації продукції (Пр.п) до загальної її собівартості за той же період (З р.п), т. е.:
Рп = (Пр.п./Зр.п.)*100,                                              (3.8)

Рентабельність продукції можна обчислювати так само, як відношення прибули від реалізованої продукції до її загальному об’єму. Саме у такому вигляді цей показник використовується в зарубіжній практиці господарювання.
4. Аналіз ділової активності. Ділова активність підприємства є достатньо широким поняттям і включає багато аспектів його діяльності. Специфічними показниками в цьому випадку служать показники оборотності активів і товарно-матеріальних запасів, величини дебіторської і кредиторської заборгованості. Оборотність активів (Nа) [11, с. 36-43] — це показник кількості оборотів активів за певний період (переважно за рік), тобто:
Nа = В/Ка,                                                            (3.9)

де В — виручка від всіх видів діяльності підприємства за конкретний період; Ка — середня величина активів за той же період.

За цих умов середня тривалість одного обороту (ta) складатиме:
ta=Дк/na,                                                                (3.10)

де Дк — кількість календарних днів в періоді, за який визначається оборотність.

Оборотність товарно-матеріальних запасів (nтм.з) виражає кількість оборотів за певний період [21, с. 36-43]:

nтм. з.= Ср / М3,                                                      (3.11)

де Ср — повна собівартість реалізованої продукції за певний період; М3 - середня величина запасів в грошовому вираженні.

Середня тривалість одного обороту складатиме [21, с. 36-43]:

tтм. з=Дк/ nтм. з,                                                      (3.12)

Оборотність дебіторської заборгованості (nдеб) розраховується по формулі [24, с. 68-81]:

nдеб = Пр.п. / Кд,                                                            (3.13)

де Кд – середня дебіторська заборгованість.

Тривалість одного обороту складатиме:
tдеб=Дк/ nдеб,                                                               (3.14)

Активність підприємства у сфері розрахунків з партнерами характеризується середніми термінами оплати дебіторської і кредиторської заборгованості. Ефективність використання ресурсів підприємства визначається їх оборотністю.
Розглянемо фінансово-економічний стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста» за допомогою розрахунку коефіцієнтів, що розглянули вище. Майно фірми складається з основних фондів і оборотних коштів, а також інших цінностей, вартість яких відображена в балансі. Торгівельно-виробнича фірма «Веста» самостійно володіє, користується і розпоряджається своїм майном на свій розсуд. Бухгалтерія Торгівельно-виробничої фірми «Веста» веде бухгалтерський облік фінансово-господарської діяльності, контроль за економним використанням матеріальних, трудових і фінансових ресурсів; облік грошових коштів, що поступають, товарно-матеріальних цінностей і основних засобів, своєчасне віддзеркалення на рахівницях бухгалтерського обліку операцій, пов'язаних з їх рухом; контроль за дотриманням порядку оформлення первинних і бухгалтерських документів; забезпечує своєчасне складання бухгалтерської звітності на підставі первинних документів і бухгалтерських записів.
Інформаційною базою для визначення фінансово-економічного стану фірми є форми 1 «Баланс» і по форми 2 «Звіт про фінансові результати» та форма 3 «Звіт про рух грошових коштів». (Додатки А, Б, В). Для розрахунку показників ми використовуємо формули, приведені вище.
1. Аналіз прибутковості. Рентабельність активів розрахуємо за формулою 3.5:

Ра2012 = 85,9 / 1006,8*100 = 8,5% 
Ра2013 = 148,1 / 1069*100 = 13,8% 

Ра2014 = 360, 4 / 1568,8*100 = 22,9% 

Ра2015 = 540, 4 / 2226,7*100 = 24,2% 

Ра2016 = 717,3 /2939,6 *100 = 24,4% 

Як видно з розрахунку, рентабельність активів з кожним роком незначно, але збільшується у2013 на 5,3%, 2014 на 9,1%, 2015 році на 1,3%, у 2016 році на 0,2%. Це говорить про збільшення прибули з кожної вкладеної в активи гривни. Така зміна обумовлена значним зростанням прибутку і ефективнішим використанням активів.

Рентабельність власного капіталу розрахуємо за формулою 3.6:
Рс.к.2012=85,9 /874*100= 9,8% 

Рс.к.2013=148,1/894*100= 16,5% 

Рс.к.2014=360, 4 /1427,0*100= 25,25% 

Рс.к.2015=540, 4 /1977,4 *100= 27,33% 

Рс.к.2016=717,3 /2749,7 *100= 26,08% 

Рентабельність власного капіталу починаючи з 2012 року збільшується. Порівняно з 2014 роком збільшилася на 2,08% у 2015 році, та зменшилося порівняно з 2015 роком на 1,25 у 20015. Збільшення рентабельності власного капіталу свідчить про ефективніше використання активів, створених за рахунок власних засобів. Акціонери вкладають в підприємство свої засоби в цілях отримання прибули від їх інвестицій, тому, із їхньої точки зору, якнайкращою оцінкою результатів господарської діяльності є наявність прибули на вкладений капітал. Рентабельність акціонерного капіталу розрахуємо за формулою 3.7:
Ра.к.2012=85,9 /680 *100= 49,72% 

Ра.к.2013=148,1 /680 *100= 50,72% 

Ра.к.2014=360, 4 /658,6 *100= 54,72% 

Ра.к.2015 =540, 4 /792,6 *100= 68,18% 

Ра.к.2016 =717,3 /847,6 *100= 84,62% 

Рентабельність акціонерного капіталу збільшилася на 1% у 2013 році, порівняно з 2012р. Також можна спостерігати підвищення на 13,46 % у 2015 році у порівнянні з 2014, та на 16,44% збільшилося у 2016 році у порівнянні з 2015. Такий значний приріст свідчить про збільшення верхньої межі дивідендів на акції.
Рентабельність продукції розрахуємо за формулою 3.8:
Рп.2012=8123,6/6628,9*100= 119,02% 

Рп.2013=8234,6/6628,9*100= 120,02% 
Рп.2014=8420,6/6628,9*100= 127,02% 

Рп.2015=10162,9/8252,6*100= 123,14% 

Рп.2016=16667,0/14524,3*100= 114,75% 

Рентабельність продукції зменшується. Це говорить про неефективне управління витратами на підприємстві, оскільки рентабельність продукції характеризує ефективність затрат на її виробництво і збут. Окрім цього цей коефіцієнт показує, що прибуток з кожної гривни реалізованої продукції зменшується. Таким чином, можна говорити про те, що підприємство рентабельне, тобто приносить прибуток. У таблиці 3.1 приведені основні показники фінансово-господарської діяльності Торгівельно-виробничої фірми «Веста». 
Таблиця 3.1

Показники фінансово-господарської діяльності 
Торгівельно-виробничої фірми «Веста» за 2012-2016 рр., тис. грн.
	Показники
	Роки
	Відхилення +,-
	Темп приросту %

	
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016
	2014/

2015
	2015/

2016
	2014/

2015
	2015/

2016

	Виручка від реалізації
	5467,9
	6127,6
	8314,9
	10162
	16667
	1848
	6501,1
	22,21
	63,99

	Витрати виробництва
	5450,7
	6097,6
	7891,5
	9565,6
	15785
	16741
	6219,8
	21,2
	65,02

	Чистий дохід
	85,9
	148,1
	360,4
	540,4
	717,3
	180
	176,9
	49,9
	32,7


Джерело: Додаток А - В
Як свідчать дані табл. 3.1., всі основні показники фінансово-господарської діяльності Торгівельно-виробничої фірми «Веста» значно виросли. Це обумовлено зниженням умовно-постійних витрат і проведенням на підприємстві політики мінімізації витрат на виробництво.

2. Аналіз фінансової стійкості. Коефіцієнт автономії розрахуємо за формулою 3.2:
Кавт.2012=680/1320,8*100=0,35 
Кавт.2013=680/1468,9*100=0,40 

Кавт.2014=658,6/1568,8*100=0,42 

Кавт.2015=792,6/2226,7*100=0,36 

Кавт.2016=847,6/2939,6*100=0,29 

Як видно з розрахунку, коефіцієнт автономії зменшується, його значення не відповідає його нормативному значенню (Кавт>0,5), це говорить про фінансову залежність і низьку частину власних коштів в загальній сумі всіх оборотних кошт. Протягом 2012-2016 років Торгівельно-виробничої фірми «Веста» не мала позик, тому можна зробити висновок про її незалежність від позикових засобів.
3. Аналіз платоспроможності. Коефіцієнт загальної ліквідності розрахуємо за формулою 3.1:
Ко.л.2012=753/150=5,02 

Ко.л.2013= 790/175=4,5 

Ко.л.2014=1256,9/141,8=8,86 

Ко.л.2015=1914,4/249,3= 7,67 

Ко.л.2016=2504,6/351,3= 7,12 

Значення коефіцієнта загальної ліквідності за досліджуваний період, зменшилося, проте він  відповідає нормативному значенню (Ко.л 2). Цей коефіцієнт характеризує здатність підприємства виконувати свої короткострокові зобов'язання за рахунок всіх мобільних активів.
4. Аналіз ділової активності. Оборотність активів за рік розрахуємо за формулою 3.9:
Na.2012=5367,8/1006=5,3 обороту за 2012 рік

Na.2013=6127,6/1069= 5,7 обороту за 2013 рік

Na.2014=8314,9/1562,4= 5,32обороту за 2014 рік

Na.2015=10162,9/2226,7= 4,56 обороту за 2015 рік

Na.2016=16667/2939,6= 5,66 обороту за 2016 рік

Середню тривалість одного обороту активів розрахуємо за формулою3.10:
tакт.2012=360/5,3=67,9 дня

tакт.2013=360/5,7=63,1 дня

tакт.2014=360/5,32=67,7 дня

tакт.2015=360/4,56= 78,94днів

tакт.2016=360/5,66= 63,6 дня

Оборотність активів за 2015 рік збільшилася, що вплинуло на зниження тривалості одного обороту активів на 78,94 днів. Це обумовлено активізацією збутової політики, значним збільшенням витрат на збут в загальній структурі операційних витрат. Крім того на оборотність активів зробили вплив позитивні тенденції в економіці 2012-2016 року.
Оборотність товарно-матеріальних запасів розрахуємо за формулою 3.11:
Nт.м.з.2015=8252,6/1146,1=7,2 оборотів за 2015 рік

Nт.м.з.2016=14524,3/2316,9= 6,26 оборотів за 2016 рік

Середню тривалість одного обороту товарно-матеріальних запасів розрахуємо за формулою 3.12:
tт.м.з.2015 =5360/7,2= 50 днів

tт.м.з.2015=360/6,26= 57,5 днів

За період 2012-2016 року оборотність товарно-матеріальних запасів була стабільною і склала в середньому 54 дні. Для нормального ходу виробництва і збуту продукції запаси мають бути оптимальними Наявність менших за розміром, але рухливіших запасів означає, що менша сума наявних коштів підприємства знаходиться в запасах. Накопичення запасів є свідоцтвом спаду активності підприємства по виробництву і реалізації продукції. 
Оборотність дебіторської заборгованості розрахуємо за формулою 3.13:
Nдеб.2012=5367,8/676,9= 7,9 обороту 

Nдеб.2013=6127,6/681,3=8,9 обороту 

Nдеб.2014=8420,6/789,6=10,7 обороту 

Nдеб.2015=10162,9/668=15,2 обороту 

Nдеб.2016=16667/130,7= 127,5 обороту 

Середню тривалість одного обороту дебіторської заборгованості розрахуємо за формулою 3.14:
tдеб.2012=360/7,9=45,5 днів

tдеб.2013=360/8,9=40,4 днів

tдеб.2014=360/10,7=33,6 днів

tдеб.2015=360/15,2=23,7 днів

tдеб.2016=360/127,5=2,8 дні

Оборотність дебіторської заборгованості стабільна і складає в середньому 20 днів., це досить високе значення показника. Оборотність дебіторської заборгованості впливає на платоспроможність підприємства. Чим вище даний показник, тим швидше дебіторська заборгованість перетворюється на готівку. 

Проаналізувавши фінансово-економічний стан можна зробити висновок про середню рентабельність Торгівельно-виробничої фірми «Веста» і середню ділову активності, проте, в зв'язку відсутності інвестиційної діяльності, значно збільшилася платоспроможність підприємства і його фінансова стійкість. Всі показники мають позитивну динаміку, що безумовно, сприятливо позначається на результатах, але необхідно провести ряд заходів, направлених на поліпшення фінансового стану Торгівельно-виробничої фірми «Веста». 

3.2. Аналіз обсягу податкових платежів Торгівельно-виробничої фірми «Веста» до бюджету

У сучасних умовах господарювання серед багатьох чинників соціально-економічного прогресу важливу роль відіграє підприємництво. Адже рівень розвитку підприємницького сектору в економіці впливає на економічний та соціальний розвиток держави загалом. Державне регулювання суб’єктів підприємницької діяльності набуває особливого значення в ринковій системі  господарювання. Стабільний розвиток підприємництва вимагає нових ефективних підходів до пошуку шляхів подолання кризових явищ у цій сфері, удосконалення механізму впливу держави на формування в країні сприятливих умов для його розвитку.
Перш за все, щоб розпочати власну справу і спробувати себе у підприємницькій діяльності в сфері малого бізнесу, то, безумовно, необхідно орієнтуватися в законодавчому та аналітичному просторі України щодо питань оподаткування, організації діяльності приватних підприємців, роботи з персоналом тощо. Вивчення досвіду малого підприємництва в розвинутих країнах свідчить, що сприяння його розвитку можливе лише шляхом поєднання, узгодження різних форм, методів, засобів регулювання і підтримки, головним серед яких є податкова політика. Саме податкова політика має величезне значення при формуванні сприятливого клімату для розвитку підприємництва в Україні. Адже податки повинні виконувати не лише фіскальну функцію, але й регулюючу.
Тому раціонально організований облік податків і зборів підприємствах повинен стимулювати господарську й підприємницьку ініціативу, а його нормативно-правове забезпечення має бути простим, зрозумілим і стабільним. Своєчасне наповнення дохідної частини Державного бюджету України є базою розбудови економіки держави та гарантією соціального забезпечення населення. Важливу роль у цьому процесі відведено податковим надходженням як вагомому джерелу поповнення бюджету. Податкові надходження є важливим інструментом перерозподілу валового внутрішнього продукту і забезпечують мобілізацію понад 2/3 усіх доходів бюджету. Розглянемо детальніше податки і збори, які сплачує Торгівельно-виробничої фірми «Веста»   за аналізований період з 2012 по 2016 роки. Фірма сплачує такі податки і збори: ПДВ, податок на прибуток підприємства, земельний податок, збір за спеціальне використання поверхневих та підземних вод, ПДФО.
Перелік виплат, які входять до загального місячного (річного) оподатковуваного доходу платника податку, встановлений п. 164.2 ПКУ [2, cт.164] До цих виплат належать доходи у вигляді заробітної плати, нараховані платнику податку відповідно до умов трудового договору. На основі попереднього досвіду роботи із Законом України "Про податок з доходів фізичних осіб" важливо визначити, що розуміється під терміном "заробітна плата" для цілей обкладення ПДФО. Згідно з пп. 14.1.48 Податкового кодексу заробітна плата це основна та додаткова заробітна плата, інші заохочувальні та компенсаційні виплати, які виплачуються (надаються) платнику податку у зв’язку з відносинами трудового найму [2, ст. 14]. Докладнішого переліку виплат, які обкладаються ПДФО у складі заробітної плати, а також посилань на будь-який документ, що містить такий перелік, ПКУ не подає. При нарахуванні доходів у вигляді заробітної плати база обкладення ПДФО визначатиметься за такою формулою [2]:
БО = ЗП – ЄСВ – ПСП,                                           (3.15)
де БО – база обкладення ПДФО; ЗП – заробітна плата, що нараховується платнику податку; ПСП – податкова соціальна пільга 

Розглянемо більш детально кількість працівників, та фонд оплати праці штатних працівників Торгівельно-виробничої фірми «Веста» за 2014-2015 рр. (табл. 3.2) .

 
Таблиця 3.2
Кількість працівників, та фонд оплати праці штатних працівників Торгівельно-виробничої фірми «Веста» за 2015-2016 рр.

	Рік
	Середня кількість працівників (осіб)
	Фонд оплати праці 
(тис. грн.)

	2015 
	43
	624,6

	2016 
	41
	635,6

	Відхилення +;-
	-2
	11

	Темп приросту %
	95,35
	101,76


Джерело: розроблено автором (Додаток Г)

З таблиці видно, що у 2016 році кількість працівників зменшилося на 2 осіб ( 4,65%) у порівнянні з 2015 роком, а фонд оплати праці збільшився на 11 тис. грн., або 1,76%. Так як підприємство відмовило у наданій декларацій з ПДФО, розрахуємо даний податок самостійно за 2015-2016 роки. Так у 2015 році підприємство за ставкою 15%  та сумою фонду оплати праці 624,6 тис. грн. повинно сплатити до бюджету платіж у сумі  93,69 тис. грн. У 2016 році підприємство за ставкою 15%  та сумою фонду оплати праці 635,6 тис. грн. повинно сплатити до бюджету платіж у сумі  95,34 тис. грн.
Ставка ПДФО щодо доходів у формі заробітної плати становить 15 % бази оподаткування. У разі, якщо загальна сума доходів, отриманих платником податку у звітному податковому місяці, перевищує десятикратний розмір мінімальної заробітної плати, встановленої на 1 січня звітного податкового року, ставка податку складає 17 % суми перевищення з урахуванням податку, сплаченого за ставкою 15 %.
Розглянемо більш детально декларації з ПДВ Торгівельно-виробничої фірми «Веста» за 2012-2016 рік. Усього податкових зобов’язань зараховано у 2016 році 123136 грн, а сума податкового кредиту дорівнює 134928 грн, тобто до складу податкового кредиту наступного звітного періоду буде враховуватися сума 11792 грн. Тобто ПДВ підлягає бюджетного відшкодуванню.
Податок на прибуток підприємств в Україні відіграє одну з ключових ролей, оскільки разом з податком на додану вартість є основними бюджетоутворюючими податками. Цей податок сплачують всі юридичні особи (як резиденти, так і нерезиденти), які здійснюють підприємницьку або комерційну діяльність на території Україні, незалежно від форм власності, якщо вони не мають пільг по сплаті цього податку.
Торгівельно-виробнича фірма «Веста» знаходиться на загальній формі оподаткування. За аналізований період з 2012 по 2016 роки фірма сплатила до Державного бюджету податок на прибуток у сумі 436,5 тис. грн. Детальніше рис. 3.1.
 З рисунка видно, що надходження від Торгівельно-виробничої фірми «Веста» кожен рік різні. У 2013 році фірма сплатила 86752 грн, що на 20,3% більше 2012 року. У 2015 році надходження до Державного бюджету збільшилися на 30577 грн, що на 32,3 % більше ніж у 2014 році. У 2016 році фірма сплатила податок на прибуток на 6294 грн менше ніж у 2015 році, що на 50,23% менше минулого року. 
Аналізуючи податковий облік та звітність Торгівельно-виробничої фірми «Веста», треба також зазначити, що найбільша частка податків, яку сплачує фірма є податок на прибуток підприємств. 
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Рис.3.2 Рівень сплати податку на прибуток підприємств за 2012 — 2016 роки за даними Торгівельно-виробничої фірми «Веста»
Джерело: розроблено автором за даними Додатку Ж
За 2012-2016 роки фірма сплатила податок на прибуток у загальній сумі 323,8 тис. грн, тобто 95,6% від загальної суми всіх надходжень до бюджету (рис. 3.2).
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Рис. 3.2 Частка податку на прибуток ТВФ «Веста»  в сумі податкових платежів до Державного бюджету України
Джерело: розроблено автором за даними Додатків Е -К
Торгівельно-виробнича фірма «Веста» також сплачу податок на землю. Базою оподаткування даного податку є площа земельної ділянки та нормативна грошова оцінка одиниці площі, за яким нараховується відповідна ставка оподаткування.  Розглянемо більш детально податкові декларації за 2012-2016 роки із земельного податку, які подала Торгівельно-виробнича фірма «Веста». У 2012 році фірма сплатила земельний податок у сумі 209,3 грн. У 2013 році фірма сплатила земельний податок у сумі 210, 8 грн. У 2014 році фірма сплатила земельний податок у сумі 217, 11 грн. Площа земельної ділянки  211,4 кв. м. Ставка податку 1%.  Термін оренди земельної ділянки 1 рік. У 2015 році Торгівельно-виробнича фірма «Веста» сплатила земельний податок у сумі 2587,86 грн. Площа земельної ділянки 1800 кв. м. Ставка податку 3%. Термін оренди земельної ділянки  2 місяці. У 2016 році Торгівельно-виробнича фірма «Веста» сплатила земельний податок у сумі 254,92 грн. Площа земельної ділянки 1462 кв. м. Ставка податку 1%. Термін оренди земельної ділянки  4 місяці. Детальніше розглянемо у таблиці 3.3 і зробимо висновки по сплаті земельного податку у Торгівельно-виробничій фірмі «Веста». 
Таблиця 3.3 

Податки та збори, які сплаує Торгівельно-виробнича фірма «Веста» 
за 2012-2016 рр.
	Роки
	Всього (грн.)
	Податки та збори (грн.)

	
	
	Податок на прибуток
	ПДВ
	Земельний податок
	Збір за спеціальне використання поверхневих та підземних вод

	2012
	68054
	67543
	100,1
	209,3
	201,6

	2013
	87341,41
	86752
	61,8
	210,8
	203,5

	2014
	95197,61
	94670
	105,7
	217,11
	204,8

	2015
	125741,8
	125247
	112,2
	258,7
	123,9

	2016
	62833,55
	62333
	122,3
	254,92
	123,33

	Відхилення:

	+;-
	

	2012/2013
	19287,41
	19209
	-38,3
	1,5
	1,9

	2013/2014
	7856,2
	7918
	43,9
	7,3
	1,3

	2014/2015
	29537
	30577
	6,5
	41,67
	-80,86

	2015/2016
	- 51126,4
	- 6294
	10,1
	-3,86
	-0,61

	%
	

	2012/2013
	87,2
	28,3
	38,3
	0,71
	0,94

	2013/2014
	8,99
	8,3
	71,03
	2,99
	0,63

	2014/2015
	26,67
	32,3
	6,1
	19,19
	39,48

	2015/2016
	40,69
	50,23
	9
	1,49
	0,49


Джерело: розроблено автором за даними додатку Е - К
З таблиці 3.3 видно, що надходження від Торгівельно-виробничої фірми «Веста» від земельного податку кожен рік різні. У 2012 р. 209,3 грн, що на 0,71% менше ніж у 2013. У 2013 році 210,8 грн, що 2,99% більше ніж у 2014 р. У  2015 році надходження збільшилися на 41,67 грн, що на 19,19% більше ніж у 2014 році. У 2016 році фірма сплатила земельного податку на 3,86 грн менше ніж у 2015 році, що на 1,49% менше минулого року. 

Торгівельно-виробнича фірма «Веста» є також платником збору за спеціальне використання поверхневих та підземних вод. У 2012 році фірма сплатила до Державного бюджету 201,6 грн, що на 0,94%меньше ніж у 2013 р.  У 2014 році фірма сплатила до Державного бюджету 204,8 грн, що на 80,86 грн або 39,49% більше ніж у 2015 році. У 2016 році фірма сплатила 123,33 грн збору за спеціальне використання поверхневих та підземних вод, що на 0,61грн або 0,49% менше ніж у 2-13 році. Тобто ми бачимо тенденцію зниження збору за спеціальне використання поверхневих та підземних вод (рис. 3.3).
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Рис. 3.3 Динаміка зниження збору за спеціальне використання поверхневих та підземних вод за 2010 - 2015 роки Торгівельно-виробничої фірми «Веста»

Джерело: розроблено автором за даними Додатку К
Податки як специфічна форма виробничих відносин впливає на основні фактори суспільного виробництва і різні соціальні групи. Працівники найманої праці, отримавши заробітну плату, витрачають її переважно на споживання товарів і послуг, сплату податків. У зв'язку з цим податки впливають на економіку в залежності від рівня оплати праці. По-перше, розмір податку визначає рівень оплати праці, яка включає податкові платежі.
По-друге, вони впливають на рівень і структуру сукупного попиту, а через механізм ринку сприяють розвитку виробництва або гальмують його. Обумовлено це тим, що переважна частина доходів осіб найманої праці призначена для споживання в даний момент або в перспективі. Тому зміна величини оподаткування відразу позначається на їх попит і в цілому на платоспроможності країни.
По-третє, податки визначають співвідношення між витратами виробництва і ціною товарів і послуг. Вплив податків поширюється і на власників капіталу, хоча воно своєрідно, тому що податки нейтральні до особистого споживання підприємця, оскільки його прибуток, як правило, перевищує витрати на задоволення його потреб. У той же час податки впливають на власника капіталу через інші важелі.  
Торгівельно-виробнича фірма «Веста» сплачує такі податки та збори: податок на додану вартість, податок на прибуток підприємств, податок на землю та збір за спеціальне використання поверхневих та підземних вод. Найбільша частка податків, яку сплачує фірма є податок на прибуток. За 2012-2016 роки фірма сплатила податку на прибуток  у сумі 436,5 тис. грн. За аналізований період з 2012 по 2016 роки загальна сума податків і зборів, яку сплатила фірма складає 440,05 тис. грн. З кожним роком ми бачимо різну картину надходжень до бюджету. У 2013 році у порівнянні з 2012 надходження збільшилися на 87,2%. У 2014 збільшилися надходження на 8,99%. У 2015 році у порівнянні з минулим роком платежі збільшилися на 26,67%, а у 2016 році у порівнянні з 2015 роком, зменшилися на 40,69%.
3.3. Дослідження ефективності управління прямим оподаткування та його впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста»

На підставі даних аналізу сучасного стану управління прямим оподаткування та його впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста» та з урахуванням певних проблем у сфері оподаткування, нами був запропонований ряд рекомендацій для покращення результативності виконання основних функцій фірми, як платника податків і зборів, зокрема підвищення кваліфікаційних навиків робітників фірми, налагодження партнерських відносин між платниками податку та податковою інспекцією, усунення конфлікту інтересів аналіз та планування податкових платежів на підприємстві. Результативність і економічна доцільність функціонування підприємства вимірюються абсолютними і відносними показниками. Розрізняють показники економічного ефекту і економічної ефективності.

Існує багато тлумачень щодо терміну економічний ефект. Ознайомившись з ними в економічних словниках, можна сформувати такий термін. Економічний ефект це – показник, або відносний показних, що характеризує результат діяльності, що порівнює отриманий ефект з витратами або ресурсами, використаними для досягнення цього ефекту [14, с. 36-43].

Експрес– аналіз може завершуватися виводом про доцільність або необхідності більш поглибленого і детального аналізу фінансових результатів і фінансового положення.
На сьогоднішній день будь яке нововведення вимагає певних матеріальних витрат. Саме тому для того, щоб запобігти непотрібним та зайвим витратам необхідно визначити наскільки будуть ефективні запропоновані шляхи удосконалення. Сутність ефективності це здатність приносити ефект, результативність процесу, проекту тощо.  Ефективність – це складна економічна категорія і для вимірювання її рівня зазвичай використовують широкий перелік різних індикаторів. За своїм економічним змістом - це співвідношення між одержаними результатами і витраченими на їх досягнення ресурсами [14, с. 76-78]. 
Під економічним ефектом розуміють корисний результат економічної діяльності, що вимірюється як різниця між грошовими доходами від такої діяльності та грошовими витратами на її здійснення. Можливість забезпечення достатньо високими темпами постійного зростання економічної ефективності підприємництва дає тільки перехід до переважно інтенсивного типу розвитку підприємництва. Відмінність між поняттями «інтенсифікація» та «ефективність» полягає в тому, що перше з них є причиною, а друге — наслідком.
Визначаючи шляхи підвищення ефективності підприємницької діяльності, доцільно розглядати різні господарські завдання на альтернативній основі. Оптимальний варіант можна визначити, розрахувавши відносну (порівняльну) ефективність. Вона характеризує економічні переваги одного варіанта порівняно з іншим (або іншими). Такі розрахунки, як правило, мають виконуватися на стадіях прогнозування, планування, проектування можливих альтернатив реалізації окремих заходів, розв’язання економічних проблем тощо.
Відносна ефективність від запровадження заходів може вимірюватися як співвідношення вартісної оцінки усіх «виходів» підприємства (прибутки, збитки) та вартісної оцінки усіх «входів» до підприємства (витрачені ресурси тощо). Згідно з одним із загальних економічних принципів таке співвідношення має бути більшим за одиницю. Але з погляду економічної науки хибною є вимога максимізації «виходів» за мінімальних «входів». Одна з цих величин завжди має розглядатися як даність. Отже, щоб забезпечити ефективну діяльність підприємства та покращити фінансовий стан, потрібно враховувати два аспекти зазначеного економічного принципу [90, с. 236-243]: максимальний принцип — відповідно до якого необхідно намагатися максимізувати «виходи» за наявних заданих «входів»; мінімальний принцип — відповідно до якого потрібно намагатися отримати задані «виходи» за мінімальних обмежених «входів». Одним із  головних шляхів удосконалення прямого оподаткування на ТВФ «Веста» є планування сплати податкових платежів. Розглянемо більш детально коефіцієнти, які характеризують ефективність прямого оподаткування на підприємстві:
1) Коефіцієнт ефективність оподаткування. Він дозволяє одержати найбільш узагальнену характеристику обраної податкової політики підприємства, показуючи як співвідносяться між собою показники чистого операційного прибутку і загальної суми податкових платежів. Розрахунок цього показника здійснюється по наступній формулі [21, с. 36-43]:
Эн = ЧПо/ОНо,
(3.16)
де Эн – коефіцієнт ефективності оподаткування операційної діяльності підприємства; ЧПо – планова сума чистого операційного прибутку підприємства; Оно – загальна сума планових податкових платежів
2) Коефіцієнт податкомісткості реалізації продукції. Цей показник дозволяє визначити загальну суму податкових платежів, що приходяться на одиницю об’єму реалізації продукції. Розрахунок цього показника здійснюється по формулі [21, с. 36-43]:
КНЕр = ОНо/ОРо,





(3.17)
де КНЕр - коефіцієнт податкомісткості реалізації продукції; ОНо – загальна сума планових податкових платежів; ОРо – загальний обсяг реалізованої продукції підприємством у плановому періоді
3) Коефіцієнт оподаткування операційних доходів. Цей показник дозволяє судити про рівень оподаткування операційних доходів підприємства відповідними видами податків і зборів, що входять у ціну продукції. Розрахунок цього показника здійснюється по наступній формулі [11, с. 36-43]:
НКод = Нц/ОРо,





(3.18)
де НКод - коефіцієнт оподаткування операційних доходів; Нц – загальна сума планових податкових платежів, що входять у ціну продукції; ОРо – загальний обсяг реалізації продукції підприємством у плановому періоді.
4) Коефіцієнт оподаткування операційних витрат. Цей показник характеризує рівень податків, що відносяться на собівартість (витрати), до планової загальної суми цієї собівартості (витрати). Розрахунок цього показника здійснюється по наступній формулі [21, с. 36-43]:
КНоз = Нс/Ио,
(3.19)
де КНоз - коефіцієнт оподаткування операційних витрат; Нс – загальна сума планових податкових платежів, що відносяться на витрати продукції; Ио – загальна сума планових операційних витрат.
5) Коефіцієнт оподаткування операційного прибутку. Цей показник характеризує рівень податків, що сплачується за рахунок операційного прибутку підприємства. Розрахунок цього показника здійснюється по наступній формулі:
КНоп = Нс/По,






(3.20)
де КНоп - коефіцієнт оподаткування операційного прибутку; Нс – загальна сума планових податкових платежів, здійснюваних за рахунок операційного прибутку; По – загальна сума планового операційного прибутку підприємства.
Визначення основних видів податків, що сплачуються підприємством в процесі здійснення операційної діяльності за рахунок різних джерел, засновується на аналізі складу податкових платежів в передплановому періоді. Основною метою цього етапу оптимізації є встановлення питомої ваги основних видів податкових платежів в загальній сумі їх виплат за рахунок окремих джерел. За результатами угрупування визначаються основні види податків кожної групи, що включаються в плановий їх розрахунок (інші менш істотні податкові платежі об'єднуються в групу інших по кожному з джерел, що розглядаються ).
6) Розрахунок середньозважений ставок сплати податків за рахунок різних джерел. Середньозважений ставки податкових платежів визначаються в розрізі кожного з трьох джерел їх сплати. Для їх розрахунку використовуються показники операційних валових прибутків, що плануються і суми податкових платежів, обчислене на період по відповідній базі оподаткування (підакцизним товарам, фонду оплати труда і т.п.). Такий розрахунок ведеться лише по основних видах податків.
За допомогою вищенаведеної системи показників оцінюються альтернативні варіанти розробленої податкової політики підприємства, порівняння яких дозволяє обрати для реалізації найбільш ефективний її варіант. Оптимізація податкових платежів є найважливішою складовою частиною системи операційної діяльності підприємства і формування його податкової політики на майбутній період. Розробка методичних принципів такого менеджменту є одним з важливих етапів розробки податкової поведінки. Розрахуємо  коефіцієнт ефективності оподаткування
 на прикладі  ТВФ «Веста» за 2016 р. [Додатки В, Е - К]:

Эн2016 =  717,3/62833,55= 0,011

Розглянемо більш детально суми чистого прибутку , та загальні суми сплати податків і зборів на прикладі ТВФ «Веста»"  за 2012-2016 роки  та розрахуємо темпи середнього приросту кожного з цих показників (табл. 3.4). З таблиці видно, що середній показник темпу приросту сплачених податків і зборів дорівнює 104,8%, а темп приросту чистого прибутку 99,5%. Розрахуємо  коефіцієнт ефективності оподаткування  на прикладі  ТВФ «Веста» за 2016 р. з урахуванням, що чистий прибуток збільшиться на 104,8%, а загальна сума податків та зборів 99,5%:


Таблиця 3.4
Середній темп приросту загальної суми сплачених податків та зборів та  чистого прибутку  ТВФ «Веста» 2012-2016 рр.

	Роки
	Темп приросту сплачених податків та зборів %
	Темп приросту чистого прибутку %

	2012/2013
	128,34
	72,29

	2013/2014
	108,98
	243,3

	2014/2015
	132,0
	49,9

	2015/2016
	49,9
	32,7

	Середній показник
	104,8
	99,5


Джерело: розроблено автором на основі Б, Ж
Эн2016 =  1475/125352,93= 0,012

Треба також зазначити, що за таблиці 3.3 видно, що  показник темп приросту  сплачених податків та зборів  з кожним роком зменшується приблизно на 41,5%,  чистого прибутку на 40%  Віднімаємо з середніх показників ці відсотки.  Розрахуємо  коефіцієнт ефективності оподаткування на прикладі  ТВФ «Веста» за 2016 р.:                   Эн2016 = 43392,65/102607,2 =  0,42

Значення даного коефіцієнту показує, що на 1 гривню прибутку припадає 42 колійки податків. Отже, можна зробити висновок, що планування сплати податкових платежів можливо при розрахування певних коефіцієнтів, які показують рівень оподаткування на підприємстві. Це у свою чергу допоможе підприємству своєчасно відреагувати на певні витрати підприємства та спланувати результативність роботи підприємства, чи є резон взагалі працювати підприємству. 

Висновки до третього розділу
Фінансово-економічний стан є найважливішою характеристикою фінансової діяльності підприємства. Він визначає конкурентоспроможність підприємства і його потенціал в діловій співпраці, є гарантом ефективній реалізації економічних інтересів всіх учасників фінансових стосунків: як самого підприємства, так і його партнерів.
Проаналізувавши фінансово-економічний стан можна зробити висновок про середню рентабельність Всі показники мають позитивну динаміку, що безумовно, сприятливо позначається на результатах, але необхідно провести ряд заходів, направлених на поліпшення фінансового стану Торгівельно-виробничої фірми «Веста».
Раціонально організований облік податків і зборів на підприємствах повинен стимулювати господарську й підприємницьку ініціативу, забезпечити оптимальний фінансовий стан, а його нормативно-правове забезпечення має бути простим, зрозумілим і стабільним.
Найбільша частка податків, яку сплачує фірма є податок на прибуток. За 2012-2016 роки фірма сплатила податку на прибуток  у сумі 436,5 тис. грн. За аналізований період з 2012 по 2016 роки загальна сума податків і зборів, яку сплатила фірма складає 440,05 тис. грн. У 2013 році у порівнянні з 2012 надходження збільшилися на 87,2%. У 2014 збільшилися надходження на 8,99%. У 2015 році у порівнянні з минулим роком платежі збільшилися на 26,67%, а у 2016 році у порівнянні з 2015 роком, зменшилися на 40,69%.
Дослідження сучасного стану управління прямим оподаткування та його впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста» та з урахуванням певних проблем у сфері оподаткування,  був запропонований ряд рекомендацій для покращення результативності виконання основних функцій фірми, як платника податків і зборів, зокрема підвищення кваліфікаційних навиків робітників фірми, налагодження партнерських відносин між платниками податку та податковою інспекцією, усунення конфлікту інтересів аналіз та планування податкових платежів на підприємстві. 
РОЗДІЛ 4. ШЛЯХИ УДОСКОНАЛЕННЯ УПРАВЛІННЯ ПРЯМИМИ 
ПОДАТКАМИ ТА ЇХ ВПЛИВУ НА ФІНАНСОВИЙ СТАН ТОРГІВЕЛЬНО-ВИРОБНИЧОЇ ФІРМИ «ВЕСТА»

4.1. Технологія удосконалення механізму прямого оподаткування та його впливу на фінансовий стан в межах Торгівельно-виробничої фірми «Веста»

Економіко-організаційний процес оподаткування підприємств спрямований на оптимізацію податкових платежів, тобто на легалізацію їхнього зменшення і за рахунок цього збільшення прибутку підприємств. Тому при розробці мір податкової політики підприємствам необхідно врахувати дії «податкового клину», що являє собою різницю між сумами доходу до і після сплати податків.

Удосконалення методики оптимізації прямих податкових платежів для Торгівельно-виробничої фірми «Веста» складається з трьох етапів (рис. 4.1) 
	
Етапи удосконалення оптимізації прямих податкових платежів



Рис. 4.1 Удосконалення методики оптимізації прямих податкових платежів на Торгівельно-виробничий фірмі «Веста»

Джерело: розроблено автором
На першому етапі Торгівельно-виробнича фірма «Веста» розробляє програму «Аналіз податкового потенціалу», що містить у собі відомості про основні види податків, що сплачуються підприємством у процесі здійснення господарської діяльності за рахунок різних джерел у передплановому періоді.

На другому етапі при плануванні основних податків пропонується розрахувати середні ставки податків, відповідно до джерела сплати. Середні ставки визначаються в розрізі груп податків, що належать одному з трьох джерел їхньої сплати, для ознайомлення представимо формулу.


tср = (T / Y)*100%
(4.1)
де, T- сума податків; Y- сукупний дохід.

На третьому етапі виробляється розрахунок оцінки ефективності обраної податкової політики . Така оцінка здійснюється в процесі порівняння планових баз оподаткування і сум податків з аналогічними показниками передпланового періоду на основі методики проведення поетапного податкового аналізу. Перш за все шукати шляхи удосконалення механізму оподаткування підприємств треба виходячи з його проблем.

Першою важливою проблемою механізму оподаткування Торгівельно-виробничої фірми «Веста» є недосконалість організаційної структури підприємства. А саме: недостатньорозвитий рівень корпоративної культури; відсутність у підприємства обґрунтованих критеріїв і методик визначенні ефективності організаційної структури. Виходячи з цього, першим способом удосконалення механізму прямого оподаткування Торгівельно-виробнича фірма «Веста» буде підвищення рівня корпоративної культури шляхом зацікавленням працівників у досягненні результатів, що йдуть на користь підприємства. Зацікавити робітників можливо шляхом матеріальним способом (премія, підвищення заробітної плати), а також нематеріальним способом – вибір кращого працівника місяця , або додатковий вихідний для кращого працівника.

Також необхідно Торгівельно-виробничій фірмі «Веста» розробити методику визначення ефективності її організаційної структури. Проаналізувати діючу організаційну структуру, визначити її проблему. Що приводять до зниження ефективності діяльності підприємства та усунути їх.

Другою проблемою механізму оподаткування підприємства Торгівельно-виробнича фірма «Веста» є недостатній рівень кваліфікації персоналу з питань оптимізації прямих податкових платежів та розробки ефективної податкової політики. Керівникам підприємства слід залучати сторонніх спеціалістів з податкових питань, за необхідністю відправити деяких працівників на підвищення кваліфікації, а деяких взагалі звільнити. 

Третьою проблемою механізму прямого оподаткування Торгівельно-виробнича фірма «Веста» є відсутність в діяльності підприємства засад і інструментів податкового планування.

Податкове планування Торгівельно-виробничої фірми «Веста»  призначене не стільки зменшувати податкові нарахування підприємства, але і стати регулятором процесу попередження впливу податкових ризиків на нього. Податкове планування в умовах Торгівельно-виробничої фірми «Веста» повинно здійснюється на підприємстві як підґрунтя зменшення і попередження податкових ризиків (рис. 4.2) [31, с. 136-143].

Рис. 4.2. Етапи податкового планування як підґрунтя попередження впливу податкових ризиків в умовах Торгівельно-виробничої фірми «Веста»

Джерело: розроблено автором
1. Формування мети і завдання Торгівельно-виробничої фірми «Веста», які воно має розв'язувати у процесі своєї фінансово-господарської діяльності, визначення сфери виробництва та обігу, напрямів господарської діяльності підприємства, вибір однієї з наявних організаційно-правових форм підприємницької діяльності.
2. Вибір основних інструментів реалізації податкового планування на Торгівельно-виробничій фірми «Веста», а також виконавців. Серед основних внутрішніх нормативних актів, які регулюють, цей етап, необхідно виділити, перш за все, наказ про облікову політику і наказ про план виробництва.Торгівельно-виробнича фірма «Веста» самостійно визначає свою облікову політику. При цілеспрямованому підході до формування облікової політики підприємства можна законним способом зменшити податкові платежі. Обраний варіант облікової політики підприємства може здійснювати значний вплив на кінцевий фінансовий результат.
3. Регулювання бази оподаткування щодо податків, які сплачує Торгівельно-виробнича фірма «Веста». Цей етап передбачає визначення можливого об'єкта оподаткування, тобто врахування залежності бази оподаткування від виду діяльності. Знання і врахування у практичній діяльності всіх галузевих особливостей визначення бази оподаткування дасть змогу уникнути помилок при розрахунку сум податків, які підлягають сплаті до бюджету, і, відповідно, витрат від можливого застосування штрафних санкцій.
4. Виявлення можливостей зменшення бази оподаткування за рахунок прямих і непрямих податкових пільг. При використанні Торгівельно-виробничо фірмою «Веста» прямих податкових пільг необхідно враховувати, що всі вони мають цільовий характер. За рахунок умілого використання непрямих податкових пільг підприємство може значно зменшити базу оподаткування і, відповідно, суму податкових платежів.
5. Приведення бухгалтерського обліку і звітності у відповідність із чинними нормами. Належний стан усіх видів обліку на Торгівельно-виробнича фірма «Веста» дає змогу отримувати об'єктивну інформацію про фінансово-господарську діяльність підприємства. Із позиції податкового планування важливий аналіз типових помилок і порушень в оподаткуванні, які виникають унаслідок неефективного функціонування системи обліку і звітності на підприємстві. Причин помилок багато, і вони можуть бути різними [17, с. 54]. До об'єктивних причин можна віднести: нестабільність податкового законодавства, що ускладнює роботу бухгалтерів; відсутність постійних і повних інформаційних каналів із питань податкового законодавства та інші.
6. Планування сум податкових платежів у майбутньому. Планові розрахунки суми податкових платежів на більшості підприємств здійснюється за такими основними видами податків і зборів: податок на прибуток, податок на додану вартість, акцизний податок, єдиний соціальний внесок.
Таким чином, кількість етапів податкового планування на різних підприємствах може бути неоднаковою. Це насамперед залежить від того, яка стратегічна політика була обрана керівником підприємницької структури. Тобто необхідно співвідносити цілі податкового планування зі стратегічними пріоритетами підприємства, що є умовою попередження впливу податкових ризиків в умовах Торгівельно-виробничої фірми «Веста».
Наступною проблемою на підприємстві є відсутність автоматизованих програм, які дають змогу полегшити процес планування та зробити його якіснішим. На сучасному етапі інтенсивного розвитку інформаційного суспільства для поліпшення організації і прискорення опрацювання документів застосовують уніфіковані системи управлінської документації, які розрізняються за функціональним призначенням. Паперовий же документообіг втрачає свою актуальність, оскільки необхідність вручну формувати документи, постійно контролювати їх переміщення між окремими підрозділами, відшуковувати прогалини в інформаційному наповненні та вручну їх виправляти істотно збільшують трудовитрати установ.
Наступною проблемою недосконалого механізму прямого оподаткування на Торгівельно-виробнича фірма «Веста» є недосконалість податкової бази. Вирішення цього питання не залежить від самого підприємства, а тільки від державних органів. Однією з головних причин виникнення конфліктів між державою і платниками податків є недостатня відпрацьованість податкового законодавства, наявність великої кількості прогалин, які не дозволяють з достатньою точністю визначити законність або незаконність того або іншого способу мінімізації податків. Це в свою чергу створює можливість для розробки і застосування схем ухилення від сплати податків. При цьому достатньо часто саме законодавство штовхає платників податків на пошук шляхів ухилення від сплати податків, оскільки механізм прямого оподаткування суперечить загальній економічній логіці, а часто і здоровому глузду.

Іншою причиною негативної ситуації, є відсутність в українському законодавстві чітких критеріїв оцінки дій платника податків з прямого оподаткування підприємств. Складовими системи податкової політики Торгівельно-виробничої фірми «Веста» повинні стати наступні елементи: 
стратегія оптимізації прямих податкових зобов’язань з чітким планом її реалізації; 
оптимізація договірних відносин з контрагентами через вибір типу договору, партнера по бізнесу і умов операції; 
організація системи обліку, що дозволяють оперативно отримувати об’єктивну інформацію для податкового планування; 
планування раціонального розміщення активів не тільки з погляду прибутковості інвестицій, але і розмірів податків, що сплачуються при отриманні доходів; 
формування облікової політики з метою оподаткування, спрямованої на максимальне використання можливостей для зниження податкового тягаря, передбачених податковим законодавством, які розробляються з урахуванням зовнішніх і внутрішніх чинників; 
застосування обґрунтованих і ефективних методик розподілу непрямих витрат, що дозволяють зменшити податкові платежі; визначення і моніторинг пільг, що діють в поточному і подальшому податкових періодах, якими має право користуватися підприємство; 
розробка системи контролю за наднормативними витратами, що не враховуються з метою оподаткування.
З результатів проведеного аналізу з критеріїв якості податкової політики одним з неефективних показників є значне податкове навантаження, яке з кожним роком зростає. Важливу роль у високому навантаженні відіграє податок на прибуток, тому що сума його в кожному році є найбільшою з усіх сум податкових платежів. Підводячи підсумки дослідження можна зробити висновки, що для ефективності механізму прямого оподаткування Торгівельно-виробничої фірми «Веста» необхідно:

- подальше вдосконалення системи податкового планування і контролю в межах держави повинне здійснюватися з дотриманням балансу прав платника податків і повноважень податкових органів, що виражаються в застосуванні заходів примусу, необхідних для забезпечення державою своїх функцій;

- необхідно внести зміни в законодавство, які б дозволяли податковим органам і платникам податків однозначно розділяти поняття податкове планування і ухилення від сплати податків;

- для успішної боротьби з ухиленням від сплати податків необхідне проведення комплексу заходів законодавчого характеру (поліпшення законодавства з метою перекриття використання підставних фірм і впорядкування трансфертного ціноутворення), економічного характеру (створення стимулів для виводу доходів з тіні), юридичних (поліпшення роботи по розслідуванню податкових злочинів і справедливому покаранню винних) а також організаційно-технічних;

- необхідне створення цивілізованої податкової системи, елементом якої є і податкове планування, і податкова оптимізація. Це неможливо без зміни ставлення, що склалося, в суспільстві до ухиляння від сплати податків, без законодавчого припинення розповсюдження через засоби масової інформації, Інтернет, видавництва та інші джерела матеріалів, що пропагують схеми ухилення від сплати податків і ліберальне ставлення до такого роду діяльності;

- організація податкового планування повинна бути невід’ємною частиною загального стратегічного планування діяльності підприємства, починаючи з моменту обговорення планів створення організації або групи організацій;
- податкове планування повинне здійснюватися комплексно, реалізовуючись у всіх структурних підрозділах і рівнях управління;

- податкове планування на підприємстві повинне бути складовою частиною системи бюджетного планування з метою узгодження податкового планування з системою фінансового менеджменту в цілому;

- при здійсненні податкового планування необхідно аналізувати форми здійснюваних операцій їх фактичному змісту. Мета операції повинна мати чітку підприємницьку спрямованість (збільшення прибутку, розширення ринку, розвиток виробництва і тому подібне), а не бути спрямована виключно на зниження податкового навантаження. При цьому необхідно уникати фіктивних операцій. Таким чином можна зробити висновок, що удосконалення механізму прямого оподаткування підприємств буде залежати на скільки підприємство підвищить рівень корпоративної культури, розробить ефективну організаційну структуру, введе на підприємстві автоматизовані програми, впровадить в свою діяльність провідні інструменти податкового планування .

4.2 Взаємозв’язок податкового планування прямих податків з фінансовим станом та ефективністю роботи Торгівельно-виробничої фірми «Веста»
Важливо, щоб у стратегії Торгівельно-виробничої фірми «Веста»  був присутній набір легальних чинників успіху, що дозволяють адекватно оцінити рівень податкової нестабільності і безпосередньо управляти ним при прийнятті рішень. Від того, наскільки ефективно Торгівельно-виробнича фірма «Веста» вирішить податкові  проблеми при формуванні стратегії свого розвитку, залежать можливості не тільки її економічного зростання, але й суспільства в цілому.
Податкове планування діє як базовий інструмент управління фінансовою діяльністю любого підприємства. По-перше, воно є сполучною ланкою між різними стадіями єдиної системи загальноекономічного планування фінансової діяльності, як тактичного, так і стратегічного, якому властивий комплексний характер, що розкривається в різноманітті взаємодій із проявами управлінського впливу у внутрішній структурі: фінансами, обліком, маркетингом, кадрами [71, с. 86-88]. 
По-друге, воно є однією з функцій податкового менеджменту у Торгівельно-виробничій фірми «Веста», і в умовах вартісного підходу до організації бізнесу є одним з інструментів максимізації ринкової вартості підприємства за допомогою генерації оптимального грошового потоку. 
По-третє, служить основним елементом побудови поведінки Торгівельно-виробничої фірми «Веста» з урахуванням податкової політики і при вартісному підході є комплексною задачею оптимізації структури капіталу, оцінки податкової ситуації, структуризації податків і формування системи типових рішень, які дозволяють досягти максимальної величини вартості  бізнесу. Будучи одним із дієвих інструментів розробки загальної економічної стратегії розвитку Торгівельно-виробничої фірми «Веста», податкове планування може суттєво впливати на її інвестиційну політику і подальще зміцнення фінансового стану. 

Сутнісний (мікроекономічний) аспект обумовлено економічною природою податку, а саме його теоретичною та фактичною не-нейтральністю. Територіальний аспект податкового планування виходить з Олсонівського принципу «фіскальної рівноваги» і двох основних теорем економіки добробуту : доцільність державного планування є передумовою ще більшої доцільності планування на рівні господарюючих суб'єктів, а управління податками буде найефективнішим на тому рівні, на якому створюються доходи, що служать джерелами податків [76, с. 93-95]. 
Макроекономічний аспект побудовано на кейнсіанському підході, що обґрунтовує необхідність макроекономічного податкового планування на рівні держави. Але, оскільки кожен економічний агент є частиною соціально-економічної системи держави, остільки загальні положення про податкове планування в цілому зумовлюють необхідність і можливість податкового планування також на рівні окремих підприємств. Таким чином, взаємозв’язок податкового планування з ефективністю роботи і фінансовим станом Торгівельно-виробничої фірми «Веста» наочно видно через вплив прямих податків на основні показників діяльності  (рис. 4.3): собівартість продукції; прибуток від реалізації товарів; прибуток підприємства; обсяг реалізації продукції; виручка від реалізації; платоспроможність Торгівельно-виробничої фірми «Веста»; фінансова стійкість підприємства; іммобілізація оборотних коштів; прибуток, що залишається в розпорядженні фірми; чистий прибуток; використання прибутку. Для вітчизняних підприємств податкове планування виступає необхідним засобом адаптації до мінливості зовнішнього середовища.

Рис. 4.3 Основні показники діяльності на які впливають прямі податки

Джерело: розроблено автором 

Складання прогнозу податкових платежів, виявлення та аналіз факторів, які впливають на рівень оподаткування, оцінка економічної діяльності вкладання коштів у  бізнес за наявного рівня податкового навантаження створюють підґрунтя для обрання компанією найбільш оптимального варіанта здійснення фінансової діяльності в умовах чинної податкової системи України. Податкове планування дозволяє підприємству уникнути багатьох складних ситуацій, частково усуває негативний ефект невизначеності середовища функціонування, поліпшує координацію дій, сприяє більш раціональному використанню фінансових ресурсів, дозволяє керівництву ухвалювати більш обґрунтовані управлінські рішення. 

З метою проведення моніторингу та прогнозу ефективності податкового планування з точки зору внутрішнього податкового адміністрування, оцінки реального податкового потенціалу як складової частини загального потенціалу, Торгівельно-виробничій фірми «Веста» пропонується складання податкового паспорта суб'єкта господарювання. У податковий паспорт варто включити такі розділи  (рис. 4.4): загальна характеристика підприємства; основні показники фінансово-господарської діяльності підприємства; відомості про рахунки в банках та інших кредитних установах;  доходи, що не підлягають оподаткуванню; дані про перевірки платника податків; зовнішньоекономічна діяльність; заборгованість за податками та зборами до бюджетної системи України; основні показники податкового навантаження на організацію; ефективність податкового потенціалу підприємства.

Рис. 4.4 Розділи податкового паспорту ТВФ «Веста»

Джерело: розроблено автором 

Слід зазначити, що крім створення адекватної сьогоднішнім економічним реаліям структури податкового планування, визначення повноважень і вимог до учасників процесу планування податкових платежів, для успішного налагодження діяльності щодо планування податків необхідна наявність фінансових, матеріально-технічних та інтелектуальних ресурсів, які формуються в процесі складання щорічного податкового плану. 
Всі види ресурсів Торгівельно-виробничої фірми «Веста» забезпечують формування її податкового потенціалу, який значною мірою впливає на розвиток підприємства. Складовими податкового потенціалу є актуальний податковий потенціал із наявними відомими резервами, з одного боку, та приховані резерви, з іншого. Джерелами походження цих складових податкового потенціалу є офіційна та тіньова економіка, в яких відповідно також знаходяться наявна та прихована бази оподаткування. 

Оцінка податкового потенціалу для Торгівельно-виробничої фірми «Веста» пов'язана з податкоспроможністю і може бути визначена як потенціал з урахуванням ефективних податкових зусиль за оптимального співвідношення темпів економічного зростання підприємства та виконання зобов'язань перед бюджетом. Із загальних груп потенціалів слід виділити основні чинники, які впливатимуть на податковий потенціал [66, с. 25-29]: технології; рівень кваліфікації персоналу; якість виробленої продукції; якісні характеристики основних засобів; цінова політика; величина власного капіталу. Оцінка податкового потенціалу дозволяє, з одного боку, визначити обсяг фінансових ресурсів, які трансформуються в податковий потік, з іншого боку, – це гранично допустима величина податкового навантаження. Державні органи пропонують такі критерії оцінки податкового потенціалу [70]: рентабельність продажів; рентабельність активів; середнє податкове навантаження; заробітна платня; ризики. 

Податковий потенціал може бути оцінений через розмір недоїмки та штрафні санкції, тобто через ризики. Податковий потенціал слід оцінювати через критерії співвідношення платежу. Оцінити співвідношення найбільш об'єктивно можна за умови використання Торгівельно-виробничої фірми «Веста» фінансових ресурсів. 

Податкова система через елементи податку, такі, як ставка податку та оподатковувана база, встановлює взаємозв'язок між бізнесом і податковим навантаженням. І якщо розширення  бізнесу тягне за собою зниження величини податкового навантаження, то в цих умовах бізнес слід розширювати. У процесі розширення непрямі податки – ПДВ і акциз – слід розглядати як податки на ділову активність, оскільки, в частині ПДВ, в додану вартість вже увійшли такі економічні категорії, як: заробітна плата, страхові внески і прибуток . 

Таким чином, можна дійти висновку, що податкове планування прямих податків дає змогу значною мірою вдосконалити управління податковим потенціалом Торгівельно-виробничої фірми «Веста», що, у свою чергу, сприяє її розвитку та покращення фінансового тану. Доцільно зауважити, що в ході організації процесу податкового планування на підприємстві потрібно проводити попередній аналіз його фінансово-господарської діяльності; проводити їх оцінку за критеріями податкового планування; аналізувати проблеми, які виникають в ході діяльності Торгівельно-виробничої фірми «Веста» з метою виявлення найбільших перспектив напрямів податкового планування; проводити моніторинг схем оптимізації оподаткування партнерів і конкурентів; та проводити розробку індивідуальних концепцій і податкового планування з використанням методів оптимізації.

Удосконалення планування в управлінні прямими податками на підприємстві потребує певних дій: розробку і реалізацію концепції податкового планування на підставі реалізації системно-ситуаційного підходу, що дозволить підвищити ефективність функціонування Торгівельно-виробничої фірми «Веста» в умовах мінливого зовнішнього середовища; удосконалення інформаційного забезпечення податкового планування, а саме розробку схеми інформаційних зв'язків податкового планування; удосконалення підходів до розробки планів Торгівельно-виробничої фірми «Веста» з податкових платежів та контролю і аналізу їх виконання; удосконалення складу системи ресурсного забезпечення податкового планування на основі підсистем матеріального, кадрового та інформаційного забезпечення; удосконалення визначення поняття податкової політики підприємства та підходу до форм її реалізації.

Отже, з метою удосконалення податкового планування в Торгівельно-виробничій фірми «Веста», доцільно направити до подальшого розвитку: методичне забезпечення податкового планування, що базується на системному підході і включає методику обґрунтування доцільності формування системи податкового планування підприємства за рахунок додаткового врахування витрат на їх формування, прогнозної суми прибутку від впровадження та ризиків; а також перелік критеріїв оптимальності в податковому плануванні в системі управління прямими податками, до складу якого віднесено показники: прибутковості проекту податкового планування, ризиків і кількості обмежень із класифікацією ризиків - за сферою, та кількості обмежень - за характером виникнення.
4.3 Оцінювання ефективності запропонованих заходів щодо удосконалення управління прямими податками та їх впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста»
Оцінка ефективності процесу прямого оподаткування підприємств визначається на основі даних фінансово-господарської діяльності підприємств та податкової звітності, і саме від вибору методів податкової оптимізації залежить порядок формування показників, що беруть участь у розрахунку оподаткованої бази в розрізі окремих податків, слід зазначити важливість і значимість процедури оцінки процесу прямого  оподаткування підприємств і розробки алгоритмів розрахунку системи оціночних показників коефіцієнтів податкового тиску на основні показники діяльності підприємств, а саме, фінансового стану.
Ефективність – це економічна категорія, що відображає співвідношення між одержаними результатами і витраченими на їх досягнення ресурсами [72, с. 48-54]. Зміст категорії ефективності виробництва складний та багатогранний і не існує єдиного визначення цього поняття. Загалом ефективність – це категорія, що характеризує продуктивність будь яких затрат, це комплексне відображення кінцевих результатів використання засобів виробництва і трудових ресурсів. 

Ефективність – здатність приносити ефект, результативність процесу, проекту тощо, які визначаються як відношення ефекту, результату до витрат, що забезпечили цей результат» [86, с. 65-73]. 

В свою чергу «ефект» це досягнутий результат у різних формах прояву (матеріальний, грошовий, соціальний та ін.). 

Ефективність можна розрахувати за формулою:


Е = Р / З
(4.2)

де, Р – це отриманий результат підприємства;

З – це витрати на отримання даного результату.

Ефективність підприємства можна визначити за низкою показників об’єктивних та суб’єктивних.

Так як податкове планування є важливим елементом механізму прямого оподаткування підприємств та його впливу на фінансовий стан доцільно буде розрахувати ефективність податкового планування.

Ефективність податкового планування в його розрахунках спостерігається така динаміка: 2012 – 131%, 2013 – 128%, 2014 р. – 158%, 2015р. – 63,66%, 2016 р. – 40,5. Знову ж таки коефіцієнт падає. Найефективніше оподаткування на підприємстві було в 2014 році.

До об’єктивних належать:
1. Результативність. За цим показником оцінюється, чи досягнуті організацією поставлені цілі .
2. Продуктивність. Цей показник виявляє, чи досягнута мета за допомогою мінімальних трудових витрат .
3. Рентабельність . Це показник прибутковості в процесі всього товарообігу від придбання сировини та обладнання до продажу виробленого товару.

4. Екологічність . До сучасного виробництва пред'являється вимога застосування екологічно чистих технологій. Забруднення навколишнього середовища є одним з важливих показників неефективності промислового підприємства .

5. Енергоємність . Будь-яке виробництво наближається до ідеального , якщо споживається мінімум енергії. Тому показник енерговитрат , витрачених у технологічному процесі , говорить про ефективність всього виробництва в цілому.
До суб’єктивних показників ефективності належать [21, с. 36-43]:

1. Трудова, духовна і громадська активність співробітників.
2. Задоволеність трудовою діяльністю. Це показник особистісного ставлення людини до своєї праці і членам групи.
Можна затверджувати, що фінансовий стан підприємства характеризується складом і розміщенням засобів, структурою їхніх джерел, швидкістю обороту капіталу, здатністю підприємства погашати свої зобов’язання в термін і в повному обсязі, а також іншими факторами .

Для одержання об’єктивної оцінки фінансового стану підприємства з урахуванням планування прямих податків на основі первинних документів, даних поточного обліку, показників бізнес-плану, балансу й інших фінансових звітів, необхідні визначені показники, правила і методика їхньої оцінки.

Найважливішим факторами, які складають об’єктивну основу діяльності підприємства Торгівельно-виробничої фірми «Веста» відносяться :

 – Законодавчі і нормативні акти, що регламентують податкове виробництво і практику ведення бухгалтерського і податкового обліку;
– Облікова політика, прийнята підприємством у рамках правового регламенту ведення бухгалтерського обліку;

– Повнота охоплення первинним обліком усіх без винятку грошових потоків, сполучених з господарською діяльністю економічного суб’єкта.

Важливим елементом ефективного механізму оподаткування підприємства Торгівельно-виробничої фірми «Веста» є здійснення на ньому податкового планування, що дасть змогу контролювати сплату прямих податків, максимально мінімізувати їх та уникнути штрафних санкцій за несвоєчасну сплату податків і тим самим збільшити кошти на розвиток та посилення фінансового стану.

Аналіз ефективності податкового планування – це глибоке дослідження економічних явищ на підприємстві пов’язаних з нарахуванням і сплатою податків та інших обов’язкових платежів, для визначення рівня податкового навантаження на підприємство, виявлення причин відхилення фактичних показників від запланованих з метою знаходження резервів для оптимізації оподаткування. Організаційні форми аналізу ефективності податкового планування на підприємстві визначаються його розмірами, галузевою приналежністю, організаційно-правовою формою. Якість аналізу ефективності податкового планування залежить від планомірності його проведення. В зв’язку з цим на кожному підприємстві вся робота по проведенню економічного аналізу повинна плануватись. Для цього складаються комплексні і тематичні плани.

Комплексний план аналізу ефективності податкового планування складається на рік і включає в себе перелік окремих тематичних досліджень і календарний графік їх виконання. Особливо важливе значення при проведенні аналізу відіграє система показників, яка дозволяє всесторонньо охарактеризувати ефективність податкового планування на підприємстві. При проведенні аналізу ефективності податкового планування виділяються наступні етапи, які представлені в табл. 4.1.
Таблиця 4.1.

Етапи проведення аналізу ефективності податкового планування

	І етап
	Визначення об’єктів, цілі і задач аналізу

	II етап
	Розробка синтетичних і аналітичних показників

	III етап
	Збір і підготовка необхідної інформації, перевірка її

достовірності, повноти та якості

	IV етап
	Розрахунок показників і порівняння отриманих результатів з

плановими показниками поточного року, фактичними даними

минулих років та з середніми показниками по галузі

	V етап
	Розрахунок впливу факторів на узагальнюючі показники

	VI етап
	Виявлення невикористаних резервів для підвищення

ефективності оптимізації оподаткування.


Джерело: джерело розроблено автором

Показники результативності податкового планування можна розділити за наступними групами:

І група – показники, що дозволяють одержати загальну характеристику ефективності методів і схем, обраних підприємством;

ІІ група – показники, що характеризують частку груп податкових платежів, наприклад, в ціні продукції і в прибутку;

ІІІ група – показники ефективності використання податкових пільг.

Формули за якими розраховуються коефіцієнти ефективності податкового планування кожної групи, подані в табл. 4.2.
Державна фіскальна служба України пропонує визначати показники податкової віддачі з податку на прибуток підприємств та з податку на додану вартість за наступними формулами [70].
Податкова віддача з податку на прибуток визначається за формулою:


П.н. = [image: image6.png]CyMa HapaxOBaHOI© IIOJATKY Ha IIPHOYTOK
CyMa CKOPHIOBAHOTO BaTOBOTO JIOXOZY




 * 100% 
(4.3)

Податкова віддача з податку на додану вартість визначається за формулою:

П.н.н. = [image: image8.png]Cyma HapaxoBaHoro IT/IB
3araThHHi 0GCAT IOCTABKH



 * 100 %
                               (4.4)

Планування фінансової діяльності підприємства тісно зв’язане з кінцевими результатами виробництва, найважливішими з яких є прибуток. Головне завдання кожного підприємства в умовах ринку, як уже зазначалося, полягає в організації виробничо-фінансової діяльності з метою задоволення людей у своїй продукції та отримання найбільшого прибутку.

В умовах ринкового господарювання розподіл прибутку є внутрішньою справою підприємств, однак держава може впливати на цей процес за допомогою різних не прямих регуляторів, серед яких одне з ведучих місць належить системі оподаткування. Прибуток є основним джерелом фінансування розвитку підприємства, удосконалення його матеріально-технічної бази, забезпечення всіх форм інвестування. 

Таблиця 4.2
Коефіцієнти ефективності податкового планування для Торгівельно-виробничої фірми «Веста»

	Назва показника
	Формула розрахунк

	I група

	Показник податкового навантаження
	Ппн = [image: image10.png]CyMa HAPaXOBAHHX MOJATKIB Ta BHECKIB

qHCTHI 710Xi1 PO3PaX OBAHHI 32 GYXTATTEpCHKIN 0BTIKON



 * 100%

	Коефіцієнт податкового ефекту
	Кпе = [image: image12.png]HCTHIT NPHOYTOK
HapaxoBasi moxaTkn 6es IO



 * 100%

	Коефіцієнт ефективності оподаткування
	Кео = [image: image14.png]TLI3HOBA CyMa THCTOTO NPHOYTKY
3araTEHa CyMa [0JATKOBHX [LIATERE



 * 100%

	II група

	Коефіцієнт податкомісткості продаж
	Кпрп = [image: image16.png]CYMa T0/IATKOBHX ILIATEKIB
06'ent npora



 * 100 %

	Коефіцієнт оподаткування ціни
	К оц. = [image: image18.png]CyMa MoJATKIB, 0 BXOAATD B UiHY NPOAy KL
1iHa mpoAykuii




 * 100%


	Коефіцієнт оподаткування прибутку
	К оп = [image: image20.png]CyMa MOJIATKIB, 0 CILTAYYI0TECA B BATOBOMY NPHGYTKY
CyMa BaNoBOro MPHOYTKY




 * 100 %

	Коефіцієнт оподаткування доходів
	К од = [image: image22.png]MOAATKH, 1O BXOAATD B LiHY TPOAY KUl
‘BUpyuKa Bi peanizanii ToBapis



 * 100 %

	Коефіцієнт оподаткування витрат
	К ов = [image: image24.png]IOATKH, 0 BXOAATE ¥ COGiBapTiCTh MpoAyKiLi
CoBiBapTiCTb MPOAYKIi MO peanisoByeTCs




 * 100 %

	III група

	Коефіцієнт пільгового оподаткування
	К по = [image: image26.png]MOAATKOEA €KOHOMIf B Pe3y/ILTaTi BUKOPHCTAHHA NOAATKOBHX MiJIbI

saranbuuii 06e/M peanizamii



 * *100% 

	Коефіцієнт ефективності застосування пільг
	Кезп = [image: image28.png]MOAATKOEA €KOHOMIf B Pe3y/ILTaTi BUKOPHCTAHHA NOAATKOBHX MiJIbI

saranunit 06'em peanizanii



 * 100 %


Джерело: розроблено автором 
Уся діяльність підприємства спрямовується на те, щоб забезпечити зростання прибутку або принаймні стабілізацію його на певному рівні. Розрахунок даних критеріїв та їх динаміка за 2012 – 2016 роки наведено в табл. 4.3.

Таблиця 4.3

Розрахунок критеріїв ефективності податкового планування на Торгівельно-виробничій фірмі «Веста»,%

	Критерії ефективності
	2012
	2013
	2014 
	2015 
	2016

	Податкове навантаження
	2,76
	2,81
	2,91
	2,79
	3,5

	Податковий ефект
	141,5
	137,1
	267,8
	104,8
	67,2

	Податкомісткість продаж
	4,4
	4,55
	4,55
	3,74
	4,5

	Оподаткування ціни
	0,61
	0,73
	0,58
	0,8
	1,01

	Оподаткування доходів
	0,64
	0,59
	0,58
	0,8
	0,85

	Оподаткування витрат
	0,77
	0,72
	0,71
	0,98
	1,05

	Пільгове оподаткування

Ефективність застосування пільг
	-
	-
	–
	–
	–

	Податкова віддача з податку на прибуток
	0,59
	0,57
	0,58
	0,44
	0,76

	Податкова віддача з ПДВ
	1,01
	0,85
	0,79
	1,02
	1,01


Джерело: розраховано автором на основі додатків Б,В

Отже, податкове навантаження в динаміці за п’ять років показало такі результати: 2012 – 2,76%, 2013 – 2,81%, 2014 – 2,91%, 2015 – 2,79%, 2016 – 3,5%. Тобто спостерігається поступове збільшення податкового навантаження на підприємстві, що не є гарним показником ефективного податкового планування та негативно впливає на фінансовий стан та розвиток підприємства.
Податковий ефект за 2012- 2016 роки складав: 2012 р. – 141,5%, 2013р. – 137,1%, 2014 р. – 267,8%, 2015р. – 104,8%, 2016 р. – 67,2%. Цей критерій навпаки з кожним роком зменшується, що теж не є гарним показником. Адже, згідно з розрахунками чистий прибуток з кожним роком зменшується, а сума податків збільшується. Цей результат значить, що система податкового планування працює на підприємстві не достатньо ефективно, податковий план вимагає корегувань. Найкращим терміновим рішенням цього буде запрошення податкового консультанта.

Коефіцієнт податкомісткості продаж показав наступні результати: 2012 р. – 4,4%, 2013 р. – 4,55%, 2014 р. – 4,55%, 2015 р. – 3,74%, 2016 р. – 4,5% тут спостерігається майже незмінний результат. Це не найкращий результат. Адже чим меншим буде коефіцієнт, тим удачніше було здійснене податкове планування. Але, це і не найгірший результат для підприємства на якому податкове планування тільки розвивається і зазнає багато перешкод. Найменшим, та найкращим результатом є 2014 рік, на що підприємству потрібно звернути увагу.

Коефіцієнт оподаткування ціни на підприємстві за 2012 – 2016 роки показав такі результати: 2012 р. – 0,61% , 2013 р. – 0,76%, 2014 р. - 0,58% , 2015 р. – 0,8%, 2016 р. – 1,01% це досить непогані результати, адже чим менший коефіцієнт, тим менша частина прибутку потрапляє в бюджет.

Наступним розрахунком є  коефіцієнт оподаткування доходів: 2012 р. – 0,64%, 2013 р. – 0,59%, 2014 р. – 0,58%, 2015 р. – 0,8%, 2016 р. – 0,85%.

Для підприємства Торгівельно-виробничої фірми «Веста» це досить гарний результат, адже чим менша частина податків в структурі доходів, тим більший прибуток отримує підприємство і тим сильніша фінансова позиція підприємства.

Коефіцієнт оподаткування витрат на Торгівельно-виробничій фірми «Веста» показав такі результати: 2012 – 0,77%, 2013 – 0,72%, 2014 – 0,71%, 2015 – 0,98%, 2016 – 1,05%. Цей показник збільшується з кожним роком, що є не дуже гарним результатом, але в той же час, всі три показники знаходяться на нормальному для підприємства рівні.

Глибина, комплексність і ефективність економічного аналізу залежать від складу, змісту і якості інформації, яка використовується в процесі аналізу і формує його базу. До основних способів перевірки достовірності джерел інформації належать [21, с. 36-43]: перевірка узгодженості показників різних форм звітності; логічний контроль показників обліку і звітності; документальна перевірка; інвентаризація. Щодо якості інформації, то необхідно звертати увагу на повноту заповнення усіх необхідних показників форм звітності, наявність підписів осіб відповідальних за складання конкретних документів та звітів. А для форм зовнішньої звітності – відмітки про їх отримання органами, куди вони подаються. Це дозволить уникнути приховування фактичних даних особами відповідальними за складання звітності. Після того, як інформація для проведення аналізу отримана та перевірена, необхідно приступити до її обробки, тобто за допомогою спеціальних методів і засобів провести розрахунок показників ефективності податкового планування Торгівельно-виробничої фірми «Веста».

В сучасному світі вже практично ніхто вручну або за допомогою калькулятора не проводить розрахунки фінансових показників. Всі розрахунки здійснюються на комп’ютері або за допомогою спеціалізованих програм, створених для цих цілей, або з використанням власноручних підготовлених аналітичних таблиць MS Excel із запрограмованими формулами. У тому або іншому випадку досягається економія часу на обробку інформації, здійсненні розрахунків, формулюванні висновків при проведенні аналізу. Для аналізу ефективності податкового планування характерним є використання таких загальнонаукових методів аналізу як [14, с. 96-102]: 

- горизонтальний або аналіз тенденцій, при якому показники порівнюються з аналогічними за інші періоди; 

- вертикальний, при якому досліджується структура показників шляхом поступового переходу на нижчі рівні деталізації ; 

- факторний аналіз – аналіз впливу окремих елементів фінансової діяльності підприємства на основні показники податкового навантаження; 

- порівняльний – порівняння досліджуваних показників з аналогічними средньогалузевими та очікуваними показниками податкового навантаження на підприємства, на які орієнтуються органи Державної фіскальної служби. 

Термін проведення аналізу залежить від обсягу і складності поставлених задач, кількості осіб, що проводитимуть аналіз, наявності якісної інформації. Чим коротшим буде термін проведення аналізу, тим швидше менеджмент підприємства зможе отримати необхідну інформацію і за потреби максимально швидко зреагувати на існуючі проблеми. Оскільки підприємницькі рішення повинні прийматись тільки з врахуванням діючих податків і можливостей їх оптимізації .

Результати отримані в процесі аналізу ефективності податкового планування дозволяють оцінити досягнутий позитивний ефект від оптимізації прямого оподаткування і перевірити чи затрати, понесенні у зв’язку з запровадженням системи податкового планування є меншими за вигоди, отримані підприємством завдяки податковому плануванню.

Аналіз ефективності податкового планування проводиться з метою визначення досягнутих результатів заходів з оптимізації прямого оподаткування і визначення їх впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста». Організаційні форми аналізу ефективності податкового планування на підприємстві можуть бути різними і визначаються його розмірами, організаційно-правовою формою, галузевою специфікою. Успішне проведення даного аналізу залежить від ретельно спланованої роботи по його проведенню. Крім цього важливу роль відіграє інформаційна база аналізу, тому перед початком аналізу необхідно перевірити її повноту, якість та достовірність. Результати аналізу ефективності податкового планування дозволяють порівняти затрати понесені у зв’язку з запровадженням системи податкового планування та фінансову економію, отриману внаслідок оптимізації прямого оподаткування.

Висновки до четвертого розділу
З метою удосконалення податкового планування в Торгівельно-виробничій фірми «Веста», доцільно направити до подальшого розвитку: методичне забезпечення податкового планування, що базується на системному підході і включає методику обґрунтування доцільності формування системи податкового планування підприємства за рахунок додаткового врахування витрат на їх формування, прогнозної суми прибутку від впровадження та ризиків; а також перелік критеріїв оптимальності в податковому плануванні в системі управління прямими податками, до складу якого віднесено показники: прибутковості проекту податкового планування, ризиків і кількості обмежень із класифікацією ризиків - за сферою, та кількості обмежень - за характером виникнення.

Результати отримані в процесі аналізу ефективності податкового планування дозволяють оцінити досягнутий позитивний ефект від оптимізації прямого оподаткування і перевірити чи затрати, понесенні у зв’язку з запровадженням системи податкового планування є меншими за вигоди, отримані підприємством завдяки податковому плануванню.

Аналіз ефективності податкового планування проводиться з метою визначення досягнутих результатів заходів з оптимізації прямого оподаткування і визначення їх впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста». Організаційні форми аналізу ефективності податкового планування на підприємстві можуть бути різними і визначаються його розмірами, організаційно-правовою формою, галузевою специфікою. Успішне проведення даного аналізу залежить від ретельно спланованої роботи по його проведенню. 
Результати аналізу ефективності податкового планування дозволяють порівняти затрати понесені у зв’язку з запровадженням системи податкового планування та фінансову економію, отриману внаслідок оптимізації прямого оподаткування.

ВИСНОВКИ

Українська економіка перебуває на шляху побудови ринкової економіки світового зразка. В рамках даного процесу постає необхідність відпрацювання діючого механізму оподаткування. Оскільки прямі податки, а саме найбільшвагові податок на прибуток та податок з доходів фізичних осіб за своєю природою є вбудованими стабілізаторами, що можуть, виконуючи регулюючу функцію, забезпечувати вплив держави на соціально-економічний розвиток, актуальним постає питання, якого характеру й особливостей набуде механізм прямого оподаткування у світлі податкової реформи та які податкові важелі й інструменти будуть передбачені в законодавстві з регулюючою метою.

Проведене дослідження довело, що період об'єктної спрямованості теоретичних пошуків різних відгалужень фінансової науки, зосереджених на конструюванні механізмів функціонування і справляння прибуткових податків, був тривалим, а надання узагальнюючих дефініцій механізму прибуткових податків і механізму прибуткового оподаткування слугуватиме систематизації відповідного напрямку досліджень у майбутньому.

Інформаційне забезпечення прямого оподаткування в Україні складається з шести груп джерел отримання інформації, показників і елементів: Закони України, укази Президента України; підзаконні правові та юридичні документи; норми та нормативи; показники діяльності підприємств та середньомісячних доходів фізичних осіб; правові орієнтири стратегічного розвитку підприємства; декларації з податку на прибуток та ПДФО.

На підставі даних аналізу сучасного стану управління прямим оподаткування та його впливу на фінансовий стан Торгівельно-виробничої фірми «Веста» та з урахуванням певних проблем у сфері оподаткування, нами був запропонований ряд рекомендацій для покращення результативності виконання основних функцій фірми, як платника податків і зборів, зокрема підвищення кваліфікаційних навиків робітників фірми, налагодження партнерських відносин між платниками податку та податковою інспекцією, усунення конфлікту інтересів аналіз та планування податкових платежів на підприємстві. 
Середній показник темпу приросту сплачених податків і зборів дорівнює 104,8%, а темп приросту чистого прибутку 99,5%. Треба також зазначити, що показник темп приросту  сплачених податків та зборів  з кожним роком зменшується приблизно на 41,5%,  чистого прибутку на 40% .
Розрахований коефіцієнт оподаткування доходів складає: 2012 р. – 0,64%, 2013 р. – 0,59%, 2014 р. – 0,58%, 2015 р. – 0,8%, 2016 р. – 0,85%. Для Торгівельно-виробничої фірми «Веста» це досить гарний результат, адже чим менша частина податків в структурі доходів, тим більший прибуток отримує підприємство і тим сильніша фінансова позиція підприємства.

Результати отримані в процесі аналізу ефективності податкового планування дозволяють оцінити досягнутий позитивний ефект від оптимізації прямого оподаткування і перевірити чи затрати, понесенні у зв’язку з запровадженням системи податкового планування є меншими за вигоди, отримані підприємством завдяки податковому плануванню.

Промисловий податок


Англія ХVІІ ст





Промисловий податок





Патентний податок





Додатковий податок





Прибутковий податок


Прибутковий принцип оподаткування поширився у всьому цивілізованому світі в 40-50-х рр. ХІХ ст.





На початку створення системи прямого оподаткування, виділялось три її типи





французький (являє собою їх поєднання)





німецький або глобальний





англійський або шедулярний





Прибутковий податок з громадян


(податок на доходи фізичних осіб)





Податок на прибуток корпорацій


(податок на прибуток)





Сучасна форма прибуткового оподаткування юридичних і фізичних осіб





На зміну реальним податкам приходять податки особисті





Пряме оподаткування





Прибуткове оподаткування





Прибуткове оподаткування





Оподаткований прибуток





Заробітна плата





Підприємницька діяльність











Операції з нерухомістю та рухомим майном





Інші доходи





Податок на прибуток





Податок на доходи фізичних осіб





Суспільна справедливість





Податкове навантаження має визначатися певним ступенем еквівалентності сплачених податкових платежів громадянами зі зустрічними послугами з боку держави. На цьому наголошував К. Віселль у своїй праці «Дослідження з теорії фінансів» [12, с. 204]





Фіскальна справедливість





Суспільна справедливість





Суспільна справедливість





Усі піддані держави мусять платити податки «відповідно до своєї здатності та сил. Тобто відповідно до доходу [64, с. 505], а також своєчасно і в повній мірі





З вищих доходів повинний сплачуватись більший розмір податку (його частка в таких доходах) з певною прогресіє ставок оподаткування. За умови збереження після обкладання податком мінімального рівня реальних ресурсів для відтворення життєвих сил такого платника та членів сімї 





Збереження економічних стимулів до продуктивної діяльності та розширеного відтворення суб’єктів підприємництва, тобто після оподаткування чистий дохід не має бути рівним у двох платників з  різною величиною номінального доходу та забезпечення рівних умов і свободи господарювання





Принципи податкової політики





Фінансові





Етичні





Народногосподарські





Принципи податкового управління





достатність обкладання податками





еластичність, тобто здатність адаптуватися до державних потреб





всезагальність оподаткування





правильний вибір об'єкта оподаткування





вірна комбінація різних податків у таку систему, яка б рахувалася з наслідками й умовами їх перекладання





визначеність





зручність сплати податку





максимальне зменшення витрат на стягнення податків





рівномірність





Типи держав





політика максимальних податків





політика «розумних податків»





Політика високого рівня оподаткування при значному соціальному  захисту населення





Податкова система США





Система федеральних податків








Система податків штатів 








Система місцевих податків





індивідуальний прямий прибутковий податок





цільові соціальні податки





податок на прибуток корпорацій





альтернативний мінімальний податок





податок на спадщину і дарування





прибутковий  податок з громадян





прибутковий  податок з корпорацій





податок із продаж





комбінований податок на ділову активність: податок з річного обороту і податок на фонд заробітної плати





податок на рухоме і нерухоме майно





Основні податки Великобританії





Прибутковий податок





скидка: яка виконує роль неоподатковуваного мінімуму , складає 3445ф. ст. у рік





має медулярну форму, що означає групування оподатковуваних доходів за певною ознакою





прямий корпоративний податок





податок на майно





ставка- 30 %, для компаній прибутки яких не досягають 250 тис. ф. ст. , -19%





ділиться на 2 частини: авансовий і основний податок





ставки диференційовані





справляється  з власників і орендаторів нерухомого майна, вартість якого оцінюється 1 раз у 10 років, та в залежності від кількості членів родини





Користувачі інформації з проблем прямого оподаткування





Зовнішні





Внутрішні





Податкові органи всіх рівнів


Банки


Потенційні інвестори


Контролюючи органи


Кредитори


Інші отримувачі податкових платежів





Керівники підприємства


Податкові менеджери


Фінансові служби


Працівники бухгалтерії


Власники та співвласники підприємства





Корисність





Обсяг інформації





Вимоги до інформації





Фактичність





Динамізм





Ефективність





Система документів і показників інформаційної бази прямого оподаткування





Закони України, укази Президента України





Підзаконні правові та юридичні документи





Норми та нормативи





Показники діяльності підприємств та середньомісячних доходів фізичних осіб





Правові орієнтири стратегічного розвитку підприємства





Декларації з прямих податків (податку на прибуток, ПДФО та інших)





1. Аналіз податкового потенціалу підприємства.








2. Планування податків на підприємстві.





3. Оцінка ефективності податкової політики підприємства.





Етапи здійснення податкового планування





5. Приведення бухгалтерського обліку і звітності у відповідність із чинними нормами





1. Формування мети і завдання підприємства





2. Вибір основних інструментів реалізації податкового планування, а також виконавців.





3. Регулювання бази оподаткування щодо податків, які сплачує підприємство





4. Виявлення можливостей зменшення бази оподаткування за рахунок прямих і непрямих податкових пільг





6. Планування сум податкових платежів у майбутньому





Податки здійснюють вплив на основні показники діяльності:





собівартість продукції





прибуток від реалізації продукції





прибуток фірми





обсяг реалізації товарів і послуг





виручка від реалізації





платоспроможність фірми





фінансова стійкість фірми





іммобілізація оборотних коштів





прибуток, що залишається в розпорядженні фірми





чистий прибуток





використання прибутку





Розділи податкового паспорту фірми





загальна характеристика підприємства





основні показники фінансово-господарської діяльності підприємства





відомості про рахунки в банках та інших кредитних установах





доходи, що не підлягають оподаткуванню





дані про перевірки платника податків





зовнішньоекономічна діяльність





заборгованість за податками та зборами до бюджетної системи





основні показники податкового навантаження на організацію





прибуток, що залишається в розпорядженні фірми





ефективність податкового потенціалу підприємства








_1515362984.unknown

_1578344034.xls
Диаграмма1

		Податок на прибуток, млн. грн.		Податок на прибуток, млн. грн.		Податок на прибуток, млн. грн.		Податок на прибуток, млн. грн.		Податок на прибуток, млн. грн.



2011

2012

2013

2014

2015

грн.

67543

86752

94670

125247

62333



Лист1

				2011		2012		2013		2014		2015

		Податок на прибуток, млн. грн.		67,543.00		86,752.00		94670		125247		62333

		Категория 2		2.5		4.4		2

		Категория 3		3.5		1.8		3

		Категория 4		4.5		2.8		5

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		2012 рік

		2013 рік

		2014 рік

		2015 рік

		2016 рік



збір за спеціальне використання поверхневих та підземних вод

грн.

201.6

203.5

204.8

123.94

123.33



Лист1

				збір за спеціальне використання поверхневих та підземних вод		2011		2012

		2012 рік		201.6		33011.2		37185.7

		2013 рік		203.5		4.4		2

		2014 рік		204.8		1.8		3

		2015 рік		123.94		2.8		5

		2016 рік		123.33

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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Диаграмма1

		Податок на прибуток підприємств

		Інші надходження до бюджету



Столбец1

282250

12974.88



Лист1

				Столбец1

		Податок на прибуток підприємств		282,250.00

		Інші надходження до бюджету		12974.88

		Кв. 3		1.4

		Кв. 4		1.2

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.






